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ste editorial me encuentra con sensaciones encontradas.

Por un lado, la coyuntura econémica y politica del pais que abre

preocupaciones e interrogantes. Como todos sabemos una de
las principales fortalezas del Hereford es en la produccién de novillos
pesados para exportacion y en los ultimos afios se han ido abriendo
mercados, que han beneficiado la venta de nuestros reproductores y de
carne Hereford en mercados premium del exterior. Hoy la incertidumbre
sobre el futuro es inmensa...
Pero por el otro lado esta la actualidad de nuestra raza que nos llena de
orgullo y expectativas. Un 2019 muy favorable en varios aspectos. Tanto
por el compromiso de los miembros de Comisién Directiva como por el
de los asociados y el personal de nuestra Asociacién, como por la fuerte
presencia institucional lograda en los innumerables eventos realizados a
la fecha. Exposiciones, remates, giras, jornadas, dias de campo, en los
que la voluntad de ser parte, colaborar y alcanzar el éxito estuvieron de
manifiesto en cada uno de ellos.
En mi discurso de bienvenida a la Noche Hereford remarcaba como
linea prioritaria para esta gestién el compromiso, la comunicacion y la
integracion. Y como desde el inicio de la gestién invitabamos a todos los
criadores Hereford a acompafiarnos. Los acontecimientos posteriores
nos indican, sin lugar a dudas, que muchos socios estan en ese camino.
Sinirnos tan lejos, la Exposicion de Palermo de este afio fue paralaraza
un evento de gran presencia institucional, con una cobertura periodistica
destacada y varios expositores debutantes. Sin temor a equivocarme
me atrevo a decir que las filas fueron de las mejores en muchos afios,
que sorprendieron gratamente al Sr. Eldon Krebs jurado de la raza, quien
agradecio en reiteradas oportunidades la calidez y amabilidad con que
fueron recibidos él y su esposa. Estoy convencido que el Sr. Krebs sera
un “embajador” del Hereford argentino.
Concluyendo y poniendo en la balanza ambas sensaciones, lo mas
importante es que, gracias a todos sus criadores, el Hereford esté vivo
para colaborar con el desarrollo de nuestras empresas, de la ganaderia

nacional y de nuestro querido (y sufrido) pais.

A-

Carlos Alejandro de La Tour d’Auvergne
Presidente.
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1332 EDICION DE LA EXPOSICION DE GANADERIA, AGRICULTURA E INDUSTRIA INTERNACIONAL.

-HEREFORD-

Con un 12,5% mas de visitantes que el aiio pasado, finalizo la 1332 edicion
de la Exposicion de Ganaderia, Agricultura e Industria Internacional, la
muestra del campo realizada del 24 de julio al 4 de agosto.
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na importante participacion de

animales de la raza, un 20% mas

que el afo anterior, le dieron un
brillo especial, tanto por la calidad racial
como la uniformidad que responden al
excelente trabajo de seleccién de las 34
cabafas expositoras.
Para nuestra raza la actividad fue intensa
comenzando el mismo miércoles con la
jura en pie de destacados lotes de no-
villos en el 3° Concurso de Novillos y su
posterior remate, la participacion en la 12°
Jornada de Actualizacion en Genética Bo-
vina y el sabado 27 desde las 16 hs. en la
Pista Central de Palermo con el 4° Remate
de Vaquillonas Hereford Puro Registrado,
prefiadas y con cria, este afio juntamente
con lotes de vientres “careta”.
Todo ello sumado a la reunién de socios
el martes 30 en la sede de la Asociacién.
Una excelente ocasion para realzar los
puntos en comun y fortalecer la integra-

N° 675

cion de nuestra entidad con sus criadores
y asociados, y continuar aportando al de-
sarrollo ganadero argentino, que comenzd
a las 16.30 con una breve capacitacion
en temas de evaluaciones genéticas para
el mejor aprovechamiento de nuestro
programa y la incorporacion de nuevas
tecnologias y como cierre, el Grupo Pefa-
flor, responsable de vinos Hereford, invitd
a los participantes a realizar un recorrido
por distintas regiones de Argentina y a
conocer sus variedades mas destacadas
a través de una degustacion de dos de
sus vinos mas premiados.

La Jura de clasificacion los dias el miér-
coles y jueves, se transmitieron en vivo a
través de la pagina web de la Asociacion
y estuvieron a cargo de Eldon Krebs, un
prestigioso ganadero de los EE.UU. con
experiencia en juzgamiento en las princi-
pales exposiciones de ese pais.

HEREFORD
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1332 EDICION DE LA EXPOSICION DE GANADERIA, AGRICULTURA E INDUSTRIA INTERNAGIDNAL
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Aportando al desarrollo ganadero argentino

El mismo jueves luego del vareo de
animales en pista, tuvo lugar la clasica
Noche Hereford, este afio en el Audito-
rio Principal del Pabellén Rojo, donde
ademas de la entrega de premios se
llevaron a cabo las ventas de la raza,
a cargo de la firma Saenz Valiente
Bullrich y Cia. S.A.

El sabado 3 de agosto tuvo lugar el
acto inaugural que fue encabezado
por el Presidente de la Nacién Mau-
ricio Macri; junto a Daniel Pelegrina,
Presidente de la Sociedad Rural
Argentina. También participaron el
Ministro de Agricultura, Ganaderia y
Pesca, la Gobernadora de la Provincia
de Buenos Aires, el Jefe de Gobierno
de la Ciudad de Buenos Aires, entre
otros funcionarios nacionales, provin-
ciales y de la Ciudad; y autoridades de
La Rural S.A.

A la hora de los discursos el primero
en dirigirse a los presentes que col-
maron todas las tribunas de la pista
principal de Palermo fue el presidente
de la SRA, Daniel Pelegrina, quien
inicié diciendo “No les tengo que
explicar la importancia de la cultura
del trabajo. Ustedes sin rezongar se
levantan y arrancan a trabajar antes
del amanecer”.

14 =HEREFORD

De esta manera, la Pista Central se
convirtid6 nuevamente en escenario
del desfile de campeones, maquinaria
y de los coloridos espectaculos que
entretuvieron a las 3 mil personas que
colmaron las tribunas.

Como cierre de las actividades de la
raza, el domingo 4 en la pista auxiliar,
se llevo a cabo el tradicional Concurso
de Jurados Hereford y posterior entre-
ga de premios en el Stand de la Raza.
La Asociacion Argentina Criadores
de Hereford y todos sus criadores,
agradecen muy especialmente a
la Sociedad Rural Argentina por el
enorme éxito de la 1332 Exposicion
de Ganaderia, Agricultura e Industria,
Internacional y a todo su equipo, que
hizo posible poner en marcha tan
importante muestra. @
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1332 EDICION DE LA EXPOSICION DE GANADERIA, AGRICULTURA E INDUSTRIA INTERNACIONAL.

Todas estas empresas nos ayudaron a hacerlo posible.
Nuestro agradecimiento especial a todos ellas.

GEANPRO

Genética Productiva
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GRAN CAMPEON MACHO / Campeon Senior

Expositor: Garruchos S.A.

GRAN CAM PEON HEMBRA / Campeoén Vaquillona Media

Expositor: La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle
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Hembras Hereford

PREMIO BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ERCE  PESO(KG) AOB GD(KG) FRAME GRASA  $PRECIO

CATEGORIA: 27° Cat. - CAMPEONATO TERNERA MENOR - desde 01/09/2018 al 30/09/2018

1* 802 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle  TRANQUERAS X5362 LADY ANTONIAT/E 15/09/18  X5362 - 419 68,7 1214 64 82 *
*Campeon Ternera Menor y Campeodn

Machos Hereford

CATEGORIA: 1° Cat. - CAMPEONATO TERNERO MENOR - desde 01/11/2018

1* 800 Fernando Hernandez SAN EDMUNDO 1511 MONSERRAT MSTT/ 09/12/18 1511 22 235 479 086 294 30 $130.000
*Gampeon Ternero Menor y Reservado Campeon

CATEGORIA: 22° Cat. - CAMPEONATO SENIOR - desde 01/10/2016 al 31/12/2016
1* 801  Bianciotti Hnos. y Cia. BAQUEANO DOMINO 10786-25 28/10/201612125 43 947 1057 0,908 6,03 85 $100.000

*Campeon Senior y Campeodn

Box 802 - Gran Campedn Hembra Box 801 - Gran Campedon Macho
Expositor: Horacio La Valle y Marta Vila Moret Expositor: Bianciotti Hnos. y Cia.
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Hembras Polled Hereford

PREMIO BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. W ENCE PESOKG AOB GDKG) FRAME GRASA  $PRECI
CATEGORIA: 25¢ Cat. - CAMPEONATO TERNERA MENOR - desde 01/11/2018
1* 897 Garruchos S.A. MURMULLOS X1535 GUADA T/E 031218 X1535 - 278 48 1,021 437 37 **
2** 898  Garruchos S.A. - Boitano Eduardo MURMULLOS X1517 MARIA T/E 2511718 X157 - 300 525 1,079 54 33 **
3** 899 Estancias y Cabaiia La Centella S.A. TIGRA X192 COLORADA TE T/E 071118 X192 - 360 57,9 1,235 488 87
4 896 Fernando Herndndez SANEDMUNDO 1510 TAMALCATLRTE  08/12/18 X1510 - 256 45 0,948 422 44 NSV

*Campeon Ternera Menor - **Reservado Campeodn Ternera Menor - ***3¢ Mejor Ternera Menor

CATEGORIA: 26° Cat. - CAMPEONATO TERNERA MENOR - desde 01/10/2018 al 31/10/2018

1 902 Garruchos S.A. MURMULLOS X1477 MAIA T/E 07/10/18 X1477 - 340 56,5 1,034 499 72 **
2 900 Castillo Fernando J. CAMILA WILY SIR X808 25/10/18 X808 - 325 61,3 1,048 388 68 **
3 904 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de LaValle  TRANQUERAS X5370 FI FLORES 01/10/18 X5370 - 339 51,7 1,001 619 51 **

CATEGORIA: 27° Cat. - CAMPEONATO TERNERA MENOR - desde 01/09/2018 al 30/09/2018

1 907 Sillero Serafin SURENA X49 LAGARTO X1195-FIV-  12/09/18  X49 - 382 64 1,085 532 124 **
2 908 Antiguas Estancias Don Roberto S.A. GUAICOS X2712 G X1389-GAVILAN ~ 08/09/18 X2712 - 372 629 1,034 493 66 ***
3 905 Garruchos S.A. - Est. San Francisco S.AA.C.C.  MURMULLOS X1471 DORMILONATET/E  27/09/18 X1471 - 367 734 1,09 509 62 ***
4 906 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de LaValle  TRANQUERAS X5360 GOOD GIRLT/E 15/09/18 X5360 - 389 65,1 1,118 658 923 **
5 909 Pereyralraola Clara LONCO PIRE X 3031 TAMALCA 02/09/18 X3031 - 328 63,1 0,887 4,37 11,9 $110.000
CATEGORIA: 28° Cat. - CAMPEONATO TERNERA MENOR - desde 01/08/2018 al 31/08/2018
1 914 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle  TRANQUERAS X5330 XPEXCURSIONT/E  02/08/18 X5330 - 445 713 1,137 6,74 112 **
2 913  Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5612 OLVIDO FEDERAL ~ 14/08/18 X5612 - 439 76,9 1,159 58 115 ***
911  Estancias y Cabaiia La Centella S.A. TIGRA X182 CARBONERA TE T/E 28/08/18 X182 - 371 638 1,003 521 68 **
CATEGORIA: 29° Cat. - CAMPEONATO TERNERA MAYOR - desde 01/07/2018 al 31/07/2018
1* 918 Terra Garba SACALYF LAPIEDRA 03061 LAGUNERA LUISANA  19/07/2018X3163 - 450 78,2 1,108 5,77 14,1 ***
Soc. Ganadera San Salvador LTDA.
2 921 Sillero Serafin - Otamendi y cia S.R.L. SURENO X39 LGN 1407 ALB 10/07/18  X39 - 434 61,8 1,039 5,02 12,2 ***
3 917 Est.y Cab. Santo Domingo S.C.A. NUTRIAS X680 SIR W INVASOR 20/07/18 X680 - 432 68,8 1,062 6,12 93 ***
4 923 LosLazos S.A. VOLCAN MAINLINE X212 T/E 03/07/18 X212 - 436 775 1,026 514 94 ***
5 915 Pedroy Alejandro Ferrero S.C. MARIALUCIA URUGUAYAABOUTTIME2 ~ 29/07/18 X2978 - 436 63,8 1,1 585 81 **
1M 920 Est.y Cab. Santo Domingo S.C.A. NUTRIAS X668 FRAN INVASOR-F 13/07/18 X668 - 386 594 092 47 143 *=

*Campeon Ternera Mayor

CATEGORIA: 30° Cat. - CAMPEONATO TERNERA MAYOR - desde 01/06/2018 al 30/06/2018
1 924 Castillo Fernando J. CAMILATWENTY X782 TROTADORATEE ~ 27/06/18 X782 - 502 834 1,178 527 131 **
Reservado Campeon Ternera Mayor

CATEGORIA: 31° Cat. - CAMPEONATO TERNERA MAYOR - desde 01/05/2018 al 31/05/2018

1* 925  Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5596 FREDDY FEDERAL-T/E  30/05/18 X5596 - 539 753 1,188 6,08 104 ™
2 928 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle  TRANQUERAS X5308 OL OCURRENCIAT/  03/05/18 X5308 - 436 63 0886 59 115 **
3 927 Caldenes S.A. JOTABE X4452 BAILARINA 175-T/E-  03/05/18 X4452 - 453 67,9 0924 54 106 $145.000

*3¢ Mejor Ternera Mayor
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Box 897 - Campeon Ternera Menor Box 898 - Reservado Campedn Ternera Menor
Expositor: Garruchos S.A. Expositor: Garruchos S.A. - Boitano Eduardo
Box 918 - Campeon Ternera Mayor Box 924 - Reservado Campedn Ternera Mayor
Exp: Terra Garba S.A.C.A.l y F. - Soc. Ganadera San Salvador LTDA. Exp: Castillo Fernando J.
Box 938 - Campeon Vaquillona Menor y Rdo. Gran Campeon Box 937 - Reservado Campeon Vaquillona Menor
Exp: Horacio La Valle y Marta Vila Moret Expositor: Sivori Mario Ramén
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Hembras Polled Hereford

PREMIO BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ERCE  PESO(KG) AOB GD(KG) FRAME GRASA  $PRECIO

CATEGORIA: 32° Cat. - CAMPEONATO TERNERA MAYOR - desde 01/04/2018 al 30/04/2018

1 935 Caldenes SA. JOTABE X4448 VILLANA 46-T/E- 02/04/18 X4448 - 539 892 1,044 586 119 §115.000
2 936 Antiguas Estancias Don Roberto S.A. GUAICOS X2552 LAGARTO-OLVIDO-T/E-  01/04/18 X2552 - 515 855 0,992 521 141 *
3 934 Est.yCab. Santo Domingo S.C.A. NUTRIAS X616 MUNDIALISTAWORLDWID  03/04/18 X616 - 483 794 0,929 554 128 ™

CATEGORIA: 33° Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MENOR - desde 01/03/2018 al 31/03/2018

1* 938  LaValle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle  TRANQUERAS X5278 LGLABORIOSAT/E  20/03/18 X5278 - 483 785 0,902 546 123 **
2** 937  Sivori Mario Ramdn STEFANT NQN CYN MUSTANG X2 21/0318 X2 - 508 779 0955 53 154 ™
3 939 Serranias de Lolen S.A. LOLEN X240 X14 KAMIKAZE T/E 03/03/18 X240 - 542 788 0,988 504 141 *=

*Gampeon Vaquillona Menor y Reservado Gran Campeodn - **Reservado Campeon Vaquillona Menor

CATEGORIA: 34° Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MENOR - desde 01/02/2018 al 28/02/2018

1* 940 Serranias de Lolen S.A. LOLEN X260 4988 KAMIKAZE T/E 28/02/18 X260 - 540 87,1 0,965 483 192 ™
2 943 Doble G del Litoral S.A. GALA X359 TRAMPOSO X203 01/02/18 X359 - 611 827 1,061 535 155 $80.000
3 941 Serranias de Lolen S.A. LOLEN X258 151 TOTO T/E 27/02/18 X258 - 498 799 0895 502 85 $80.000

*3¢" Mejor Vaquillona Menor

CATEGORIA: 38¢ Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MEDIA - desde 01/10/2017 al 31/10/2017

1* 944  LaValle Horacio y Marta Vila Moret de LaValle  TRANQUERAS X5260 LU LENATERA ~ 03/10/17 X5260 - 689 952 0,985 6,12 145 ***
2** 945  Castillo Fernando J. CAMILA VICKINGO X758 T/E 02/1017 X758 - 694 891 0991 582 188 ™

*Reservado Campedn Vaquillona Media y 3* Mejor Hembra - **3°" Mejor Vaquillona Media

CATEGORIA: 39° Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MEDIA - desde 01/09/2017 al 30/09/2017

1 949 Estancias y Cabaiia La Centella S.A. TIGRA MORITATE T/E 01/09/17 X166 Prefiada 702 88,2 0,958 584 154 **
2 947 Pedroy Alejandro Ferrero S.C. MARIA LUCIA LADY SALADILLO 2964 05/09/17 X2964 Prefiada 643 71,9 0,878 557 158 ***
3 946 Jaled Alfredo A. DON ANUAR TERCERA X76 TE T/E 06/09/17  X76 Prefiada 557 72,9 0,754 5,15 10,9 $100.000
4 948 Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5350 LONCO OMBU 03/09/17 X5350 Prefiada 676 99,3 0,923 528 156 **

CATEGORIA: 40° Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MEDIA - desde 01/08/2017 al 31/08/2017

1* 952  LaValle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle ~ TRANQUERAS X5226 XPEXPLOSNAT/E ~ 02/08/17 X5226 Prefiada 686 93,8 0,896 504 14,4 **
Serassio Carlos A.

*Gampeon Vaquillona Media y Gran Campeon

CATEGORIA: 41° Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MAYOR - desde 01/06/2017 al 31/07/2017

1* 958  Sillero Serafin - Otamendiy cia S.R.L. SURENO X9 LGN X1407 ALB-FIV- 04/06/17 X9 Prefiada 721 84,7 0873 53 34 **
2** 956  Garruchos S.A. MURMULLOS X1401 SALADILLO -T/E- 05/07/17 X1401 Prefiada 688 99,2 0,865 565 131 **
3 955 Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5288 SALADILLOSWILL-T ~ 29/07/17 X5288 Prefiada 704 81,4 0916 531 194 **
4 954 Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5286 FREDDY BATAVIA-TE ~ 29/07/17 X5286 Prefiada 708 105 0,921 586 257 ***

*Reservado Campeodn Vaquillona Mayor - **3¢" Mejor Vaquillona Mayor

CATEGORIA: 42° Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MAYOR - desde 01/04,/2017 al 31/05/2017

1* 960 Horacio La Valle y Marta Vila Moret de TRANQUERAS X5220 LG LILI T/E 17/05/17 X5220 Prefiada 691 99,4 0,816 552 14,1 ***
Terra Garba S.A.C.A.l y F. - Garruchos S.A.

2 963 Antiguas Estancias Don Roberto S.A. GUAICOS X2370 SALADILLO-VENCEDOR-  03/04/17 X2370 Prefiada 782 88,1 0,881 595 17,9 $230.000
3 962 Est.y Cab. Santo Domingo S.C.A. NUTRIAS X562 MUSTANG GOLOSINA-T/E - 20/04/17 X562 - 641 887 0,729 573 109 *

4 961 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de LaValle  TRANQUERAS X5218 LADY LUCIAT/E 01/05/17 X5218 Prefiada 762 94,9 0,887 523 12,1 *

5 959 Caldenes S.A. JOTABE X4290 FEDA 7-T/E- 19/05/17 X4290 Prefiada 683 83,8 0808 54 17 $185.000
*|

Campedn Vaquillona Mayor
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Box 952 - Campeon Vaquillona Media - Gran Campeona Box 944 - Rdo. Campeon Vaquillona Media - 3¢ Mejor Hembra
Exp: Horacio La Valle y Marta Vila Moret - Serassio Carlos A. Expositor: Horacio La Valle y Marta Vila Moret
Box 960 - Campeon Vaquillona Mayor - Exp: Horacio La Valle y Marta Box 958 - Reservado Campedn Vaquillona Mayor
Vila Moret - Terra Garba S.A.C.A.l. y F. - Garruchos S.A. Exp: Sillero Serafin - Otamendi y Cia S.R.L.
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Hembras Polled Hereford

PREMIO BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ERCE  PESO(KG) AOB GD(KG) FRAME GRASA  $PRECIO

CATEGORIA: 43¢ Cat. - CAMPEONATO VACA JOVEN - desde 01/02/2017 al 31/03/2017

1* 966 Serranias de Lolen S.A. LOLEN X178 4752 KAMIKAZE 4T/ 26/02/17 X178 - 753 90,7 0812 565 191 ™
2 965 Serranias de Lolen S.A. LOLEN X190 4058 KAMIKAZE 2 T/E ~ 27/02/17 X190 - 673 821 0722 502 10,2 $150.000

*Campeon Vaca Joven - **Reservado Campedn Vaca Joven

CATEGORIA: 44 Cat. - CAMPEONATO VACA JOVEN - desde 01/12/2016 al 31/01/2017

1* 967 Estancias y Cabaia La Centella S.A. TIGRA FEDERAL KEN T/E 12/12/16 X112 C/Cria 812 84,4 0,809 5,72 21,7 $150.000
*3¢ Mejor Vaca Joven

CATEGORIA: 45° Cat. - CAMPEONATO VACA CON GARANTIA DE PRENEZ - desde 01,/08/2016 al 30/11/2016
1 968 Garruchos S.A. LOSRAMON X01 KIARA 10/11/16  X01 Prefiada 810 83,1 0,781 549 202 ***
*Reservado Campedn Vaca con garantia de preiez

CATEGORIA: 46° Cat. - CAMPEONATO VACA CON GARANTIA DE PRENEZ - desde 01/04,/2016 al 31/07/2016

1* 969 Est.y Cab. Santo Domingo S.C.A. NUTRIAS X494 GOOD FRANCESA-T/E-  07/04/16 X494 Prefada 776 77 0,612 584 16,2 ***
Street Alfredo Patricio

*Campeon Vaca con garantia de preiiez

Box 966 - Campeon Vaca Joven Box 965 - Reservado Campedn Vaca Joven
Exp: Serranias de Lolen S.A. Exp: Serranias de Lolen S.A.
Box 969 - Campeon Vaca con garantia de preiez Box 968 - Rdo. Campeodn Vaca con garantia de preiiez
Exp: Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A. - Street Alfredo Patricio Expositor: Garruchos S.A.
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Machos Polled Hereford

PREMIO BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ERICE  PESO(KG) AOB GD(KE) FRAME GRASA  $PRECIO

CATEGORIA: 1° Cat. - CAMPEONATO TERNERO MENOR - desde 01/11/2018

1 811 Garruchos S.A. MURMULLOS X1548 DEMONIO FIVT/E 03/12/18 X1548 255 342 682 1,295 441 36 **
2 812 Garruchos SA. MURMULLOS X1530 CATAPULTT/E ~ 25/11/18 X1530 30 348 60,6 1277 452 47 ***
813  LaValle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle  TRANQUERAS X5897 SIR VALIENTET/E 01/11/18 X5897 31,5 410 716 1,395 444 93 *=

CATEGORIA: 2° Cat. - CAMPEONATO TERNERO MENOR - desde 01/10/2018 al 31/10/2018

1* 818 Garruchos S.A. MURMULLOS X1504 TAJANTE T/E 05/10/18 X1504 345 421 733 1304 434 69 **
2 814 Alazard Juan Cruz RUELMIJU SIR TAGLIA 18/1018 X1 28 370 731 17182 392 44
3 815 Estancias y Cabaiia La Centella S.A. TIGRA X205 QUE SEMANA! TE T/E 111018 X205 31 39 71 1,244 478 5 **

*3¢" Mejor Ternero Menor

CATEGORIA: 3° Cat. - CAMPEONATO TERNERO MENOR - desde 01/09/2018 al 30/09/2018

1* 822 Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5543 MAGIC FEDERAL ~ 06/09/18 X5543 37 477 827 136 59 62 **
2 823 Estancias y Cabaia La Centella S.A. TIGRA X181 MEMO 03/09/18 X181 295 428 71,2 1,197 439 54 **
3 821 Est.y Cab. Santo Domingo S.C.A. NUTRIAS X709 EVASOR SIRW 06/09/18 X709 34 434 695 1,227 516 9 ***

*Reservado Campedn Ternero Menor

CATEGORIA: 4° Cat. - CAMPEONATO TERNERO MENOR - desde 01/08/2018 al 31/08/2018

1* 825 Garuchos SA. - Est.San FranciscoSAACC.  MURMULLOS X1500 ALEJO 23/08/18 X1500 355 456 79,4 1241 52 6
2 831 DonBenjamin S.A. BENJAMIN X5507 OLVIDO KENO 11/08/18 X5507 36,5 572 919 1532 563 135 **
3 827 Castillo Fernando J. CAMILO SIR WILLIAMS X795 MAGDAT/  15/08/18 X795 36 507 66,5 1,36 476 87 **
4 826 Caldenes S.A. JOTABE X5197 BAILARIN 178-T/E- 23/08/18 X5197 375 423 63,4 1,143 484 93 **
5 832 Pedroy Alejandro Ferrero S.C. - SpogliaAdrian  MARIA LUCIA MUSTANG 2981 T/E 01/08/18 X2981 31 444 725 1131 48 59 **
1M 830 Pereyra Iraola Paula de Miguens PLANTELERO CARDENAL CHITO X896 11/08/18 X896 32,5 434 64,9 1,135 399 97 **

*Gampeon Ternero Menor

CATEGORIA: 5° Cat. - CAMPEONATO TERNERO MAYOR - desde 01/07/2018 al 31/07/2018
1* 834 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de LaValle TRANQUERAS X5847 XP EXPRESO T/E 31/07/18 X5847 37,5 526 86,2 1,357 588 69 **
*Gampeon Ternero Mayor

CATEGORIA: 6° Cat. - CAMPEONATO TERNERO MAYOR - desde 01/06/2018 al 30/06/2018

1* 837  Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5479 MUSTANG WILLIAM-T/ 05/06/18 X5479 39 603 102,1 1,359 535 76 **
2 836 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5833 OLOMBUT/E ~ 16/06/18 X5833 35 592 108,1 1,369 599 102 ***
3 835 Castillo Fernando J. CAMILO TWENTY X789 TROVADOR T/E 25/06/18 X789 31 550 88 1,294 464 8 ™=

*Reservado Campedn Ternero Mayor

CATEGORIA: 7° Cat. - CAMPEONATO TERNERO MAYOR - desde 01/05,/2018 al 31/05/2018

1 838 TerraGarbaSACALYF LAPIEDRA 4012 MUSTANG MATADORT/ ~ 05/05/18 X3254 32,5 644 94,8 1,357 544 119 **
Soc. Ganadera San Salvador LTDA.

CATEGORIA: 8° Cat. - CAMPEONATO TERNERO MAYOR - desde 01/04/2018 al 30/04/2018

1* 847 Castillo Fernando J. CAMILO LAGARTO X779 MARATONT/E  01/04/18 X779 36,5 624 943 1219 448 158 **
2 845 Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5461 SALADILLO FED.-T/E  08/04/18 X5461 36,5 611 86,3 1,209 487 112 **
3 846 Antiguas Estancias Don Roberto S.A. GUAICOS X2561 LAGARTO-OLVIDO-T/E-  06/04/18 X2561 37 606 97,7 1,194 3,83 11,1 $180.000

*3¢" Mejor Ternero Mayor

v'BOLIGRAFOQS v'BANDERAS
ELEMENTOS PROMOCIONALES . LBRETAS v CALCOMANIAS

PARA CABANAS

‘ 0114325 7753 / 4326 5801
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Box 825 - Campedn Ternero Menor Box 822 - Reservado Campedn Ternero Menor
Exp: Garruchos S.A. - Est. San Francisco S.A.A.C.C. Exp: Don Benjamin S.A.
Box 834 - Campeon Ternero Mayor Box 837 - Reservado Gampedn Ternero Mayor
Exp: Horacio La Valle y Marta Vila Moret Exp: Don Benjamin S.A.
Box 848 - Campeodn Junior Box 852 - Reservado Campedn Junior
Exp: Serranias de Lolen S.A. Exp: Caldenes S.A.
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Machos Polled Hereford

PREMIO BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ERCE  PESO(KG) AOB GD(KG) FRAME GRASA  $PRECIO

CATEGORIA: 10° Cat. - CAMPEONATO JUNIOR - desde 01/02/2018 al 28/02/2018
1* 848 Serranias de Lolen S.A. LOLEN X275 4988 KAMIKAZE T/E 26/02/18 X275 445 758 69,7 1,399 558 18,7 $200.000
*Gampeon Junior

CATEGORIA: 12° Cat. - CAMPEONATO JUNIOR - desde 01/12/2017 al 31/12/2017
1* 852 Caldenes S.A. JOTABE X5101 BAILARIN 163 12/12/17 X5101 41 711 117,7 1,139 556 11,1 ***
*Reservado Campedn Junior

CATEGORIA: 13° Cat. - CAMPEONATO DOS ANOS MENOR - desde 01,/11/2017 al 30/11/2017
1 853 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle  TRANQUERAS X5789 XP EXOCET T7E-T/ 03/11/17 X5789 41 8151181 1,234 582 144 **

CATEGORIA: 14° Cat. - CAMPEONATO DOS ANOS MENOR - desde 01/10/2017 al 31/10/2017

1* 855 TerraGarbaSAACALYF LA PIEDRA 12 OLVIDO PUMA T/E 02/10/17 X3240 42 886 86,1 1,281 565 31,3 ***

Soc. Ganadera San Salvador LTDA.
2 854 Castillo Fernando J. CAMILO SIR VICTOR X773 13/1017 X773 39 861 96,9 1,265 5,39 135 $200.000
3 857 Antiguas Estancias Don Roberto S.A. GUAICOS X2540 SALADILLO-OLVIDO  01/10/17 X2540 40,5 823 101,5 1,184 4,71 196 **

*3¢r Mejor Dos Aios Menor

CATEGORIA: 15° Cat. - CAMPEONATO DOS ANOS MENOR - desde 01,/09/2017 al 30/09/2017

1* 860 Sillero Serafin - Otamendi y Cia S.R.L. SURENO X20 LAGUNERO 1195-FIV-  11/09/17 ~ X20 44 8741095 1,224 539 225 **
2 862 Estancias y Cabaiia La Centella S.A. TIGRA LIRO TE T/E 02/09/17 X167 455 8611016 1,19 52 72 $150.000
3 859 Est Media Luna S.R.L. MEDIA LUNA X37 LAGUNERO X1195T/E 21/09/17  X37 38 8141033 1,153 529 109 **

*Reservado Campeodn Dos Aiios Menor

CATEGORIA: 16° Cat. - CAMPEONATO DOS ANOS MENOR - desde 01/08,/2017 al 31/08/2017

1* 864 Antiguas Estancias Don Roberto S.A. GUAICOS X2460 ABOUTT-GLOBAL-T/E- ~ 14/08/17 X2460 40 937 112 1,265 558 153 $860.000
2 868 LosLazos S.A. VOLCAN MAINLINE X179 FIVT/E 04/08/17 X179 425 966 107,3 1,288 539 184 **
3 867 Caldenes S.A. JOTABE X4999 BAILARIN 150-T/E-  07/08/17 X4999 425 9171150 1,225 525 18,6 ***
4 863 Pedroy Alejandro Ferrero S.C. MARIA LUCIA PANTANO 2950 28/08/17 X2950 40 780 101,1 1,065 457 12,7 **

*Campeodn Dos Aiios Menor y 3 Mejor Macho

CATEGORIA: 17° Cat. - CAMPEONATO DOS ANOS MAYOR - desde 01/07/2017 al 31/07/2017
1 873 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle  TRANQUERAS X5735 EXPLOSIVO T/E  02/07/2017X5735 42 1011 1345 1,291 6,17 16 **
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Box 864 - Campedn Dos Afios Menor - 3¢ Mejor Macho Box 860 - Reservado Campedn Dos Afios Menor
Exp: Antiguas Estancias Don Roberto S.A. Exp: Sillero Serafin - Otamendi y Cia S.R.L.
Box 875 - Campeon Dos Aiios Mayor Box 880 - Reservado Campedn Dos Aiios Mayor
Exp: Don Benjamin S.A. Exp: Horacio La Valle y Marta Vila Moret
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Machos Polled Hereford

PREMIO BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ERCE  PESO(KG) AOB GD(KG) FRAME GRASA  $PRECIO

CATEGORIA: 18° Cat. - CAMPEONATO DOS ANOS MAYOR - desde 01/06,/2017 al 30/06/2017

1* 875 Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5189 MUSTANG PAYASO-T/E 04/06/17 X5189 40,5 993 147 1,222 535 19,8 **
*Campeodn Dos Aios Mayor

CATEGORIA: 19° Cat. - CAMPEONATO DOS ANOS MAYOR - desde 01/05/2017 al 31/05/2017

1* 880 LaValle Horacio y Marta Vila Moret de LaValle TRANQUERAS X5711 SRTRAVIESOT/E  03/05/17 X5711 41,5 1058 141,7 1,253 528 153 **

2** 878 Caldenes S.A. JOTABE X4943 FEDE 11-T/E- 16/05/17 X4943 42,5 9511186 1,14 5716 20,2 $190.000
3 879 Serranias de Lolen S.A. LOLEN X223 4624 KAMIKAZE T/E 13/05/17 X223 42,5 10191174 1,22 501 20,5 $200.000
*Reservado Campeodn Dos Aiios Mayor - **3° Mejor Dos Aiios Mayor

CATEGORIA: 20° Cat. - CAMPEONATO DOS ANOS MAYOR - desde 01,/04,/2017 al 30,/04,/2017
1 881 Est y Cab. Santo Domingo S.C.A. NUTRIAS X587 MUSTANG GERMANO-T/E-  13/04/17 X587 42 9451124 1,088 4,96 12,7 ***

CATEGORIA: 21° Cat. - CAMPEONATO SENIOR - desde 01/01/2017 al 31/03/2017
1882 Sillero Serafin - Don Félix S.A. SURENO X12 MUSTANG X1407 PCNT/E  02/03/17  X12 415 10421159 1,146 4,65 136 *=

CATEGORIA: 22° Cat. - CAMPEONATO SENIOR - desde 01/10/2016 al 31/12/2016

1* 889 Estancias y Cabafia La Centella S.A. TIGRA X125 FEDERAL PAYA T/E 05/10/16 X125 51 12111147 1,146 545 23,8 $810.000
2** 888  Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5071 MUSTANG SRWILLIA ~ 12/10/16  X5071 39 1016 132,6 0,962 556 14,1 $180.000
3 887 Est.MediaLuna S.R.L. - Rodaciy Cia. S.R.L. MEDIA LUNA X25 OLVIDO X14 -T/E- ~ 27/10/16 X25 42,5 1151 116,3 1,111 629 20 ***
4 883 Don Benjamin S.A. BENJAMIN X5121 MOSQUTOWILLIAM-T ~ 29/11/16 X5121 43 1011 130,6 1,004 587 17,6 ***
5 885 Cominagro Ganadera S.A. MAICO X153 GUILLERMO NORTENO ~ 20/11/16 X153 425 11621157 1,149 6,01 136 *=

*Reservado Gampedn Senior y Reservado Gran Gampeén - **3¢" Mejor Senior
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PREMIO BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ERICE  PESO(KG) AOB GD(KE) FRAME GRASA  $PRECIO

CATEGORIA: 23° Cat. - CAMPEONATO SENIOR - desde 01,/07/2016 al 30/09/2016

1* 892 Garruchos S.A. MURMULLOS X1364 BIEN PENSADO-T/E-  09/07/16 X1364 46 11401239 0,991 562 14,1 **
2 890 LosLazosS.A. VOLCAN MUSTANG X155 T/E 22/08/16 X155 445 11331173 1,025 557 30,2 **
3 891 SosaJuan Manuel - Sagarzazu Juan Carlos POKER X12 ALEJO T/E 05/08/16  X12 425 1126 117,6 1,003 539 26,3 ***

Rodaci y Cia S.A.
*Campeon Senior y Gran Campeodn

CATEGORIA: 24° Cat. - CAMPEONATO SENIOR - desde 01/04,/2016 al 30/06/2016

1 894 DonBenjamin S.A. BENJAMIN X4873 FEDERAL PETACA-TE ~ 02/05/16 X4873 46 1082 114,6 0,885 6,06 19,8 $200.000
2 893 Doble G del Litoral S.A. GALA X262 LUCAS X147 03/06/16 X262 42 1062 120,6 0,892 5,89 20,3 NSV
Box 892 - Campeon Senior - Gran Gampedn Box 889 - Reservado Campedn Senior - Rdo. Gran Campeon
Exp: Garruchos S.A. Exp: Estancias y Cabaiia La Centella S.A.

N° 675 HEREFORD = 31



[.a Noche
de los Premios

=HEREFORD PALERMO 2019 =

Emilio Pereyra Iraola hace entra del
premio San Juan de Leonardo Pereyra
a Horacio La Valle de Las Tranqueras.

Marta y Horacio

La Valle de Las
Tranqueras reciben
junto con su equipo
de trabajo Ramoén
Arregui, Marcos Vila
Moret y Juan Carlos
Bruno, los premios
a la Reservada Gran
Campeén Hembra y
Vaquillona Menor.

Marta y Horacio La Valle y Carlos Serassio reciben los premios a la Gran Campeén Hembra y Vaquillona Media.

HEREFORD



Felicitaciones a los expositores debutantes de Palermo, Nuestro Tesoreso,
Paula Pereyra Iraola y Juan Cruz Alazard quien también Jorge Collinet, entrega
obtuvo el premio Novel. a Angel Iraieta de

Cabana Santa Rita

el premio por el
Tercer Mejor Macho
y Campeoén Dos Anos
Menor.

Guillermo Cassano y
Fabiana Colombo de
Est. y Cab. La Centella
S.A., muy contentos
con sus premios por
el Reservado Gran
Campeén Macho y
Reservado Campeodn
Senior.

Cabaia Los Murmullos de Garruchos S.A. recibe los premios correspondientes al Gran Campeén Macho
y Campeoén Senior.
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El equipo de Las Tranqueras recibe los premios Fundadores Cabafa Saucemell, Mejor Expositor de Palermo,
Cabaiia Centenaria y Dos Hermanas. También Campeoén Ternera Mayor y Vaquillona Mayor.

El equipo de Los Murmullos de Garruchos S.A. recibe los premios por Campeén Ternera Menor,
Campeon Ternero Menor y Premio Particular Las Tranqueras.

Viviana Novelle y Carlos Reyes Terrabusi reciben el premio obtenido por Cab. La Persistencia de Terra Garba
S.A.C.A.l.y F. al Campeodn Ternera Mayor.
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Directores de la Asociacion, entregan los premios Campeoén Junior y Campedn Vaca Joven
a Guillermo Facht de Cabana Lolén de Serranias de Lolén S.A.

Alfredo Street junto con Alejandro y Carlos de La Tour reciben el premio a la Campeodn Vaca
con Garantia de Preiiez.

Cabana Tres Colonias de Tres Colonias S.A. 1° Premio Puro de Pedigree Niagara 2018.
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El premio Campedn Dos Ahnos Mayor obtenido por Cabana Santo Tomas de la Sierra de Don Benjamin S.A.
Reciben: Milagros Bretti y Christian Romero.

Nuestro Presidente entrega a Mr. Eldon Carlos Bianciotti de Cabana La Rubia, a manos llenas por
Krebs, un recuerdo en agradecimiento por el Campeoén Macho Hereford.
su labor como Jurado de la raza.

Cabana La Cantera de Juan Manuel Sosa 2° Premio Puro de Pedigree Niagara Sur 2018.
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Miembros de Comisién Directiva, junto con el Jurado de Clasificacién, entregan un recuerdo al gran equipo
conformado por Marcos Grasso y Pablo Vitullo, Comisario y Subcomisario de la Raza; Magui Grasso y
Nicolas Echezarreta (a), Secretarios de Jura y a Alejandro Cantarelli quien oficié de traductor.

Nuestro Director Guillermo Facht hace entrega del premio Cabana Lucas Norte de Francisco Ayerdi
al Reservado Campeén Macho Hereford a Fernando 2° Premio Puro Registrado 2018.
Hernandez y sus hijas de Cabana San Edmundo.

Cabana La Cassina de La Cassina S.A. 1° Premio Puro Registrado 2018.
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Cabana La Cercana de Doble G del Litoral 2° Premio Puro de Pedigree Niagara 2018.

Marta Vila Moret y
Juan Carlos Bruno
recibiendo el premio
por la Tercer Mejor
Hembra y Reservada
Vaquillona Media.

Marcos Vila Moret
recibe el premio
obtenido por Las
Tranqueras a la
Campeén Hembra
Hereford de manos
de Jorge Collinet.

Cabaina Don Manuel de Oscar Acuna Cabaia Los Murmullos de Garruchos S.A.
1° Premio Puro Registrado Sur 2018. 2° Premio Animales Jovenes 2018.
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Cabana Rio Frio de Ganadera Esquel S.A.R.l.F. 1° Premio Puro de Pedigree Niagara Sur 2018.

Luis Clancy

de Antiguas
Estancias

Don Roberto S.A.
recibe de manos
del Presidente de
Carne Hereford
S.A,, Ricardo
Smith Estrada,

el premio al
mayor proveedor
de Cuota Hilton
Hereford.

Cabana

Las Tranqueras
de H. y M. La Valle
1° Premio
Animales

Jovenes 2018.

Cabana

San Marén

de Cabana

San Marén S.R.L.
2° Premio Puro
Registrado

Sur 2018.

HEREFORD



=HEREFORD PALERMO 2019 =

Mr. ELDON KREBS

debuto este ano en Palermo
como Jurado de Clasificacion.

Durante su reciente estadia en
Buenos Aires, tuvimos oportu-
nidad de charlar con el jurado
sobre varios temas varios rela-
cionados particularmente con
su pasion, la ganaderia, y sobre
todo sobre qué significé su ex-
periencia de visitar la Argentina
y jurar en la Expo de Palermo.

Idon se mostré sorprendido

cuando lo llamaron para reali-

zar esta tarea porque jurar una

exposicion del nivel y prestigio
que tiene Palermo era un gran honor.
De hecho manifesté que jurar los He-
reford en este Palermo fue uno de los
aspectos mas destacados de su vida
profesional, y aseguré que tanto él
como su esposa Louise, tienen la es-
peranza de poder visitar nuevamente
la Argentina para conocer algunas de
las bellezas naturales y lugares que le
nombraron durante su estadia.
Quedo6 muy impresionado con lamag-
nitud y la prestancia de las instalacio-
nes del predio de Palermoy particular-
mente disfruté con la elegancia de los
edificios histéricos de la SRA -algunos
delos cuales tienen la caracterizacion
de ser considerados “patrimonio cul-
tural” de la ciudad de Buenos Aires-,
y le llamé la atencién la conjugacion
de los estilos antiguo y moderno, co-
rrespondiendo éstos con las ultimas
edificaciones del lugar.
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Refiriéndose alajuraen sinos dijo “Me
senti muy cdmodo, aca veo el tipo de
ganado que me gusta. Quedé impre-
sionado por la fila final, todas y cada
una de las hembras merecia estar aca.
Me llamé mucho la atencién la calidady
uniformidad de los animales, pero pun-
tualmente remarco la profundidad y so-
bre todo la estructura 6seay el “peso”
o el ancho de los huesos”. La Unica
sugerencia que dejo referida a algun
aspecto que él quisiera ver mejorar en
las hembras es la calidad de las ubres.
“En estas exposiciones las diferencias
entre los ejemplares son muy ajusta-
das. Me sorprendié y me encanté ver el
entusiasmo del publicoy los aplausos
con cada decision que se tomd en la
pista. No es normal tener esta atmos-
feraen unajura”

“Hace dos afos juré en la prestigiosa
feriade Denvery no viunafilafinal tan

correcta como esta. Fue un desafio
elegir un toro entre todos, por la cali-
dad que tenian estos ejemplares. Los
dos Senior que seleccioné, se desta-
caron por sus cualidades carniceras
y por cémo se movian. Podria seguir
enumerando virtudes, pero las resumo
diciendo que son individuos de alta
calidad”

Tuvo muy elogiosos conceptos por
la forma en que se sintieron recibidos
y tratados por la Asociaciéon durante
su visita y aprecio realmente toda la
colaboracion que tuvo de sus secre-
tarios, deltraductory del personal que
lo acompanié en la pista de jura, todos
quienes facilitaron su trabajo y contri-
buyeron a que disfrutara mucho consu
trabajo y dijo: “Tengo que subrayar y
felicitar atodos los criadores Hereford
de Argentina”. @

Afio LXXXIV



N° 675 HEREFORD = 41



=HEREFORD PALERMO 2019 =

'ASi FUE DA SEMANADE *

“.

i LA CARNE EN PALERMO.

Con el inicio de la Exposicion, comenzé la “Semana de la Carne”, donde se debatieron los
principales puntos que hacen al funcionamiento y desarrollo de cada eslabén de la cadena
de produccién. La mesa reunié a mas de 30 entidades y organizaciones de toda la cadena
bovina, porcina, aviar y ovina, que mediante charlas, ponencias y disertaciones, abordaron
temas como genética, produccidn, sanidad, nutricidén y comercializacion, entre otros.

Mesa
de las
Carnes

La primera actividad fue el
miércoles 24 a sala llena,
con la apertura de la Mesa
de las Carnes, que realizé

un seminario sobre las
oportunidades y los desafios
del sector, en el Auditorio
Principal de La Rural.
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a coordinacién estuvo a cargo

de Luis Bameule y entre las

presentaciones, el Ing. Agr. Fer-
nando Canosayy el Lic. Victor Tonelli,
ambos Coordinadores Técnicos de la
Mesa, expusieron sobre la agenda de
las carnes: avances y temas pendien-
tes. Pusieron en valor la efectividad
de la Mesa, remarcando el marco de
respeto, de inclusiony de consenso de
las instituciones, asi como la generosi-
dad de quienes las representan, por las
propuestas, los logros y los desafios
acordados. También se enumeraron
las politicas publicas que se pusieron
como metas iniciales para potenciar
el proceso de cambio destacando el
incremento de la oferta de novillos, el
control de las reglas de competencia
y lamejora del acceso comercial y sa-
nitario a los mercados.

Elincremento del empleo formal, elimi-
nando la precarizacién y aumentando
la capacitacién de los operarios forta-
leciendo a los pequefios productores
y fomentando el arraigo, fue otros de
los items fundacionales remarcado.

La Argentina mejor posicionada en el
ranking global es uno de los logros que
animaalos productores. “Estamos en
el quinto puesto y recuperamos pro-
tagonismo en el mundo”, sefialé To-
nelli, aclarando que “todas las carnes
crecieron en el mercado interno”. Este
panel enumeré lo que queda por hacer
ylo que hatenido poco avance. Ahise
incluyé lareduccién de la cargaimpo-
sitiva, especialmente las cargas pro-
vinciales y municipales para ganados
y carnes. También sugirieron mayor
incentivo a la produccién de novillos,
y estimulos para mejora productiva en
cria e invernada.
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También disertaron el Presidente de
la Sociedad Rural Argentina, Ing. Agr.
Daniel Pelegrina, y el Secretario de
Gobierno de Agroindustria, Dr. Luis
Miguel Etchevehere, seguidos por
los referentes de la SRA, CRA, FAA,
Coninagroy AACREA, que expusieron
sobre los desafios de la produccién.
Destacaron la apertura de mercados
en el mundo para la carne argentina,
las medidas tomadas por el gobierno
para beneficiar a los productores y el
horizonte positivo para la industria.

Asimismo el Ing. Agr. Anibal Pordo-
mingo, Coordinador del Programa
Nacional de Produccion Animal del
INTA, y Sebastian Rodriguez Larreta,
se refirieron alos nuevos desafios co-
merciales.

El Ing. Ernesto Viglizzo, investigador
del Conicet, y Cristian Feldkamp de
AACREA presentaron las demandas
de sustentabilidad, destacando que
el mundo, desde el punto de vistaam-
biental, no seria mejor sin la ganaderia,
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sino mucho peor. Si bien los criterios
de sostenibilidad hoy se discuten en
la sociedad, no todos los que partici-
pan del debate cuentan con formacion
cientifica ni interés en adquirir tales
conocimientos y donde lo emocional
tiene muchas veces mayor influencia
que los datos cientificos.

Unade las acciones emprendidas por
CREA es la participacién en el Grupo
de Paises Productores del Sur (GPS),
una organizacioén integrada por refe-
rentes de las cuatro naciones del Mer-
cosur (Argentina, Brasil, Paraguay y
Uruguay) comprometida con la pro-
duccion agroalimentaria sostenible.

Una de las acciones realizadas por
GPS es la evaluacion de las metodolo-
gias empleadas para medir emisiones
de gases de efecto invernadero (GEI).

Viglizzo indic6 que, ademas de medir
las emisiones de GEI generadas por
vacunos, tendria que considerarse el
efecto compensador de las pasturas
paralograr un balance de emisiones de

la actividad que sea mas representati-
vo de larealidad presente en el Merco-
sur. “Los bovinos generan emisiones,
pero en nuestra region eso es com-
pensando por las pastizales”, resalté.

La siguiente ponencia fue sobre pers-
pectivas del mercado a cargo del Ing.
Agr. José Lizzi, de CREAYy el Lic. Mi-
guel Achaval, de MINERVA, ABC.

El cierre, destinado al acuerdo Mer-
cosur—Unién Europea, abordado por
el Lic. Horacio Reyser, Secretario de
Relaciones Econdmicas Internaciona-
les, y el Dr. Luis Miguel Etchevehere,
Secretario de Gobierno de Agroindus-
tria. Un acuerdo histérico y un paso
importantisimo para nuestro pais con
un mensaje para el mundo pues re-
presentan una gran oportunidad para
que como pais podamos fomentar las
inversiones, aumentar la productividad
y empleo, en un ambito de institucio-
nalidad y reglas de juego claras.

»
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SEMANA DE LA CARNE EN PALERMO.

FORO ARGENTINO
g 122 Jornada de

Actualizacion
en Genética Bovina

Ese mismo dia el presidente saliente del Foro Argentino de Genética
Bovina, Dr. Martin Garcia Fernandez, dio inicio a una nueva edicion de
la ya tradicional Jornada de Actualizacién en Genética en Palermo.

res bloques contemas de gran

interés y a cargo de destaca-

dos profesionales en cada uno
de lostemas. El primero estuvo desti-
nado a tratar el Consumo Residual de
Alimentos (RFI), que es independiente
del nivel de produccion y del tamafo
del animal. Mide la diferencia entre el
consumo esperado para su ritmo de
ganancia y peso metabdlico y el real.
A esto se refirieron el Ing. Agr. Daniel
Musi, el Dr. Sebastian Munillay el Ing.
Agr. Juan Lafontaine.

En el mundo esta prueba serealizaen
varios paises con un gran avance en
la materia y es por ello que participd
a través de una video-conferencia, el
M.Sc. Phillips Oosthuizen (SerNick
group) para hablar sobre los resultados
econdémicos de la aplicacion de RFl en
Sudafrica. En tanto, en la Argentina
comenzo a realizarse hace tres afos
con el desarrollo de las instalaciones
y del software requerido en el INTA
Anguil, bajo la direccion del Ing. Ani-
bal Pordomingo, quien fue otro de los
panelistas.
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RURAL

1332 EDICION DE LA EXPOSICION DE GANADERIA, AGRICULTURA E INDUSTRIA INTERNACIONAL.

El segundo bloque desarroll6 los al-
cances de una nueva tecnologia bajo
el titulo Edicién Génica, que consiste
en generar una mutacién en un gen
particular, eliminandolo para que se
regenere con unaformanueva. Hasta
hace poco, la mutagénesis se podia
provocar sometiendo a un organis-
mo a condiciones que lo obligaran a
mutar, pero no se podia elegir el gen
que se debia modificar. Ese es el gran
avance que ofrece la edicién génica.
Ademas, explico el Dr. Martin Lema
(Director de Biotecnologia de la Se-
cretaria de Agroindustria de la Nacién)
que en comparacion con la transgé-
nesis, presenta las ventajas de ahorrar
tiempo (lograr un transgénico lleva en
promedio unos 13 afos, contra 5 de
la edicion génica) y por ende es mas
econdmica, Lema afirmé que mas alla

de las regulaciones que imponga el
Estado, las asociaciones seguiran te-
niendo la potestad de aplicar criterios
propios en estos temas. “El Estado
tiene que regular lo menos posible y
especificamente en lo que tiene que
ver con la seguridad e inocuidad. Des-
pués hay regulaciones privadas que
son mas arbitrarias.

Alrededor de las 17.30 fue el turno del
tercer bloque que se refirié al potencial
y riesgos de la seleccién genémicay
del que participaron el Ing. P.A. Ja-
vier Martinez del Valle, el Dr. Horacio
Guitou , la Dra. Maria Calafé y el Dr.
Rodolfo Cantet

El cierre de tan interesante jornada
estuvo a cargo del Ing. Alfonso Busti-
llo, Presidente entrante del Foro junto
con el Coordinador General, Dr. Sergio
Marcantonio. »
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Mercados

El dia jueves comenzé tempranito con
un primer bloque que incluyé un anali-
sis de la situacion de los mercados de
la carne vacuna y acciones de la Re-
publica Argentina, en el que Fernando
Villella habl6 sobre la situacion de los
mercados de las proteinas animales.
A continuacion, Agustina Scarano, del
IPCVA, explicé las estrategias de pro-
mocion segun los mercados de Chi-
na, Rusia, EEUU, Japo6n, UE y futuros
como Corea del Sur.

Luego se trataron temas como tipos 'y
estratificacion de consumidores y las
preferencias de distintas generacio-
nes, la vision del sector exportador y
para cerrar lamafana los Presidentes
de laMesade Enlace que presentaron
Las Propuestas del Campo y la Pro-
duccién, que oportunamente habian
entregado a los candidatos para las
proximas elecciones.

46 =HEREFORD

Produccion Animal
y Comercio

“Carne sin carne” fue el titulo de la
charla ofrecida por el Secretario y el
Coordinador del Comité de Carnes
de la Sociedad Rural Argentina, Juan
José Grigera Naon, quien comenzo por
dejar en claro que quienes proponen
este producto prefieren llamarlo carne
artificial y no musculo artificial oincluso
proteinas artificiales musculares que
seria, realmente, el término preciso, y
recordd que un corte de carne animal
demandatres afios de trabajo mientras
que este nuevo producto soélo requiere
unas pocas semanas de elaboracion.
Usar el término carne para otro pro-
ducto que laimita es falso y lleva a la
confusioén del consumidor.

El especialista detallé que este pro-
ducto se obtiene extrayendo tejido
muscular o células madres de un bo-

vino, se lo lleva a un gran biorreactor
donde se acelera el proceso, y asi se
llega a células que se van agregandoy
al producto definitivo. Para acelerar el
proceso se utiliza una gran cantidad de
nutrientes de origen quimico para que
las células crezcan a una alta veloci-
dad, “el tema es que estos nutrientes
provienen de la industria quimica, en-
tonces si pensamos que llegamos al
producto carne, tal cual lo conocemos,
este producto no seria aceptado por
la Unién Europea, porque una de las
condiciones es que deben ser sin el
uso de promotores de crecimiento, que
por eso estan prohibidos en la Repu-
blica Argentina”.

En cuanto al nivel de aceptacion que
tiene este nuevo producto, en base a
un estudio realizado en Estados Uni-
dos, comenté que “los menores de 40
afnos estan dispuestos a probarlo, lo
que no quiere decir aceptarlo.
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Para finalizar, el Secretario de la SRA
enfatizé que “el desafio de este pro-
ducto esimitar ala carne y convencer
al publico que lleva beneficios senso-
riales, de seguridad alimentaria, salu-
dables y de preservacion del medio
ambiente, cosas que al momento de
hoy son inciertas”.

Mesa Rgdonda
de Genomica

Comenzoé alrededor de las 16 hs, abor-
dando el tema de cémo las nuevas
técnicas de seleccién animal contri-
buyen a satisfacer las demandas de
los consumidores. Participaron de la
Mesa referentes de cada una de las
Asociaciones de Criadores de Carne
Bovina. Sebastian Rodriguez Larreta
(Angus), Carlos Alejandro de La Tour
d’Auvergne (Hereford), Jacques Gilo-
taux (Brangus) y Tiziana Prada (Bra-
ford), moderados por el periodista Félix
Sammartino.
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Luego, el Director Nacional de Sanidad
Animal del SENASA, Dr. Matias Narde-
llo, hablé sobre Sanidad y Mercados.

Jornada Agtech,
innovaciony
tecnologiaenel
negocio ganadero

El viernes fue el turno de la Jornada Ag-
tech, enlaque se mostraron los ultimos
avances en el desarrollo de productos,
comercializacién y herramientas para
el fortalecimiento y los desafios que
enfrenta el ambito agroindustrial de
nuestro pais.

La Jornada fue organizada por la So-
ciedad Rural Argentina (SRA), CREA
y Nesters, la primera potenciadora de
startups en Agtech en Argentina, y gird
sobre tres ejes tematicos:  Cémo crear
una empresa tecnolégica de impacto
enelagro? ; Cémo latecnologia puede
transformar el agro? y  Como pode-

mos trabajar juntos para aprovechar
este cambio?

Se presentaron proyectos y casos tes-
tigos para mostrar cémo es crear una
empresa tecnolégica de impacto en
el agro y se realizd un panel acerca de
cémo transformar el ecosistema en co-
munidad; como los vehiculos de accion
del agro pueden materializar la visiéon
de mediano y largo plazo acerca del
impacto de las tecnologias en los agro
negocios; como podemos trabajar juntos
para aprovechar este cambio.
Ademas, se conocieron los ganadores
del primer Concurso AgTech Ganade-
ro. Concurso destinado a estimular el
crecimiento en materia tecnoldgica e
innovacioén en el sector ganadero, de
manera de promover aemprendedores
con proyectos propios que contribu-
yan al desarrollo econémico y social
del sector ganadero nacional e inter-
nacional, resaltando la importancia
en la creacion de nuevas empresas y
startups en ese sector. @
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Stand

=HEREFORD-

Presente en Palermo 2019

Como todos los aios, la Asociacion Argentina Criadores de Hereford, tuvo su stand institucional en el
que ademas de informarse sobre larazay todos los programas que lleva adelante la Asociacion, tuvieron
la oportunidad de adquirir productos promocionales e indumentaria oficial en el Alimacén Hereford.
Un éxito fue también el cartel de Instagram, que invitaba al publico a sacarse una foto para partici-
par de un sorteo en la cuenta de la Asociacion @asochereford. Gracias a ello, mas de 300 personas
han compartido su foto en el stand, resultando ganadora Celeste Guadalupe Rojas, quien luego de
finalizada la exposicién se acerco por la sede a retirar su premio.
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Vinos Hereford acompaié una vez mas a la
Asociacion. Este afno tuvo un espacio exclusivo,
frente al Pabellon Blanco, en el que el publico
se deleité con una excepcional propuesta
gastronémica, con opciones para comer algo al
paso en el Food Truck y seguir el recorrido.

Quien también capté la atencion del publico que
recorria el galpén fue el artista Julio Parada Seifert,
quien pint6 en vivo y en directo en nuestro stand
y explicaba a los curiosos su estilo en el paisaje
correntino que inicié el primer dia de exposicién.
Este ano el Stand Hereford obtuvo el 1er. Premio:
Sociedad Rural Argentina en la Categoria “G” -
Stands de Asociaciones de Criadores, indistinto
de ubicacién y metraje, luego de que los jurados
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El domingo 4 se celebré la tradicional misa
de campo en la pista central organizada
por Misiones Rurales Argentinas.

La celebracion fue presidida por el padre
Daniel Agostinelli y ofrecida en accion de
gracias por el campo argentino.

El lema escogido encierra un compromiso:
“En el servicio vayamos al encuentro de

la familia rural”.

recorrieran los stands que componen la
Muestra Industrial y Comercial y estudiados

en sus aspectos fundamentales, continente y
contenido, como asi también todos sus detalles,
decidieran premiar al stand Hereford en la
ceremonia en la que el Presidente de la S.R.A.,
Daniel Pelegrina entregara tan distinguido
reconocimiento al Ing. Alejandro

de La Tour.
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La ganadera es para nosotros el
evento del ano que mas espera-
mos. Un lugar en el que nos reen-
contrarnos con amigosy colegas,
que muchas veces sélo las vemos
en esta fecha.

urante los 15 dias que durala mues-

tra, interactuamos con los criadores,

cabafieros, y personas interesadas
en la raza. Nuestra labor principal es es-
cuchar sus reclamos, dudas, inquietudes
y mantener el orden dentro del sector del
galpén que nos fue asignado.
Los primeros dias son mas tranquilos, du-
rante los cuales basicamente colaboramos
con las cabafias a que se acomoden y se
preparen hasta la llegada de la admisién.
Ese dia, controlamos los pesajes, las
mediciones y estamos a disposicién de
los veterinarios encargados de la tarea,
tratando que todo se desarrolle de la mejor
manera solucionando cualquier reclamo
que se presente.
El momento mas esperado del dia es cuan-
do nos reunimos con todos los comisarios
delas demas razas para almorzar. Un grupo
de amigos que se distienden con charlas
nutridas e interesantes.
El ruido de las sopladoras, la concentracion
delos peladoresy la tension en el ambiente
van creciendo a medida que se acerca
las fechas de jura. Los nervios empiezan
a rondar los pasillos y las especulaciones
de cuales seran los Grandes Campeones
reinan en el galpon.
Llega el gran momento, el que todos espe-
ran, dos dias muy especiales y ajetreados

HEREFORD

“Somos como una familia que convive
durante 12 horas al dia, recorriendo

los pasillos, mateando y compartiendo
alguna picadita en las filas”.

en el que nuestra tarea consiste en
informar y hacer cumplir los horarios
de comienzo y finalizacion, organizar
elingreso a pista e interactuar con el
Jurado y sus Secretarios para que
todo salga bien.

Ya con los resultados obtenidos,
algunos contentos y otros no tanto,
las rondas de mate y las picadas no
cesan. Si bien quedan pocos dias
paralasalida, lacamaraderia es cada
vez mayor. La buena predisposicion
de los cabafieros y propietarios des-
de el principio al fin hacen de esta
Exposicién un ambiente amigable y

de buen pasar en las que el cansancio
no se hace notar. Atodos ellos nuestro
agradecimiento.

Deseamos que cada una de las per-
sonas involucradas esté contenta con
nuestro trabajo. Por nuestra parte,
estamos muy agradecidos, fundamen-
talmente con la Asociacion Argentina
Criadores de Hereford y especialmente
con la Sociedad Rural Argentina por
la confianza depositada en nosotros
para cumplir la labor de Comisario
y Subcomisario de la raza. También
agradecer alos integrantes del Ateneo
que colaboran con nuestra tarea. @

Marcos Grasso y Pablo Vitullo
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Remate de Vaquillonas
Hereford Seleccionadas.

El sabado 27 de julio, durante la
Exposicion se realizé el 4° Remate
de Vaquillonas PR, en un marco muy
animado y agil, a cargo de la firma
Saenz Valiente, Bullrich y Cia. S.A.

onto con la presencia del Pre-

sidente de la SRA, Daniel Pele-

grinay unaimportante cantidad
de productoresy criadores que dieron
el marco perfecto ala ventaen el que
se logro llegar a $54.500.- por una
vaquillona con criay prefiada, de Est.
y Cab. Santo Domingo S.C.A. que
fue adquirida por el Establecimiento
Clorinda S.A.
Por primera vez se sumaron 41 vaqui-
llonas caretas. “Uno de los mejores
negocios es comprar la vaquillonas
con cria”, remarcé Gervasio Saénz
Valiente. @
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i 2
4|  Promedio | Minimo | Méximo | Promedio_
| 6 | Hembras PHPR c/criay prefi. | $52.750 | $54.500 | $51.000
35|  HembrasPHPRprefi. | $28.828 | $44.000 | $22.000
41| Hembras CaretaNegras | $20.000 | $31.000 | $23.000

Nuestro agradecimiento a Agrop. Mayaco S.A. - Ailincura S.A. - Caldenes
S.A. - Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A. - Llavallol Hnos. S.A. - Reynoso,
Daniel - Serranias de Lolén S.A. - Vivorata E.A.G.S.A., por sumarse a las
actividades en Palermo, referencia ineludible sobre genética bovina en la
que Hereford concentré la atencién.
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PENA DE CABANEROS

n la crianza hay mucha dedi-
cacion y pasion, fundamental-
mente de todo el equipo, desde
el que elige el animal hasta el que le
da de comer todos los dias, que lo
amansa, que lo bafa, que lo atiende.

Es una dedicacion diaria con la espe-
ranza de llevarse una o mas cucardas
de Palermoy la Asociacién quiso aga-
sajarlos y agradecerles su compromi-
so Yy la permanente colaboracién con
larazay el arduo trabajo que realizan.

Por eso el lunes 29 se vivio en nuestra
sede una noche entre amigos, ameni-
zada por el grupo “Los Fogoneros”.
Cuatro estudiantes de veterinaria
con gran talento y mucha onda, que
transmitieron un poco de lo nuestro.
Gracias Martin Cortti, Cipriano Farifia,
Federico Dumon e Ignacio Garcia
Lorenzana. @
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Un aplauso especial a
Mario Alejandro Vicente,
quien resultoé elegido por
voto de sus companeros

como Mejor Cabaiero.
Muy feliz y emocionado
recibié el presente

que le otorgé

el Ateneo Hereford.
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=HEREFORD PALERMO 2019 =

3¢ CONCURSO DE
NOVILLOS Y BLOCK TEST

PALERMO 2019

El miércoles 24, en pista central y en el marco de la Semana
de la Carne, se llevé a cabo la tercera edicion del Concurso
de Novillos y Block Test en Palermo, donde se presentaron
los mejores ejemplares destinados a faena.

oncursaron 325 cabezas de la

mejor calidad, remitidas por

productores de razas puras y
cruzas, que en muchos casos, reco-
rrieron mas de 700 km.
La actividad de admisién (pesada,
denticién, ecografia) selecciond -por
sorteo- un novillo de cada lote en el
que se midi6 grasa dorsal e intramus-
cular, y el ojo de bife, datos que fueron
evaluados por el Jurado para latoma
de decisiones.
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El Jurado de Clasificacién en pie estu-
vo compuesto por representantes de
todos los eslabones que configuran
la cadena de comercializacion de
la carne, aportando distinta vision;
a saber: Daniel Morrone y Marcelo
Mengani, representantes de frigorifi-
cos que producen para exportacion
y consumo interno, junto con Pedro
Aldhaparro, quien actué como secre-
tarioy Francisco Calderon, integrante
de la S.R.A.

Como Jurados de Clasificaciéon en
Gancho, actuaron los Sres. Horacio
Avila (Técnico de reconocida trayec-
toria que participd en la otrora Junta
Nacional de Carnes, experto en block
test y medicién de carne) y Marcelo
Mengani.
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Luego de una ardua tarea, debido a
la calidad de lo expuesto, el Jurado
arribo al siguiente resultado:

MEJOR AREA DE 0JO DE BIFE DEL
CONCURSO Y MEJOR RES CONSUMO
PESADO DE LA RAZA HEREFORD
CON EL LOTE N° 30, de Caldenes S.A.
Adquirido por Carne Hereford S.A.

MEJOR LOTE Y MEJOR RES
CONSUMO LIVIANO DE LA RAZA
HEREFORD CON EL LOTE N° 29,
de Estancia y Cabafa Santo Domingo
S. C. A. Adquirido por Arrebeef S.A.

MEJOR LOTE Y MEJOR NOVILLO
CRUZA BRITANICA CON EL LOTE
N°42Y EL NOVILLO N° 2,

de Serranias De Lolen S.A.
Adquirido por Arrebeef S.A.

SEGUNDO MEJOR LOTE Y MEJOR
NOVILLO HEREFORD CON EL
LOTE N°25Y EL NOVILLO N° 5,

de Terra Garba S.A.C.A.l.y F.
Adquirido por Carne Hereford S.A.

SEGUNDO MEJOR LOTE, SEGUNDO
PREMIO Y MEJOR RES CONSUMO
PESADO DE CRUZA BRITANICA
CON EL LOTE N° 47,

de Aparel S.A.

Adquirido por Frigorifico Rioplatense S.A.

MEJOR RES CATEGORIA NOVILLITO
LIVIANO CON EL LOTE N° 38,

de Clemente Luis Ispizua.

Adquirido por Frigorifico Frigolar S.A.
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Gervasio Saenz Valiente, de la
firma rematadora, describié que
fue “muy bueno, con animales muy
parejos en gordura y con niveles
de excelencia”. Respecto de los
precios obtenidos, dijo que “en
general fueron todos precios a
valor de mercado pero se destaco

un novillo liviano de 431 kilos, remitido
por Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A
que se vendi6 a $72”.

Este es el fruto del trabajo de afos
para obtener genética de primer ni-
vel para producir mas y mejor carne.
iNuestras Felicitaciones atodos los

participantes! @
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Concurso de

Jurados Hereford

urante una jornada a pleno sol Por la tarde, en el stand, se entregaron los pre-
se llevé a cabo el domingo 4 mios a los tres primeros puestos de cada catego-
una nueva edicion del Concur- ria'y el Premio “Alejandro Murtagh”, otorgado al

so de Jurados Hereford, destinado puntaje mas alto disputado entre las categorias
a todos aquellos interesados en Senior y Juvenil obtenido por la sefiorita Emma
conocer la raza, escuchar las expli- de La Tour, con 985 puntos. @
caciones sobre la jura y competir en

una interesante y constructiva puja.

Carlos Ojea Rullan fue el encarga-

do de jurar y orientar a los mas de

90 participantes, sobre la forma de

clasificar los animales y transmitirles

conceptos béasicos sobre qué debe

observarse tanto en los machos como

en las hembras.

Tanto los nifios como los adultos

entusiasmados con la propuesta,

se involucraron fervientemente en

sumar conocimientos sobre la raza,

afrontando el reto de clasificarlos

y coincidir con Ojea en determinar

cuales eran los mejores reproductores

machoy hembra, durante el transcur-

so de toda la mafiana.
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Categoria Seniors - mas 21 aiios.

1° Juan Orlando Colque

2° Rodrigo Ezequiel Martinez
Cristian Martinez
Facundo Salazar

Valeria A. Mac Donald
Patricio Méndez

Emma de La Tour 3°

Categoria Menores - 0 a 13 aiios.

Belén Sigmaringo 4°
Maxima Aresi 4°
Mateo Engraff 5°
Alan Aimetta 6°

7° Juan Bautista Itigaray

Omar Javier Licari

Horacio Gutiérrez
Rosario Cantarelli
Matias Sigmaringo Luciana Mazziotti
Benjamin Farinati
Alfonso Matta y Trejo

Soffa Spinella

Santiago Sigmamingo

Alexia Firpo 7°

Milagros Bretti Romero
Alvaro Diaz Deloreto

Victoria Elizondo
Margarita Afiez Francisco Aresi 9°

Alejandro De La Tour Sofia Reifschneider

Juan Francisco Sosa 9°
Julia Gutiérrez 9° Juan Ezcurra

Maria Sigmaringo 10°

Maria Lujan Alvarez

lago Czumadewski Luis Yamil Vazquez

Agradecemos especialmente a “La
Camila” de Fernando Castillo, “La Cer-

cias Don Roberto S.A., “Santo Domingo”
de Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.
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cana” de Doble G. del Litoral S.A. , “La
Persistencia” de Terra Garba S.A.C.A.l.y
F., “Las Tranqueras” de Martay Horacio
La Valle, “Media Luna” de Est. Media
Luna S.R.L., “Quequén Sur” de Serafin
Sillero, “Santa Rita” de Antiguas Estan-

y “Santo Tomas de la Sierra” de Don
Benjamin S.A., que gentilmente pre-
sentaron sus animales y a sus equipos
de trabajo, que desfilaron para que los
concursantes con gran interés hicieran
su propia evaluacion.

HEREFORD
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Rincon del

ATENEO

por Juan Enrique Ibanez
Presidente Ateneo Hereford
ateneo@hereford.org.ar

Durante la 133 ° Exposicion de Palermo el Ateneo He-
reford tuvo una agenda muy movida. Varios ateneistas
participaron como expositores con sus cabanas fami-
liares, Emilio Castillo de Cabaia La Camila, Clara Her-
nandez de Cabaia San Edmundo con quienes también
colaboré Valentina Cantarelli, Milagros Bianca Bretti de
Cabana Don Benjamin, Marcos Vila Moret de Cabana
Las Tranqueras y Juan Cruz Alazard, ex presidente del
Ateneo que hizo su debut con cabana propia.

| sdbado 27 de julio, se celebro
un nuevo encuentro de “Campo
en Equipo”, con el fin de promo-
ver el intercambio entre jévenes
del sector agropecuario. Alli se dieron
cita los Ateneos de Jévenes de Angus,
Brahman, Braford, Brangus, Hereford,
Caballos Criollos, y Sociedad Rural
Argentina. En el mismo Victor Tonelli,
especialista en el tema carne, habld
de toda la actualidad del mercado y el
panorama para este afio de elecciones.
También participé el Licenciado en
Administracion de Empresas y experto
consultor Bernardo Barcena, quien ex-
plicé los secretos para convertirse en un
lider inspirador y hacedor de proyectos
exitosos.
Ya entrando en lo que hace a nuestra
raza, el Ateneo en conjunto con la
Asociacion, realizé una nueva Pefia de
Cabafieros para homenajear a todos
aquellos que estan en nuestros campos.
Otra de las actividades que nos ocupa-
ron en Palermo fue la venta silenciosa de
semen donado por los centros de inse-
minacién Ciale S.A., Clia S.A., GenPro
S.A., Juan Debernadi S.R.L., Las Lilas
Genética, Semex Arg. S.A. y los cria-
dores Antiguas Estancias Don Roberto
S.A., Est. y Cab. Media Luna S.R.L.,
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Garruchos S.A. y Serafin Sillero. A
todos ellos nuestro agradecimiento
al igual que a los compradores Clara
Pereyra Iraola, Cominagro Ganadera
S.A., Estancia y Cabana Santo Do-
mingo S.C.A, Juan Cruz Alazard, La
Cassina S.A., San José del Arroyo
S.A,, Serranias de Lolén S.A, y Pablo
Vitullo.

Una gran respuesta tuvimos con los
Bonos Contribucién. Agradecemos a
quienes aportaron los premios parael
sorteo y felicitaciones a los ganado-
res pues todos ellos han colaborado
en reunir fondos para que el Ateneo
pueda seguir realizando todas las
actividades programadas.

Aplausos para Hugo Ballester, gana-
dor de la hembra receptora donada
por Ernesto Ayling; Juan Manuel Sosa
quien gano lamatera donada por Alma
Mate y Severo Bazan, ganador del cu-
chillo y bombilladonado por Nuestras
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Costumbres. También aplausos para
Ramén Arregui ganador del premio
Abermatic; Juan Barbosa quien gané
el premio ofrecido por El Rebenque y
para Alejandro de la Tour y Federico
Lassaga, ganadores de las gorras de
Katerina Polo.

Imposible cerrar esta nota sin antes
agradecer a todos los ateneistas
que dieron el presente en Palermo,
colaborando codo acodo conla Aso-
ciacion. Juan Cruz Alazard, Carmela
Alvarez, Milagros Bretti, Valentina
Cantarelli, Martin y Emilio Castillo,
Matias Fernandez Speroni, Sophie
Gallego, Magdalena Grasso, Clara
Hernandez, Tadeo Krezczkowski,
Nicolas Pinat, Marcos Vila Moret,
Pablo Vitullo, Florencia Vivaldiy a todo
el staff de la AACH que nos permitio
colaborar.

Como siempre, invitamos a todos
aquellos jovenes de entre 18 y
35 ainos que quieran integrar
el Ateneo Hereford, sean todos
bienvenidos.®
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PROMOVER NUEVAS OPORTUNIDADES
PARA EL COMERCIO INTERNACIONAL

uego de la visita a la Patagonia

de la delegacién del Ministerio

de Agricultura de Estados Uni-
dos (Revista Hereford 674 - pags.90-
91) y con el objetivo de continuar for-
taleciendo la relacion existente entre
laEmbajada de los Estados Unidos de
Américay la Asociacién, el martes 25
de junio tuvimos el placer de recibir
en nuestra sede a Mr. Jordan Schlake,
representante de Negocios del Depar-
tamento de Agricultura de Nebraska
(NDA) quien, junto con el sefior Ken
Joseph Especialista Agricola Senior
del Servicio Agricola Exterior (FAS),
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correspondiente al Departamento
de Agricultura de Estados Unidos
(USDA), participaron de una reunién
con nuestro Presidente, Carlos A. de
La Tour y el Gerente de la entidad.

Fundamentalmente la visita tuvo
como finalidad promover nuevas
oportunidades para el comercio
internacional, asi como apoyar las
relaciones existentes. Se analizé la
situacién del sector en Argentina y
los Estados Unidos y la relacion bi-
lateral entre ambos paises, asi como
también los desafios de las nuevas
tecnologias y los principales factores

de incertidumbre afectando los mer-
cados internacionales. Asimismo, se
compartieron visiones sobre distintas
posibilidades para profundizar la re-
lacioén entre la Asociacién Argentina
Criadores de Hereford y el Depto. de
Agricultura de los Estados Unidos, a
través de trabajos conjuntos, inter-
cambios profesionales y programas
de estudio y cooperacién en temas
de interés.

Este tipo de actividades permite
aprender del otro y enriquece el tra-
bajo de ambas partes. @
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RECEPCION EN EL PALACIO BOSCH.

Edward Prado, Embajador de los Estados
Unidos de América, el martes 30 de julio,
fue el anfitrion de la recepcioén en honor de
la delegacion del U.S. Livestock Genetic
Exports del que participaron directivos
y socios de nuestra entidad que fueron
invitados especialmente, al igual que el
Jurado de Palermo, Mr. Eldon Krebs y
su sefiora.

El embajador de la administracién de
Donald Trump recordé que el mandatario
estadounidense apoya el trabajo que esta
haciendo el Presidente de la Naciény que
tienen fe de que Argentina debe seguiry
ser el pais que debe de ser. @
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CONFERENCIA MUNDIAL
HEREFORD 20626

EN NUEVA ZELANDA

Tal como se viene celebrando en distintos paises cada cuatro anos, la comisiéon organizadora
del Boehringer Ingelheim World Hereford Council 2020, juntamente con la New Zealand Hereford
Association, estan invitando a los paises miembros e interesados en general a participar del en-
cuentro que tendra lugar en Queenstown, Nueva Zelanda, del 9 al 13 de marzo del aio que viene.

uienes requieran mayor infor-

macion o estén interesados en

participar pueden ingresar al
sitio web de la Conferencia http://
nzwhc.co.nz
Los organizadores recomiendan re-
gistrarse con aranceles preferenciales
antes del 31 de octubre préximo y
como es usual en estos casos, ade-
mas del programa oficial del congreso
ofrecen diversos tours pre y post
conferencia.

¢ Northland Tour del

29 de febrero al 4 de marzo,
¢ North Island Pre-Tour del
4 al 9 de marzo.

¢ South Island Post-Tour del
14 al 19 de marzo.

NZ

La reunion para los delegados de los
paises miembros entre los que se
encuentrala Argentina, abordaran dis-
tintos temas de interés para la entidad
internacional y laraza Hereford, como
la designacion del Secretario General
para los proximos 4 afios que ac-
tualmente estd a cargo del Ing. José
Bonica, de Uruguay y la designacién
del pais sede para 2024. Sumado a
la revisién de los estatutos del WHC
cuya principal finalidad es preservar,
mejorar y difundir la raza Hereford en
todo el Mundo.

World Hereford
Conference 2020
Queenstown NZ

La Asociacion Argentina Criadores de
Hereford esta planificando, con la co-
laboracion de una agencia local, ofre-
cer a los socios interesados un plan
de viaje de manera de conformar un
grupo de criadores argentino que viaje
aintegrarse al programa oficial de las
citadas instituciones organizadoras
convocantes. Los avances de esta
propuesta les serdan comunicados
y difundidos a través de los medios
propios a la brevedad. @
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JORNADA SOBRE

CRUZAMIENTOS

HEREFORD

on mucho éxito, y ante una gran

cantidad de publico la Asocia-

cién llevé adelante su Jornada
de actualizacion sobre Cruzamientos
entrerazas, el viernes 19 dejulioenlas
instalaciones de la Asociacion Rural
de Chascomus, provincia de Buenos
Aires, con el objetivo de difundir el
empleo de esta técnica de sencilla
aplicacion por parte de los criadores,
que no requiere mayores inversiones,
pero tiene un alto impacto sobre la
produccién de carne en las distintas
etapas de la cadena, tanto en la cria
como en el engorde y la industria.

El programa inicié con una primera
charla a cargo del Ing. Alan Pardo,
del INTA de Balcarce, quien se refirio
a la teoria de los cruzamientos entre
razas, sus consecuencias sobre la
productividad expresadas basica-
mente en el “vigor hibrido” que se
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manifiesta en menores pérdidas de
terneros antes y después del parto, a
su mayor capacidad de crecimiento
para dar terneros de mayor peso al
destete, y similares ventajas en las
etapas de recriay engorde, y también
al gancho.

En la segunda charla, el Dr. Alfredo
Witt, ex propietario de un conocido
centro de inseminacién artificial y
asesor privado de importantes em-
presas ganaderas, transmitioé sus
experiencias en materia de cruza-
mientos interraciales y algunos de los

resultados logrados en ellas, tanto en
la etapa de cria como de invernada,
mostrando cémo la implementacién
de programas simples de cruzamien-
tos -sobre todo utilizando las razas
britanicas que mayoritariamente se
encuentran en la region templada del
pais, pero también empleando alguna
sangre continental como terminal-
tienen unimportante impacto sobre la
productividad y la rentabilidad.

Como cierre, el Lic. Ignacio Iriarte,
productor ganadero con campos en
la provincia de Buenos Aires, se refirio
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al valor agregado de la hacienda cruza
en los mercados.

Al término de la jornada, tal lo anun-
ciado por la Asociacion, se sortearon
varios paquetes de dosis de semen de
toros Hereford donados por distintos
centros de I.A. y cabafas de la raza,
con la finalidad de que los asistentes
beneficiados tengan la oportunidad

En ese marco y con el 4nimo entusiasta de los
payadores, Horacio Otero, escritor costum-
brista, hombre de campo para quien la mayor
parte de suvida laboral transcurrié en estancias
-habiendo sido puestero de “El Espartillar”, en
Chascomds, durante 25 afios, llevo al verso la
Jornada.
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de comprobar en sus propios cam-
pos las ventajas productivas de esta
herramienta y su impacto sobre la
rentabilidad del negocio.

La Asociacién agradece muy es-
pecialmente la hospitalidad de la
Asociacion Rural de Chascomusen la
persona de su Presidente, Raul Nau-
fel, y todo su personal, por la calida
recepcion al haber abierto las puertas
para la realizacion de esta atractiva
jornada. También nuestro especial
reconocimiento al Dr. Alberto “Beto”
Aldabe, de la oficina de SENASA local,
que juntamente con la citada Rural
colaboré activamente en la difusiéon
de la jornada.

No podemos cerrar esta nota sin antes
agradecer a las firmas que acompa-
fiaron la realizacion de la jornada en
calidad de Auspiciantes: Semillas
Produsem, Vetifarma S.A. (alimentos
balanceados), Joaquin Cassera (servi-
cios agricolas), Rural Ceres (insumos
agricolas), Semillas Biscayart (semi-
llas forrajeras), y a quienes aportaron
el material seminal para los sorteos:
Estanar S.A., CLIA S.A. Bellamar Es-
tancias S.A., Las Tranqueras de H. y
M. La Valle, Facundo Rizzo y Antiguas
Estancias Don Roberto S.A.

Al cierre de esta ediciéon dada la nota-
ble repercusién de estos encuentros,
a pedido de las distintas represen-
taciones regionales, la Asociacion
esta planificando repetirlas en Santa
Rosa, La Pampa en el Sur de Santa
Fe, Cérdoba y centro de la provincia
de Buenos Aires. @
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68

oriniciativa de la nueva Subcomi-

sion de Mejoramiento Genético de

la Asociacion Argentina Criadores
de Hereford -continuadora de la Subco-
mision del PEG, con objetivos ampliados
a los de aquella-, el martes 20 de agos-
to se llevo a cabo en la Cabafa “Los
Angeles” de la Asociacion de Monjes
Cistercienses, cercana alalocalidad de
Azul, BA, una primerajornada de trabajo
por invitacién, destinada a intercambiar
opiniones sobre temas referidos al
mejoramiento genético de larazay a
la realizacion de una practica de juzga-

HEREFORD

JORNADA TALLER
SOBRE MEJORAMIENTO
EN HEREFORD

miento sobre la torada en preparacién
para el préoximo remate con opiniones
y comentario de los veredictos.

Lareunion comenzdé con una presenta-
cioén de apertura a cargo del Dr. Spia-
zzi, Coordinador de la Subcomision,
en la que se plantearon los temas a
debatir, considerando especialmente
las importantes fortalezas de larazay
la mencion de los rasgos productivos
sobre los cuales le interesa a los cria-
dores focalizar los programas de selec-
cién para su mejoramiento genético.
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Durante las interesantes practicas
de juzgamiento realizadas en los
corrales con lotes de tres y cuatro
toros, no sélo se debatié acerca de
la valoracién de la conformacion ex-
terior de los animales, sino también
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sobre la adecuada evaluacion e
injerencia en las decisiones de
los datos objetivos y mediciones
de pesos corporales, CE, DEP,
sumados a la valoracién de la
calidad carnicera, entre otros.
Se prest6 especial atencion a la
forma de comentar y transmitir
los veredictos, como aspecto
importante del juzgamiento y las
exposiciones, como herramienta
de mejoramiento de la raza.

Al término de la valiosa e intere-
sante jornada -que se repetira
en el futuro en otros escenarios y
localidades-, la Asociacion agra-
decié a la cabafia anfitriona, en
especial al Padre Rubén Lacén y
al administrador y conductor de
“Los Angeles”, Dr. Omar de Domi-
nicis, por abrirnos las puertas del
establecimiento y haber puesto a
disposicion los animales, las insta-

laciones y sobre todo su personal. @



‘ PROMOCION DE LA RAZA, ACTIVIDADES INSTITUCIONALES Y PROGRAMAS DE SERVICIOS

ace unadécada, en considera-

cién ala extensiéon de nuestro

pais y la distribucién del He-
reford dentro del mismoy las grandes
distancias a recorrer para apoyar el
trabajo de los asociados, se comenzoé
a pensar en la formacién de grupos
de socios que, en su zona de influen-
cia, colaboraran con la Asociacién en
acciones de promocién de laraza, de
las actividades institucionales y de los
programas de servicios ofrecidos en
suzonade influencia, representando a
lainstitucion y a su Comisién Directiva
enlos eventos de interés que se lleven
acaboenella.

Asi nacieron las Comisiones Zona-
les Hereford, integradas por socios
de la Asociacion, o representantes
de firmas que revistan ese caracter.
Algunas creadas por la Comisién Di-
rectiva por propia decision y en otros
casos a propuesta de grupos de so-
cios representativos de una provincia
oregion, complementando latareade
la Asociacion.

Es asi que el 29 de octubre de 2009
se realiz6 la 1° Reunion con Criado-
res de la zona Centro Oeste del pais,
en San Luis, de la que participaron 15
criadores y se conformé la Comisién
Zonal Hereford Centro Oeste integra-
da por criadores de las Provincias de
Mendoza, La Pampa, Cérdoba y San
Luis. Su primer Presidente fue Jorge
Gil siendo actualmente Martin Borda.

Creada la primera, al afio siguiente,
el 19 de marzo de 2010, con la pre-
sencia de 8 criadores se constituyo
en la ciudad de Santa Rosa la Comi-
sién Zonal Hereford Pampeana que
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incluyo a los criadores de la Provincia
de La Pampa y Oeste de la Provincia
de Buenos Aires, desligandose de la
zona Centro Oeste. Su primer presi-
dente fue Julio Savio y actualmente
Joaquin Hernan Uribe.

No pasé mucho tiempo que el 8 de
mayo del mismo afo, se cred la Comi-
sion Zonal Hereford Mesopotatica
en la ciudad de Villaguay, de la que
participaron 19 criadores. Su primer
presidente fue José Eloy Agostiy es
Enrique Hill quien se encuentra des-
empefando ese cargo actualmente.

Visto el buen funcionamiento de
todas ellas y su participacion en el
fortalecimiento institucional y de la
raza en exposiciones, remates y jor-
nadas con auspicio y de interés parala
Asociacion, ademas de la promocién
y apertura de nuevas bocas comercia-
les y fortalecimiento de las existentes,
dieron el impulso necesario para la
conformacion de nuevas Comisiones
Zonales.

El'7 de octubre de 2016, en la ciudad
de Esquel, 20 criadores firmaron el acta
constitutiva de laComision Zonal He-
reford Patagénica Sur, con el objetivo
de trabajar en provincias de Chubut

Comisiones Zonales
HEREFORD

y Chubut, respetando siempre los li-
neamientos fijados por la Asociacion
y acordados con ella. Su primer pre-
sidente fue Maria Fernanda Gonzalo y
Sergio Mundet el actual.

Contodas ellas se mantuvieron con-
versaciones y reuniones de las que
surgieron ideas, proyectos, sugeren-
cias y opiniones propias de gente em-
prendedoray experimentada, siempre
encuadradas dentro de los estatutosy
reglamentos de la Asociacion.

Tuvieron que pasar unos afos para
que finalmente el 27 de junio de 2019
se conformara la Comisién Zonal
Hereford Patagénica Norte, inte-
grada por socios de las provincias de
Neuquén, Rio Negro y el partido de
Patagones en la provincia de Buenos
Aires. Doce fueron los socios presen-
tes que nombraron como presidente
al Sr. Emilio Donnari.

No se hizo esperar la Comision Zo-
nal Hereford Bonaerense Sudeste
conformé el pasado 31 de julio de
2019, eligiendo como presidente a la
socia Clara Pereyra Iraola. Abiertos
a la incorporacion de nuevos socios
de la zona de influencia que quieran
participar, ya cuenta con proyectos a



corto y mediano plazo que presentara
proximamente a C.D. para su consi-
deracion.

Mucho es el trabajo realizado por
todas ellas y mucho el que esta en car-
peta como la elaboracion de planes
provinciales o regionales de promocion
de laraza, las actividades y servicios
institucionales, ademas de estimular
acuerdos y convenios de alcance re-
gional con entidades y empresas que
beneficien los objetivos institucionales.

Aprovechando la convocatoria anual
que genera la Exposicion de Palermo,
y fundamentalmente la Noche Here-
ford y Jura de nuestra raza, se creyo
conveniente que el actual coordinador
de las Comisiones Zonales, Cr. José
Maria Morrogh Bernard se reuniera el
pasado 31 dejulio con los Presidentes
delas zonas.

En dicha reunién, que se llevé ade-
lante con total libertad y cordialidad, se
analizé lo ocurrido durante estos afios
desde la creacion de las mismas, se
ratificé lo positivo, corrigiendo lo que
debia ser corregido y estableciendo
nuevos objetivos en beneficios de to-
dos. De estamanera se acordo parasu
mejor desempefio, velar por el cumpli-
miento de lo establecido en las normas
operativas y atribuciones de las Comi-
siones Zonales, aprobado por C.D. el
pasado 29 de octubre de 2018.

Para conocimiento de todos los so-
cios, que desde ya quedan invitados
a participar y brindar la colaboracion
que consideren en cada una de ellas,
transcribimos los principales puntos
acordados:
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1/ Cada Comision Zonal contara
con un Presidente Coordinador
que sera propuesto por sus
integrantes v ratificado por la
Comisidn Directiva. Sera el nexo
natural entre ambos organismos
y tendra a su cargo convocary
conducir 1as reuniones.

2/ Las Comisiones Zonales
elaboraran actas o minutas
fechadas y numeradas de

sus reuniones, a fin de dejar
constancia de los temas
considerados en su desarrolloy
de los dictdmenes y propuestas
resultantes a ser elevados a
consideracion de la Comision
Directiva de la A.A.C.H.

3/ Las Comisiones Zonales
dependeran de la Comision
Directiva, por lo cual previo a la
instrumentacion de los planes de
acciony propuestas que elaboren
deberdn contar con su previa
conformidad y aprobacion.

4/ Junto con los planes de
accion que las comisiones le
propongan a la Comision Directiva
deberan elaborar y acompafar los
correspondientes presupuestos

y propuestas de fuentes de
financiacion.

5/ Losingresosy egresos
derivados de las actividades

de las Comisiones Zonales
deberan estar respaldados

por los documentos contables
correspondientes con validez
legal, y seran necesariamente
centralizados en la administracion
de la Asociacion.

6/ LaAsociacion podra resolver
anualmente destinar un aporte
material para contribuir con el
desarrollo de las actividades

y acciones propuestas por las
Comisiones Zonales, cuyo destino
a propuesta de las Comisiones
Zonales debera ser considerado
y aprobado por la Comision
Directiva previamente a su
utilizacion.

Agradecemos la seriedad y profesionalismo de todas las zonas, debidamente
representadas en la Comision Directiva de la Asociacion, su entusiasmo, el didlogo
enriquecedor y ser modelo exitoso de trabajo en conjunto.
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¢COMO PROMOCIONAR

LA CARNE VACUNA
EN LAS GENERACIONES

MAS JOVENES?

IPCV®

Instituto de Promocion
de la Carne Vacuna
Argentina

¢Qué le pasaaunaempresao
sector cuando no logra dar en

el clavo con las necesidades y
deseos de los destinatarios de
sus productos? La respuesta

es simple, pierde frente a
competidores que silogran dar en
la tecla. Asi de simple.

La siguiente pregunta a
responder seria ¢ Como hacer
para estar en sintonia con lo que
quieren los consumidores?

72 =HEREFORD

Parece facil, pero no siempre se lleva
a la practica. Mas aun si el sector in-
volucrado en este caso, el sector de
ganados y carne vacuna de nuestro
pais ha confiado siempre en falsas
premisas como que “no hace falta ha-
cer marketing sila carne argentina por
prestigio o tradicion practicamente se
vende sola en el mundo” o que “el ar-
gentino es carnivoro por naturaleza y
no tiene practicamente competencia
que le pueda disputar espacios...”

Cuando la estrategia de marketing
no se encuentra acorde con lo que
pide cada mercado en particular el
negocio pierde rentabilidad. Merece
reforzarse el concepto que no existe
un sélo mercado, sino que hay mu-
chos mercados y todos con caracte-
risticas especificas y distintivas. Por
eso0, y si bien quienes forman parte de

este negocio se esmeran por producir
hacienda y en definitiva carne que se
amolde a las exigencias de los con-
sumidores, deberan tener presente
que de aqui en adelante lograr éxito
en satisfacer a los destinatarios del
producto demandara crecientes es-
fuerzos para llegar a los diferentes
segmentos con precision quirdrgica
hablando en términos de marketing.
Esto es asi porque estamos en pre-
sencia de enormes cambios en el
contexto socioeconémico que hace
que aquellas variables que influyen
en nuestro estilo de vida y sus de-
rivaciones en términos de gustos y
preferencias, en términos de necesi-
dades y deseos de la gente, tengan
un dinamismo y una transformacion
de caracter exponencial nunca vista.

Por un lado se advierte una homoge-
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Autor: Ing. Agr. M. Sc Adrian Bifaretti
Jefe del Departamento de Promocion Interna del IPCVA.

neizacion de los patrones de consumo
asociada a la similaridad en las pautas
devida, laintegracion de lamujer al tra-
bajo, la falta de tiempo de la sociedad,
una creciente exposicion a los medios
de comunicacion, la publicidad glo-
bal de empresas multinacionales y un
crecimiento de la distribucién y venta
de alimentos en grandes cadenas de
super e hipermercados. Por otro lado,
también es cierto que se visualiza una
creciente fragmentacioén de los patro-
nes de consumo asociada a valores
culturales, preferencias arraigadas y
estilos de vidas muy diferentes lo que
conlleva a una creciente segmenta-
cion multiple del mercado.

Las implicancias de estos cambios en
el negocio de la carne, comienzan a
manifestarse a partir de una crecien-

te sofisticaciéon del consumo, que se
da como hecho sobresaliente no solo
en los mercados maduros sino tam-
bién en aquellos mercados de paises
que recién estan empezando a comer
carne de la mano de una mejora en su
poder adquisitivo, procesos de urbani-
zacion y migracion de la poblacion ru-
ral a la vida urbana (China es sin duda
el mejor ejemplo). Es asi como si bien
el precio del producto y su calidad or-
ganoléptica tienen elevado peso en la
toma de decisiones que definen si una
persona esta dispuesta a consumir
mas 0 menos carne, empiezan a apa-
recer nuevas exigencias ligadas a as-
pectos de conveniencia, influencia del
consumo en una adecuada nutriciéon y
salud, origen del producto, forma de
producciény alimentacion del ganado,
sustentabilidad y aspectos éticos, que

cobran protagonismo entre los reque-
rimientos de la gente.

En el Congreso Mundial de la carne
llevado adelante en Uruguay en el afio
2016, tuve oportunidad de presenciar
una disertaciéon de Ted Bilyea titulada
“La confianza: requisito para conser-
var la “licencia social”. Siempre resca-
to de esta presentacién un esquema
que hace hincapié en 4 elementos que
hoy son claves para construir compe-
titividad a partir del cumplimiento de
nuevas exigencias de los mercados in-
ternacionales: procedencia, sustenta-
bilidad, salud y ética. En la Figura 1, se
puede apreciar qué deberiamos con-
siderar dentro de cada uno de estos
ejes como elementos que nos pueden
aportar diferenciacion en términos de
estrategias de marketing.

Figura 1: Las claves para construir competitividad a partir del cumplimiento de nuevas exigencias
de los mercados internacionales

PROCEDENCIA

o Natural

@ A Campo abierto

@ Animales no enjaulados
o Libre de hormonas

e Alimentacion c/granos
@ Trazabilidad

@ Alimentos locales

o Silvestre o de cria

o Pais de origen

ETICA

o Etiquetado

@ Precios accesibles

® Seguridad alimentaria

@ Desiertos alimentarios

@ Biotecnologia

® Seguridad y derechos
laborales

@ Bienestar animal

@ Nutricion
o Alérgenos
@ Bisfenol A

o Fortificacion
® Conservantes
o Sin gluten

SALUD

® Seguridad alimentaria

@ Alimentos funcionales

SUSTENTABILIDAD

@ Huella de Carbono

@ Huella Hidrica

o Pesticidas / Herbicidas
o Organismos modifica-
dos genéticamente

@ Alimentos organicos

® Manejo de ecosistemas

o Dieta y enfermedades

cronicas
@ Sodio
@ Antibiéticos
® Obesidad

Fuente: Ted Bilyea. “La confianza: requisito para conservar la “licencia social”. Congreso Mundial de la carne 2016. Uruguay
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Figura 2: Percepcién del consumidor europeo respecto a la relacion entre
el sistema de alimentacién y la calidad de la carne

Afecta

Fuente: IPCVA 2017

Relevancia de alimentacion a pasto para la calidad de la carne: la creencia
general es que el pasto provee de mejores cualidades a la carne vacuna

Alimentacion con pasto

negativamente HH1 [ 2
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3 4 5 positivamente
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0, 0/ 0/ 0/
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La procedencia como eje de diferen-
ciacion puede poner énfasis en la pro-
duccién en base a pasturas, pero el
éxito de la misma dependera siempre
del “campo de batalla” en que se esta
disputando espacios de mercado con

otros competidores. Si el mercado es
el de la Unién Europea por ejemplo,
el consumidor tiene cierta preferencia
en su imaginario por la carne a pasto,
ya que relaciona al sistema de alimen-
tacién pastoril con un impacto positi-
vo en la calidad de la carne (Figura 2).

Distinta es la situacion si nos referi-
mos al mercado de Japén, por ejem-
plo, y si analizamos cémo juegan
los Australianos alli, se observa que
otorgan casi el mismo peso a sus
exportaciones de carne elaborada a
base de pasturas como de sistemas
de alimentacion con alto componen-
te de granos. Si nos enfocamos en el
mercado argentino por ejemplo, los
esfuerzos por promocionar la carne
a pasto o de corral no tiene mucho
sentido en la medida que se trata de
un mercado que presenta un elevado
desconocimiento sobre el origen del
tipo de carne que consume (Figura 3).
En este caso es mejor trabajar sobre
otros argumentos de venta dentro del
abanico que se ha presentado prece-
dentemente como potenciadores de
competitividad de la carne vacuna.

Un ejemplo de una estrategia de pro-
mocién montada sobre el eje de la sus-
tentabilidad puede verse en la Figura

»
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4 que muestra diferentes anuncios
publicitarios de carne canadiense. En
estos casos se resaltan las implican-
cias de lograr mejoras en la producti-
vidad del rodeo desde el punto de la
reduccion de la emision de gases. En
uno de los anuncios se argumenta por
ejemplo que se ha logrado producir
la misma cantidad de carne con una
reducciéon de un 15 % de los gases
emitidos desde el afio 1981 a la fecha.

En el eje de salud, se avecina en el
corto y mediano plazo una creciente
importancia relacionada al uso de an-
tibidticos y la resistencia microbiana.
En la Figura 5 se muestra a modo de
ejemplo una noticia del afio 2018 en
un portal agropecuario espafol rela-
cionada con el Parlamento Europeo
que pide limitar el uso de antibidti-
cos en la ganaderia. Es de destacar
que esta preocupacion excede ya el
ambito estatal o normativo y ya sur-
ge como una demanda concreta de
los consumidores jovenes de muchas

Figura 4:

Figura 3:
PROCEDENCIA DE LA CARNE QUE SE CONSUME
65%
17% 14
> 5%
Proviene de Proviene de Proviene de No sabe
animales animales animales
alimentados alimentados alimentados Fuente: IPCVA.
tanto a pasto mayormente mayormente coonitor de
cOomo granos a pasto agrano Line. 2018
partes del mundo que buscan com- Figura 5:

prometerse asi en la lucha contra las
resistencias bacterianas con una con-
ciencia mas colectiva si comparamos
con el comportamiento de generacio-
nes de mayor edad.

Por ultimo, se muestra un ejemplo de
la importancia de aspectos éticos.
La Figura 6 muestra los programas
de bienestar animal que contempla
la cadena de distribuciéon comercial
mayorista Costco de origen nortea-
mericano, como garantia de cumpli-
miento de estandares que promuevan
un mejor trato de la hacienda que da
origen a la carne que comercializan.

Cuando pensamos el negocio desde
la oferta no parace haber demasiadas
diferencias sustanciales en el pro-
ducto ofrecido, sin embargo, cuando
intentamos comprender qué hay del
otro lado del mostrador estos pocos
ejemplos sirven para demostrarnos
que no podemos ignorar que el con-

Ejemplos de publicidades del Beef Cattle Research Council de Canada
focalizando el posicionamiento en la sustentabilidad.
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Crece la preocupacion por
el mal uso de antibiéticos en la
produccion de carne vacuna.

sumidor actual es totalmente distin-
to al de no hace muchos afios atras.
Esto es ni mas ni menos que la sofis-
ticacion del consumo, que se mani-
fiesta con mayor o menor intensidad
en distintos mercados, pero que va ir
profundizandose cada vez mas en los
consumidores del futuro.

¢COomo compran y consumen carne
vacuna los millennials y centennials?

El IPCVA viene llevando adelante di-
ferentes estudios de mercado para
conocer en profundidad como se
comportan aquellos segmentos de
mercado mas jovenes que abarcan
consumidores entre 15y 20 afos (de-
nominados Centennials) y entre 20 y

»
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35 afos (denominados Millennials). Si bien aqui
se han tomado los limites de edad mencionados,
es por una definicion metodoldgica ya que no
existe aun consenso a nivel mundial en el limite
preciso que define ambas generaciones.

Los estudios realizados se han focalizado en es-
tudios de caracter cuali y cuantitativo. En el pri-
mer caso se ha trabajado con focus groups en
el NOA, el NEA y Capital Federal y Gran Buenos
Aires y se ha trabajado también con la imple-
mentacién de un panel on line con un abordaje
intensivo de tres dias donde se focalizé el andlisis
en el segmento de menor edad y en un grupo de
consumidores veganos. En el caso del estudio de
mercado cuantitativo se trabaja con un monitor
de consumo on line, con una muestra de 1.000
casos representativos de todo el pais. El releva-
miento de informacion en este caso se efectua
cada dos meses.

El desafio planteado por el IPCVA es conocer a
los millennials y centennials como consumidores,
identificar sus ideologias y valores alimentarios.
Clarificar su vinculo con la categoria carne va-
cuna. Conocer las necesidades que estos seg-
mentos resuelven y las que no por via de la carne
vacuna. Identificar el nuevo marco competitivo
de la carne vacuna en las distintas ocasiones de
consumo y construir un mapa de los territorios
funcionales y emocionales de la carne vacuna.
Luego del estudio emergen como aquellos atribu-
tos mas destacados y valorados de la carne va-
cuna los siguientes: la nutricion, la apetitosidad,
el rendimiento, la practicidad, la versatilidad y la
argentinidad. En base a esta valoracion es que
quedan definidos los espacios sobre los cuales
es posible desarrollar estrategias de promocion
de la categoria en las generaciones mas jévenes.
Cada uno de estos atributos toma diferente con-
tenido segun la ocasion de consumo y habilita di-
ferentes discursos alineados con seis territorios
emocionales que sirven como punto de partida
para que el IPCVA planifique e implemente ac-
ciones de marketing dirigidas a los segmentos de
millennials y centennials.

En tal sentido los ejes de trabajo son los siguien-
tes:
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Figura 6:

El cumplimiento de estandares

de bienestar animal cobran
importancia por razones éticas
ENCUENTRO JOVEN: Es el espacio
del encuentro joven descontractura-
do donde la carne vacuna aparece
como una opcién de las mas sabro-
sas y aporta practicidad en reuniones
y “juntadas” entre amigos. Las ham-
burguesas y milanesas son quizas los
productos carnicos que mas se adap-
tan a este territorio.

N° 675

RITUAL ARGENTO: Es el espacio
ritual que confirma nuestra pertenen-
cia. El asado como elemento principal
emerge como uno de los pocos ritua-
les que hacen a la argentinidad. Los
valores de tradiciéon y nacionalismo
son elementos que se pueden utilizar
en la promocién en este campo.
SOLUCION DIARIA: Este es el terri-
torio que mas encaja con aquellos
que se encuentran econdémicamente
ajustados y que buscan rendimiento
ante todo. Los cortes que mas rinden
deben ser el “caballito de batalla” en
las acciones de promocion en este
campo.

PERFORMANCE NUTRICIONAL:
Es el territorio donde interesa la ali-
mentacién controlada, la eficiencia y
la racionalidad atendiendo a lo que
significa la carne nutricionalmente. Es
el espacio para utilizar argumentos de
venta que estén en linea con el culto

a la proteina y se revalorice a la carne
como alimento por su aporte nutritivo
y energético. El desarrollo de snacks
carnicos puede ser una alternativa a
trabajar para generar valor agregado
dentro de este eje.

MUNDO FOODIE: Este eje de promo-
cién esta alineado con posibilidades
de promover la carne entre aquellos
que se consideran amantes de la co-
cina y que disfrutan de cocinar, del
buen comer y beber. Aqui se trata de
resaltar el valor de la carne vacuna
como elemento que puede otorgar
status, distincion y diferenciacion.
NOVEDADES SIBARITAS: Es el te-
rritorio para promocionar la carne
fomentando el desarrollo y la viven-
cia de nuevas experiencias. Es para
aquellos consumidores que se consi-
deran mas transgresores e innovado-
res en materia culinaria. Se trata de

promocionar cortes no tradicionales,}}
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(¢ exoticos?), nuevas formas de coc-
cidén, nuevas formas de manipulacion
de la carne (envasado al vacio, madu-
racion, etc. ).

Asi como surgen estos campos don-
de es posible explotar el potencial de
las generaciones mas jovenes como
consumidoras de carne vacuna, de-
bemos tener presente que con estas
aparejados
desafios o retos que deberemos en-

oportunidades vienen

frentar. En tal sentido la generacién
de los centennials, esta manifestando
-ya con marcada tendencia- su cre-
ciente preocupacion por el sufrimien-
to animaly lo que significa el comer un
alimento que ha implicado la muerte
de animales. Es dificil de entender
para Nosotros, carnivoros de los de
antes...pero debemos tener en el ra-
dar que los jovenes valoraran cada
vez mas si pueden comer alimentos

VIVIMOS EN UN MUNDO
DONDE LOS COMPETIDORES
MAS PELIGROSOS
NO SON AQUELLOS CON
LOS QUE TRADICIONALMENTE
HEMOS COMPETIDO..

que no generen sentimiento de culpa.
No en vano se observa una verdade-
ra “explosion” del negocio de la car-
ne sintética o de laboratorio. De esto
también debemos tomar nota como
sector. Vivimos en un mundo donde
los competidores mas peligrosos no
son aquellos con los que tradicional-
mente hemos competido...

Deseos y necesidades mas sofis-
ticadas, mercados con creciente

segmentaciéon, competencia cre-
ciendo y viniendo de hasta otros
sectores...,Si tenemos en cuenta
estas cuestiones en el planteo de
estrategias de marketing tendre-
mos chances de volver a jugar en
primera en los mercados interna-
cionales y fortaleciendo ademas
nuestro mercado interno...Si mi-
ramos para otro lado y nos dormi-
mos en los laureles de la carne ar-
gentina segun la mirada de hace
50 ahos atras, seguramente nos
quedaremos afuera de todo... Lo
bueno de esta disyuntiva es que
la decisién del camino a seguir
esta en nuestras manos y como
se dice en el futbol “Dependemos
de nosotros...” @
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LA ASOCIACION ESTIMULA

LA CAPACITACION.

onsiderando la complejidad
de los sistemas de produc-
cion animal y la necesidad
de formar profesionales, la
Vet. Maria Eugenia Carzino, a cargo
del Dto. de Puro Registrado de la
Asociacion Argentina Criadores de
Hereford participd del 24 al 28 de
junio, del Curso de Mejoramiento
Genético Animal (MGA) perteneciente
a la Maestria en Producciéon Animal
de la Universidad de Buenos Aires,

con el fin de fortalecer la visién mul-
tidisciplinaria y el trabajo en equipo,
dictado en la Escuela para Graduados
“Ing. Agr. Alberto Soriano”. Facultad
de Agronomia (UBA).

Los docentes que brindaron la capa-
citacion, Ing. Agr. Rodolfo J. C. Can-
tet (MSc., PhD), Ing. Agr. Sebastian
Munilla (Dr. UBA), Ing. Agr. Natalia
Forneris (Dr. UBA) y Biog. Andrés Ro-
gberg Mufioz (Dr. UNLP) no necesitan
presentacion pues sus nombres son

reconocidos referentes en la materia.

El curso tuvo como objetivo entender
cémo se desarrollan las evaluaciones
genéticas para predecir el mérito
genético de los individuos de una
poblacién, en quienes nos basamos
para seleccionar los padres de las
futuras generaciones. Para ello se
desarrollaron temas de genética
cuantitativa y distintos modelos de
prediccién del Valor de Cria. @
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planillas correspondientes o
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e La Paulina

Los Algarrobos

ADHIERASE AL PEG . peg@hereford.org.ar

rEG

Senor Criador adherido al PEG®

Le informamos que el préximo cierre
de datos para la Evaluacién Panameri-
cana, es el 1 de noviembre de 2019.

Recuerde que toda la informacion
de la Evaluacién PanAm, se encontrara
en nuestro Programa Peg On Line, al
cual podra ingresar a través de nuestra
pagina web www.hereford.org.ar, y
acceder a su genealogia, produccion y
datos genéticos de todos los animales
Hereford utilizados en la Argentina e
incluidos en la misma.

Es importante tener en cuenta
que para participar hoy en
las Exposiciones de Otoio,
Palermo y Nacional los ani-
males deben contar con sus
respectivas DEP.

Si usted envia sus datos luego de la
fecha de cierre establecida, no sera po-
sible incluir los mismos en la evaluacién
correspondiente.

Las planillas podran ser enviadas en
formato Excel via E-mail, o bien por
correo de acuerdo a las normas esta-
blecidas, no aceptandose ninguna otra
manera de ingreso. B

En caso de necesitar las planillas o
informacién sobre los datos requeridos,
comuniguese con nuestra operadora,

Srta. Josefina Bullo
(peg@hereford.org.ar
011-4802-1019 de 9.30 a 13.30 hs).
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TOROS GANADORES DE PRUEBAS

En respuesta a la propuesta recibida
por parte de la Comisién Zonal Hereford
Centro Oeste, que centraliza la organi-
zacion de la prueba de comportamiento
de toros cuya segunda edicion se esta
llevando a cabo en forma conjunta con
la Universidad Catodlica de Cérdoba -y
atento también a que se estan llevando
a cabo otras similares en la EEA del
INTA del Valle Inferior del Rio Negro,
en Anguil y en breve otra organizada
por la recién creada Comisién Zonal
Hereford Bonaerense Sudeste-, la
Comisioén Directiva de la Asociacién en
su reunion del mes de agosto resolvid
aprobar la marcacién de los animales
que encabecen el “Ranking de Mérito”
de esas pruebas sobre la base de los
siguientes lineamientos:

Los toros ganadores seran identifica-
dos con una marca a fuego como “Gp”
o sea “Ganadores de Prueba” conforme
a las siguientes pautas:

1. Cantidad: La cantidad de Toros
a marcar Gp (Ganadores de Prueba)
no debera superar el 5 % del total de
los toros participantes de la misma.
Ese total estara conformado, tanto por
toros de Pedigree, como por toros PR
participantes.

2, El ndmero total (PP+PR) minimo
de toros participantes en la Prueba para
acceder a la marcacion de Gp sera de
20 animales.

3. El 5% ganador de la Prueba
debera presentarse ante el Inspector
correspondiente, quien los analizara
segun el mismo criterio que para la
eleccion de los toros S/: Fenotipo y CE
(segun tabla vigente).

4. Los toros ganadores se marcaran
Gp en la costilla, en igual lugar que
la marca S/. Esta marcacién podra
ser aplicada exclusivamente por los
Inspectores que integran el plantel de
inspectores de PR®.

5. Los toros Gp estaran habilitados,
al igual que los toros S/, a ser emplea-
dos en las Declaraciones de Servicio de
los Planteles PR.

6. La AACH emitira un certificado (si-
milar al S/) para respaldar la marcacion.

7. La marcacion Gp sélo se llevara
a cabo en las pruebas de produccién
auspiciadas por la Asociacion Argentina
Criadores de Hereford y cuyo regla-
mento y protocolo sean debidamente
aceptados y avalados por la Comisién
Directiva o la Subcomision de Puro
Registrado o Mejoramiento Genético.

Dado que el ranking de mérito de
estas pruebas puede ser encabezado
tanto por toros Puro Registrado como
de pedigree, se dispuso que los toros
PP no seran revisados por los inspec-
tores y que la AACH les otorgara un
Certificado de Toro Gp, en tanto sera
decision del propietario que le sea apli-
cada la marca a fuego Gp. i
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REPRODUCTORES DE LA CAMARA

de Cabanas Santafesinas de Ganado.
FECHA: 4 de Julio de 2019

LUGAR: Santa Fe - S.F.

FIRMA MARTILLERA: Coop. Guillermo Lehmann

BELLAMAR

de Bellamar Estancias S.A.
FECHA: 25 de julio de 2019
LUGAR: Chascomus - B.A.

S

Cant. Detalle Promedio ~ Maximo Minimo FIRMA MARTILLERA: Colombo y Magliano S.A.
1 Toros PH PP $80.000 | $80.000 | $80.000
2 Vag. PH PP $36.000 | $36.000 | $36.000 Cant. Detalle Promedio Maximo Minimo
7 Toros PH PR $72.000 | $82.000 | $60.000 2 Toros S/ $125.000 | $145.000 | $125.000
6 Vaq. PH PR $31.000 | $32.000 | $30.000 33 Toros PH PP $110.848 | $130.000 | $87.000
LAS TRANQUERAS ‘b LA CAUTIVA
de Horacio La Valle y Marta Vila V.M. . :T:E
FECHA: 3 de julio de 2019 de Maria y Abel Callaba
LUGAR: Junin - B.A. FECHA: 2 de agosto de 2019
FIRMA MARTILLERA: Paz Hnos. LUGAR: Curuza Cuatia - Ctes. )
Cant. Detalle Promedio Méximo Minimo FIRMA MARTILLERA: Colombo y Magliano S.A.
3 Toros PH PP $122.600 | $129.000 | $119.000 Cant. Detalle Promedio Maximo Minimo
16 Toros PH PR $93.930 | $111.000 | $80.000 17 Toros PH $80.882 | $92.000 | §70.000
3 Toros H $70.000 | $80.000 | $65.000
23 Vag. PH PR c/cria o prefi. $32.087 | $34.000 | $30.000
LA CASSINA @' LOS PRIMOS
de La Cassina S.A. de Don Juancito S.R.L.
FECHA: 18 de julio de 2019 FECHA: 7 de agosto de 2019
LUGAR: Laguna Alsina - B.A. LUGAR: Colén - E.R.
FIRMA MARTILLERA: Martin y Alonso S.R.L. FIRMA MARTILLERA: Saenz Valiente Bullrich y Cia. S.A.
Cant. Detalle Promedio Maximo Minimo Cant. Detalle Promedio Maximo Minimo
1 Toros PH PP $100.000 | $100.000 | $100.000 14 Toros PH PR $63.500 | $72.000 | $60.000
1 Toros PH PR $75.000 | $75.000 | $75.000 30 Vag. PH PR $34.733 | $38.000 | $31.000
1 Vag. PH PP c/cria o prefi. $43.000 | $43.000 $43.000 14 Vacas CUT PH PR $22.000 | $22.000 | $22.000
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EL RINCON

de Aldo R. Biscardi

FECHA: 9 de agosto del 2019

LUGAR: Bolivar - B.A.

FIRMA MARTILLERA: Ferias del Centro S.R.L.

LA PELADA

de Terra Garba S.A.C.A.lLy F.

FECHA: 22 de agosto de 2019

LUGAR: Castelli - B.A.

FIRMA MARTILLERA: Saenz Valiente Bullrich y Cia. S.A.

&)

Cant. Detalle Promedio Méximo Minimo Cant. Detalle Promedio Méximo Minimo
29 Toros PH PR $77.758 | $102.000 | $65.000 6 Toros PH PP $158.333 | $190.000 | $120.000
3 Toros S/ $99.000 | $102.000 | $94.000 55 Toros PH PR $81.400 | $120.000 | $70.000
12 Vag. PH PR c/cria o prefi. $41.500 $42.000 | $41.000 5 Toros S/ $147.000 | $150.000 | $145.000
1 Vag. PH PP c/cria. $290.000 | $290.000 | $290.000
3 Vag. PH PP c/gtia. $86.666 | $100.000 | $80.000
3 Tras. PH PP $166.666 | $240.000 | $100.000
SAN RAFAEL PR | et | son | s |5 oo
aq. c/cria. . i .
de Est. Ganaderos Perazzo S.A. 20 v d PH PR o/ati $45833 | $46.000 | $45500
FECHA: 10 de agosto de 2019 ag. c/gtia. : : :
LUGAR: Curuzu Cuatia - Ctes. 30 Vacas PH PR c/crfa. $54.333 | $57.000 $53.000
FIRMA MARTILLERA: lidarraz Hnos.S.A.
Cant. Detalle Promedio Méximo Minimo '
14 Toros PH PP $116.571 | $220.000 | $75.000 RUSTICOS DEL OESTE
46 Toros PH PR $88.370 | $110.000 | $70.000 ‘F‘ESCaHn/:aZLVl:ﬂa” y “kazl(l):lgslon”
- - : e agosto de
50 Vaq. PH PR c/cria o prefi. $28500 | $30.000 | $27.500 LUGAR- Mercedes - B.A.
FIRMA MARTILLERA: Madelan S.A.
Cant. Detalle Promedio Méximo Minimo
LAS TRANQUERAS e B
aq. c/cria o pref. . . .
de Horacio La Valle y Marta V.M. b g P
FECHA: 16 de agosto de 2019
LUGAR: General Belgrano - B.A.
FIRMA MARTILLERA: Lalor S.A. JOTACE
Cant. Detalle Promedio  Maximo Minimo de J Carlos S 5
e Juan Carlos sagarzazu 1
10 Toros PH PP $218.400 | $300.000 | $102.000 FECHA: 24 de agosto de 2019
1 Toros HPP $110.000 | $110.000 | $110.000 LUGAR: Juan A. Pradere - B.A.
8 Toros S/ $137.250 | $200.000 | $102.000 FIRMA MARTILLERA: Daniel Biocca
26 Toros PH PR $114.115 | $145.000 | $90.000 Cant. Detalle Promedio Maximo Minimo
17 Vag. PH PP c/cria o prefi. $165.294 | $420.000 | $80.000 38 Toros PH PP $91.394 | $150.000 | $80.000
2 | Terneras PP de exposicién 50% | $742.500 | $855.000 | $630.000 1 Vaq. PH PP ¢/cria o prefi. $63.636 | $130.000 | $70.000
19 Vag. PH PR c/cria $52.947 | $54.000 | $52.000 1 Tras. PH PP $195.000 | $195.000 | $195.000
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SEPTIEMBRE

CALENDARIO 2019

REMATES
AUSPICIADOS

Auspicie su remate y ayudenos
a cumplir con su significado.

06 Jotabe de Caldenes S.A. Canada Seca - B.A. Remate propio

07 Huaca Curu de Est. Agrop. San Jorge S.A. Tandil — B.A. Colombo y Magliano S.A.
10 Maria Lucia de Pedro y Alejandro Ferrero S.C. Leones — Cba. Ganados y Remates S.A.
12 Santo Tomas de la Sierra de Don Benjamin S.A. Saldungaray — B.A. Daniel Biocca

12 El Centinela de Est. El Centinela S.R.L. Pehuaj6 — B.A. Alzaga Unzué y Cia. S.A.
12 El Vigia de Las Malvinas S.C.A. Pehuaj6 — B.A. Alzaga Unzué y Cia. S.A.
13 Las Tranqueras de Horacio La Valle y Marta V.M. Junin - B.A. Paz Hnos.

13

La Cassina de La Cassina S.A.

Curuzu Cuatia — Ctes.

Horacio Rodriguez Egafia S.R.L.

17

Los Cerritos de Agrop. Los Cerritos S.A.

Azul - B.A.

Wallace Hnos. S.A.

18

Los Ceibos de Establecimientos Los Ceibos S.A.

Gardey — Tandil

Séenz Valiente Bullrich y Cia. S.A.

20 Las Lilas de Est. y Cab. Las Lilas S.A. Pasteur — B.A. Remate propio

21 El Retorno de Ramén Alias Rauch — B.A. Ledesmay Arana S.R.L.

25 La Persistencia de Terra Garba S.A.C.A.lLy F. Bolivar — B.A. SVBy J.y M.de la Serna S.R.L.
25 Tuyuti de Campagro S.A. Rufino - S.F. Talano Hnos. S.R.L.

27

De Buena Clase de M. Biscayart y A. Jaquelin

Pergamino — B.A.

Séenz Valiente Bullrich y Cia. S.A.

27 La Cassina de La Cassina S.A. Daireaux — B. A Monasterio Tattersal S.A.

27 Don Luis de Marcelo y Diego Grosso S.A. Rio IV — Cba. Bressan y Cia. S.R.L.
OCTUBRE

01 Los Angeles de Asoc. Monjes Cistercienses e invitados Azul — B.A. Monasterio Tattersal S.A.

02 Hereford de Origen Tandil - B.A. Ledesma y Arana S.R.L.

03 La Cassina de La Cassina S.A. Benito Juarez — B.A. Martin G. Lalor S.A.

03 Rusticidad Pampeana — La Nata de La Nata S.A. Rancul - L.P. Brandemann Consignataria S.R.L.

09

Cuenca del Rio V de Est. y Cab. Las Lilas S.A.

Buena Esperanza - S.L.

Remate Propio

09

La Cassina de La Cassina S.A.

Cachari — B.A.

Aristegui Hugo y Cia. S.R.L.

10

Santo Tomas de la Sierra de Don Benjamin S.A.

H. Renancé — Cba.

Alfredo S. Mondino

17

La Tigra de Est. y Cab. La Centella S.A.

Tornquist — B.A.

Lanusse Santillan y Cia. S.A.

17

Don Eloy de Guerrero Eloy S.H.

San Luis — S.L.

Ganadera del Sur S.R.L.

18 Los Murmullos de Garruchos S.A. Nueva Galia - S.L. Alfredo S. Mondino

23 Bellamar de Bellamar Estancias S.A. Villa Mercedes — S.L. Ferialvarez S.R.L.

25 La Paz de G.N.y N. Werthein S.A. Batavia — S.L. Alfredo S. Mondino

26 El Jarrillal de Suc. de Ernesto Bartusch Afielo — NQN A. Neiman Serv. y Paz Hnos.

01

NOVIEMBRE

Los Alfredos de V.W. S.A.

Santa Rosa — Mza.

Alfredo S. Mondino

01 La Cassina de La Cassina S.A. San Luis - S.L. Bressan y Cia. S.R.L.

08 La Persistencia de Terra Garba S.A.C.A.l.y F. San Luis Feria — S.L.

19 Tapi Aike de Cifra S.A. Tapi Aike — S.C. Luis Biaus

DICIEMBRE

06 Remate Especial de Invernada y Cria Balcarce — B.A. H. San Martin y Cia. S.a.

13 2° Remate Especial de Invernada y Cria Balcarce — B.A. H. Fontana & F. Fontana Consig. S.A.
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Un espacio de trabajo cémodo, funcional y moderno.

EI EspacioHereford para Socios.

Les recordamos a todos
los asociados que cuentan
con un espacio en la sede
de la Asociacién, que po-
dran utilizar como lugar de
encuentro. Se trata de dos
salas de reuniones para quie-
nes requieran de un lugar de
trabajo durante su estancia
en capital, en la comodidad
de la Asociacion de la que
forman parte. Un espacio de
trabajo cémodo, funcional
y moderno, habilitado de
9 a 17 horas, con el Unico
requisito de ser socio de la
entidad.

Sean todos bienvenidos,
los esperamos!!

N° 675
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Guia

de cabanas

VILLA MARIA 5.,

VENTA PERMANENTE
DE REPRODUCTORES
POLLED HEREFORD

EDUARDO CASTEX - LA PAMPA
TEL.: (02334) 452540 / 453607
Av. Independencia 1710 - C.P. 6380

Venta de ReB'r:)La'agfé'rés Hereford
y Polled Hereford de Pedigree
y Puro Registrado AACH

92

Tel/fax administracién: (03382) 428-616
Zona Rural, La Cesira, Provincia de Cdrdoba, Argentina
www.ctuyuti.com.ar - ctuyuti@campagro.com.ar

=HEREFORD=

Para publicar en estas pdginas, comuniquese al
(011) 4325-7753 6 4326-5801
0 por mail a info@hereford.org.ar

HEREFORD

i<l

"Las Tranqueras"

Horacio La Valle y Marta Vila Moret de La Valle
Silvio Ruggieri 3052, 1425 Capital, Tel. 4802-9843
Gral. Belgrano, Buenos Aires, Tel. (02243) 15 495961
e-mail: hlavalle@lastranqueras.com.ar

E 2 = ¥

CABANA

MARIA LUCIA
de FERRERO
/ Desde 1921 /
VENTA PERMANENTE f-:l
DE REPRODUCTORE
= ODUCTORES )7

(2594) - Leones - Cérdoba
Tel/Fax Oficina: 03472-483126
Wit Cel. 03472-15551287
'-E.,Jn:_ ‘E'.[' administracion@marialuciadeferrero.com.ar aﬂL
. www.marialuciadeferrero.com

== BT
o R o3

Cabana L.as L.ilas
i Hereford y Polled Hereford

LAS LILAS GENETICA
Ruta 8, Km 125
San Antonio de Areco,
Buenos Aires - Argentina
Tel: (+54 11) 3984 1300

ESTANCIAS Y CABANA
LAS LILAS S.A.
Av. Fondo de la Legua 936, 1° piso
Martinez, Buenos Aires, Argentina
Tel. (+54 11 ) 2206 5000

Afio LXXXIV



ANTIGUAS ESTANCIAS DON ROBERTO
SOCIEDAD ANONIMA

Q Q CABANA SANTA RITA
"Centro Biotecnol6gico"

HEREFORD Y POLLED HEREFORD

Transplantes embrionarios - Inseminacion Artificial
Trabajos p/terceros - Fertilizacion in vitro
Venta de Embriones y Semen

Cabafa: Estancia Santa Rita, ruta 205 Km 224 (C.C. N°10)
(7260) Saladillo - Bs. As. - Tel.: (02344) 480258/480266
e-mail: santarita@rcc.com.ar

ESTANCIAS ¥ CABANA

LA CASSINA

- :‘:f:ﬁrr'.:f::q" drf' Pl T .-\.:uj.r:l.-”nl-'r
Venta permanente de reproductores
Polled Hereford de Pedrigee y Puros Registrados

Oficinas:
25 de mayo 596, p.5° (C1002ABL) Cap. Fed.
Tel: 4510 - 8800 / Fax: 4510 - 8888

C

&) | BELLAMAR

DE BELLAMAR ESTANCIAS S.A.

L:_l'"l.,. Ing. Emilio Ortiz
Cel: 011-15-61696328

eortiz@bellamar.com.ar

G ik caraLiNA

de COSUFI S.A.
L

Hipdlito Yrigoyen 571, 2p. Of.B (B1638) - Vicente Lopez
TEL: (+5411) 5368-7600/01/02/03 - cosufi@cosufi.com.ar

VENTA PERMANENTE DE REPRODUCTORES

®
C.C. 75 - MIRAMAR
(7607) Buenos Aires - Tel: (02266) 493408
Admin.: Av. del Libertador 1068, p.10 - CABA-
Tel: 4805-6811 / bellamar@bellamar.com.ar

Cabana Los Primos

DON JUANCITOsrL

VENTA PERMANENTE
DE REPRODUCTORES

Chacabuco 368, Colén, Entre Rios
Tel: (03447) 425-329 / Cel: (03447) 15-431-404
losprimos@donjuancito.com.ar

HEREFORD



Guia

de cabanas

EL JARRILLAL

ANELO NEUOQLEN

AHORA EN 1A ZONA LIBRL:
CalsN ETTEA T EXPOR T ACTON

venta permanente de reproductores

srnestobartusch@ladelcinsassa - cam ar

CABANA

MAIVAREPA

del Dr. RUMELIO B. SPIAZZ1

Polled Hereford
de Pedigree y P. Registrados

Concurre anualmente con sus productos a las exposiciones de Palermo,
Federal, La Paz, Villaguay, Concordia y Gualeguaych
enlaPcia. de Entre Riosy a C. Cuatia, Mercedes, Paso de los Libres
y Virasoro en la Pcia de Corrientes.

Venta Permanente de Reproductores
Puros de Pedigree y P. Registrados

Calle Dr. Silva 302 + (2826) * Urdinarrain * Entre Rios
Telefax: 03446-480067

=HEREFORD=

Para publicar en estas pdginas, comuniquese al
(011) 4325-7753 6 4326-5801
0 por mail a info@hereford.org.ar
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CABANA

"ANTARES"

De Deygal S.A.

DEYGAL S.A.
Adm: J. Salguero 2567, piso 12 "A" (1425) Bs. As.
Tel/Fax: (011) 4804-6394 o0 4801-3485
e-mail: deygal.|dm@gmail.com

|

Estancias Laguna del Monte Noroeste
y La Inés Noreste
Laguna del Monte (FGSM) (6100) Cérdoba
Tel/Fax: (03382) 427941 - Idm.noroeste@lacesira.com.ar

CALDENES

CABANA JOTABE

VENTA PERMANENTE
DE REPRODUCTORES

PRODUCCION CERTIFICADA e GENETICA RENTABLE

©

Contacto Comercial: Paulo Prado 03382 15 418112

www.caldenes.com.ar

GdmeB o

casaﬂA
EL PAMPA

Venta de reproductores P. Hereford
y Angus Negro PP, PRy PC.

Venta de EMBRIONES de ambas razas

Alta Italia - La Pampa
(02302) 15 601989 / alejandrotoselli@altaitalialp.com.ar



Consignatarios

Golombo yMagliano $A.

Ventas Directas Gordo/invernada/Cria/Toros
Av. de Mayo 580 - Ciudad de Buenos Aires Ventas en Liniers
Tel: (011) 4334-9511/2/3/5/6/7/9 Venta/Alquiler de Campos

telfax: (011) 4343-3618 Oficina: (02266) 15 47 2637 - Horacio: (02266) 15 53 1300
cym@colomboymagliano.com.ar Francisco: (02266) 15 44 2090 -

WWW colomboymagliano com.ar Av. René Favaloro N°840 - Balcarce
info@fontanaconsignatarios.com.ar E/fontanaconsignatarios

www.fontanaconsignatarios.com
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Rural &

Tarjeta Galicia Rural,
tu crédito en el bolsillo

Financia la compra de hacienda
en los remates de todo el pais y,
ademas, aprovecha los convenijos
con las asociaciones de criadores.

HACETE GALICIA Siempre junto al campo
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