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-I-

- El 07/10/17 con motivo de la Exposición Nacional, concurrí 
a una numerosa Reunión de Asociados en el Predio de la 
Sociedad Rural de San Luis. 

- El 30/10/17 tuvo lugar otra, con masiva concurrencia, 
convocada por la AACH, en su Sede Social.

- El 30/11/17, luego de la 5ª. Jornada organizada por 
la Comisión Zonal Mesopotámica, nos reunimos en las 
instalaciones de la Sociedad Rural de Gualeguaychú, con 
integrantes de la misma.

- El 17/03/18 viajamos a Sarmiento (Provincia de Chubut) 
para intercambiar ideas con componentes de la Comisión 
Zonal Patagónica.

- El 30 /05/18 se llevó a cabo en el Hotel Libertador de 
Tandil, una nueva Reunión de Asociados -asistieron muchos- 
con motivo de la 68ª. Exposición de Otoño.

- El 24/06/18 nos volvimos a reunir con gran cantidad de 
Asociados de la AACH, en el Salón Ceibo de la Sociedad 
Rural Argentina, en Palermo.

- El 03/08/18 nos reunimos, en Córdoba, con integrantes 
de la Comisión Zonal del Centro Oeste, en la excelente 
Tercera Jura Fenotípica, Prueba a Campo, que se practicó 
en el Predio de La Toma, de la Universidad Católica de la 
mencionada Provincia.

EDITORIAL

UNA AsoCIACIóN CoN

lAs “PUERtAs AbIERtAs”

A todos sUs AsoCIAdos.
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-II-

Como puede observarse, se está llevando adelante 
un constante intercambio de ideas con los Asociados 
de la AACH, quienes tienen la oportunidad -como lo 
contemplan sus Estatutos- de someter ideas o proyec-
tos, que fueron, son y serán siempre bien recibidos y 
tratados como corresponde, en tanto y en cuanto se 
respete el espíritu y los principios que guiaron a quienes 
constituyeron la AACH  y a los que les cupo el honor 
de sucederlos.

Estas reuniones continuarán celebrándose, de acuer-
do con lo programado, en las próximas 31ª.Exposición 
Nacional en Gualeguaychú, 30° Campeonato de Ternero 
y 6ª. Nacional Patagónica, en Esquel.

La Comisión Directiva de la AACH considera más 
que importante, nutrirse de las opiniones e iniciativas 
de quienes estén interesados en hacerlo, fortaleciendo 
la integración de nuestra entidad y la unión de sus 
Asociados.

Estas reuniones son ineludibles, pues debemos actuar 
con espíritu constructivo y buscar acuerdos beneficiosos 
para el conjunto. Una Asociación dividida, perjudica a 
la raza y por qué no decirlo, a la economía de quienes 
la criamos.

-III-

Al inicio de las dos últimas reuniones, la AACH, a 
través de su Director Ejecutivo, analizó qué se está ha-
ciendo con respecto a la raza y cuáles son las acciones 
programadas para el futuro. 

Hay un Plan que fue muy favorablemente recibido 
por los  presentes, desde el que se dan respuestas y 
se receptan preguntas, pedidos y propuestas de los 
Asociados. 

-IV-

Si nuestros lectores quisieran o tuvieran algo que 
aportar, las Reuniones a que me referí, son el mejor 
lugar para hacerlo. 

Por tanto, les pedimos que se hagan presentes en la 
próxima, que se llevará a cabo el viernes 14 de septiem-
bre a las 18,00 hs. en el predio que la Sociedad Rural 
de Gualeguaychú (E.R.)

Buenos Aires, Agosto de 2018.Buenos Aires, Agosto de 2018.

Esteban Luciano Louge
Presidente
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132ª Exposición 
de Ganadería,        
Agricultura e Industria 
Internacional

PALERMO 2018

Del 18 al 29 de julio de 2018, se llevó a cabo la 132° Exposición 
de Ganadería, Agricultura e Industria, Internacional en el predio 
de Palermo de la S.R.A., donde en plena ciudad de Buenos 
Aires se concentraron todas las novedades en materia de ga-
nadería, agricultura y agroindustria, con un expositor exclusivo 
y permanente: la Argentina. 

La mejor genética, la asistencia de muchísimo público y toda la 

fuerza del campo, marcaron el éxito de esta nueva edición en la 

que nuestra raza, como en los últimos 132 años, estuvo presente.

Bajo una persistente lluvia el Dr Santiago Juan Bordaberry Herrán, 
jurado de clasificación de la raza destacó “Hemos visto vientres profundos, 

anchos, con buenos desplazamientos y armonía al caminar” 

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r

132ª Exposición 
de Ganadería,        
132ª Exposición 
de Ganadería,        
132ª Exposición 

Agricultura e Industria 
Internacional
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Palermo cumplió una vez más la función clave de ser la 
máxima exposición ganadera del país, con una enorme 
repercusión que promueve y difunde nuestra actividad, 
la prueba viviente de la propuesta de desarrollo, pro-
greso y prosperidad de un país posible y Hereford, con 
un amplio programa de actividades, dio una vez más el 
presente con un total de 110 animales provenientes de 
destacadas cabañas.   
Como dijo Daniel Pelegrina, Presidente de la S.R.A. en un 
tramo de su discurso en el acto inaugural “Argentina sale 
adelante de la mano del campo… Somos los hombres y 
las mujeres del campo. Somos las familias del campo. 
Nuestro estilo de vida es el trabajo…Somos los que ge-
neramos uno de cada tres empleos de la Nación, junto a 
los trabajadores rurales con quienes todas las mañanas, 
salimos a hacer la tarea de construir la patria, salimos 
con nuestra tarea de construir el país” y en este sentido, 
pidió un aplauso para los trabajadores que estaban en 
la pista con los animales.
Para nuestra raza la actividad fue intensa desde el miér-
coles, con la jura en pie de destacados lotes de novillos 
en el 2° Concurso de Novillos y su posterior remate, la 

Sin dudas para la región sudoeste, encon-
trar sobre el final de la tarde el Reservado 

Gran Campeón de la zona, fue una gran sa-
tisfacción: la Vaquillona de Quequén Sur de 
Serafín Sillero subía al segundo lugar de lo 

más alto de la ganadería nacional en la raza. 

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r
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participación en la 11° Jornada de Actualización en Genéti-
ca Bovina, el  sábado 21 con su 3° Remate de Vaquillonas 
Hereford Seleccionadas, continuando el  lunes 23 con el 
lanzamiento de su nuevo Sistema Informático para Gestión 
de Exposiciones Hereford, una nueva y útil herramienta que 
posibilita y facilita el procesamiento de las inscripciones de 
animales Hereford a las exposiciones, la elaboración de los 
pre-catálogos, de los órdenes de jura y ventas, de manera 
de contribuir a su mejor ordenamiento en forma sencilla y 
práctica.
Todo ello sumado a la reunión de socios del martes 24 y la 
jura de clasificación de los días miércoles y jueves. El vareo 
de animales en pista, la Noche Hereford con su entrega de 
premios, agasajo a autoridades y ventas a cargo de Sáenz 
Valiente, Bullrich y Cía. S.A., iban dando por finalizado el 
programa que cerró sus actividades el domingo 29 de julio, 
con el tradicional Concurso de Jurados Hereford.

Quien tuvo la ardua tarea de jurar en un clima de excelente 
cordialidad con sus secretarios, Ing. Hernando Grandolini 
y Nicolás Echezarreta, fue el Dr. Santiago Bordaberry. 
Cabañero y Doctor en Medicina y Tecnología Veterinaria, 
Universidad de la República, Montevideo. 
Estudió Reproducción en Bovinos en la Universidad de Min-
nesota -1989- y es socio de Agromedical S.R.L.; empresa 
de servicios veterinarios en el centro de Uruguay.
Asesor en sanidad y genética de rodeos comerciales y de 
pedigree, accionista y vicepresidente de El Baqueano S.A., 
estancia y cabaña familiar que sigue la línea de la cría del 
Hereford iniciada en 1900 cuando el inmigrante vasco fran-
cés, Jacques (Santiago) Bordaberry Ohyamburu importara 
su primer toro Hereford al país. 
Integrante del grupo especializado de Cría Vacuna “Taller 
INIA 33” y ex presidente de la Sociedad Rural de Durazno. 
Fue Jurado en exposiciones de Uruguay, Argentina, Brasil 
y en el Congreso Mundial de Hereford 2016.

La Asociación Argentina Cria-
dores de Hereford y todos sus 
criadores, agradecen muy es-
pecialmente a la Sociedad Rural 
Argentina por el enorme éxito 
de la 132ª Exposición de Ga-
nadería, Agricultura e Industria, 
Internacional y a todo su equipo 
que hizo posible poner en mar-
cha tan importante muestra. 

“Buenos aplomos, anchura y firmeza de lomo” fueron parte de los elogios 
que el jurado eligió para ponderar las cualidades que la raza Pampa dejó 
sobre la pista. Lo acompañaron los secretarios Hernando Grandolini y 
Nicolás Echezarreta.



Nº 672 17

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r



18 Año LXXXIII

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r

En primer lugar quiero agradecerles a mis secretarios Her-
nando y Nicolás, que han sido dos ayudas muy importantes. 
Además una deuda de gratitud con mi amigo entrerriano 
con quien entré por primera vez en una pista. Muchas gra-
cias Francisco Calderón de quien tengo la alta fortuna de 
ser amigo. 
Quisiera encontrar la manera más adecuada de poder 
agradecerles a los criadores de Hereford de Argentina 
porque es un halago tremendo el que me han hecho. Es un 
momento único en mi vida profesional y personal. Mi familia 
está acompañándome desde la tribuna porque así lo hemos 
querido, que sean testigos de este momento tan importante. 
Espero que la vida, en algún momento, me dé la posibilidad 
de retribuirles a todos ustedes esta generosidad que han 
tenido conmigo.
Nosotros y nuestros primos descendemos de un inmigrante 
vasco que hace más de cien años está criando Hereford en 
el Uruguay. Nuestro abuelo en numerosas oportunidades 
compró toros en Argentina y particularmente en Palermo y 
los llevó al centro del país donde nosotros seguimos criando. 
De modo que poder estar aquí, significa un gran honor y lo 
valoro muchísimo. 
Además, respirar toda la historia que hay en este entorno 
tan maravilloso, como uno de los lugares del mundo único 
para esta actividad, verdaderamente lo hace más difícil y 
le pone presión a todo esto. Por eso, he tratado de hacer 
mi tarea lo mejor posible, sólo les pido comprensión si he 
demorado en algún punto, pero si he observado en detalle 

Santiago Bordaberry Herrán,

Palabras del Jurado 

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r

Algunas de las expresiones 
del Jurado de Clasificación, 

Santiago Bordaberry Herrán, 
momentos antes de la elección 

del Gran Campeón. 



Nº 672 19

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r

no ha sido por otra cosa que tratar de verificar lo mejor 
posible cómo es que vemos los animales. 
En Uruguay tenemos por ustedes una profunda admira-
ción. Por todos los cabañeros argentinos, por la prepa-
ración, por la gente que los saca a pista, porque tienen 
un profesionalismo único. Por todos los productores 
agropecuarios argentinos que han sabido ponerse de pie 
frente a las dificultades y enfrentarlas con determinación, 
aferrándose a lo más sagrado que ha hecho de ésta 
una gran nación y que es la producción agropecuaria. 
Muchas felicitaciones.  
Las reglas del juego indican que tengo que elegir un 
Gran Campeón, un Reservado y un Tercero y eso a 
veces puede parecer injusto, porque cada uno de estos 
animales pueden ser grandes campeones. Para diferen-
tes personas, para distintos propósitos, para diversos 
rodeos, para distintos rumbos genéticos. 
Todos ellos tienen sus detalles e incluso en ese juego de 
balancear virtudes y defectos para poder ordenar una fila, 
ha hecho que tristemente se hayan ido al galpón animales 

muy buenos, que por detalles no han podido estar en punta 
de la categoría, pero que de todos modos espero que los 
cabañeros y eventualmente los compradores, encuentren 
en esos animales toros con las virtudes para sus propios 
propósitos, sus propios intereses o rumbos que tengan. 
Voy a elegir al Gran Campeón pero les pido que Uds. elijan 
el suyo y espero coincidir con la mayoría de ustedes
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Ateneo Juvenil
HErEFord

Con gran interacción entre disertantes y partici-

pantes y un balance más que positivo, esta tercera 

edición contó con dos interesantes charlas, una brin-

dada por el M.V. Diego Alcorta sobre “Buen manejo 

del sector ganadero”, cómo lograr buenos terneros y 

qué tener en cuenta para alcanzar el éxito en nuestra 

actividad ganadera. Mientras que la segunda fue so-

bre “Emprendedurismo en empresa familiar” a cargo 

de los hermanos Alfredo y Juan Manuel Beherán, 

quienes explicaron como ese espíritu emprendedor 

y de familia llevado a la práctica les permitió lograr 

actividades que se auto sustentan y alcanzar uno de 

los objetivos propuestos por sus padres de ser parte 

de la actividad familiar.  

Estas jornadas conllevan mucho esfuerzo y trabajo 

en equipo, pero también refuerzan lazos y enriquecen 

la relaciones de todos los integrantes de los Ateneos 

participantes, orgullosos de poder, con estas jornadas, 

capacitar a los jóvenes formándolos de manera tal que 

no sólo entiendan la situación del sector, sino que tam-

bién puedan afrontar sus trabajos de la mejor manera. 

El ateneo también estuvo colaborando en la ad-

misión de los ejemplares, en la jura de clasificación 

y cooperando con el personal de la Asociación, cre-

ciendo y formándose en una actividad que los nuclea 

y apasiona. 

Durante la 132ª Exposición Ganadera llevada a cabo entre el 18 y el 29 de julio de 2018 en 

el predio ferial de Palermo, participó en distintas actividades como la 3° Jornada de Campo 

en Equipo, junto con el Ateneo de la Sociedad Rural Argentina, el de Angus, la Comisión de 

Jóvenes de la Asociación de Criadores de Caballos Criollos y Braford Junior NEA. 

Si estás interesado en formar parte del Ateneo Juvenil Hereford y tenes entre 17 y 35 años, contactate con nosotros:

 ateneo@hereford.org.ar    Facebook: Ateneo Hereford   Instagram:@ateneohereford
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Stand HErEFord

Juan José Grigera Naón, Luis 
Miguel Etchevehere, Alejan-
dro Ferrero, Daniel Pelegrina 
y Horacio Gutiérrez. 

También, se difundió el hashtag #SumaleHereford 

con el objetivo de obtener un mayor seguimiento 

en los medios digitales de aquellos que publicaran 

fotos en el Stand, o participantes de los eventos de 

Hereford realizados en el marco de Palermo.

Este año conquistó el 2° Premio al Mejor Stand 

en la Categoría de las Asociaciones de la Exposi-

ción Rural de Palermo 2018. En representación, lo 

recibió el Gerente de la Entidad, Lic. Agustín Arroyo 

y lo entregó el Vicepresidente de la Sociedad Rural 

Argentina, Nicolás Pino.

Como todos los años, la Asociación 

participó con su stand institucional en el 

que los visitantes pudieron informarse 

sobre la raza y todos los programas que 

lleva adelante la Asociación, adquirir 

indumentaria oficial en el Almacén 

Hereford y tuvieran la oportunidad de 

comentar sus inquietudes.
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Gobernador de la Pcia. de Chubut  Mariano Arcioni; junto 
al Ministro de la Producción de la Provincia, Hernán Alon-
so y el Director General de la Casa del Chubut, Germán 
Sahagún.

Daniel Pelegrina, Presidente de la Sociedad Rural Argentina; 
María Eugenia Vidal, Gobernadora de la Pcia. de Buenos Aires  y 
el Ministro de Agroindustria de la Provincia de Buenos Aires, Leo-
nardo Sarquís. (Fuente: LA NACION - Crédito: Hernán Zenteno)

Dr. Abraham Sangula. Jefe del La-
boratorio de Alimentos, Instituto 
de Producción de Vacunas Ve-
terinarias y Dr. Cleophas Okore. 
Director Adjunto de Producción 
Ganadera, Ministerio de Agricul-
tura, Ganadería y Pesca, Kenia
 

Otra gran atracción fue el Almacén Hereford, 

en el que se ofrecieron a la venta productos 

promocionales que cautivaron la atención de 

los visitantes. 

¿Le gustaría promocionar Hereford entre sus 

posibles compradores? ¿O tienen su próximo 

remate? En Almacén Hereford encontrará todo 

lo que busque ingresando a nuestra página 

Web www.hereford.org.ar  las 24 horas, los 365 

días del año.

Vinos Hereford nos acompañó una vez más en nuestro 

stand, con un espacio exclusivo donde presentó su amplia 

gama de varietales Hereford: Malbec, Cabernet Sauvignon y 

Blanco Dulce.  

Además los visitantes de la muestra pudieron conocer el nue-

vo lanzamiento “Hereford Niágara”, vino Malbec de alta gama 

que se destaca por su color rojo intenso, sabores a ciruelas 

maduras y aromas a violetas. Cuerpo medio y taninos redon-

dos, con un final muy frutado y fresco, con buena persistencia. 

Desarrollado exclusivamente para la Asociación Argentina Cria-

dores de Hereford, en homenaje al célebre reproductor que nos 

remite a los orígenes del Hereford en Argentina, importado en 

1862, piedra angular del desarrollo de la raza en suelo nacional. 
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Julio Parada Seifert se crió en la estancia "Caraí 

Pujol", en la zona de Tabay y de allí adoptó los 

paisajes campestres que plasma en sus cuadros. 

El artista pintó en vivo y en directo en nuestro stand 

durante la 132° Exposición de Palermo y con su 

estilo captó la atención del público que recorría el 

galpón a quienes les explicaba su estilo en el paisaje 

correntino que inició el primer día de exposición con 

un típico bañado con ganado Hereford.

Visitantes, expositores, 
productores y criadores 
apreciaron el estilo de

Stand HErEFord

“Esto tiene un encanto distinto, nunca estudié dibujo 

ni pintura", contó Julio, quien dejó en claro que no es 

el típico artista costumbrista que pinta un caballo y el 

ganado, o un rancho o un almacén. "Lo mío tiene más 

que ver con la realidad del campo", señaló el autor del 

recordado "Minga de rodillas", cuadro que reflejaba la 

protesta del campo de 2008, con las camionetas y los 

tractores al costado de la ruta.

Julio Parada SEiFErt
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Durante la exposición se realizó el 

3°Remate de Vaquillonas Puras Registra-

das, en un marco muy ágil a cargo de la 

firma Sáenz Valiente, Bullrich y Cía. S.A. 

Tuvo lugar el sábado 21 de julio, saliendo 

a venta 45 vaquillonas con registro, an-

tecedentes y garantía de calidad debida-

mente marcadas, numeradas y tatuadas, 

provenientes de 6 cabañas integrantes 

del Programa de Puro Registrado que 

participaron en las distintas categorías.  

l “El Centinela” 

 de Est. El Centinela S.R.L.

l  “Jotabe” de Caldenes S.A.

l  “La Persistencia” 

 de Terra Garba S.A.C.A.I. y F. 

l  “Las Malvinas” de Las Malvinas S.C.A.

l  “Los Primos” de Don Juancito S.R.L.

l   “Santa María de Mariano V. Irisarri

El promedio de venta estuvo en 

$25.500, con un máximo de $ 36.000 por 

un lote de Terra Garba S.A.C.A.I. y F. El 

comprador fue Establecimiento Ferro.

Gervasio Sáenz Valiente, aseguró que 

“el nivel de hacienda es de muy buena 

calidad y desarrollo, lo que demuestra la 

uniformidad que presenta la raza Here-

ford. Todas las virtudes fueron puestas 

a disposición de los compradores y los 

criadores”. 

Todos sabemos de las virtudes de la 

raza Hereford como animales de gran 

habilidad reproductiva y alta eficiencia, 

que cargan carne con facilidad y se 

adaptan muy bien al ambiente en el cual 

viven. También sabemos que el 50% de 

la población vacuna en la Argentina 

está compuesto por animales de 

otras razas y aquí tenemos una opor-

tunidad para incorporar la genética 

Hereford y sus ventajas, a través 

del cruzamiento, mejorando de esta 

manera los resultados buscados.

Emocionante poder llevar a Paler-

mo nuestros Puros Registrados, ani-

males con características fenotípicas 

superiores a la media de producción 

de la raza que privilegia a individuos 

con características deseables en los 

diferentes órdenes de la producción 

animal.   

Importante Remate de
vaquillonaS HErEFord 
SElEccionadaS

Cantidad Detalle Promedio Máximo Mínimo

13 Vaquillonas 
con Cría $28.307 $36.000 $23.500

32 Vaquillonas 
Preñadas $22.687 $27.000 $20.000
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La actividad de admisión (pesa-

da, dentición, ecografía) seleccionó 

–por sorteo-un novillo de cada lote 

en el que se midió grasa dorsal 

e intramuscular, y el ojo de bife, 

datos que fueron evaluados por el 

Jurado para la toma de decisiones. 

El Jurado estuvo compuesto por 

representantes de todos los esla-

bones de que configuran la cadena 

de comercialización de la carne 

aportando distintas visiones como 

Marcelo Mengani y Daniel Morro-

ne, representantes de frigoríficos 

que producen para exportación y 

consumo interno, junto a Francisco 

Calderón, integrante de la SRA.

El concurSo 
dE novilloS 
copó la pista 
de Palermo
El miércoles 18 de julio se llevó a cabo en pista central 

de Palermo y en el marco de la Semana de la Carne, el 2° 

Concurso de Novillos y Block Test, donde se presentaron 

los mejores ejemplares destinados a faena. 

 Luego de una ardua tarea debido 

a la calidad de lo expuesto, el Ju-

rado arribó al siguiente resultado:

Hereford
3° CAt. CONSuMO 
LIVIANO 431/460 KILOS.

• Primer Premio: 
Lote 29 de Caldenes S.A.

• Segundo Premio: 
Lote 28 de Caldenes S.A.

5° CAt. NOVILLOS PESADOS 
MAyORES A 491 KILOS

• Primer Premio y Mejor Lote de 
la Raza: Lote 30 de Terra Garba 
S.A.C.A.I. y F. 

• Segundo Premio, Segundo 
Mejor Lote de la Raza y Mejor 
Novillo de la Raza (N°5): Lote 31 
de Terra Garba S.A.C.A.I. y F.

Caretas
1° CAt. NOVILLItO 

• Primer Premio, Mejor Lote y Mejor No-
villo Careta (N°2): Lote 32 de Clemente 
Ispizúa (50% Angus – 50% Hereford)

• Segundo Premio y Segundo Mejor 
Lote: Lote 34 de Clemente Ispizúa (50% 
Angus – 50% Hereford)

2° CAt. NOVILLO MEDIANO.  

• Primer Premio: Lote 36 de Serra-
nías de Lolén S.A. (34% Angus – 66% 
Hereford)

5° CAt. NOVILLO 
CONSuMO PESADO.

• Primer Premio: Lote 38 de Serra-
nías de Lolén S.A. (66% Angus – 34% 
Hereford)

• Segundo Premio: Lote 37 de Serra-
nías de Lolén S.A. (34% Angus – 66% 
Hereford)

¡Nuestras felicitaciones a todos ellos!
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Concurso de JuradoS

Interesados en conocer la raza y 

competir en esta interesante puja, 

escucharon atentamente la charla 

previa y orientativa del Ing. Hernando 

Grandolini, sobre la forma de clasificar 

los animales y conceptos básicos so-

bre qué debe observarse tanto en los 

machos como en las hembras. Explicó 

que “Las hembras deben tener un 

equilibrio entre femineidad, estructura 

y funcionalidad”, y que “los machos 

deben estar bien balanceados con 

aptitud carnicera, calidad, y gran 

masculinidad”

Agradecemos especialmente a Jota-

be de Caldenes S.A., La Cercana de 

Doble G del Litoral S.A., La Tigra de 

Cab. La Centella S.A., Las Tranqueras 

de Horacio y Marta V.M. de La Valle, 

Los Murmullos de Garruchos S.A., 

Media Luna de Est. Media Luna S.R.L. 

y Santo Tomás de la Sierra de Don 

Benjamín S.A., que gentilmente pres-

taron sus animales y a sus equipos de 

trabajo, que desfilaron para que los 

concursantes con gran interés hicie-

ran su propia evaluación. Niños desde 

los 6 años y adultos se entusiasmaron 

durante toda la mañana al calificar las 

tres categorías presentadas. 

Por la tarde, en el stand institucional 

de la Asociación, se entregaron los 

premios a los tres primeros puestos de 

cada categoría, siendo el ganador del 

Premio "Alejandro Murtagh" el señor 

Bautista Irigaray con 914 puntos. 

El domingo 29 de julio por 

la mañana, los casi 100 

participantes del tradicional 

Concurso de Jurados 

Hereford, se probaron el 

traje de jurado pero esta 

vez en el pasillo central del 

galpón amarillo, gracias a 

la persistente lluvia que no 

permitió ir a pista.
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1° Santiago de La Tour 912

2° Máxima Aresi 895

3° Salvador Mercado 880

4° delfina de la tour 867

5° Alexia Firpo 866

6° Emma de la tour 865

7° Nicolás berguria 863

8° Agustín berguria 861

9° Matias sigmaringo 859

10° Jazmín bang 849

Categoría Menores (0 a 14 años)

1° Francisco Aresi 913

2° Agustina Gilio 904

3° Alejo Quiquinto 899

4° solana Firpo 899

5° Álvaro deloreto 884

6° Agustín silva 879

7° simón Gatti 879

8° Román scallinor 877

9° Ignacio llanos 868

10° Agustín Guevara 865

Categoría Juvenil (15 a 20 años)

1° Bautista Irigaray 914

2° Milagros Romero 913

3° Nahuel Buyatti 913

4° Paula Álvarez 898

5° Ana belén Flores 897

6° María belén Alonso 896

7° Juan Martinez Veyra 884

8° santiago Moriterno 883

9° Ignacio Pigni 882

10° Carlos salomón 882

Categoría Senior (más de 21 años)

Resultados de los primeros 10 puestos. 
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Al llegar a Palermo, en la jura de comisión se evalúa si el animal 
tiene las características propias de su raza. Se los pesa, se les realiza un estudio 
ecográfico y se les mide. Toda esta información queda a disposición del jurado.  
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un gran camPEón no ES Sólo 
Fruto dE la gEnética, Sino 
también dEl gruPo dE trabaJo.

El lunes 23 de julio, en la sede de la Asociación y en 

el marco de una noche folclórica, se agasajó al per-

sonal de las cabañas que trabaja sin descanso para 

llegar a Palermo y mostrar en un ratito el trabajo intenso de 

los últimos meses y la inversión de muchos años.

Ellos nos cuentan sobre lo que significa estar en esta 

tradicional feria, lo que se juegan cuando sus animales 

salen a la pista de jura, sonríen cuando anhelan llevarse la 

cucarda del campeón y la mística que genera estar en la 

pista central, cabestro en mano, ante las tribunas colmadas. 

No sólo es subirlo al camión y traerlo a Palermo, desde la 

elección de los terneros en el campo hasta la alimentación 

y la preparación de los ejemplares para caminar la pista, 

todos los detalles cuentan. Arrancan muy temprano, con 

el vareo, preparación de la cama para que estén cómodos 

y limpios, detalles que mucha de la gente sentada en la 

tribuna ni se imagina. 

La noche estuvo amenizada por el dúo Konig 

–Zaldívar, que con el más variado repertorio 

de nuestra música nacional, interpretaron des-

de chacareras, zambas, gatos, escondidos, 

chamames e hicieron bailar y cantar a todos 

los presentes.

Aplausos para Juan y el “Colo” José Manuel 

que no pudieron negarse al pedido del público 

y a Canela y José que abrieron la pista de baile. 
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
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Bruno y Osvaldo de Marco de “La Legua”
Para nosotros y para cualquier cabaña, la muestra de 

Palermo es la exposición más importante que hay a 

nivel país.

Pablo Casano, Juan Muñoz, Milagros Romero, 
José Luna de Don Benjamín S.A. 
Traer los animales que preparamos durante mucho tiempo y con 

mucho esfuerzo, dejando a las familias desde temprano hasta tarde, 

nos hace sentir orgullosos de poder representar a nuestra cabaña en 

una exposición tan grande como Palermo. Es una gran experiencia.

Mora Blanco, Agustina Barris, Canela Cassano y Fabiana 
Colombo de La Tigra de Est. y Cab. La Centella S.A. 
Estamos muy contentas y agradecidas, esperando que alguno de 

nuestros animales salgan campeones. Este año es impresionante 

como está Palermo. 

Alberto Corales y Mario Alejandro Vicente 
de Doble G. del Litoral S.A. 
Es la sexta vez que venimos a Palermo. Palermo es dedicación, 

esmero. Agradecidos a la gente y a la raza que nos brinda tantas 

oportunidades.   

Walter González y Nicolás Zufriategui 
de “Santo Domingo”
Desde Lobería es nuestro segundo Palermo juntos adquiriendo 

experiencia. Muy contentos como nos estamos preparando y 

mucha fe para el miércoles y jueves. 







Juan Cruz Martínez y José Manuel D´Orazio de 
“La Persistencia “de Terra Garba S.A.C.A.I. y F. 
Felices de estar en Palermo y compartir otro año más con 

lo que significa estar acá para todos los que trabajamos 

con tanta pasión y ganas. Por fin llegamos y acá estamos. 
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
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




Alberto Báez, Cristian Fernández, Baltasar 
Fernández de Serranías de Lolen S.A.
Palermo es lo máximo de exposiciones, un gran trabajo 
en equipo y venir es como participar en las grandes 
ligas; es una sensación única, inolvidable.

Marcos Vila Moret, Álvaro Cabrera, 
Félix Miranda, Juan Carlos Bruno, 

Ramiro Espinoza de “Las Tranqueras” 
Un gran equipo detrás de una gran ilusión, orgullosos de la 

fila que trajeron a Palermo. 

Ángel Sánchez y Emilio Castillo 
de “La Camila”
Estar en Palermo es una experiencia muy linda y un 
sueño muy grande. 

Serafín Sillero de “Cab. Quequén Sur”
Serafín desde que nació estuvo entre la hacienda. “Trabajé con 
vacas y con la cabaña desde que era muy chico, voy a Palermo 
desde los tres años. Es la primera vez que traemos ejemplares 
de Hereford así que muy contentos de estar acá y con la 
expectativa que uno siempre trae como criador. 

Matías Amaturi de “Media Luna”
Desde Chubut, Colonia Sarmiento, presentándose por primera 

vez en Palermo. Contento y nervioso con un montón de 

sensaciones que se entrecruzan.  

Ernesto Ayling de “Santa Rita” de Antiguas Est. 
Don Roberto S.A. 
En Palermo desde hace varios años con mucho trabajo 
previo, dedicación y esmero.

Agustín Guerrero de Est. La Juanita S.R.L. 
Es tal la pasión de Agustín que dice que durante todo el año 
espera a julio para venir a la Rural.  Emocionado nos cuenta que 
este año fue muy especial para él en lo personal pero Palermo le 
hace olvidar todo. 
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





Además de compartir un grato momento, Osvaldo de 
Marco de “La Legua” resultó elegido por voto de sus 
compañeros como Mejor Cabañero. 
Muy feliz y emocionado recibió el presente que le otorgó la 
Asociacion se mostró orgulloso de haber podido participar durante 
50 años de esta muestra y dijo: “Han pasado muchos años, y 
algunos de los presentes han aprendido a trabajar conmigo y eso 
me pone muy contento. Espero poder acompañarlos unos años 

más”. Felicitaciones Osvaldo por este premio más que merecido!!

Ulises Rodríguez, Eduardo Rodríguez, Emilio 
Donari y Oscar Pérez de “Santa Paula” junto a 
Fernando Gliubich y Juan Manuel Garciarena. 
Lo que se siente es una emoción muy grande con la 

esperanza de seguir viniendo. 

Giselle Barrios y Facundo Barrios 
de “La Centella” 
Felices de estar y participar. Fue un Palermo muy lindo 
con muchos galardones. Contentos con la raza, la 
Asociación y la gente con la que se encontraron. 

Hugo Acosta de “Cabaña Jotace” 
de Juan Carlos Sagarzazu. 
Muy contento de poder estar nuevamente en Palermo. 

Impresionante los nervios cuando entran tus animales 

a la pista

Para el cierre quedó el sorteo!! Los ganadores: Milagros Romero, Karina Domínguez y Félix Ramón Miranda.

Un especial agradecimiento al Comisario de la raza, Pablo Vitulo quien con su calidez y experiencia hizo todo 

más fácil.
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Campeón Hembra / Campeón Vaca con gtía. de preñez

expositor: La Valle Horacio y Marta Vila Moret

CATEGORIA: 30º Cat. - CAMPEONATO TERNERA MAYOR - desde 01/06/2017 al 30/06/2017
1 * 661 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5222 LG LLAMATIVA T/E 01/06/2017 X5222 - 439 59,8 0,969 5,64 10,4 No salió a Venta
* Campeón

 PREMIO  BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ER/CE PESO (Kg) AOB gD (Kg) FRAME gRASA   $ PRECIO

Hereford
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Gran Campeón maCHo / Campeón Dos Años Mayor

Gran Campeón Hembra / Campeón Vaquillona Media

expositor: Garruchos S.A.

expositor: La Valle Horacio y Marta Vila Moret - Ramón Alías

PoLLed Hereford
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CATEGORIA: 26º Cat. - CAMPEONATO TERNERA MENOR - desde 01/10/2017 al 31/10/2017
1*  729 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5260 LU LEÑATERA 03/10/2017 X5260 - 352 57 1,083 4,47 8,9 No salió a Venta
2 730 Castillo Fernando Juan  CAMILA VICKINGO X758 T/E 02/10/2017 X758 - 351 57,5 1,076 5,35 14,2 No salió a Venta
3 728 Gualdesi Hnos. S.R.L. ATIGUE TITAN FANTASIA 15/10/2017 X144  350 56 1,215 6,18 5,8 No salió a Venta
* Reservado Campeón
            

CATEGORIA: 27º Cat. - CAMPEONATO TERNERA MENOR - desde 01/09/2017 al 30/09/2017
1 734 Estancias y Cabaña La Centella S.A. TIGRA MORITA TE T/E 01/09/2017 X166 - 400 69 1,203 6,34 7,6 No salió a Venta
            

CATEGORIA: 28º Cat. - CAMPEONATO TERNERA MENOR - desde 01/08/2017 al 31/08/2017
1 * 737 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5228 RO RISUEÑA T/E 06/08/2017 X5228 - 361 59,3 0,988 4,4 9,4 No salió a Venta
2 ** 740 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5226 XP EXPLOSIVA T/E 02/08/2017 X5226 - 416 71,4 1,074 5,4 11,9 No salió a Venta
3 738 Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.  NUTRIAS X584 ABOUT INVASOR-T/E- 05/08/2017 X584 - 397 68,2 1,095 5,6 6,4 No salió a Venta
4 736 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5240 LG LIBRETA T/E 26/08/2017 X5240 - 358 68,7 0,976 5,06 10,9 No salió a Venta
5 739 Alfredo Anuar Jaled DON ANUAR PRIMERIZA X72 T/E 02/08/2017 X72 - 430 69,7 1,185 6,27 9,9 $ 0
* Campeón
** 3° Mejor Ternera Menor

CATEGORIA: 29º Cat. - CAMPEONATO TERNERA MAYOR - desde 01/07/2017 al 31/07/2017
1*  742 Garruchos S.A. MURMULLOS X1403 SALADILLO -T/E- 05/07/2017 X1403 - 400 63,5 1,008 5,37 10,7 No salió a Venta
* 3° Mejor Ternera Mayor

CATEGORIA: 30º Cat. - CAMPEONATO TERNERA MAYOR - desde 01/06/2017 al 30/06/2017
1* 744 Sillero Serafin - Otamendi y Cia. S.R.L. SUREÑO X9 LGN X1407 ALB-FIV- 04/06/2017 X9 - 464 77,9 1,037 5,66 19,3 No salió a Venta
2 743 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X5280 FEDERAL DELIV-T/E- 20/06/2017 X5280 - 488 84,7 1,14 6,28 19,8 No salió a Venta
* Campeón - Reservado Gran Campeón
            

CATEGORIA: 31º Cat. - CAMPEONATO TERNERA MAYOR - desde 01/05/2017 al 31/05/2017
1 * 748 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5220 LG LILI T/E 17/05/2017 X5220 - 474 81,4 1,069 6,03 11,2 No salió a Venta
  - Garruchos S.A. - Terragarba S.A.C.A.I. y F. 
2 747 Caldenes S.A.  JOTABE X4290 FEDA 7-T/E- 19/05/2017 X4290 - 461 79,4 0,991 5,88 11,9 No salió a Venta
3 750 Caldenes S.A.  JOTABE X4268 FEDA 5 -T/E- 11/05/2017 X4268 - 456 78,1 1,01 5,66 11,4 $ 120000
4 746 Caldenes S.A.  JOTABE X4292 FEDA 8 -T/E- 20/05/2017 X4292 - 450 88,3 1,017 5,56 15,7 $ 50000
5 751 Algan María Genoveva JOTABE X4262 FEDA 4 -T/E- 10/05/2017 X4262 - 417 78,3 0,913 4,83 15 $ 70000
* Reservado Campeón
            

CATEGORIA: 32º Cat. - CAMPEONATO TERNERA MAYOR - desde 01/04/2017 al 30/04/2017
1 752 Terra Garba S.A.C.A.I. y F. LA PIEDRA 1848 FEDERAL MAIDA T/E 11/04/2017 X3097 - 477 86,2 0,944 5,47 13,2 No salió a Venta
2 753 Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.  NUTRIAS X544 MUSTANG GIACONDA-T/E 07/04/2017 X544 - 485 83,2 0,998 5,77 8,1 $ 0

CATEGORIA: 33º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MENOR - desde 01/03/2017 al 31/03/2017
1 754 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X5266 FEDERAL A.TIME-T/E 31/03/2017 X5266 - 532 82,1 1,038 5,72 17,3 No salió a Venta
2 758 Serranías de Lolen S.A. LOLEN LOLEN X192 4752 KAMIKAZE 3 01/03/2017 X192 - 505 72,5 0,923 5,54 15,2 No salió a Venta
3 757 Serranías de Lolen S.A. LOLEN LOLEN X194 58 KAMIKAZE T/E 05/03/2017 X194 - 507 73 0,934 6,52 12,2 No salió a Venta
4 756 Terra Garba S.A.C.A.I. y F. LA PIEDRA 2889 SHARK PAMPITA T/E 11/03/2017 X3087 - 508 96,7 0,947 5,76 12,7 No salió a Venta
            

CATEGORIA: 34º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MENOR - desde 01/02/2017 al 28/02/2017
1 759 Serranías de Lolen S.A. LOLEN LOLEN X182 4696 KAMIKAZE T/ 27/02/2017 X182 - 519 89,7 0,947 5,53 15,2 $ 80000
2 760 Serranías de Lolen S.A. LOLEN LOLEN X178 4752 KAMIKAZE 4 26/02/2017 X178 - 569 87 1,043 6 16,5 No salió a Venta
3 761 Doble G del Litoral S.A. GALA X309 LAMBEAU X203 01/02/2017 X309 - 460 79,7 0,822 4,76 13,5 $ 90000
            

Hembras Polled Hereford
 PREMIO  BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ER/CE PESO (Kg) AOB gD (Kg) FRAME gRASA   $ PRECIO
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Box 744 - Campeón Ternera Mayor - Reservada Gran Campeona
Exp: Sillero Serafin - Otamendi y Cia. S.R.L.

Box 729 - Reservado Campeón Ternera Menor
Exp: La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle

Box 762 - Campeón Vaquillona Menor
Exp: Caldenes S.A. 

Box 748 - Reservado Campeón Ternera  Mayor
Exp: La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle

Garruchos S.A. - Terragarba S.A.C.A.I. y F.

Box 737 - Campeón Ternera Menor
Exp: La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle

Box 764 - Reservado Campeón Vaquillona Menor
Exp: Estancias y Cabaña La Centella S.A.
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CATEGORIA: 35º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MENOR - desde 01/01/2017 al 31/01/2017
1*  762 Caldenes S.A.  JOTABE X4198 FEDA 2-T/E- 17/01/2017 X4198 - 530 94,3 0,896 5,3 15,5 $ 120000
2**  763 Caldenes S.A.  JOTABE X4190 BAILARINA 144-T/E- 14/01/2017 X4190 - 562 81,7 0,987 5,75 26,9 No salió a Venta
* Campeón
** 3° Mejor Vaquillona Menor
            

CATEGORIA: 36º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MENOR - desde 01/12/2016 al 31/12/2016
1*  764 Estancias y Cabaña La Centella S.A. TIGRA FEDERAL KEN T/E 12/12/2016 X112 - 566 86,8 0,936 6,19 15 No salió a Venta
* Reservado Campeón
            

CATEGORIA: 37º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MEDIA - desde 01/11/2016 al 30/11/2016
1 * 765 Díaz Ramón Alfredo - Garruchos S.A. LOSRAMON X01 KIARA 10/11/2016 X01 - 655 78,3 1 5,73 19,3 No salió a Venta
2 766 Garciarena, Juan Manuel ONA CHIQUITA T/E 04/11/2016 X9 - 661 75,8 1,035 5,85 15,2 No salió a Venta
  - Gliubich Sanchez, Fernando
* Reservado Campeón
            

CATEGORIA: 38º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MEDIA - desde 01/10/2016 al 31/10/2016
1 769 Est. Media Luna S.R.L. MEDIA LUNA X26 LAGARTO X254 02/10/2016 X26 - 591 81,2 0,843 5,27 10,9 $ 0
2 767 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X5178 MUSTANG WIR WILL-T 07/10/2016 X5178 - 604 89,2 0,869 5,58 22,4 No salió a Venta
            

CATEGORIA: 39º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MEDIA - desde 01/09/2016 al 30/09/2016
1 * 770 Castillo Fernando Juan  CAMILA LAGUNERO X668 ATARDECER T/ 17/09/2016 X668 Preñada  614   76,5 0,858 5,21 23,9 No salió a Venta
2 772 Terra Garba S.A.C.A.I. y F.  LA PIEDRA 4012 VICTOR 719 TOIA T/ 12/09/2016 X03061 Preñada 675 85,2 0,942 5,19 26,9 No salió a Venta
  - Soc. Ganadera San Salvador LTDA.
3 771 Bianciotti Hnos. y Cia. LA RUBIA BENJAMINA B5 T/E 16/09/2016 X3001 Preñada 569 82,3 0,79 5,93 11,9 $ 0
4 773 Bianciotti Hnos. y Cia. LA RUBIA BENJAMINA B3 T/E 10/09/2016 X2997 Preñada 575 80,6 0,792 5,76 18,5 $ 0
* 3° Mejor Vaquillona Media
            

CATEGORIA: 40º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MEDIA - desde 01/08/2016 al 31/08/2016
1 * 775 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle - TRANQUERAS X5156 AT ARBOLEDA T/E 18/08/2016 X5156 Preñada 668 80,5 0,926 4,97 24,4 No salió a Venta
  Ramón Alías
2 774 Doble G del Litoral S.A. GALA X287 SIR WILLIAM X21 T/E 19/08/2016 X287 Preñada 644 91,5 0,866 4,83 17,3 $ 65000
* Campeón - Gran Campeón
            

CATEGORIA: 41º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MAYOR - desde 01/06/2016 al 31/07/2016
1 * 777 Sagarzazu, Juan Carlos ROSEGUI 1271 NAHUEL PETAC X1685 29/06/2016 X1685 Preñada 686 79,9 0,863 5,38 18,8 $ 115000
2 779 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X5004 MUSTANG DELIV-T/E- 21/06/2016 X5004 Preñada 742 101,8 0,927 5,49 21,1 No salió a Venta
3 780 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5104 LADY MONICA T/E 16/06/2016 X5104 Preñada 710 82,1 0,904 5,61 12,2 No salió a Venta
4 778 Sagarzazu, Juan Carlos ROSEGUI 1241 KHUN PETAC X1677 27/06/2016 X1677 Preñada 780 98,5 0,985 5,92 26,7 $ 0
* 3° Mejor Vaquillona Mayor
            

CATEGORIA: 42º Cat. - CAMPEONATO VAQUILLONA MAYOR - desde 01/04/2016 al 31/05/2016
1*  782 Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A. - NUTRIAS X494 GOOD FRANCESA-T/E- 07/04/2016 X494 Preñada 691 81,3 0,803 5,33 13,5 No salió a Venta
  Alfredo Street
2**  781 Castillo Fernando Juan  CAMILA SIR WILLIAMS X630 TE T/E 13/04/2016 X630 Preñada 722 96,3 0,847 5,21 14,5 No salió a Venta
* Campeón
* Reservado Campeón
            

Hembras Polled Hereford
 PREMIO  BOX  EXPOSITOR NOMBRE NAC. RP ER/CE PESO (Kg) AOB gD (Kg) FRAME gRASA   $ PRECIO
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Box 782 - Campeón Vaquillona Mayor
Exp: Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A. - Alfredo Street

Box 775 - Campeón Vaquillona Media - Gran Campeona
Exp: La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle - Ramón Alias

Box 765 - Reservado Campeón Vaquillona Media
Exp: Díaz Ramón Alfredo - Garruchos S.A.

Box 781 - Reservado Campeón Vaquillona Mayor
Exp: Castillo Fernando Juan
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CATEGORIA: 45º Cat. - CAMPEONATO VACA CON GARANTIA DE PREÑEZ - desde 01/08/2015 al 30/11/2015
1 * 786 Garruchos S.A. - Eduardo Boitano MURMULLOS PANCHA X1257-T/E- 01/08/2015 X1257 Preñada 795 86,3 0,698 5,71 23,1 $ 160000
2 784 Castillo Fernando Juan  CAMILA SIR WILLIAMS X588 T/E 04/09/2015 X588 Preñada 700 81,4 0,643 5,1 12,7 No salió a Venta
3 785 Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.  NUTRIAS X476 TOTO ENFOCADA 12/08/2015 X476 Preñada 748 93,6 0,661 5,8 16,3 No salió a Venta
* Campeón - 3° Mejor Hembra
            

CATEGORIA: 46º Cat. - CAMPEONATO VACA CON GARANTIA DE PREÑEZ - desde 01/04/2015 al 31/07/2015
1*  789 La Valle Horacio y Marta Vila Moret TRANQUERAS X4980 FD FILIGRANA T/E 07/04/2015 X4980 Preñada 739 91 0,594 6,02 11,4 No salió a Venta
  de La Valle - Ramón Alías
2 787 Cendoya, Ines L. Schindler de GUAICOS X2043 KUN-VENCEDOR-T/E- 11/06/2015 X2043 Preñada 727 85,8 0,618 5,21 22,9 No salió a Venta
3 788 Terra Garba S.A.C.A.I. y F.  LA PIEDRA 2066 FEDERAL AGOSTINA T 04/06/2015 X2949 Preñada 772 95,9 0,642 5,84 22,6 No salió a Venta
  - Sagarzazu, Juan Carlos
*3° Mejor vaca con garantia de preñez
            

CATEGORIA: 47º Cat. - CAMPEONATO VACA CON GARANTIA DE PREÑEZ - desde 01/01/2014 al 31/03/2015
1 * 791 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X4946 GOOD FINLANDESA 15/03/2015 X4946 Preñada 755 90,1 0,596 6,01 20,6 $ 0
2 792 Gualdesi Hnos. S.R.L. ATIGUE OLVIDO GALLEGA X54-T/E- 05/01/2015 X54 Preñada 785 91,7 0,587 6,76 23,6 No salió a Venta
*Reservado Campeón
            

CATEGORIA: 50º Cat. - CAMPEONATO VACA CON CRIA AL PIE - desde 01/01/2014 al 31/03/2015
1 * 794 Garruchos S.A. MURMULLOS MOSQUETA X1191 -T/E- 05/09/2014 X1191 C/Cría 771 85,2 0,518 7,04 13,2 No salió a Venta
2 ** 793 Doble G del Litoral S.A. GALA X203 SIR WILLIAM X21 T/E 25/10/2014 X203 C/Cría 783 110,3 0,554 6,8 17 No salió a Venta
3 *** 795 Terra Garba S.A.C.A.I. y F. - Pedro LA PIEDRA 2661 VIKINGA PALOMA T/E 07/08/2014 X2887 C/Cría 756 86,1 0,497 7,09 23,4 No salió a Venta
  y Alejandro Ferrero S.C.
*Campeón - **Reservado Campeón - ***3° Mejor vaca con cría al pie

            

Hembras Polled Hereford
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CATEGORIA: 45º Cat. - CAMPEONATO VACA CON GARANTIA DE PREÑEZ - desde 01/08/2015 al 30/11/2015
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Box 793 - Reservado Campeón Vaca Con Cria al Pie
Exp: Doble G del Litoral S.A.

Box 794 - Campeón Vaca Con Cria al Pie
Exp: Garruchos S.A.

Box 791 - Reservado Campeón Vaca con garantia de preñez
Exp: La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle

Box 786 - Campeón Vaca con garantia de preñez - 3º Mejor Hembra
Exp: Garruchos S.A. - Eduardo Boitano
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CATEGORIA: 1º Cat. - CAMPEONATO TERNERO MENOR - desde 01/11/2017
1 * 662 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5789 XP  03/11/2017 X5789 32 371 64,7 1,401 5,1 6,9 No salió a Venta
   EXOCET T7E-T/
* Reservado Campeón
            

CATEGORIA: 2º Cat. - CAMPEONATO TERNERO MENOR - desde 01/10/2017 al 31/10/2017
1 * 665 Terra Garba S.A.C.A.I. y F LA PIEDRA 12 OLVIDO PUMA T/E 02/10/2017 X3240 34 426 73,9 1,439 5,5 9,1 No salió a Venta
  - Soc. Ganadera San Salvador LTDA.
2 663 Castillo Fernando Juan  CAMILO SIR VICTOR X773 13/10/2017 X773 34 382 63,2 1,329 4,87 8,4 No salió a Venta
3 666 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5759 FI FLETERO 02/10/2017 X5759 33 429 74,6 1,345 4,56 5,8 No salió a Venta
* 3° Mejor Ternero Menor
            

CATEGORIA: 3º Cat. - CAMPEONATO TERNERO MENOR - desde 01/09/2017 al 30/09/2017
1 *  669 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5753 RY RETRUCO T/E 01/09/2017 X5753 33 474 75,5 1,355 5,17 9,9 No salió a Venta
2 668 Estancias y Cabaña La Centella S.A. TIGRA LIRO TE T/E 02/09/2017 X167 35 474 73,7 1,455 5,55 4,1 No salió a Venta
* Campeón
            

CATEGORIA: 4º Cat. - CAMPEONATO TERNERO MENOR - desde 01/08/2017 al 31/08/2017
1 671 Alfredo Anuar Jaled DON ANUAR PRIMERIZO X93 T/E 02/08/2017 X93 34 454 72,2 1,182 5,6 9,9 $ 0
            

CATEGORIA: 5º Cat. - CAMPEONATO TERNERO MAYOR - desde 01/07/2017 al 31/07/2017
1 * 672 Terra Garba S.A.C.A.I. y F. LA PIEDRA 2315 BLANK TALIPOT T/E 21/07/2017 X3224 35,5 456 74 1,149 5,12 9,7 No salió a Venta
2 ** 673 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5735 EXPLOSIVO T/E 02/07/2017 X5735 37 575 93,9 1,403 5,48 8,9 No salió a Venta
* Reservado Campeón
** 3° Mejor Ternero Mayor
            

CATEGORIA: 7º Cat. - CAMPEONATO TERNERO MAYOR - desde 01/05/2017 al 31/05/2017
1 * 676 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5711 SIR TRAVIESO T/E 03/05/2017 X5711 39 640 94,1 1,36 4,6 12,7 No salió a Venta
2 675 Serranías de Lolen S.A. LOLEN X223 4624 KAMIKAZE T/E 13/05/2017 X223 35,5 535 73,2 1,207 4,68 12,7 No salió a Venta
* Campeón
            

CATEGORIA: 8º Cat. - CAMPEONATO TERNERO MAYOR - desde 01/04/2017 al 30/04/2017
1 678 Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.  NUTRIAS X581 MUSTANG GIRASOL-T/E- 11/04/2017 X581 36 574 85,4 1,208 5,46 6,1 No salió a Venta
            

CATEGORIA: 9º Cat. - CAMPEONATO JUNIOR - desde 01/03/2017 al 31/03/2017
1 * 681 Sillero Serafin - Otamendi y Cia. S.R.L. SUREÑO X12 MUSTANG X1407 PCN T/E 02/03/2017 X12 40 680 108,3 1,272 5,66 9,9 $ 240000
2 ** 680 Serranías de Lolen S.A. LOLEN LOLEN X209 98 KEMIKAZE T/E 03/03/2017 X209 39 650 82,6 1,268 5,66 19,3 $ 140000
3 679 Serranías de Lolen S.A. LOLEN LOLEN X215 151 KAMIKAZE 2 T 04/03/2017 X215 41,5 613 89,4 1,193 5 16 $ 0
* Campeón
** 3° Mejor Junior
            

CATEGORIA: 10º Cat. - CAMPEONATO JUNIOR - desde 01/02/2017 al 28/02/2017
1 682 Serranías de Lolen S.A. LOLEN LOLEN X199 4752 KAMIKAZE T/ 25/02/2017 X199 41 668 83,7 1,289 5,28 14,7 $ 120000
2 683 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X5137 FEDERAL BENJI-T/E- 01/02/2017 X5137 38 644 96,7 1,182 4,78 11,7 No salió a Venta
            

CATEGORIA: 12º Cat. - CAMPEONATO JUNIOR - desde 01/12/2016 al 31/12/2016
1* 684 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X5125 MOSQUITO WILLIAM-T 04/12/2016 X5125 38 711 115,9 1,177 5,23 14,2 $ 0 
* Reservado Campeón

Machos Polled Hereford
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Box 669 -  Campeón Ternero Menor
Exp: La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle

Box 672 - Reservado Campeón Ternero Mayor
Exp: Terra Garba S.A.C.A.I. y F.

Box 662 - Reservado Campeón Ternero Menor
Exp: La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle

Box 676 - Campeón Ternero Mayor
Exp: La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle

Box 681 - Campeón Junior
Exp: Sillero Serafin - Otamendi y Cía. S.R.L.

Box 684 - Reservado Campeón Junior
Exp: Don Benjamín S.A. 
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CATEGORIA: 13º Cat. - CAMPEONATO DOS AÑOS MENOR - desde 01/11/2016 al 30/11/2016

1 * 685 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X5121 MOSQUITO WILLIAM-T 29/11/2016 X5121 41,5 731 116,2 1,159 5,52 10,9 No salió a Venta
* Reservado Campeón
            

CATEGORIA: 14º Cat. - CAMPEONATO DOS AÑOS MENOR - desde 01/10/2016 al 31/10/2016
1 *  690 Estancias y Cabaña La Centella S.A. TIGRA X125 FEDERAL PAYA T/E 05/10/2016 X125 47 885 105,3 1,341 5,54 15,2 No salió a Venta
2 688 Garciarena, Juan Manuel DOMINANTE 668 BATACAZO X913 16/10/2016 X913 42 766 102,9 1,173 5,12 20,1 $ 0
3 687 Del Salitral S.R.L. - Sivori, Mario Ramón  NEUQUEN OLVIDO X100 VITO 19/10/2016 X100 41,5 794 94,5 1,183 5,29 32,3 $ 0
  - La Ñata S.A.
4 686 Est. Media Luna S.R.L. - Villanueva Enrique MEDIA LUNA X23 MARGARITO X14 25/10/2016 X23 38 815 109,6 1,27 5,17 12,7 $ 0
5 689 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X5079 LONCO CARUSO 13/10/2016 X5079 39 812 101,6 1,2 5,73 20,3 No salió a Venta
* Campeón - Reservado Gran Campeón
            

CATEGORIA: 15º Cat. - CAMPEONATO DOS AÑOS MENOR - desde 01/09/2016 al 30/09/2016
1  693 Caldenes S.A.  JOTABE X4841 ERICO 10 16/09/2016 X4841 38,5 825 104,1 1,171 4,67 19,3 No salió a Venta
1 ** 698 Terra Garba S.A.C.A.I. y F. - Pedro LA PIEDRA 2887 TENORIO KING 01/09/2016 X3152 43 941 117,9 1,315 5,68 12,4 No salió a Venta
  y Alejandro Ferrero S.C.
2 694 Caldenes S.A.  JOTABE X4837 BADAJO 84-T/E- 14/09/2016 X4837 38,5 778 96,6 1,098 5,74 21,3 No salió a Venta
3 696 Antiguas Estancias Don Roberto S.A. GUAICOS X2289 SALADILLO-ABOUT TIM 07/09/2016 X2289 41 795 99,7 1,112 4,79 10,4 No salió a Venta
4 695 Castillo Fernando Juan  CAMILO LAGUNERO X671 OCASO T/E 12/09/2016 X671 39,5 778 111,5 1,095 4,81 5,8 $ 90000
5 697 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X4941 LONCO A. TIME 05/09/2016 X4941 38 766 114,9 1,066 4,47 11,2 No salió a Venta
** 3° Mejor Dos Años Menor
            

CATEGORIA: 16º Cat. - CAMPEONATO DOS AÑOS MENOR - desde 01/08/2016 al 31/08/2016
1 699 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5607 AL ARCO IRIS T/E 11/08/2016 X5607 42 826 120,1 1,113 5,14 21,6 $ 150000
2 700 Alfredo Anuar Jaled DON ANUAR PALERMO X91 10/08/2016 X91 41 813 100,3 1,093 5,14 16 $ 80000
3 701 Pedro y Alejandro Ferrero S.C. MARIA LUCIA OLVIDO 2893 08/08/2016 X2893 36 831 106,5 1,149 5,43 16 No salió a Venta
   - Rusconi, Carlos M.
            

CATEGORIA: 17º Cat. - CAMPEONATO DOS AÑOS MAYOR - desde 01/07/2016 al 31/07/2016
1 * 704 Garruchos S.A. MURMULLOS X1364 BIEN PENSADO-T/E- 09/07/2016 X1364 42 921 126,8 1,192 5,32 16 No salió a Venta
2 ** 705 Estancias y Cabaña La Centella S.A. TIGRA X117 FEDERAL PAYA T/E 02/07/2016 X117 48,5 952 109,8 1,222 5,74 18 $ 240000
3 703 Garruchos S.A. MURMULLOS DON HUGO X1370-T/E- 10/07/2016 X1370 41 866 114,2 1,152 5,03 27,9 $ 185000
4 702 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X4893 IMPERIAL GATILLO 29/07/2016 X4893 42,5 844 92 1,152 4,94 23,6 No salió a Venta
* Campeón - Gran Campeón
** Reservado Campeón
            

CATEGORIA: 19º Cat. - CAMPEONATO DOS AÑOS MAYOR - desde 01/05/2016 al 31/05/2016
1 707 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X4873 FEDERAL PETACA-T/E 02/05/2016 X4873 44 867 107,1 1,025 4,72 16 No salió a Venta
            

CATEGORIA: 20º Cat. - CAMPEONATO DOS AÑOS MAYOR - desde 01/04/2016 al 30/04/2016
1 * 708 Terra Garba S.A.C.A.I. y F. LA PIEDRA 1093 SHARK DRIVER T/E 24/04/2016 X3126 46,5 925 112,1 1,086 5,56 14,5 No salió a Venta
2 709 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5577 MU MACHOTE T/E 22/04/2016 X5577 42 989 116,4 1,192 5,41 10,9 No salió a Venta
3 710 Castillo Fernando Juan  CAMILO SIR WILLIANS X641 TE T/E 17/04/2016 X641 40 942 123,3 1,097 4,41 6,1 $ 100000
4 711 Gualdesi Hnos. S.R.L. ATIGUE FEDERAL PATRON T/E 01/04/2016 X137 42 947 101,2 1,082 5,94 14,7 $ 0
5 712 Antiguas Estancias Don Roberto S.A. GUAICOS X2188 SALADILLO-VENCEDOR- 01/04/2016 X2188 40,5 841 111,1 0,98 4,11 16,8 $ 100000
 * 3° Mejor Dos Años Mayor

Machos Polled Hereford
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ELEMENTOS PROMOCIONALES 
PARA  CABAÑAS

BOLIgRAFOS 
LIBRETAS

BANDERAS 
CALCOMANÍAS

011 4325 7753  /  4326 5801
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Box 704 - Campeón Dos Años Mayor - Gran Campeón
Exp: Garruchos S.A.

Box 705 - Reservado Campeón Dos Años Mayor
Exp: Estancias y Cabaña La Centella S.A.

Box 685 - Reservado Campeón Dos Años Menor
Exp: Don Benjamín S.A. 

Box 690 - Campeón Dos Años Menor - Reservado Gran Campeón
Exp:  Estancias y Cabaña La Centella S.A.
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CATEGORIA: 21º Cat. - CAMPEONATO SENIOR - desde 01/01/2016 al 31/03/2016

1 714 Sagarzazu, Juan Carlos ROSEGUI 1077  RINVSR CANDI X1844 18/03/2016 X1844 48,5 988 109,9 1,113 5,5 21,8 $ 140000
2 713 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X4859 MUSTANG 30/03/2016 X4859 42,5 850 123,5 0,964 4,67 11,4 $ 190000
   FOGONAZO-T
            

CATEGORIA: 22º Cat. - CAMPEONATO SENIOR - desde 01/10/2015 al 31/12/2015
1 * 718 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X4777 MAGIC FANATICO 06/10/2015 X4777 42 1012 137,9 0,957 5,56 25,4 No salió a Venta
2 716 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X4833 MAGIC FANATICO 31/10/2015 X4833 45,5 1043 112,9 1,012 5,39 15,5 No salió a Venta
3 715 Ramón Alías MIRASIERRA OLVIDO X576 VIC K-T/E- 12/12/2015 X576 42,5 1046 113,7 1,06 5,47 16,8 $ 100000
* Reservado Campeón
            

CATEGORIA: 23º Cat. - CAMPEONATO SENIOR - desde 01/07/2015 al 30/09/2015
1 * 719 Estancias y Cabaña La Centella S.A. TIGRA X91 FEDERAL PAYA T/E 22/09/2015 X91 47,5 1090 105,2 1,041 5,47 26,7 $ 250000
2 ** 723 Don Benjamín S.A.  BENJAMIN X4653 MOSQUITO ALABAMA 05/08/2015 X4653 43,5 1169 113,8 1,047 5,73 31 $ 140000
3 721 La Valle Horacio y Marta Vila Moret de La Valle TRANQUERAS X5525 LG MINISTRO T/E 24/08/2015 X5525 41 923 120,6 0,834 5,19 24,1 No salió a Venta
4 724 Estab. La Juanita S.R.L.  LOSCASTAÑOS X119 TOTO T/E 07/07/2015 X119 45 1022 113,4 0,904 6,54 20,1 $ 100000
5 722 Pedro y Alejandro Ferrero S.C. - Spoglia Adrián MARIA LUCIA OLVIDO 2838 14/08/2015 X2838 41,5 996 110,3 0,894 5,58 37,1 No salió a Venta
* Campeón - 3° Mejor Macho
** 3° Mejor Senior

Machos Polled Hereford

Box 718 - Reservado Campeón Senior
Exp: Don Benjamín S.A. 

Box 719 - Campeón Senior - 3º Mejor Macho
Exp: Estancias y Cabaña La Centella S.A.

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r
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Mención aparte merece la “Noche Here-
ford”, en la que el jueves 26, en el Restau-
rante Central de Palemro, tuvimos la opor-
tunidad de reencontrarnos con criadores 
de diferentes lugares del país y del exterior, 
autoridades de entidades y sociedades ru-
rales, socios, asesores y representantes de 
diversos medios de difusión, para compartir 
una noche entre amigos, y en la que ade-
más luego de las palabras de bienvenida y 
agradecimiento del Presidente de la Asocia-
ción, Esteban Luciano Louge, se agasajó al 
Jurado de Clasificación, a los expositores 
de esta 132° Exposición de Palermo, se hizo 
entrega de los premios y se realizaron las 
ventas de la raza, bajo el martillo de  Sáenz 
Valiente Bullrich y Cía. S.A.
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Cada nuevo Palermo es renovar 
nuestro entusiasmo y compromiso 
con la cría de Hereford, pero tam-
bién significa para nosotros un gran 
esfuerzo por lo que agradecemos a 
todos los que lo hicieron posible.  
Agradecemos especialmente a quie-
nes nos acompañaron como Patro-
cinantes: Almacén Hereford / El Re-
benque, Banco Galicia, Biogénesis 
Bagó, Biscayart Forrajeras, Bodegas 
La Rosa / Vinos Hereford, Carne He-
reford S.A., Chevrolet, Cía. De Tierras 
Sud Argentino S.A., IPCVA y La Na-
ción.

Agradecer al Centro Biotecnológico San-
ta Rita, Centro de Inseminación Artificial 
La Elisa, Las Lilas Genética  y Genética 
Global, cuyos paquetes de semen fueron 
subastados durante el transcurso de la 
noche. Con una mención especial a Publi-
cidad Norte por la realización del catálogo.

Agradecer también a los Auspiciantes: 
Cabaña La Tigra de Est. y Cab. La Cente-
lla S.A., Cabaña Jotabé del Caldenes S.A., 
Est. Lolen de Serranías de Lolen S.A., 
Cab. Las Tranqueras de Horacio La Valle y 
Marta Vila Moret y Cab. Los Murmullos de 
Garruchos S.A., 
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HerefordLa Noche
grandES camPEonES PollEd HErEFord

Rdo. Gran Campeón Macho y Campeón dos Años Menor 
- Box 690  - Reciben: Guillermo Cassano y Fabiana Colombo 
de Cab. La Tigra de Est. y Cab. La Centella S.A. - Entrega: 
Leonardo Sarquis (Ministro de Agroindustria de La Pcia. de 
Bs. As.).

Rdo. Gran Campeón Hembra y Campeón ternera 
Mayor - Box 744 - Recibe: Serafín Sillero y Carlos 

Otamendi de Otmendi y Cía. S.R.L. - Entregan: Guiller-
mo Bernaudo (Secretario de Agricultura, Ganadería y 

Pesca del Ministerio de Agroindustria) y Miguel Gimenez 
Zapiola (Biogénesis Bagó)

Gran Campeón Macho y Campeón dos Años Mayor - Box 704
Recibe: Hugo Sigman de  Cab. Los Murmullos de Garruchos S.A. - Entregan: Esteban Luciano Louge (Presidente AACH), 

Marcelo Mc Grech (Banco Galicia), Juan José Grigera Naon (IPCVA), Ignacio Turin (Diario La Nación), Javier Aznarez Elorza 
(Presidente Sociedad Criadores Hereford del Uruguay), Daniel Pelegrina (Presidente S.R.A.) Angel Girardi y Raul Meroi (Bolsa de 

Comercio de Rosario), Luciano Dornelles (Presidente Asociación Hereford de Brasil) y Horacio Pessi (Biogénesis Bagó)  

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r
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w

Gran Campeón Hembra y Campeón Vaq. Media - Box 775
Reciben: Ramón Alías y Horacio y Marta La Valle  - Entrega: Carlos Alejandro de La Tour (Vicepresidente AACH), Hernán Busch 

(Banco Galicia), Juan José Grigera Naon (IPCVA), Juan Manuel Lorenzo (Diario La Nación), Nicolás Pino (Vicepresidente 1º 
S.R.A.) Javier Aznarez Elorza (Presidente Sociedad Criadores Hereford del Uruguay),  Luciano Dornelles (Presidente Asoc. Cria-

dores de Hereford de Brasil) y Marcos Leoni (Biogenesis Bagó)

tercer Mejor Macho y Campeón Sénior - Box 719
Reciben: Guillermo Cassano y Canela Cassano de Cab. La Tigra de 
Est. y Cab. La Centella S.A. - Entrega: Hernan Alonso (Ministro de la

Producción de la Pcia. del Chubut)

Campeón Hembra Hereford - Box 661
Recibe: Marta Vila Moret por Las Tran-
queras - Entrega: Luciano Dornelles 
(Presidente Asociación Criadores de 
Hereford de Brasil)

tercer Mejor Hembra y Campeón Vaca 
c/gtía. de preñez - Box 786

Reciben: Hugo Sigman de Garruchos S.A. y Eduardo 
Boitano - Entrega: Carlos A. de La Tour
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Hereford

Campeón ternero Menor: Box 669
Recibe: Marta Vila Moret de Cab. Las Tranqueras 
Entrega: Fernando Fortuny (Presidente Asoc. Arg. 

criadores de Braford)

Campeón Vaquillona Mayor: Box 782
Reciben: Alejandro C. de La Tour de 
Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A. y 
Alfredo Street.  
Entrega: Patricio Carli de Alzaga Unzué 
y Cia. S.A. 

Campeón ternero Mayor: Box 676
Recibe: Marta Vila Moret de Cab. Las Tranqueras
Entrega: Julio Mouremble (Presidente Asoc. Arg. 

Criadores de Shorthorn)
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Campeón ternera Mayor: 
Box 744  

Reciben: Serafín Sillero 
y Carlos Otamendi.

Entrega: Diego Perazzo.

Premio Mejor Expositor
de Palermo, 

Premio Cabaña Centenaria  (al 
mejor conjunto de Macho y 
Hembra de un mismo expo-
sitor) y premio San Juan de 
Leonardo Pereyra (al mejor 

conjunto de dos Machos y dos 
Hembras de un mismo

expositor)
Recibe: Horacio La Valle de Cab. 

Las Tranqueras de Horacio y 
Marta La Valle

Entrega: Guillermo Facht.

Campeón ternera Menor: Box 737
Recibe: Marta V.M. de La Valle de Cab. Las Tranqueras 

Entrega: Martin Biscayart

Campeón Vaquillona Menor: Box 762
Recibe: Marina Born de Cab. Jotabe de Caldenes S.A. 

Entrega: Diego Perazzo.
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Premio Fundadores Cabaña Las Hermanas
1º Premio (al mejor lote de tres hijos de un mismo 

padre, sin distinción de sexo)
Recibe: Cab. Las Tranqueras de Horacio y Marta La 

Valle. Entrega: Amadeo Derito

Premio Cabaña Las tranqueras - Box 744
(Mejor ternera que se disputará entre las categorías de los campeonatos 

ternera Menor y Mayor)
Reciben: Serafín Sillero y Carlos Otamendi de Otamendi y Cía. S.R.L.

Entrega: Horacio La Valle

Campeón Vaca c/Cría al Pie: Box 794
Recibe: Matías Bagaloni de Cab. Los Murmullos

Entrega: Mónica Schmale (Presidente de la Asoc. Arg. 
Criadores de Limousin)
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Premio Dos Hermanas - Box - (Mejor ternero que se  
disputa entre los campeonatos ternero Menor y Mayor)

Recibe: Marta La Valle de Cab. Las Tranqueras 
Entrega: Esteban Luciano Louge

Premio Don Benjamin – Box 794 - (Campeón Vaca con 
Cría al Pie)

Recibe: Hugo Sigman de Cabaña Los Murmullos  
de Garruchos S.A.   Entrega: Christian Romero

Premio Novel 
(Mejor Macho o Hembra presen-

tado por Expositor Novel, nacidos 
en el País, criado por el expositor y 

con prefijo)
Reciben: José Cendoya por Inés 
Schindler de Cendoya y Ernesto 

Ayling por Estancia Media Luna S.R.L.
Entrega: Jorge de Las Carreras

Campeón Junior: Box 681
Reciben: Serafín Sillero y

Carlos Otamendi
Entrega: Martín García Fernández 

(Presidente FAGB)
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1° Premio Puro de Pedigree – Niágara - Polled Hereford 
Recibe: Hernan Eggs e Ignacio Asueto de Tres Colonias S.A.  

Entrega: Enrique Smith Estrada (Presidente de A.C.H.A.)

1° Premio Puro de Pedigree - Niagara Sur - Polled Hereford 
Recibe: Nora Baltuska Cab. Santa Elena 

Entrega: Miguel Tezanos Pinto (Subsecretario de Agricultura,
Ganadería y Pesca de la Pcia. de Bs. As.)

2° Premio Puro de Pedigree - Niágara Sur - Polled Hereford  
Recibe: Carlos Otamendi en representación de Cab. Río Frío 

de Ganadera Esquel S.A. 
Entrega: Patricio Fariña

2° Premio Puro de Pedigree - Niágara - Polled Hereford 
Recibe: Ángel Irañeta de Ant. Est. Don Roberto S.A. 

Entrega: Marina Born

Hereford
PrEmioS aacH 2017
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Premio Puro Registrado Polled Hereford (1º)
Recibe: Roque Cassini de Cabaña La Cassina. 

Entrega: Emilio Ortiz

Premio Puro Registrado Polled Hereford (2º)
Recibe: Francisco Ayerdi de Cab. Lucas Norte 

Entrega: Emilio Ortiz

1° Premio Animales Jóvenes   
Reciben: Karina y Emilio Castillo 

de Cab. La Camila 
Entregan: José María Goyanes 

y Gustavo Teddi

2° Premio Puro Registrado Sur -
Polled Hereford 
Recibe: Carlos Otamenti por Cab. Río 
Frío de Ganadera Esquel S.A.R.I.F.
Entrega: Emilio Ortiz

1° Premio 
Puro Re-
gistrado 
Sur - Polled 
Hereford  
Recibe: 
Norman Catto 
por Cab. San 
Maron de San 
Maron S.A. 
Entrega: Emilio 
Ortiz
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Hereford

2° Premio Animales Jovenes 
Recibe: Marta La Valle de Cab. Las Tranqueras 

Entrega: Jorge Collinet

Emilio Ortiz, responsable de nuestra Subcomisión de Puro 
Registrado, entrega un recuerdo por sus 30 años como Ins-
pector de P.R. al Ing. Hernando Grandolini y al Dr. Julio Luco 
por sus 20 años como integrantes del Plantel de Inspectores.

Premio Carne Hereford S.A.
(al mayor Proveedor de Cuota Hilton) 

Recibe: Ángel Irañeta de Antiguas Estancias Don Roberto 
S.A.  - Entrega: Ricardo Smith Estrada (Presidente de

Carne Hereford S.A.)

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r

62 Año LXXXIII

La Noche



Nº 672 63

r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r r

Hereford Esteban Luciano Louge en nombre 
de La Asociación Argentina Cria-
dores de Hereford y de todos los 

expositores agradece al Jurado de 
clasificación, Dr. Santiago Borda-

berry Herrán, la labor realizada y le 
hace entrega de un recuerdo junto 
con el Dr. Hugo Sigman, Ganador 

del Gran Campeón Macho.

Santiago Bordaberry, en 
nombre de La Asociación 
entrega un Recuerdo a 
sus secretarios, Hernan-
do Grandolini y Nicolás 
Echezarreta.

Agustín Arroyo entrega a 
Pablo Vitullo y Oliverio Ci-
nollo, Comisario y Subco-
misario de la raza respec-
tivamente un recuerdo por 

su excelente actuación. 
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cárnico y ratificó que las retenciones 
a la exportación de granos que el 
Presidente Mauricio Macri eliminó al 
comienzo de su gestión, se fueron 
para no volver.

Por otra parte, el Vicejefe de Gabi-
nete valoró especialmente el trabajo 
conjunto realizado en la Mesa de las 
Carnes, en la que intervienen todos los 
integrantes de la cadena productiva 
y el Estado: “La Mesa de la Carnes 
que se constituyó al comienzo de este 
Gobierno ya tuvo siete reuniones con 
la presencia de todos los eslabones 
de la cadena, con el Presidente de la 
Nación liderando y vamos resolviendo 
problemas, todavía quedan muchas 
cosas por resolver pero vemos que 

En el marco de la semana de 

las Carnes, se realizó la Jorna-

da de la Mesa de las Carnes, 

que reúne a entidades de pro-

ductores, sindicatos, indus-

trias frigoríficas de consumo 

y exportación, proveedores 

de genética, asociaciones de 

criadores, consignatarios y ca-

denas comerciales de la carne 

vacuna, aviar, porcina y ovina.

urante la apertura, el Presidente 
de la Sociedad Rural Argentina 
(SRA), Daniel Pelegrina, dio la 

bienvenida a los asistentes y expresó: 
“Tenemos un desafío muy importante 
en relación a la carne y muy buenas 
perspectivas”. Y agregó: “El trabajo 
pionero de la Mesa de las Carnes es 
que lo público y privado trabajen en 
conjunto.”

Luego, David Lacroze, Coordinador 
de la Mesa, hizo un repaso de la si-
tuación actual del sector y resaltó: “El 
lema de esta cadena es juntos somos 
más, con respeto y diálogo.”

Más adelante, el Vicejefe de Gabi-
nete de la Nación, Gustavo Lopete-
gui, destacó los avances del sector 

D

Jornada dE la mESa dE      laS carnES. 
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este crecimiento de las exportaciones 
y de la producción llegó para quedar-
se y se están abriendo mercados cada 
mes con lo cual somos muy optimistas. 
Nos quedan muchas tareas por hacer 
como seguir combatiendo la evasión, 
mejorar los estándares sanitarios, 
no solo para lo que se exporta sino 
también para lo comemos nosotros ya 
que donde hay una evasión fiscal, ge-
neralmente hay una falta de estándar 
sanitario, lo que significa potenciales 
enfermedades.

Se está trabajando en conjunto con 
todos los organismos públicos y la 
cadena, y estamos convencidos que 
este es el camino, que hay que seguir 
remando todos juntos pero la punta de 

Jornada dE la mESa dE      laS carnES. 

los resultados la estamos empezando 
a ver y este sector nos va a dar mu-
chas más alegrías”, dijo Lopetegui.

Fernando Canosa junto a Víctor 
Tonelli, Coordinadores Técnicos de 
la Mesa de las Carnes, plantearon 
cómo está variando el mercado de la 
demanda de carne en el mundo.

“Tradicionalmente, Estados Unidos 
y la Unión Europea eran los mayores 
demandantes de carne en el mundo 
con alrededor de un 50%, detrás lejos 
venían los países asiáticos y muy por 
detrás los países latinoamericanos. 
Hoy en día, y proyectándonos diez 
años para adelante va a bajar a la 
mitad la demanda de la UE y EE.UU, 
China va a superar el 50% y Latinoa-
mérica va a estar en el 25%.
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Además, los especialistas analiza-
ron el crecimiento de la producción 
en el país desde 2015 a la fecha y 
destacaron cómo Argentina volvió 
a posicionarse en el top ten de los 
exportadores de carne en el mundo, 
pasando del puesto 14° en el 2015, 
al 10° en 2017 y proyectándose para 
este año que el país alcance el 7° u 8° 
lugar en el podio, recordando que en 
el 2005, Argentina se encontraba en 
el 4° puesto a nivel mundial.

En el panel de productividad se trató 
la problemática del bajo índice de 
destete, que se encuentra estancado 
en un 63% desde hace alrededor de 
30 años. Así como, el bajo peso de 
faena, que en Argentina se ubica en 
los 225 kilos mientras que en países 
como Uruguay y Australia, de similares 
condiciones, alcanzan los 245 y 250, 
respectivamente. “Hasta ahora hemos 
crecido con la capacidad instalada 
que teníamos, ahora lo que necesita-
mos es pegar el salto para producir 
más terneros y tener mayor peso”, 
advirtió Canosa.

A su turno, el Presidente del INTA, 
Juan Balbín y Aníbal Pordomingo, Di-
rector Nacional de Ganadería del Ins-
tituto, abordaron la cuestión del Índice 
de Destete. “Dentro de la ganadería 
tenemos tres temas en los que traba-
jará el INTA: el Índice de procreo al 
cual vamos a atacar desde la sanidad 
hasta la nutrición y la extensión ya que 
en ganadería tenemos que hacer el 
esfuerzo de hacer los consensos para 
avanzar. Como segundo tema: pastu-
ras megatérmicas. Queremos volver a 
estar en la punta y generar tecnología 
que permitan el salto en las zonas 
norte. Debe haber concordancia entre 
ambiente y producción. El tercer tema 
es el manejo renoval, la visión global 
para interactuar con el Ministerio de 
Ambiente”, señaló Balbín.

En tanto, Pordomingo, indicó: “Hace 
30 años hablamos de la necesidad de 
producir más terneros en la Argentina. 
Hay un contexto que la ganadería 
transitó y se adaptó para competir en 
un mercado muy complejo: incorporó 
los corrales competitivos, adaptó la 

tecnología de feedlot, hubo mucho 
dinamismo no tanto en la recría. Sin 
embargo, los índices no lo reflejan. 
Es una cuestión más sistémica que 
sectorial. Que haya más terneros por 
vaca entorada hoy es una necesidad”.

Entrada la tarde fue el turno del 
Ministro de Transporte, Guillermo 
Dietrich, quien repasó todas las obras 
que se realizaron y las que están en 
ejecución en los distintos ejes de su 
área y el Presidente del Banco Nación, 
Javier González Fraga, en el panel 
“Política financiera y de infraestructura 
en el nuevo escenario” quien aseguró 
que “El Banco Nación volvió con todo 
a apoyar al sector ganadero”

El cierre del encuentro estuvo a car-
go de Guillermo Bernaudo, Secretario 
de Agricultura, Ganadería y Pesca 
del Ministerio de Agroindustria de la 
Nación quien planteó la necesidad 
de mejorar la eficiencia reproductiva y 
aseguró que “el trabajo conjunto entre 
los privados y el sector público es un 
ejemplo interesante de la cadena de 
las carnes”.

Jornada de la Mesa de las Carnes. 
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n el Salón Rojo del predio La Ru-

ral, contó con la inauguración del 

Presidente de la Sociedad Rural, 

Daniel Pelegrina, quien afirmó que “los 

avances del sector van de la mano con 

la genética, por eso el trabajo en junto 

entre el sector público y el privado es 

tan importante. Queremos mejorar el 

mercado de exportación, y para eso 

es fundamental mejorar la calidad”.

El uso de DEP enriquecidos por la 

genómica, aportes de la genética a 

la fertilidad, selección por consumo 

residual, estrategias de posiciona-

miento en el mercado mundial y la 

presentación de la Agenda Ganadera 

del Ministerio de Agricultura y Gana-

dería, fueron algunos de los temas 

desarrollados.

El Foro Argentino de Genética bovina realizó el miércoles 18 de julio su 11ª 

Jornada de Actualización, un ámbito de análisis en el que se dieron cita 

casi 300 asistentes entre productores, asesores y proveedores de genética, 

enfocado básicamente en los aportes positivos del uso de genética evaluada 

y de las biotecnologías reproductivas en el negocio ganadero.

dE actualización
En gEnética bovina

“Dr. Juan Bullo”

E

11a Jornada
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Si bien actualmente la genética ya 
es utilizada como una herramienta 
clave para la ganadería argentina, lo 
que se busca con este tipo de foros 
es ampliar su uso y que el productor 
que quiera conocer la genómica de 
su ganado, para tener previsibilidad 
sobre su rendimiento, pueda hacerlo 
a un costo no tan elevado. 

Tal como lo señaló el Ing. Daniel 
Musi, Profesor de la UBA y Asesor 
de la SRA, quien actuó como mo-
derador del bloque de genómica, la 
incorporación de la genómica en el 
mejoramiento genético se traduce en 
beneficios económicos medibles y 
agregó que “su uso en los EE.UU. re-
presentó un aumento concreto medido 
económicamente en los toros comer-
cializados, pasando de un índice de 
mérito neto (u$s), de 18 a 80, a partir 
del uso masivo.

El bloque contó con la visión de 
destacados especialistas como el 
Dr. Dan Moser, Presidente de Angus 
Genetics Inc., empresa que provee 
servicios de evaluación genómica 
y el Dr. Buce Golden, cofundador y 
CEO de la empresa norteamericana 
Theta Solutions, dedicada al análisis 
genético-genómico. Los encargados 
de transmitir el estado de inclusión de 
esta herramienta fueron la Dra. Olga 
Ravagnolo (INIA Las Brujas, Uruguay) 
y los Dres. Horacio Guitou y Rodolfo 
Cantet.  

Otro de los temas tratados en la jor-
nada fue la situación y oportunidades 
que ofrecen los mercados externos 
a la genética bovina. El Ing. Mariano 
Etcheverry, Director Ejecutivo de CA-
BIA y Vicepresidente del Foro, señaló 
que el 2017 hubo un incremento en 
las exportaciones de semen con des-

tino principal al Mercosur, en tanto el 
mercado de embriones viene sufrien-
do una caída en los últimos años, 
exportándose el año pasado un 25% 
menos que en 2016 (2.500 vs 3300 
embriones). 

Quien se refirió a las barreras al co-
mercio que aún existen, que pueden 
ser de “frontera” (aranceles, licencias, 
etc.) o “internas” (impuestos, subsi-
dios, regulaciones) fue el Ing. Raúl 
Roccatagliata, responsable del Área 
Internacional del Instituto de Estudios 
Económicos y de Negociaciones Inter-
nacionales de la SRA y comentó que 
a través de acciones de Cancillería, 
Ministerio de Agroindustria y SENASA, 
junto con el sector privado, fue posible 
abrir nuevos mercados para animales 
en pie (9), para semen (14) y para 
embriones (14) y actualmente están 
en negociación otros tantos. 
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A modo de conclusión compartieron sus aprecia-
ciones, miradas y compromisos de aporte, el Dr. 
Aníbal Pordomingo (INTA), Ing. Rodrigo Troncoso 
(MINAGRO), Ing. Miguel Tezanos Pinto (Ministerio 
Agroindustria de la Provincia de Buenos Aires), 
Dr. Alejandro Mentaberry (MINCYT) e Ing. Ricardo 
Negri (SENASA), con la moderación del Dr. Martín 
García Fernández quien afirmó que “agregar valor 
con genética evaluada genera más productividad”, 
pero para cumplir este objetivo es necesario resol-
ver tareas pendientes del sector, difundir entre los 
productores los beneficios, trabajar en conjunto con 
la industria para mejorar la calidad de la carne y 
mejorar las condiciones de exportación genética 
de embriones, semen y ganado en pie.

Para la Hereford este año tuvo un compo-
nente extra, no exento de emoción, ya que las 
autoridades del Foro han tenido la gentileza de 
dedicárselo al Dr. Juan Bullo, quien durante 25 
años se desempeñó como Director Ejecutivo de 
la Asociación Argentina Criadores de Hereford.

Por tanto, en nombre de nuestra institución y 
de cada uno de sus socios, directores y amigos 
agradecemos tal distinción. Como lo expresara 
el Dr. Louge en su presentación “la figura de 
Juan sigue ejerciendo su influencia en todos 
nosotros, porque los frutos de su dedicación y 
su trabajo perdurarán para siempre”.

“Dr. Juan Bullo”

11a Jornada 
de Actualización 
en Genética Bovina

   HEREFORD  DE  SARMIENTO
CABAÑAS ADHERIDAS AL PEG

Genética patagónica, ganadora en todas las pistas

Don Manuel

HEREFORD DE SARMIENTO
- DON MANUEL: ranelac@gmail.com - 0297-6219986
- DON RIQUÍN: samundet@hotmail.com - 0297-6248004

Don Riquín Media Luna

San Marón Santa Elena

- MEDIA LUNA: ernestoayling@yahoo.com - 0297-4080397
- SAN MARÓN: jpe1302@gmail.com - 0297-4132511
- SANTA ELENA: norabaltuska@hotmail.com - 0297-4130215

Chubut

RDO. GRAN CAMPEÓN PP MACHO
CABAÑA SANTA ELENA

LOTE GRAN CAMPEÓN PR HEMBRA
CABAÑA DON MANUEL

RDO. GRAN CAMPEÓN PR MACHO
CABAÑA SAN MARÓN

LOTE RDO. GRAN CAMPEÓN PR MACHO
CABAÑA SAN MARÓN

SEGUNDO MEJOR TORO IND. DE LOTE PR
CABAÑA MEDIA LUNA

PREMIO NIAGARA
SUR 2017

10 Cabaña Santa Elena
30 Cabaña Media Luna

PREMIO PURO 
REGISTRADO SUR 2017 

10 Cabaña San Marón
30 Cabaña Don Riquín

p
 

Empezamos 2018
EXPOSICIÓN DE CHOELE CHOEL 
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Jornada: Proyectando
el Servicio 2018-2019
En la sociedad Rural de 9 de julio, el pasado 21 de junio con el Auspicio 

de la Asociación se llevó a cabo la jornada denominada “Proyectando el 

servicio 2018-2019”, organizada por Fortín oeste Veterinaria.

urante el encuentro participaron 
cerca de 80 personas que aten-
tamente escucharon la diserta-

ción del Méd. Vet. Ricardo “Chiche” 
Chayer sobre evaluación reproduc-
tiva y sanitaria de toros. Prueba de 
capacidad de servicio y potencial de 
entore. Tema muy importante ya que 
la reproducción constituye uno de los 
componentes más importantes que 
hacen a la eficiencia productiva de 
los rodeos de cría y al logro de buenos 
porcentajes de preñez. 

A continuación el Lic. Agustín 
Arroyo se refirió a los servicios de la 
Asociación, útiles para los ganaderos 
y las ventajas productivas de los 
cruzamientos entre razas con énfasis 
en el uso de Hereford, un producto 
eficiente, con mejoras constantes en 
atributos que el mercado demanda 
como la mansedumbre de los anima-
les, su habilidad maternal, capacidad 
de crecimiento, eficiencia de conver-
sión y calidad.

D
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a charla “Qué se debe buscar al 
elegir un buen reproductor Here-
ford” estuvo a cargo del Dr. Julio 

Luco, inspector de la A.A.C.H., quien 
también habló sobre los servicios de 
nuestra Asociación, útiles para los 
ganaderos.

Luego, el Lic. Agustín Arroyo se re-
firió a las ventajas productivas de los 
cruzamientos entre razas, especial-
mente de la utilización del Hereford.

La última disertación la realizó el Dr. 
Román Bertino, Médico Veterinario, 
sobre “Rodeo Sano, más terneros” y 
habló del impacto de la sanidad en la 
productividad de los rodeos.

Para finalizar, los asistentes degus-
taron empanadas y vino Hereford.

Jornada Hereford  
en Miguel Riglos, La Pampa.

El día viernes 22 de junio organiza-
da por la A.A.C.H. y la ARCRA -Aso-
ciación Rural de Cereales, Riglos 
y Anchorena- en el salón Cultural 
Arancedo y con la participación de 
aproximadamente 100 personas, se 
compartió una jornada en la que se 
trataron diversas temáticas en torno 
a la ganadería. 

L
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XXVI Jornadas
Ganaderas
de PeRGAMIno.

on una concurrencia de más de 120 productores 
ganaderos y como en cada edición, se discutieron 
e intercambiaron conocimientos con productores, 
técnicos de campo, y empresarios del comercio y la 

industria con toda la energía del sector, a 
través de conferencias a cargo de espe-
cialistas nacionales y extranjeros, con el fin 
de adecuarse a los desafíos que demanda 
el mercado y el ambiente. Muchas cues-
tiones que el productor debe entender 
con el asesoramiento y la compresión del 
contexto cambiante.

Estrategias actuales sobre manejo del 
pastoreo de praderas y verdeos, el estado 
corporal como llave maestra de fertilidad y crianza eficien-
te, los cambios genéticos necesarios para una ganadería 
adaptada a nuestros ambientes y a diferentes mercados y 
mitos y realidades de la genómica fueron algunos de los 
temas tratados. 

Un lugar especial mereció la charla del Dr. Alfredo 
Witt, sobre cómo aprovechar las ventajas de las madres 
y los novillos careta, una cruza simple de costo cero, con 
recomendaciones basadas en la experiencia. Un vete-

rinario con 58 años de campo y más 
de 3 millones de km recorridos en su 
profesión ganadera que detalló el valor 
de los cruzamientos con Hereford y la 
tecnología reproductiva al alcance de 
una ganadería Siglo XXI.

También se habló sobre Estrategias 
de suplementación a campo, conve-
niencia de usar concentrados o forrajes 
según objetivos y qué está pasando 

en el mercado local y mundial de las proteínas animales, 
bajo la tradicional coordinación del Dr. Carlos Kitroser, 
Director del Estudio Ganadero Pergamino.

C
“Con la fuerza del 

mensaje de Alfredo 
Witt dan ganas de 
salir, ya mismo, a 
hacer ‘caretas’ ”

Fernando Lagos

Este clásico encuentro que viene desarrollando propuestas 
innovadoras desde 1988 y se ha constituido en un foro de re-
ferencia para la cadena de ganados y de carne, se llevó a cabo 
el miércoles 4 de julio en la sociedad Rural de Pergamino. Una 
puesta al día para mejorar los negocios y el ambiente auspiciada 
por la Asociación Argentina Criadores de Hereford. 
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Cómo aprovechar
las ventajas de las madres
y los novillos caretas 

Con reComendaCiones basadas en la experienCia.

UnA CRUzA
sIMPLe De
Costo CeRo

Introducción

La cadena de la carne es un siste-
ma donde los diferentes componen-
tes interactúan según sus objetivos 
que pueden ser coincidentes y com-
plementarios o no. El criador como 
primer eslabón de la cadena debe 
conocer tales objetivos y procurar 
incorporarlos en las características 
productivas de su rodeo con benefi-
cios económicos para su empresa.

Décadas atrás el mercado y el 
consumidor se adaptaban a acep-
tar lo que el productor ofrecía. Ello 
cambió en los últimos años, pasan-
do a ser el consumidor el que im-
pone las reglas tanto en el mercado 
interno como en el externo.

El ciclo del ganado bovino de pro-
ducción de carne puede dividirse en 
dos fases: la Reproducción o fase de 
la cría y el Crecimiento o fase de la 
recría y engorde. 

¿Qué raza habría que elegir para 
criar? La respuesta es muy difícil 
pues depende del ambiente en 
sentido amplio (suelo, clima, relieve 
del terreno, etc.), de los recursos 
de capital y de la diversidad de tec-
nologías de proceso y de insumo a 
adoptar, la elección del biotipo y su 
eficiencia bioeconómica. 

E l criador comercial debería elegir 
la opción de los Cruzamientos 
como estrategia para incorporar 

a su rodeo un mayor mérito genético 
otorgado “gratuitamente” por el Vigor 
Híbrido o Heterosis (efecto no aditi-
vo de los genes), sobre todo en un 
contexto donde las exportaciones de 
carne prometen duplicar las del 2015, 
con apertura de nuevos mercados 
por adecuación de protocolos sani-
tarios (China), un dólar alto que hace 
competitiva a la industria frigorífica y 
carecemos de los novillos suficientes 
para la demanda por venir. Por ello, los 
ganaderos deberán incorporar masi-
vamente los cruzamientos en rodeos 
comerciales y adoptar más tecnología 
y de no realizarlo no encontrará ren-
tabilidad en su empresa. Este es el 
mayor desafío.

Dr. Alfredo C. Witt *
* Resumen de la presentación
Alfredo C. Witt para la
XXVI Jornada Ganadera de Pergamino. 

* Veterinario sIRbo sRl, wittalfredo@gmail.com
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Expongo nuestra experiencia y 
resultados en una empresa agro-
pecuaria del sudoeste de la pro-
vincia de Buenos Aires que inició 
Cruzamiento Rotacional Continuo 
de dos razas (Hereford-Angus Co-
lorado) en 1985. Se describen los 
fundamentos de los programas de 
cruzamiento, el vigor híbrido y su 
relación con los caracteres de im-

PROGRAMAS DE CRUZAMIENTOS EFECTIVOS

Rotacional continuo de 2 Razas (Criss-Cross)

Rotacional continuo de 3 Razas

Terminal: la hembra de la F1 se aparea con 
una tercera raza (Continental)

Razas Sinteticas o Compuestas (Multiraciales).

ESQUEMA DE CRUZAMIENTOS 
ROTACIONALES

POTREROS SV: 2

Incremento Peso DTT / Vc.
Entorada: 15 %

Requisito: Identificar las terneras
por raza paterna.

POTREROS SV: 3

Incremento Peso DTT / Vc.
Entorada: 19 %

portancia económica y como medir 
la eficiencia del rodeo. También se 
describe el nuevo programa inicia-
do en 2017 para la formación de un 
compuesto genético (Tetrahíbrido). 
Por último, un llamado a que en la 
próxima primavera los ganaderos 
comiencen una nueva etapa que 
podría denominarse “¡Ganaderos 
a los Cruzamientos!”.

El criador que desee mantener un rodeo 
estable y en crecimiento debe utilizar el 
programa Rotacional Continuo y, por su 
mayor simpleza de manejo, el de dos razas 
que sean genéticamente diferentes para 
aumentar el Vigor Hibrido y complementa-
rias en adaptación y productividad.

Rodeo Nª Preñez DTT
Kg. Totales

DTT
Kg. / Vc entorada %

A 100 90 % 15300 153 ---

B 100 90 % 17100 171 + 11,8

TERNEROS DTT / VACA ENTORADA

Cómo medir la eficiencia
del rodeo de cría.

En nuestro país los ganaderos acos-
tumbran a expresar los resultados en % 
de preñez y % de terneros destetados (% 
DTT). Este último dato es incompleto al no 
tener en cuenta el Total de Kg.DTT/Vacas 
Entoradas. Es importante tener en cuenta 
este concepto para comprender las diferen-
cias con los productos de los cruzamientos.
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mayor supervivencia de los terneros 
cruzas del nacimiento al destete.

Fase II: el peso al destete es 14,8% 
(23,1 kg) causado por un aumento 
de 4,3% (8,6 kg) por mayor habilidad 
materna de esa madre más un 6,5% 
(14,5 kg) de terneros destetados por 
vaca entorada que refleja mayor índice 
de concepción y mejor preñez final.

Sin lugar a ninguna duda esta 
vaca cruza F1 es la que el ganadero 
argentino ha sido remiso a utilizar en 
sus rodeos pese a su extraordinaria 
productividad.

por toros Shorthorn que muestra el 
Vigor Híbrido Materno (crecimiento 
adicional por habilidad materna, 
más leche y más persistencia).En el 
cuadro n° 2 aparecen desagregados 
los componentes de los incrementos 
logrados. 

Fase I: el ternero cruza F1 el 8,5% 
(13,2 kg) está integrado por 5,5% (8,6 
kg) de aumento de peso propio, más 
el porcentual de 3% (4,6 kg) resultante 
de dividir el peso total de los terneros 
extras por las vacas entoradas. Ese 
3% de terneros extras resultan por 

evaluación de las cruzas 
rotacionales.

Los efectos acumulativos de la hete-
rosis en Kg/Ternero DTT por Vaca En-
torada están sintetizados en el cuadro 
n° 1 donde se compara: 

1. Raza pura/terneros puros (razas 
Angus y Hereford).

2. Fase I - Raza pura/terneros cruza 
F1 (cruzas recíprocas con razas Angus 
y Hereford) que expresa el Vigor 
Hibrido Individual.

3.  Fase I I  -  Vacas cruza F1/
terneros cruza (vacas F1 cruzas 
recíprocas de Angus y Hereford) 

Una crUza simpLe de    Costo CeRo

KG tERNEROS Dtt/VACAS ENtORADAS

CuADRO 1: Cundiff - Gregory - Koch
1982 - Clay Center (uSA)

CuADRO 2: Cundiff - Gregory - Koch
1982 - Clay Center (uSA)

KG tERNEROS Dtt/VACAS ENtORADAS

13,2
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Carácter de Importancia
Económica Heredabilidad Vigor Híbrido

Peso Adulto Terneza Alta (50 %) Baja (<5 %)

Ganancia en peso. Peso DTT Media (20-40 %) Media (5-10 %)

Habilidad materna
Pubertad temprana
Indice concepción
Intervalo partos

Baja (<20 %) Alta (>10 %)

Heterocigocidad y performance.

El cuadro n°3 compara la relación 
entre heterocigocidad y el porcentaje 
de Kg DTT/Vaca entorada con respec-
to a la F1 (100) y las siguientes genera-
ciones en Cruzamientos Rotacionales 
de 2 razas (“Criss-Cross”). Los valores 
fluctúan hasta que la heterocigocidad 
alcanza un equilibrio a partir de la 7ª 
generación. En conclusión, es impo-
sible retener el 100% del vigor híbrido 
alcanzado en la F1 pero es muy bueno 
en 67% estable en el tiempo.

HETEROCIGOCIDAD
Y PERFORMANCE

Rotacional de 2 razas
Basado en efecto heterosis individual

del 8,5% y maternal de 14,8%

• Pérdida de heterosis 
es proporcional 
a la pérdida de 
heterocigosis.

• La heterocigosis 
alcanza equilibrio
luego de
7 generaciones.

Generación H del
Ternero

% Incremento
Kg. DTT / V.E.

1 100 8,5

2 50 19

3 75 13,8

4 63 16,4

5 69 15,2

6 66 15,8

7 67 15,5

67 15,5
Heredabilidad y vigor híbrido.

En el cuadro nº4 se resumen las 
diferencias entre heredabilidad y 
vigor híbrido para caracteres de im-
portancia económica. La mayoría de 
los componentes de crecimiento son 
de heredabilidad (h2) media a alta y 
los de reproducción bajos.

En vigor híbrido sucede lo contrario.
Para mantener altos niveles de hete-
rosis de una generación a la siguiente 
debemos utilizar la selección genética 
aditiva en cada raza. Es decir, no se 
puede prescindir del proceso de se-

lección que hacen los cabañeros. A 
mejores reproductores de cada raza 
se obtendrá el mejor resultado. No 
existen elementos mágicos. El vigor 
híbrido per se no es el remedio para 
todos los males en una explotación 
ganadera.

CuADRO 3: Cundiff - Gregory - Koch
1982 - Clay Center (uSA)

CuADRO 4
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Raza Nª P.V. / Kg. AP cm2 IC Relación
AP/P. Nac.

AAC 20 265 170,2 0,94 37

PH 20 270 153,5 0,97 33,4

CC 117 274 161,8 0,88 35,2

CP 64 277 157,6 0,89 34,2

DATOS PELVIMETRIA PRE SERVICIO (14 meses)

Celo Pñ %

Razas Puras 434 313 72,1 %

Cruzas 438 340 77,6 %

Preñez a
Primer Servicio

Nª Celo 1-28 % Celo Ret. 30-60 / Pñ

Razas Puras 486 434 89,3 % 90,5 %

Cruzas 466 438 94,0 % 95,5 % (*)

Ambas 952 872 91,6 % 90,5 %

Presentación
Celo

(*) Diferencia Significativa por 0,05.

Servidas Pñ %

Razas Puras 482 427 88,6 %

Cruzas 461 422 91,5 %

Preñez final
56 días de Servicio

Nuestra experiencia.

El asesoramiento profesional se 
inició en julio de 1980 en un estable-
cimiento agrícola-ganadero de ciclo 
completo ubicado en el sudoeste de 
la provincia de Buenos Aires. En la 
primavera de ese año se implementó 
la I.A. en vaquillonas de 1° servicio (2 
años) y en los planteles iniciales He-
reford y Angus Colorado. Los rodeos 
generales de vacas de raza Hereford y 
Angus en proporciones similares y con 
servicio de toros de la misma raza. En 
la primavera de 1985 se iniciaron los 
cruzamientos en vaquillonas y vacas 
del rodeo general. Se obtuvieron las 
primeras generaciones F1 que esta-
ban compuesta por cruzas recíprocas: 
madres Hereford por toros Angus y 
madres Angus por toros Hereford. 

En el programa Criss-Cross es im-
prescindible identificar las hijas por 
raza paterna pues recibirán servicio 
de por vida con la raza opuesta a la 
de su padre. En nuestro caso se utilizó 
una señal redonda (sacabocado) en 
el centro oreja izquierda en las hijas 
de toros Angus colorado y nada en 
las hijas de toros Hereford. En la F2 
nacen 75% de sangre de cada raza 
con características objetivas bastante 
diferentes (CP = caretas Pampas y CC 
= Caretas Coloradas). Con el correr de 
las generaciones se pueden confundir 
y de ahí la identificación para el apar-
te preparto. Desde el destete hasta 
proximidades de la época de parición 
(período de vaca seca) pueden mane-
jarse en pastoreos conjunto. La regla 
es apartar preparto por identificación 
de padre.

datos preliminares. 

Con la primera generación de cru-
zas se planificó servicio a 15 meses. 
Realizamos un estudio de determina-
ción de Área Pélvica (AP) pre servicio, 
cuadro n°5. No hubo diferencias 
significativas, si bien en el ensayo 
las Angus tenían un área ligeramente 
mayor, las Angus versus las Hereford 

y las cruzas intermedias. Aplicando 
la fórmula de Deutscher (AP/4,6 = 
ternero parible) vemos que tenían la 
posibilidad de partos normales con 
terneros promedio de 35 kg al nacer, 
resultado de la buena recría y el po-
tencial de crecimiento.

En el cuadro n°6 se muestra un 
ensayo con los índices reproductivos 

en las vaquillonas inseminadas. Hay 
ligera tendencia a favor de las cruzas 
en los índices de: % Celo 1-28 días, 
% preñez en 1° servicio y en % pre-
ñez a 56 días. Sólo tuvo significación 
estadística el índice de no retorno a 
celo 30-60 días con el 5% a favor de 
las cruzas sugiriendo mayor viabilidad 
embrionaria.

CuADRO 5: Witt A. y Col. Cabia Nº25

CuADRO 6: Witt A. C. Pampillo F.

Una crUza simpLe de    Costo CeRo
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AVISO

Venta de vaquillonas.

Los criadores con reproducción 
eficiente obtienen procreos que su-
peran sus necesidades de reposición 
de hembras. De ahí sus posibilidades 
de venta del excedente. En casos 
de ciclo completo es más rentable la 
venta de estas hembras con cría al pie 
o preñadas. Mucho se ha especulado 
que la hembra cruza no tiene mercado 
para madres de rodeo. En nuestro 
caso el cuadro hecha por tierra ese 
paradigma.

Venta de novillos.

Por su tasa de crecimiento y calidad 
los novillos caretas obtienen cotizacio-
nes superiores en promedio a muchos 
de razas definidas. El este cuadro se 
detalla una venta reciente de novillos 
criss-cross con 58% de rinde vendidos 
a edad entre 18/20 meses.

futuro.

El empresario de la explotación, en 
busca de mejorar el perfil productivo, 
ha planificado en 2017 el futuro del 
rodeo comenzando la producción 
de un Tetrahíbrido o Compuesto 
Sintético para continuar el programa 
genético de mantener altos niveles 
de Heterosis.  (cuadro n°7). Prestar 
atención a que se forma persistiendo 

AAC PC AAC Gral. PH CARETAS
TOTAL

KG N Kg N KG N KG N

Vq c/c 24 m 1.169 116 800 47 923 67 1.001 563 793

Vq Pñ PMV --- --- 657 120 --- --- 666 26 146

Vq Pñ Otoño 598 27 606 240 527 97 561 418 786

1.721

VENTAS VAQUILLONAS EN REMATE ANUAL (Promedio de 4 años)

Promedio Kg. Novillo 400/420 día venta.

Peso en el campo
5 % desbaste

Neto

550 Kg
27,5 Kg

522,5 Kg

Precio venta por Kg
Subtotal

IVA 10,5%
Total

$ 37,47
$19.578,07
$ 1.956,76

$ 21.534,83

Cotización U$S BNA
Equivalente 4/6/18

$ 25,55
U$S 842,82

RINDE 58%

NOVILLOS CARETAS
CRISS-CROSS 18/20 MESES

FORMACION DE RAZA COMPUESTA
DERIVADA DE 4 RAZAS PURAS

Toro A x Vaca B

F1 AB

Toro AB x Vaca CD

Toro C x Vaca D

F1 CD

Toro CD x Vaca AB

F1 ABCD

Toro ABCD x Vaca ABCD

F2 ABCD

A = AAC
B = SIMM
C = PH
D = SH

en el Hereford y Angus Colorado con 
la incorporación del Shorthorn y del 
Simmental. La elección obedece a 
seguir con ¾ de Británicos, la raza 
Shorthorn reúne cualidades excelen-
tes y el Simmental orientado a carne (el 
Fleckvieh es más doble propósito con 
más leche y tamaño). Este Tetrahibrido 
se está construyendo con ejemplares de elite y utilizando transferencias 

embrionarias. Las proporciones de 
cada raza contribuyente se mantienen 
en base a selección y apareamiento 
entre sí de los individuos del com-
puesto como si fuera una raza pura. 
Este compuesto de 4 razas mantiene 
el 75% de heterocigosis respecto a la 
F1 y un incremento en el peso al DTT 
del 17,5% por vaca entorada. Las ca-
racterísticas productivas y del biotipo 
logradas tienen adición genética con 
heredabilidad del 100%.

CuADRO 7
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Conclusiones.

Los extensos estudios científicos de 
los investigadores de US MARC sobre 
cruzamientos están publicados desde 
hace más de 35 años. Los criadores 
americanos usufructuaron los benefi-
cios y los argentinos los ignoramos.

El INTA contó con los investigadores 
y realizó trabajos de extensión impor-
tantes. Sin el “Criss- Cross” no hubiese 
sido posible el extraordinario progreso 
ganadero en el NEA.

Nuestra experiencia de 35 años en 
un establecimiento de la provincia 
de Buenos Aires con los resultados 
descriptos demuestra la factibilidad 
de implementar cruzamientos en 
establecimientos ganaderos indepen-
dientemente de su dimensión. 

Hay cabañeros y Centros de I.A. con 
genética disponible para iniciar cru-
zamientos con individuos superiores.

Los inconvenientes sufridos por el 
país por causas políticas, económicas, 
epizootiológicas, etc. no justifican a los 
ganaderos que se han dado el lujo de 
perder 15 kg DTT/Vaca en Servicio/ 
Año (1,5 tonelada/año/100 vacas) de 
un insumo gratuito como es el vigor 
híbrido.

Hay que procurar que el 58% de 
productores de Perfil Tradicional y de 
Baja Adopción Tecnológica sean con-
vencidos de la importancia de adoptar 
tecnologías e incorporarse al proceso 
productivo que necesita el país.

Los datos estadísticos de stock 
del rodeo nacional y sus índices de 
producción tienen que mejorarse 
con urgencia. El contexto actual con 
protocolos sanitarios acordados con 
varios países, en especial China, y un 
dólar alto hacen vislumbrar un rápido 
incremento en las exportaciones.

Ante la demanda futura de novillos, 
quienes inicien cruzamientos en la 
primavera 2018 comenzarán a percibir 
beneficios de DTT/ F1 en 2020 y el 
aporte de la extraordinaria madre F1 
entre 2022/23.

Una crUza simpLe de    Costo CeRo

Deben tomar la decisión con urgencia. 
¡¡GANADEROS A LOS CRuZAMIENtOS yA!!!
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Carne Hereford 
en la Sial China 2018

egún los datos que se despren-
den del estudio de mercado cua-
litativo que presentó la consultora 

internacional Asian Agribusiness 
Consulting, que encargó el Instituto de 
Promoción de la Carne Vacuna Argen-
tina (IPCVA) en la República Popular 
China y Hong Kong, los consumidores 
chinos quieren probar la carne vacuna 
argentina. Así lo aseguró el 64% de los 
entrevistados en supermercados de 
ese país, que hoy representa más del 

S

Buenas perspectivas tras la participación de

50% de las exportaciones argentinas. 
Asimismo, la mayoría de los encues-
tados aseguró que los principales 
atributos a la hora de elegir carne 
son la “salubridad” y el “sabor”, dos 
aspectos sobre los que la Argentina 
tiene sobradas condiciones como 
para posicionarse.

Actualmente, 16 países están ha-
bilitados para exportar carne vacuna 
a China. De ellos, al menos hasta el 

momento, Australia, Estados Unidos 
y Nueva Zelanda (los que hace más 
tiempo trabajan en ese mercado) son 
los mejor posicionados en el segmento 
de alta calidad, mientras que la Ar-
gentina, Brasil y Uruguay aparecen 
como grandes jugadores de la venta 
de carne vacuna a granel, para indus-
tria. Estos seis países representan en 
conjunto más del 95% de la carne que 
importa China.

Buenas perspectivas tras la participa
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Bajo este auspicioso panorama, 
Claudio Bajas y Diego Rognoni, Res-
ponsable de Exportaciones de Carne 
Hereford S.A. viajaron a Shanghai 
para participar del 16 al 18 de mayo 
de 2018 de la mayor muestra comer-
cial de alimentos y bebidas en China. 
El lugar de encuentro perfecto para 
la industria de la alimentación en el 
que los tomadores de decisiones, 
productores y fabricantes de pro-
ductos alimenticios, se reúnen para 
presentar sus nuevas productos y las 
últimas tendencias e innovaciones en 
el sector.  

Se trató de un viaje muy producti-
vo en el que se reunieron tanto con 
clientes como potenciales clientes 
-que en su mayoría (90%)- mostraron 
interés de compra. Una de ellas fue 
la empresa Global Sight International 
LTD, de Hong Kong quien hace un 
tiempo compró un lote de Carne de 
alto valor, y ahora ha enviado nueva-
mente su pedido. 

Gigantografías estratégicamente 
ubicadas como primera acción del 
plan de marketing que puso en mar-
cha el Instituto de Promoción de la 
Carne Vacuna Argentina (IPCVA) ten-
diente a posicionar al Argentine Beef 
como un producto Premium.

Muy interesantes fueron las reunio-
nes mantenidas con dos de los princi-
pales clientes de CHSA y con quienes 
vienen trabajando desde que comen-
zaron las ventas hacia este mercado: 
Beinjing Central Key Trading y Tianjing 
International Trade CO. Ambos llevan 
el MIX que produce Carne Hereford 
(cortes descompensados).

los principales atributos a la hora de 

elegir carne son la “salubridad” y el 

“sabor”, dos aspectos sobre los que 

la Argentina tiene sobradas condi-

ciones como para posicionarse.
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Situaciones críticas
en la empresa rural
tener que enfrentar situaciones críticas no es algo agradable; sin em-
bargo, estas situaciones son parte de las reglas del juego de la actividad 
agropecuaria, y sabemos muy bien -por experiencia-, que se repetirán 
con cierta frecuencia.
Repasemos, entonces, algunas pautas que han tenido éxito a la hora 
de enfrentar dificultades en las empresas agropecuarias, siempre 
contando como aliados con la imprescindible fuerza de voluntad y el 
ánimo optimista.

Ing. Fernando Ravaglia
Ingeniero agrónomo y consultor agropecuario.

Diferenciar los 
problemas y 
preocupaciones que 
están a nuestro alcance 
resolver, de aquellos 
que no lo están.

Nuestra energía y capacidad de 
atender problemas no es ilimitada, 
por lo tanto no podemos perderla de-
dicándonos a cosas que no podremos 
cambiar por más esfuerzo y voluntad 
que pongamos.

Es fácil caer en la tentación de 
lamentarnos y centrar nuestras pre-
ocupaciones en los problemas de la 
coyuntura, después de tantos años 
en los cuales nos limitamos a recibir 
golpes y problemas inventados.

Pero quejándonos no vamos a cam-
biar nada y, en cambio, perdemos 
energía.

Como siempre digo, nuestra capaci-
dad de influir sobre el precio de nues-
tros productos o sobre los impuestos 
que pagamos es 0 %; pero podemos 
influir 90% sobre nuestros costos de 
producción. No perdamos la atención 
sobre este punto.

Vayámonos preguntando:

¿Cuáles son las cosas en 
las cuales concentro mi 
atención y mi capacidad de 
trabajo?,
 
¿Trabajo realmente en 
resolver todos aquellos 
problemas que están a
mi alcance resolver?”

1
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Conocer a fondo la 
situación del punto
de partida de nuestras 
empresas.

No podemos organizarnos para 
pelear la crisis si no sabemos cuál es 
nuestra situación y, especialmente, 
cuál es nuestra necesidad de dinero 
para seguir viviendo y operando la 
empresa cotidianamente.

¿Qué implica saber dónde estamos 
parados? Conocer con detalle los cos-
tos de producción, el costo de vida 
y el ritmo y nivel de endeudamiento, 
si éste existiera.

¿Por qué? Porque, habitualmente, 
son los temas que nos tienen sin 
dormir cuando la situación se pone 
complicada.

Estos tres datos no se encuentran 
comúnmente disponibles en las em-
presas agropecuarias -que tienen 

bastante rechazo a desarrollar infor-
mación económica-, con lo cual algo 
muy importante que podemos hacer 
por nuestras empresas es ordenar 
estos datos y analizar la información 
que surja.

Las personas mayores, que no tie-
nen el hábito de recopilar y analizar 
información económica, hallan esta 
tarea muy difícil; de ahí la importancia 
de que sean los jóvenes quienes lo 
hagan, ya que tienen muchas veces 
la flexibilidad necesaria para apren-
der nuevas funciones empresarias. 
Como veremos luego, este punto nos 
permitirá poner en marcha con éxito la 
Premisa N° 7.

Desarrollar una 
visión estratégica, 
anticipativa, amplia,
de “faros largos”.

Las situaciones de crisis, general-
mente, nos impiden pensar más allá 
del puro presente.

Es cierto que no se plantearán 
grandes metas para el futuro si no se 
sabe si se podrá superar el próximo 
semestre, pero tampoco es bueno 
quedarse paralizado en el corto plazo, 
pensando solo en absorber los golpes 
de la coyuntura.

De alguna manera hay que intentar 
ponerle algún plazo a la situación que 
se enfrenta e informarse lo mejor posi-
ble, para hacer una hipótesis o supues-
to acerca de las tendencias esperables 
para los próximos meses, tanto desde 
el punto de vista climático como tam-
bién del político y económico.

En este punto, siempre viene a mi 
cabeza una frase que escuché hace 
muchos años, debemos:

“Esperar lo mejor 
 y prepararnos para lo peor”.

A partir de las conclusiones que 
saquemos, podremos detectar ame-
nazas u oportunidades que podría-
mos utilizar, incluso, en medio de 
las dificultades. Es cuestión de estar 
preparados.

3

2
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Redefinir nuestras metas 
en funciónde la situación.

Esto es algo así como hacer un “re-
baje” cuando estamos manejando en 
la montaña y tenemos que encarar una 
cuesta empinada. No podemos subirla 
a la misma velocidad o marcha que ve-
níamos manejando en el llano; debemos 
pasar de una marcha de velocidad a una 
marcha de fuerza.

En la empresa es algo similar, y vemos 
que nos encontramos obligados a frenar 
ciertas inversiones y gastos y acelerar 
otros, más necesarios para superar la 
situación difícil.

La meta que debería tener una empre-
sa que apunte a ser rentable y competir 
a nivel mundial es contar con un sistema 
productivo diseñado para producir ma-
terias primas de calidad con un costo 
total lo más bajo posible, protegiendo 
además, el capital productivo, evitando 
la descapitalización.

Definir las estrategias 
posibles para cumplir 
las metas.

Las estrategias tienen que ver con 
los diferentes caminos por los cuales 
se pueden llegar a cumplir las metas 
empresarias.

Aquí, las preguntas que podemos 
hacernos son infinitas:

• ¿Qué tipo de tecnología usaré?,

• ¿Cómo podré simplificar mi sistema 
de producción sin perder eficien-
cia?,

• ¿Cuál es el límite que tengo para 
bajar costos sin perder la calidad 
de mi producto?,

• ¿Qué desperdicios o ineficiencias 
que tolero en los buenos momentos 
no puedo permitir hoy?,

• ¿Cómo le explico a mis empleados 
la situación que estamos enfrentan-
do para que se mentalicen de que 
tendremos mayor presión de trabajo 
y, tal vez, haya que suspender cier-
tos privilegios o premios de otros 
momentos, si nadie quiere perder 
el trabajo?

Es bueno plantear todas estas cosas 
con tiempo y tratar de comunicarlas a 
nuestros colaboradores, para que ellos 
también hagan su aporte de ideas a la 
eficiencia general.

5

4
Situaciones críticas en la empresa rural
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Elegir las estrategias 
y la tecnología más 
adecuada para la 
situación.

Cuando seleccione tecnología, no 
lo haga sobre la base de promesas 
de altos rendimientos productivos o 
de soluciones mágicas a problemas 
complejos; hágalo sobre la base de 
los siguientes criterios. Pregúntese y 
analice:

¿La tecnología que voy a incorpo-
rar...

...Agrega valor a mis productos o 
servicios?,

...Baja los costos de producción?,

...Aumenta la calidad de mis produc-
tos o servicios?,

...Aumenta la seguridad de los pro-
cesos de trabajo en la empresa?,

...Es rentable, ganaré más dinero?,

...Es “mágica o exige esfuerzo?,

...Resuelve un problema específico?, 
¿Cuál?,

...Remueve factores limitantes?,

...Es simple y viable o solamente me 
voy a complicar la vida inútilmente?,

...Se adapta a los recursos de mi 
empresa?

Recién cuando esté seguro de que 
cumple con algunas de estas caracte-
rísticas, incorpore la tecnología en la 
cual está interesado.

Asegurarse de contar 
con los recursos para 
mantener operativa la 
empresa.

En este caso, obviamente, nos refe-
rimos al dinero necesario para poder 
cumplir con el plan de producción y 
cubrir las necesidades básicas defini-
das y cuantificadas en la Premisa N° 2.

Una vez que esos números se cono-
cen, se deben presupuestar los gastos 
básicos para los próximos tres o seis 
meses, de modo tal que se puedan 
anticipar las necesidades de dinero y 
los posibles faltantes.

Saber anticipadamente cuánto 
dinero faltará permite salir a buscarlo 
o hacer ajustes en los gastos para 
compensar las diferencias a tiempo, y 
no a último momento.

Del mismo modo, los presupuestos 
permiten saber, con los recursos que 
se tienen disponibles, hasta cuándo 
se podrá “estirar” el funcionamiento 
de la empresa si no se hacen modifi-
caciones, y qué pasaría si se reducen 
ciertos gastos que pudieran no ser 
esenciales.

7
6

Preparar y predisponer
a la familia.

En este punto se trata de evitar dis-
cusiones y malos entendidos, así como 
maximizar la colaboración de todas 

8

Prepararse para 
aprender todo lo posible 
a partir de la situación 
crítica.

Si no hay más remedio que pasar 
por el mal momento, al menos se debe 
intentar aprender todo aquello que 
esté al alcance para no repetir errores 
en el futuro.

Piense por un momento en esto:

Lo único que le permitió al ser 
humano sobrevivir con el paso del 
tiempo fue su capacidad de apren-
der a partir de las malas y las buenas 
experiencias que iba viviendo.

El que repite errores muy a menu-
do, desaparece. El que aprende con 
rapidez, se adapta mejor a las nuevas 
condiciones de vida y, si le enseña a 
sus descendientes las cosas con las 
que deben tener cuidado, asegura la 
supervivencia de su estirpe.

Cuando se analiza que año por 
medio se sufren crisis por la caída del 
precio de la leche, o de la carne, de los 
granos, o por problemas climáticos, y 
estas crisis se repiten hasta el cansan-
cio, uno se pregunta si realmente esta-
remos aprendiendo algo de cada una 
de estas situaciones, o por el contrario 
se seguirán padeciendo hasta que no 
queden más productores rurales.

9

las personas vinculadas al manejo de 
la empresa.

Lo mejor que se puede hacer es in-
formar a todos de las dificultades que 
se están enfrentando y que se prevén 
a futuro a todo nivel: productivo, eco-
nómico, etc., no haciendo la cosa más 
grave de lo que es, pero tampoco sim-
plificándola para que nadie se asuste.

Todos, familiares y empleados, 
deben conocer cabalmente qué tanto 
esfuerzo y compromiso se espera de 
ellos, y cuánto dinero pueden esperar 
recibir de la empresa hasta que pase 
el mal momento.

Situaciones críticas en la empresa rural
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La actitud es un 
punto clave de todo el 
proceso. Piense y actúe 
positivamente.

Imagine que tiene que enfrentar 
un partido de fútbol por la final de un 
campeonato. Obviamente jugará con 
un contrincante fuerte y hábil que hará 
lo posible por vencerlo.

¿Cómo enfrentaría el partido?
Hay dos opciones, pensar por un 

lado “va a ser difícil, son muy buenos 
jugadores, pero nosotros también 
llegamos a la final, nos entrenamos 
durante mucho tiempo y somos tan 
capaces como ellos de ganar. No 
nos vamos a dejar llevar de la nariz, 
vamos a salir a la cancha y a llenarlos 
de goles”. La otra actitud podría ser 
“los otros son muy buenos, nosotros 
llegamos por pura suerte, nos van a 
llenar de pelotazos, para qué habre-
mos llegado hasta aquí, por lo menos 
si perdés de arranque nadie se hace 
ilusiones, en cambio ahora en la final, 
todos nos van a estar mirando. Seguro 
que vamos a perder...” .

¿Cómo cree que le irá a cada uno de 
los equipos que manifieste estas dos 
actitudes tan diferentes? No hace falta 
pensar mucho.

Nuestros pensamientos, a medida 
que se repiten, se van reforzando 
como actitudes.

Nuestras actitudes se reflejan luego 
en nuestros actos, es decir que cómo 
pensamos determina cómo actua-
mos, y cómo actuamos con los demás 
determina cómo actúan los demás 
hacia nosotros.

El pesimista, el quejoso, el que 
siempre se está lamentando de todo, 
lo único que se asegura es el fracaso.

El que, en cambio, tiene los pies 
sobre la tierra, sabe que las cosas 

importantes son difíciles, pero que si 
seguimos en este negocio es porque 
tenemos expectativas optimistas 
para el futuro..., y por ese futuro que 
queremos que sea mejor, seguimos 
trabajando y luchando cada día.

Nadie tiene asegurado el éxito. 
todos podemos terminar fundidos. 
Pero lo peor que nos puede pasar 
es fundirnos a sabiendas de que no 
hicimos todo el esfuerzo que podía-
mos hacer para ganar. Salgamos en-
tonces a pelear “El buen combate”, a 
poner toda nuestra capacidad, toda 
nuestra inteligencia y todo nuestro 
esfuerzo para ganar esta lucha por 
la supervivencia y las que vendrán 
luego de esta.

Es nuestra única garantía de se-
guir adelante. 
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La Asociación Argentina Criadores de Hereford 
trabaja fuertemente de cara a la 31a Exposición 
Nacional Hereford y 30° Campeonato de Terneros 
que se realizará el 13 al 16 de septiembre en el 
marco de la 125a Exposición de Ganadería, Indus-
tria y Comercio de Gualeguaychú, en el excelente 
predio ferial que la entidad tiene en Urquiza al 
Oeste y Ruta 14.

La exposición contará con atractivos, charlas 
técnicas y empresas expositoras, presagiando 
una gran exposición que potenciarán y realzarán 
a nuestra Exposición Nacional, generando una 
fiesta ganadera que conjugará la actividad con los 
objetivos de nuestra entidad.

El 12 de julio la Asociación Argentina Criadores 
de Hereford y la Sociedad Rural de Gualeguaychú 
lo anunciaron a la prensa en la sede la entidad 
rural, donde los Presidentes de ambas entidades, 

Luciano Louge y José Colombatto, junto a otros di-
rectivos y criadores, informaron sobre el programa 
y las características de esta importante exposición 
ganadera que se lleva a cabo anualmente, en forma 
rotativa, en diferentes localidades del país.

Gualeguaychú, Provincia de Entre Ríos, es una 
zona donde el Hereford tiene un papel trascen-
dente por lo que con el apoyo de las autoridades 
de la Sociedad Rural de Gualeguaychú y el entu-
siasmo de sus criadores, sumado al trabajo de las 
consignatarias, viviremos una verdadera jornada 
ganadera acompañados de las más importantes 
cabañas de todo el país.

Las casas martilleras elegidas por la Sociedad 
Rural de Gualeguaychú y la Asociación Argen-
tina Criadores de Hereford, son Reggi y Cía. 
S.R.L., Daroca y Cía. S.R.L. y Ernesto J. Duarte 
y Cía. S.A.

Reunión de Socios: VieRneS 14/09 - en el predio de la S.R. local - 18 hs.

Firmas Martilleras

REGGI Y CÍA. S.R.L.
(03774)-422137/424011

reggi@curuzu.net

Tel.: (03446) 493085
info@eltagueparador.com.ar

PARADOR HOTEL

DAROCA Y CÍA. S.R.L.
(03446)-434700

consignataria@darocaycia.com.ar

ERNESTO J. DUARTE Y CÍA. S.R.L. 
(03446)-432981/437374

ejdconsignataria@gmail.com

Tel.: (03446) 432405 
informes@hotelaguay.com.ar 

Hotel sede:Hotel sede:

AGUAY

info@hereford.org.ar @AsocHerefordAsociación Hereford AsocHereford www.hereford.org.ar
ASOCIACIÓN ARGENTINA CRIADORES DE HEREFORD  -  Manuel Obarrio 2948, C.A.B.A. Tel: (011) 4802-1019

13 AL 16 DE SEPtIEMBRE
S.R. DE GUALEGUAYCHÚ



Contador Público UCA. Casado con 
5 hijos. 
Actual Vice Presidente de la Sociedad 
Rural de Mercedes. 
Desde 1990 maneja la Estancia y Ca-
baña LA ESTRELLA, ubicada en los 
departamentos de Mercedes y Curuzú 
Cuatiá de la Provincia de Corrientes, 
con 5000 vientres y cabañas de Here-
ford, Braford y Brahman. 
Ha sido jurado de la raza en Federal, 
Resistencia y Curuzú Cuatiá.

ingreso: jueves 13 - 8 hs., hasta viernes 14 - 12 hs. 
Admisión: jueves 13 - 8 hs., hasta viernes 14 - 18 hs.

Jura: Sábado 15
Lotes: 9 hs.   -  individuales 14 hs.

VentAS: LuneS 17
10 hs. (a martillo corrido)

Firmas Martilleras

REGGI Y CÍA. S.R.L.
(03774)-422137/424011

reggi@curuzu.net

Tel.: (03446) 493085
info@eltagueparador.com.ar

PARADOR HOTEL

DAROCA Y CÍA. S.R.L.
(03446)-434700

consignataria@darocaycia.com.ar

ERNESTO J. DUARTE Y CÍA. S.R.L. 
(03446)-432981/437374

ejdconsignataria@gmail.com

Tel.: (03446) 432405 
informes@hotelaguay.com.ar 

Hotel sede:

AGUAY

info@hereford.org.ar @AsocHerefordAsociación Hereford AsocHereford www.hereford.org.ar
ASOCIACIÓN ARGENTINA CRIADORES DE HEREFORD  -  Manuel Obarrio 2948, C.A.B.A. Tel: (011) 4802-1019 info@hereford.org.ar @AsocHerefordAsociación Hereford AsocHereford www.hereford.org.ar

ASOCIACIÓN ARGENTINA CRIADORES DE HEREFORD  -  Manuel Obarrio 2948, C.A.B.A. Tel: (011) 4802-1019

Comisario: 
Mateo Buschiazo

Jurado de Admisión: 
Horacio estéves 

y enrique Hill
Secretarios: 

Francisco Madero 
y nicolás echezarreta

entrega de premios: doMingo 16 - 13 hs. 

Ricardo "Caio" Matho Meabe

Jurado de Clasificación:

A u t o R i d A d e S :
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C R I A D O R E S
adheridos al

ACUÑA, OSCAR
Don Manuel PR

AGROCIAM S.A.
La Mara PP

AGROpeCUARIA LAS NAzAReNAS S.C.
La esperanza PR

AGROp. LOS CeRRItOS S.A.
Los Cerritos PR

AGROqUeqUéN S.A. 
La Adelina y el encuentro PR

AGRO-SeISeMe S.R.L.
La Ilusión PP / PR

AIASSA, MARíA VIRGINIA y MARíA JULIA
La yunta  PP

ALIAS, RAMON
el Retorno PP / PR

ÁLVARez, HUGO A.
22 de Septiembre  PR

ANtIGUAS eSt. DON RObeRtO S.A.
Santa Rita PP / PR

ANtUNOVIC, MARGARItAtAt
La Fortaleza PR

ARIGOS, ALFReDO MARtíN
tatutitatutit PR

ASOC. COOp. CHACRA expeRIMeNtALtALt bARROw
Chacra exp. Int. de barrow PR

ASOC. MONJeS CISteRCIeNCeS
Los Angeles PP / PR

AyeRDI, FRANCISCO JOSé
Lucas Norte PP / PR

bALtbALtbAL USkA, ALDO JORGe
Santa elena PR

beLLAMAR eStANCIAStANCIASt  S.A.
bellamar PP / PR

beLtLtL RÁN HNOS. S.A.
el palenque  PP / PR

bIANCIOttI HNOS. y CíA. S.A.
La Rubia  PP

bISCARDI, ALDO RUbéN
el Rincón  PR

bISCAybISCAybISCA ARyARy t, MARtíN
La Marca  PP / PR

bLANCO eRNeStO y HORACIO S.H.
La Julia PP

CAbAÑA AzUL-Có S.R.L.
Azul-Có PR

CAbAÑA SAN MARóN S.R.L.
el Valle PP / PR

CALDeNeS S.A.
Jotabe PP / PR

CALLAbA, AbeL A.
La Cautiva PR
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Campagro S.a.
Tuyutí  PP / PR

Campazú S.a.
La adela PP/PR

CanTareTareT LLi pérez BuSToS, riCardo
La argentina PP

CaSTiLLo, Fernando Juan
La Camila PP

ChioTTi, JoSé aLBerTo
La euge  PR

Cía. angLo CórdoBa de TierraS S.a.
Las pencas  PP / PR

Cía. La Legua S.a.
La Legua  PP / PR

Cominagro ganadera S.a.                 
rancho grande PP / PR

CoSuFi S.a. 
La Catalina  PP / PR

díaz ramón a. 
el encuentro PP

doBLe g deL LiToraL S.a. 
La Cercana y La Victoria  PP

don BenJamín S.a.
Santo Tomás de la Sierra  PP / PR

don FéLiX S.a.
La redomona PP / PR

eST. eST. eST agropeCuario San Jorge S.a.
San Juan  PP / PR

eSTaeSTaeST BLeC. ganaderoS perazzo S.a.
San rafael PP

eSTaeSTaeST BLeC. La JuaniTa S.Ta S.T r.L.
itatí PP

eSTaeSTaeST BLeC. LoS CeiBoS S.a.
Los Ceibos PP / PR

eSTanar S.eSTanar S.eST a.
Las Cortaderas PR

eSTaneSTaneST Cia eL CenTineLa S.r.L.
el Centinela PR

eSTaneSTaneST Cia La CoLorada S.r.L.
La Colorada PR

eSTanSTanST Cia media Luna S.r.L.
media Luna PR

eSTaneSTaneST Cia Toro muerTo S.a.
Toro muerto PR

eSTaneSTaneST Cia y CaB. SanTo domingo S.C.a.
Santo domingo PP / PR

eSTaneSTaneST CiaS y CaBaña La CenTeLLa S.a.
La Tigra  PP

eSTaneSTaneST CiaS y CaBaña LaS LiLaS S.a.
Las Lilas  PP / PR

ganadera eSqueL S.a.r.i. y F.
río Frío PR

Garciarena Daniel O.
el carancho PR

Garciarena, Juan Manuel
Santa Paula PP / PR

GarruchOS S.a.
los Murmullos  PP / PR

Gil, JOrGe ricarDO
María Pilar   PP / PR

GOnzalO, Julián
río Pico  PR

GOnzalO, Paula cánDiDa
el chalet    PR

GOyaike S.a.a.c.i. y F.
San Joaquín PP

GreGOriO, nuMO y nOel Werthein S.a.
la Paz PP

GualDeSi hnOS. S.r.l.
lomas del chañar PP

Gualicó S.a.
Gualicó PR

GuerrerO elOy S.h.
Don roberto  PR

inverDan S.a.
Santa María  PP

JaleD, alFreDO a.
el rastreador PP

kaOken S.a.
la alameda PP

la arMOnía ltltl Da. S.a. 
la armonía  PP

la caSSina S.a.
la cassina PP / PR

la GlOria aGrOPecuaria S.c.a.
la Gloria PR

la MatilDe S.r.l. 
la Matilde PR

la Ñata S.a.
la Ñata PP

la valle valle v hOraciO y Marta vila MOret De 
las tranqueras  PP / PR

lalOr, albertO J. r.
San alberto PR

lanaMerica cía. c. e i.S.a.
la retranca PP

laS MalvinaS S.c.a.
las Malvinas  PR

latete S.c.a.
el tatatatat PR

linacO S.a.
colina PR

lOrDa hnOS. S.c.
el Mangrullo PP / PR
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C R I A D O R E S adheridos al

Los Cedros de Bousquet  F. y A.  s.H.
Los Cedros  PR

Los LAzos s.A.
el Volcán PP

Los tiLos s.C.A.
don Albino PR

Lourdes LaLor s.r.L.
La Irlandesa  PP

MarceLo y dIego grosso s.a.
don Luis  PP / PR

MenegheLLo, LudovIco antonIo
tío negro PP

MIguens, PauLa Pereyra IraoLa de
Los Planteles PP

MIranda gaLLIno, Martín
Florencia  PP/PR

Mundet, sergIo aníbaL  
don riquin  PR

nano, hugo danIeL
don napoleón  PR

otamendi y cía. s.r.l. 
laguna del toro toro t  PP

PamPas carPinchori s.r.l.
campo carpinchori  PP / PR

Pedro y alejandro Ferrero s.h.
maría lucía  PP

Pereyra iraola, ana maría
san simón PR

Pereyra iraola, clara
renanco  PP

Pereyra s.a.a.i.
Quemú Quemú PP

rizzo, Facundo santiago
los gringos PP/PR

romero, julieta
la invernada PP / PR

rosso, Fabián 
don Pancho  PR

sagarzazu, juan carlos
jotace PP
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ADHIéRASE AL PEG 
DIFuNDA Su utILIZACIóN y APROVECHE  

SuS BENEFICIOS 
Para mayor información contáctese con la

 Srta. Josefina de 9.30 a 13.30 hs. o bien vía e-mail a 
peg@hereford.org.ar 

En caso de no contar con la marca de su cabaña 
en el listado de criadores, por favor envíe 
la misma por mail a peg@hereford.org.ar 

para poder incluirla 
en la próxima edición de la revista.

Muchas gracias.

san andrés y san Jorge s.a.
La Porteña PP / PR

savchanchIK, José aLberto
el Pampa PR

schIndLer, Inés de candoya
san Lorenzo PR

schvIndt, roQue
najawa PR

serranías de LoLen s.a.  
Lolen  PP

sIgnoagro s.a. 
don avelino  PP

sILenKa s.a. 
La bonanza PP/PR

suc. de gLIubIch LuIs
La Fueguina PP

suc. de Jaca ángeL
La txapela PP/PR

suc. de sPIazzI ruMeLIo 
Maivarepa  PP

terra garba s.a.c.a.I. y F.
La Persistencia  PP / PR

tezanos PInto, eLena Pereyra IraoLa de 
el cencerro PR

toLedo, aLFredo MaurIcIo  
La Paulina PP

tres coLonIas s.a. 
tres colonias  PP

truMIL s.a. 
Los Moros PP

urrutI, guILLerMo 
san Jorge PP

vIaña e hIJos s.c.  
Quelacinta  PR

vILLa María s.c. 
villa María PP / PR

vItuLLo, PabLo
La troja PP

WILLys s.a.
Los algarrobos PR



NOTI

El Programa de Evaluación Genética, iniciado por nuestra Asociación 
en 1991, es una poderosa herramienta de datos objetivos que permite 
caracterizar a nuestra raza en diferentes etapas, medios y sistemas 
de producción.

Así la AACH conforma un banco de datos de los animales de sus 
criadores, generando una amplia base estadística, permitiéndole al 
cabañero contar con información objetiva respecto del potencial ge-
nético de sus animales, orientándolo de esta manera al mejoramiento 
y selección integral de la raza. Por otro lado, le ofrece al usuario de 
genética, criadores, características medibles y repetibles para su ne-
gocio ganadero, maximizando su rentabilidad.

• Crecimiento.

• Producción de Leche (Habilidad Materna).

• Fertilidad.

• Composición de la Res.

• Facilidad de Parto. 

Evalúa el desempeño productivo (perfoman-

ce) de manera exhaustiva y completa, a través 

de la elaboración de Índices y DEP (Diferencias 

Esperadas de Progenie), según las exigencias 

necesarias para su generación, sumado a las 

evaluaciones genómicas.

El PEG evalúa distintos 
rasgos medibles de 
importancia económica, 
comercial y zootécnica.

Cómo incorporarse al PEG®
Para adherirse al Programa de Evaluación Genética Hereford, 

deberá:

1. Ser socio activo de la Asociación.

2. Completar la solicitud de adhesión.

3. Enviar los datos en las planillas ad hoc., para la carga de 

datos al sistema.

La Asociación genera dos evaluaciones anuales en concordancia con el resto de 
los países. Por ésta razón se fijaron dos cierres para el envío de datos.

Cierre: 20 de mayo de cada año
Cierre: 1 de Noviembre de cada año
RECUERDE que para participar en las Exposiciones de Otoño, Palermo y Nacional 

los animales deben contar con sus respectivas DEP. 
En caso de necesitar las planillas correspondientes o información sobre los datos 

requeridos, comuníquese con nuestra operadora vía e-mail peg@hereford.org.ar o 
bien telefónicamente al 011-4802-1019.

CIERRE DE 
ENVIO DE 

DATOS PARA 
GENERAR DEP
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01-sep “El Gran Clásico de La Pampa” de G. N. y N. Werthein S.A. La Gloria – L.P. Néstor H. Fuentes
07-sep “Jotabe” de Caldenes S.A. Cañada Seca – Bs. As. J.J. Enrico
08-sep “Huaca Curú” de Est. Agrop. San Jorge S.A.  Tandil – Bs. As. Colombo y Magliano S.A.
08-sep “Santa Paula” de Juan Manuel Garciarena  Villa Iris – Bs. As. Ganadera Saliquelló S.A.
10-sep Remate Especial 1º Prueba de Toros Hereford Est. Zoot. Santa Julia  - Cba.   Córdoba S.R.L.
11-sep “María Lucía” de Pedro y Alejandro Ferrero S.C. Leones – Cba. Ganados Remates S.A.
12-sep “Las Tranqueras” de Horacio La Valle y Marta V.M. de Junín – Bs. As. Paz Hnos.
12-sep “ Hereford de Origen”  Ayacucho – Bs. As. Sáenz Valiente Bullrich y Cía. S.A.
13-sep “Santo Tomás de la Sierra” de Don Benjamín S.A. Saldungaray – Bs. As. Daniel Biocca
13-sep “Las Malvinas (El Vigia)” de Las Malvinas S.C.A. Pehuajó – Bs. As. Alzaga Unzué y Cía. S.A.
13-sep “El Centinela” de Estancia El Centinela S.R.L. Pehuajó – Bs. As. Alzaga Unzué y Cía. S.A.
18-sep “Los Cerritos” de Agropecuaria Los Cerritos S.A. Azul – Bs. As. Wallace Hnos. S.A.
19-sep “Atigué” de Gualdesi Hnos. S.R.L. Juan A. Pradere – Bs.As. Guillermo Ayerra
21-sep “Las Lilas” de Estancias y Cabaña Las Lilas S.A. Pasteur – Bs.As. Sistema de Ventas Las Lilas
22-sep “El Retorno” de Ramón Alías Rauch – Bs. As. Ledesma y Arana S.R.L.
26-sep	 “Tuyutí”	de	Campagro	S.A.	 Rufino	–	S.F.	 Talano	Hnos.	S.R.L.
26-sep “La Persistencia” de Terra Garba S.A.C.A.I. y F. Bolívar – Bs. As. Saenz Valiente Bulrich y Cía S.A. – Jorge y Martín  
  de la Serna S.R.L.
27-sep “La Legua” de Cía. La Legua S.A. Cnel. Pringles – Bs. As. Lanusse Santillán y Cía. S.A.
28-sep “La Cassina” de La Cassina S.A. Daireaux – Bs. As. Monasterio Tattersal S.A.
28-sep “De Buena Clase” de M. Biscayart y A. Jaquelin Pergamino – Bs. As. Sáenz Valiente Bullrich y Cía. S.A.
28-sep “El Palenque” de Beltrán Hnos. S.A. Bordenave – Bs. As. Edgardo Vittori S.A.
 

2-oct “Los Ángeles” de Asoc. Monjes Cistercienses e invitados Azul – Bs.As. Monasterio Tattersal S.A.
3-oct “La Cassina” de La Cassina S.A. Benito Juarez – Bs. As. Martin G. Lalor S.A.
4-oct “Rancul” de La Ñata S.A. Rancul – L.P. Brandemann Consignataria S.R.L.
10-oct “Cuenca del Río V” de Estancias y Cabaña Las Lilas S.A. Buena Esperanza – S.L. Remate Propio
11-oct “Santo Tomás de la Sierra” de Don Benjamin S.A. Huinca Renancó – Cba. Alfredo S. Mondino
12-oct “Don Roberto” de Antiguas Estancias Don Roberto S.A. Villa Mercedes – S.L. Ganadera del Sur S.R.L.
18-oct “La Tigra” de Estancias y Cabaña La Centella S.A. Tornquist – Bs. As. Lanusse Santillán y Cía S.A.
19-oct “Los Murmullos” de Garruchos S.A. Nueva Galia – S.L. Alfredo S. Mondino
27-oct “El Jarrillal” de Ernesto E. Bartusch Añelo – NQN A. Neiman Serv y Paz Hnos.
31- oct “Bellamar” de Bellamar Estancias S.A. Villa Mercedes – S.L. Ferialvarez S.R.L

 

02-nov “La Paz” de G. N. y N. Werthein S.A. Est. Gloria a Dios, Batavia – S.L. Alfredo S. Mondino
02-nov “La Cassina” de La Cassina S.A. San Luis – S.L. Bressan y Cía. S.R.L.
21-nov "Tapi Aike" de Cifra S.A. Tapi Aike  - S.C.  Luis Biaus

 

03-dic Remate Especial de Vientres Zona Mesopotámica Curuzú Cuatiá – Ctes. Reggi y Cía. S.R.L.

NOVIEMBRE

DICIEMBRE

OCtuBRE

SEPtIEMBRE

caleNdarIO 2018 

REMATES 
AUSPICIADOS

Auspicie su remate y ayúdenos a cumplir con su significado.Auspicie su remate y ayúdenos a cumplir con su significado.
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PatrocinadaS 2018
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El Patrocinio de una Exposición surge de la solicitud realizada 
por los expositores y delegados zonales, que participan en dicha 

muestra y en un todo de acuerdo con nuestra Asociación, en función 
de los antecedentes y desempeño que la misma ha tenido. 

El Patrocinio genera un mayor interés en la participación de las 
Cabañas, ya que cuenta con el apoyo reglamentario y organizativo 
de nuestra Asociación y el prestigio bien ganado de las entidades 

organizadoras, potenciando el trabajo y los resultados.

Al ser una Exposición 
Patrocinada, la misma se 
deberá regir por el Regla-

mento Patrocinio Hereford 
(http://www.hereford.org.

ar/web/exposiciones/expo-
siciones-patrocinadas/) que 
establece las pautas para su 
funcionamiento. Participará 
de la muestra un represen-

tante de la Asociación como 
Coordinador, en el orden 
de jura y venta y en todo 

aquello que pueda contribuir 
a un mejor resultado. 

Cada Exposición Patrocina-
da otorgará un puntaje para 

el Premio “PP-Niágara” y 
un puntaje para el Premio 
“Puro Registrado AACH”.

la AACH enviará premios, 
nombrará un Jurado de 
Clasificación y realizará 

difusión de todas las 
Exposiciones Patrocinadas 

en los medios y canales que 
habitualmente se utilizan 

(Revista, Newsletters, Pág. 
Web, entre otros).

EXPOSICIÓN CAT CIERRE ADMISIÓN JURA VENTAS

BUENOS AIRES

La Nación Ganadera - Balcarce BB 03-sep 18-sep 20 y 21-sep 22-sep

Bahía Blanca AA 23-ago 04-oct 06-oct 08-oct

Dolores CC 11-oct 12-oct 13-oct

Cnel. Suárez  BB 31-ago 11-oct 13-oct 15-oct

CENTRO

San Luis (S.L.) AA 06-sep 03-oct 05-oct 6 y 7-oct

Río Cuarto (Cba.) BB 28-jul 29-ago 31-ago 01-sep

Huinca Renancó (Cba.) BB 02-ago 06-sep 07-sep 09-sep

Jesús María (Cba.) CC 07-ago 05-sep 07-sep 09-sep

LITORAL

Villaguay (E.R.) AA 06-jul 03-ago 04-ago 06-ago

La Paz (E.R.)   CC 28-jul 10-ago 11-ago 13-ago

San Justo (S.F.) CC 20-jul 10-ago 11-ago 13-ago

Concordia (E.R.) BB 14-sep 28-sep 29-sep 30-sep

Colón (E.R.) BB 01-ago 07-sep 08-sep 09-sep

Gualeguaychú (E.R.) 31° Expo 
NACIONAL HEREFORD BB 17-ago 13 y 14-sep 15-sep 17-sep

Curuzú Cuatiá (Ctes.) AA 17-ago 31-ago 01-sep 03-sep

PATAGONIA

Río Colorado (R.N.) CC 17-ago 30-ago 01-sep 02-sep

Viedma (R.N.) BB 10-ago 7 y 8-sep 08-sep 09-sep

General Conesa (R.N.) AA 17-ago 13-sep 15-sep 16-sep

Choele Choel (R.N.) BB 06-ago 23-ago 25-ago 26-ago

Sarmiento (Chubut) BB 31-ago 28-sep 29-sep 30-sep

Esquel (Chubut) 6° NACIONAL 
PATAGONICA Hereford

AA 14-sep 11-oct 13-oct 14-oct

Alto Valle (R.N.) CC 15-sep 27-sep 29-sep 30-sep

Junín de los Andes (Neuquén) BB 31-oct 08-nov 10-nov 11-nov

Tierra del Fuego (TdF.) 23-nov 24-nov 25-nov

Lago Argentino (Sta. Cruz) 02-nov 30-nov 01-dic 02-dic
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auSPiciadaS 2018
EXPOSICIÓN CIERRE ADMISIÓN JURA VENTAS

BUENOS AIRES

Junín 20-jul 16-ago 18-ago 20-ago

Cnel. Dorrego 01-ago 31-ago 01-sep 02-sep

Pergamino  17-ago 5-6-sep 07-sep 09-sep

Chivilcoy 25-ago 06-sep 07-sep 08-sep

Bolívar  08-ago 14-sep 15-sep 17-sep

Saladillo  14-ago 13-sep 14-sep 15-sep

Coronel Pringles  21-ago 21-sep 22-sep 24-sep

Las Flores  12-sep 27-sep 28-sep 29-sep

Mercedes  15-sep 04-oct 05-oct 06-oct

Olavarría 21-ago 14-oct 16-oct 17-oct

CENTRO

Reconquista (S.F) 20-jul 2-3-ago 3-4-ago 06-ago

Ing. Luiggi (L.P.) 14-sep 21-sep 21-sep 23-sep

Santa Rosa (L.P.) 07-sep 27-sep 28-sep 30-sep

Gral. Acha (L.P.) 28-sep 25-oct 26-oct 27-oct

Quines (S.L.)

LITORAL

Federal (E. R.) 10-ago 17-ago 18-ago 19-ago

San J. de Feliciano (E.R.) 15-ago 31-ago 01-sep 02-sep

Basalvilbaso (E.R.) 22-sep 22-sep 23-sep

Mercedes (Ctes.) 24-sep 6-7-sep 08-sep 10-sep

Para los cabañeros, 
las EXPOSICIONES 

AUSPICIADAS son muy 
importantes, 

pues en éstas encuentran 
el marco ideal para los fines 

específicos que dichas 
exposiciones tienen, con la 

tranquilidad de saber que se 
ha establecido un acuerdo 

entre las Sociedades 
Rurales intervinientes y 

la AACH dándole toda la 
jerarquía que merecen.

Mercedes (Ctes.) 24-sep 6-7-sep 08-sep 10-sep

En las Exposiciones Auspiciadas, la 
AACH nombra Jurado de Clasifi-

cación 
y también envía premios. 

Por otro lado integran el calendario 
de exposiciones auspiciadas en 

todas sus publicidades, revista y 
página web.  

Reglamento disponible en http://
www.hereford.org.ar/web/exposi-

ciones-auspiciadas/
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Las Tranqueras
de Horacio La Valle y Marta Vila Moret de   
Fecha: 4 de julio de 2018   
Lugar: Junín - Bs. As.   
FIrMa MartILLera: Paz Hnos. S.R.L. 

Cant. Detalle Promedio Máximo Mínimo

3 Toros PH PP $ 72.000 $ 80.000 $ 60.000
20 Toros PH PR $ 52.300 $ 64.000 $ 47.000

La Cassina
de La Cassina S.A. 
Fecha: 12 de julio de 2018  
Lugar: Laguna Alsina, Bonifacio - Bs. As.    
FIrMa MartILLera: Martín y Alonso S.R.L 

Cant. Detalle Promedio Máximo Mínimo

4 Toros PH PR $ 59.750 $ 72.000 $ 50.000
2 Vacas PH PP Preñadas $ 36.000 $ 42.000 $ 30.000
2 Vaquillonas PH Paridas $ 28.500 $ 28.500 $ 28.500
6 Vaquillonas PH Preñadas $ 25.750 $ 28.500 $ 23.000

Agradecemos a quienes han solicitado el 

AuSPICIO HEREFORD para la realización 

de sus próximos remates de cabaña, cuyas 

fechas ya figuran en nuestra página web, en las 

libretas Hereford, en calendarios de próximos 

remates del Noti Hereford y redes sociales para 

su amplia difusión.

En este sentido, les solicitamos enviarnos los 

volantes o "flyers" que se elaboren anunciando 

las fechas de los remates con suficiente 

antelación, de manera de distribuirlos a 

nuestras bases de socios e interesados en 

general. 
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Bellamar 

FECHA: 2 de agosto de 2018
LUGAR: Chascomús - Bs. As. 
FIRMA MARTILLERA: Colombo y Magliano S.A. 

de Bellamar Estancias S.A.

Cant. Detalle Promedio Máximo Mínimo

33 Toros PH PR $ 53.000 $ 68.000 $ 40.000
4 Toros H PR $ 44.000 $ 45.000 $ 40.000
1 Toros S/ $ 68.000 $ 68.000 $ 68.000

Los Primos
de Don Juancito S.R.L. 

FECHA: 8 de agosto de 2018
LUGAR: Colón - Entre Ríos 
FIRMA MARTILLERA: Sáenz Valiente, Bullrich y Cía. S.A.

Cant. Detalle Promedio Máximo Mínimo

28 Vaquillonas PH Registrado $ 22.357 $ 23.000 $ 22.000

17 Vacas PH Registrado con 
cría. $ 22.588 $ 24.000 $ 21.000

16 Vacas CUT PH $ 19.500 $ 20.000 $ 19.000

16 Vaquillonas Hereford Sin 
Inmunizar $ 20.750 $ 21.000 $ 20.000

22 Toros PH inmunizados $ 41.666 $ 45.000 $ 40.000

EL Rincón  

FECHA: 10 de agosto de 2018
LUGAR: Sociedad Rural de Bolívar - Bs. As. 
FIRMA MARTILLERA: Ferias del Centro S.R.L. 

de Aldo Rubén Biscardi

Cant. Detalle Promedio Máximo Mínimo

3 Toros S/ $ 51.670 $ 60.000 $ 45.000
18 Toros PR $ 48.278 $ 57.000 $ 45.000
33 Vaquillonas PR preñadas $ 24.667 $ 30.000 $ 22.000

reSulTadOS de

REMATES 
AUSPICIADOS
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Ya está abierta la inscripción para la Conferencia Global 2018 

de Carne Vacuna Sostenible en Kilkenny, Irlanda.

La conferencia se llevará a cabo en Irlanda, y tendrá una 

duración de cuatro días, del 9 al 12 de octubre de 2018.

Más de 200 interesados en la sostenibilidad de la carne 

vacuna de más de 20 países se conectarán con los líderes de 

GRSB en la Conferencia Global de 2018 sobre Carne Vacuna 

Sostenible. Los oradores y panelistas incluyen líderes de 

Rabobank, McDonald’s, JBS, Cargill, Kepak, Ahold Delhaize 

y organizaciones de múltiples partes interesadas y líderes del 

pensamiento que influyen en las estrategias de sostenibilidad 

de la carne vacuna.

Para mayor información contactarse con  

information@grsbeef.org

#SumaleHereford
Así como en 1924, criadores con visión 

de futuro, conscientes de la necesidad de 

promocionar y difundir orgánicamente las ca-

racterísticas destacadas de esta sobresaliente 

raza fundaron la Asociación Argentina Cria-

dores de Hereford, este año y con el mismo 

objetivo, la Asociación lanzó su  campaña de 

comunicación bajo el título #SumaleHereford 

en los principales medios gráficos, TV y digi-

tales del rubro.

Sumado a la campaña Nacional, ésta invo-

lucra a cada región comunicaciones puntuales 

reafirmando el posicionamiento de la raza en 

las distintas zonas ganaderas del país,  por sí 

misma o a través de sus cruzas, resaltando su 

aporte en el mejoramiento de la productividad 

de los rodeos y la rentabilidad del negocio 

ganadero. n

Noti Hereford
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El jueves 28 de junio en la Escuela Agro-

pecuaria Nº 1 Capitán de Fragata Pedro 

E. Giachino, de Lobería, Pcia. de Buenos 

Aires, el Ing. Emilio Ortiz y Hernando Gran-

dolini, en una fría mañana, organizaron una 

jornada de capacitación con los alumnos 

de los años avanzados de dicha escuela. 

En primer término el Ing. Ortiz habló sobre 

la importancia del toro en el servicio y su 

efecto en la productividad del rodeo de 

cría, seguido por Grandolini quien se re-

firió a Selección Animal y Reproductores 

de Carne.

Muy interactiva fue la clasificación en los 

corrales, con los alumnos y profesores del 

establecimiento, por quien estuvo presen-

te su Director y el profesor de Ganadería. 

Nuestro agradecimiento a todos ellos que 

nos recibieron con gran participación y 

compromiso. n

Hereford en la 
E.A. N°1 de 

Lobería

El 23 de julio la Asociación convocó a las Sociedades Rurales amigas cuyas exposicio-

nes son Auspiciadas o Patrocinadas, al lanzamiento del nuevo SISTEMA INFORMÁTICO 

PARA GESTIÓN DE EXPOSICIONES HEREFORD, en el CNA - Centro de Negocios y 

Capacitación Agropecuaria ubicado en el Pabellón Azul del Predio de Palermo de la 

Sociedad Rural Argentina.

El objetivo de la reunión fue presentar y mostrar el funcionamiento de esta nueva y útil 

herramienta, que posibilita y facilita el procesamiento de las inscripciones de animales 

Hereford a las exposiciones, la elaboración de los pre-catálogos, de los órdenes de jura 

y ventas, de manera de contribuir a su mejor ordenamiento en forma sencilla y práctica.

En la seguridad de que les resultará una valiosa e interesante experiencia, muchos 

fueron los interesados en esta nueva herramienta Hereford. n

Sistema 
Informático 

para 
Gestión de 

Exposiciones 
Hereford.

Noti Hereford

Es importante recordar que la Asociación está enviando sus facturas por correo electrónico 

por lo que asegúrese de tener su dirección de correo electrónico registrada y actualizada. 

Si desea ponerse en contacto para obtener información sobre su cuenta corriente o medios 

de pago disponibles, escríbanos a administracion@hereford.org.ar  o puede llamarnos al 

11 4802-1019 de 9.30 a 16.30 horas. 

Mantenga sus datos actualizados, informándonos cualquier cambio de dirección, 

teléfono, e-mail o contacto de manera de facilitar la comunicación n
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Conocé nuestro trabajo y noticias de actualidad relacionadas con la raza y la ganadería.  En las redes podrás enterarte 

de todas nuestra actividades. Te invitamos a seguirnos en Instagram, Linkedin, Facebook y Twitter. n

Noti Hereford
¡Seguinos en nuestras 
Redes Sociales! Asociación Hereford@AsocHereford AsocHerefordAsociación Argentina 

Criadores de Hereford

El día Martes 26 de junio en las 

oficinas del IPCVA, se realizó 

una nueva reunión en la que 

Josefina Eisele, representante regio-

nal de GLOBAL ROUND TABLE FOR 

SUSTAINABLE BEEF recapituló los 

pasos que ha dado la Mesa Argentina 

de Carne Sustentable (MACS) desde la 

primera reunión realizada en Julio 2017 

en AACREA con un grupo reducido de 

40 personas representantes de toda 

la cadena para evaluar si en Argentina 

estaban dadas las condiciones para 

formar la Mesa de Carne Sustentable. 

Se presentó el contexto mundial, los 

cambios en la demanda y nuevas exi-

gencias por parte de los mercados y 

del consumidor. Hubo consenso sobre 

la oportunidad que representa para 

Argentina poder definir localmente las 

pautas de producción de carne vacuna 

sustentable. 

En septiembre 2017, se llevó a cabo 

la Segunda Reunión donde se volvió a 

ratificar la necesidad de formar la Mesa 

en Argentina. Se resaltó la importancia 

de 3 pilares de trabajo que esta debe 

tener: TRANSPARENCIA, INCLUSIÓN 

y COMPROMISO.

En diciembre 2017, finalmente se 

firmó una Carta de Intención para su 

conformación que fue avalada por 34 

instituciones, incluida nuestra Asocia-

ción. En ella se manifiesta la intención y 

el compromiso de conformar la Mesa y 

la metodología de trabajo alineada con 

los 5 pilares de la Global Roundtable for 

Sustainable Beef (GRSB) y la agrupa-

ción de los miembros según sectores 

definidos.

En marzo 2018, se realizó la 1a Reu-

nión Formal en las oficinas del Banco 

Interamericano de Desarrollo para 

consensuar una definición de CARNE 

SUSTENTABLE, la MISIÓN y VISIÓN 

de la MACS. Al final de la reunión, se 

conformaron 5 grupos de trabajo para 

definir las prioridades de Argentina 

relativas a sustentabilidad: Recursos 

Naturales, Eficiencia e Innovación, Ali-

mentos, Personas y Comunidad y Salud 

y Bienestar Animal.

Es así que en esta 2a Reunión Formal,  

se presentaron las definiciones de 

Carne Sustentable, Misión y Visión de 

la Mesa, redactadas según los comen-

tarios de la reunión de marzo.

• Carne sustentable: producto obte-

nido por los diferentes actores de 

la cadena de valor de forma social 

y ambientalmente responsable, y 

económicamente viable.

• Misión: promover y comunicar la 

mejora continua de todos los eslabo-

nes de la cadena de la carne vacuna 

sustentable argentina, a través del 

desarrollo de pautas integrales ba-

sadas en la ciencia y la participación.

• Visión: la carne vacuna argentina es 

reconocida mundialmente como un 

producto sustentable, confiable y 

de calidad, siendo referente de una 

cadena de valor social y ambien-

talmente responsable, y económi-

camente viable.

Se habló de China como nuevo mer-

cado para Argentina y se planteó que 

como país deberíamos tener claro cual 

es el compromiso sobre la sustentabili-

dad del nuevo mercado.  

Sobre el tema transporte, eslabón clave 

dentro de la cadena considerando la 

importancia del bienestar animal du-

rante el transporte de ganado, Eduardo 

Jensen (ABC) comentó que ya hay 

innovaciones tecnológicas aplicadas 

al transporte: cámaras estilo GoPro en 

camiones para asegurar que el camio-

nero pueda identificar si se cayó algún 

animal durante el viaje, protecciones 

internas plásticas dentro de los camio-

nes para evitar el golpe de los animales 

y estudios de la aerodinámica para que 

el animal no sufra estrés ya sea por el 

sonido o el frio durante el transporte.

Sin duda se trató de una reunión muy 

productiva e interesante en la que los 

grupos de trabajo hicieron una pri-

mera presentación de los avances y 

las ponderaciones de las prioridades 

con el objetivo de tenerlas definidas 

para septiembre 2018. n

Reunión de la Mesa de Carne 
Sustentable en Argentina
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Incluya su cabaña en 
nuestra página Web
Recuerden que una manera interesante y sin cargo, 

de tejer una importante “red de contactos” entre 

nuestros socios y darles difusión a sus actividades, 

es formar parte del mapa de cabañas que figura en 

nuestra página Web. 

Si es de su interés, tan sólo debiera enviarnos 

vía e-mail a info@hereford.org.ar los siguientes 

datos:  Logo y nombre de la cabaña, dirección 

postal, teléfono, dirección de correo electrónico 

y sitio Web. Asimismo la localización de GPS 

indicando Lat. y Long. n

Revista 
Hereford
La Asociación Argentina Criadores de Hereford edita desde 

hace 83 años en forma ininterrumpida la revista que usted 

puede ver online en nuestra página. A través de ella cumple 

con uno de sus objetivos básicos que es el de promover y 

difundir la raza Hereford en sus dos variedades. Además 

de mostrar el accionar de la Asociación en defensa no solo 

de la raza, sino de la ganadería en general, informa sobre 

cuestiones sanitarias, zootécnicas, genéticas, de manejo y 

reproducción inherentes a los bovinos. Asimismo trata temas 

sobre mercados y técnicas de marketing. En definitiva, da 

herramientas básicas para el manejo de nuestra actividad a 

través de la información brindada. 

Edición diciembre
Objetivos: Resultados de la Exposición Nacional y Nacional 

Patagónica. Publicación de lo sucedido en los diferentes 

circuitos de exposiciones y remates auspiciados.

Reserve su lugar llamando al (011) 4326-5801 / 4325-7753 o 

bien vía e-mail: publicidadnorte@sinectis.com.ar n

Noti Hereford

A partir del 1° de julio es obligatoria la autogestión 

para los DT-e donde intervenga un consignatario de 

hacienda y a partir del 1° de agosto para los esta-

blecimientos de engorde a corral. 

Para más información ingrese a http://www.senasa.

gob.ar/consignatarios-y-feedlots o bien envíe un 

e-mail a hacelafacil@senasa.gob.ar

SIGAD (+54 - 011) 4121-5475

MESA AYUDA SIGSA (+54 – 011) 4121-5374 / 5436 n

DT-e Sistema de 
Autogestión Ganadera

113ª Exposición 
Internacional de Ganadería 
y Muestra Internacional 
Agro Industrial y Comercial.

DEL 5 AL 16 DE SEtIEMBRE DE 2018
Programa de actividades:

Jura de Clasificación:  

12 de septiembre: 9 hs: Hembras Hereford y Polled 

Hereford - 14 hs: Machos Hereford

13 de septiembre: 9 y 14 hs: Machos Polled Hereford

Ventas Hereford y Polled Hereford: 15 de septiembre n
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TANDIL
Sarmiento 998   Tel/Fax: (0249) 4423065 / 4428201

Sucesores de Brivio y Cía. S.R.L.
REMATES - COMISIONES

FERIA HEREFORD

Av. de Mayo 580 - Ciudad de Buenos Aires
Tel: (011) 4334-9511/2/3/5/6/7/9

telfax: (011) 4343-3618
cym@colomboymagliano.com.ar

www.colomboymagliano.com.ar

Oficina: (02266) 15 47 2637  -  Horacio: (02266) 15 53 1300 
Francisco: (02266) 15 44 2090  -  Av. René Favaloro Nº840 - Balcarce
Email: info@fontanaconsignatarios.com.ar      /fontanaconsignatarios

www.fontanaconsignatarios.com

Ventas Directas Gordo/Invernada/Cría/Toros
Ventas en Liniers

Venta/Alquiler de CamposGuía 
de Consignatarios
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Tel/fax administración: (03382) 428-616
Zona Rural, La Cesira, Provincia de Córdoba, Argentina 

www.ctuyuti.com.ar - ctuyuti@campagro.com.ar

Venta de Reproductores Hereford
y Polled Hereford de Pedigree

y Puro Registrado AACH

Cabaña Las Lilas
Hereford y Polled Hereford

LAS LILAS GENÉTICA
 Ruta 8, Km 125 

San Antonio de Areco, 
Buenos Aires - Argentina
Tel: (+54 11) 3984 1300

ESTANCIAS Y CABAÑA
LAS LILAS S.A.

Av. Fondo de la Legua 936, 1º piso
Martinez, Buenos Aires, Argentina

Tel. (+54 11 ) 2206 5000

Hereford y Polled Hereford Puro Registrado
Cabaña libre de Tuberculosis y Brucelosis

CABAÑA "LA INVERNADA"
de Julieta Romero

en Bs. As.: Ugarteche 2828, piso 5º B. Campo: 02326-492063

2006 2007

2008 2010

2013

VENTA PERMANENTE 
DE REPRODUCTORES

(2594) - Leones - Córdoba
Tel/Fax Oficina: 03472-483126 

Cel. 03472-15551287
administracion@marialuciadeferrero.com.ar

www.marialuciadeferrero.com

Guía de cabañas
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ANTIGUAS ESTANCIAS DON ROBERTO
S O C I E D A D  A N Ó N I M A

CABAÑA SANTA RITA
"Centro Biotecnológico"

HEREFORD Y POLLED HEREFORD
Transplantes embrionarios - Inseminación Artificial 

Trabajos p/terceros - Fertilización in vitro 
Venta de Embriones y Semen

Cabaña: Estancia Santa Rita, ruta 205 Km 224 (C.C. Nº10)
(7260) Saladillo - Bs. As. - Tel.: (02344) 480258/480266

e-mail: santarita@rcc.com.ar

VENTA PERMANENTE
DE REPRODUCTORES
POLLED HEREFORD

EDUARDO CASTEX - LA PAMPA
TEL.: (02334) 452540 / 453607

Av. Independencia 1710 - C.P. 6380

C.C. 75 - MIRAMAR
(7607) Buenos Aires - Tel: (02266) 493408
Admin.: Lavalle 310 - 5º Piso (1047) Capital
Tel: 4312-7324 / bellamar@bellamar.com.ar

BELLAMAR
DE BELLAMAR ESTANCIAS S.A.

de COSUFI S.A.

Hipólito Yrigoyen 571, 2p. Of.B (B1638) - Vicente López
TEL: (+5411) 5368-7600/01/02/03 - cosufi@cosufi.com.ar

VENTA PERMANENTE DE REPRODUCTORES

ESTANCIA

LOS MESTIZOS S.A.

Adm.: Hipólito Yrigoyen 66 - P. 1º Of. 12
(1640) Martínez, Bs. As. - Tel/Fax: 4793-0876 / 9546

e-mail: mestizos@hotmail.com.ar

Venta permanente de reproductores
Hereford y Polled Hereford

Puros de Pedigree y Puros Registrados AACH
Cabaña en la Prov. de Entre Ríos

Declarada libre de Brucelosis y Tuberculosis

Ing. Emilio Ortiz
Cel: 011-15-61696328
eortiz@bellamar.com.ar

Cabaña Los Primos

DON JUANCITO S.R.L.

Chacabuco 368, Colón, Entre Ríos
Tel: (03447) 425-329 / Cel: (03447) 15-431-404

losprimos@donjuancito.com.ar 

VENTA PERMANENTE 
DE REPRODUCTORES

Guía de cabañas

MIAMISi está pensando en comprar en Miami, somos una empresa 
establecida, que ofrece confianza y asesoramiento en la 
búsqueda de inmuebles.

Ramiro Terán: Tel: 305-666-5604  -  ramrealtormiami@gmail.com
www.ramiroteran.com
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C A B A Ñ A

Calle Dr. Silva 302 • (2826) • Urdinarrain • Entre Ríos
Telefax: 03446-480067 

Venta Permanente de Reproductores 
Puros de Pedigree y P. Registrados

Concurre anualmente con sus productos a las exposiciones de Palermo, 
Federal, La Paz, Villaguay, Concordia y Gualeguaychú 

en la Pcia. de Entre Ríos y a C. Cuatiá, Mercedes, Paso de los Libres 
y Virasoro en la Pcia de Corrientes.

Polled Hereford 
de Pedigree y P. Registrados

MAIVAREPA
de l Dr. Rumelio b. SPiazzi

Venta permanente de reproductores
Polled Hereford de Pedrigee y Puros Registrados

Oficinas: 
25 de mayo 596, p.5º (C1002ABL) Cap. Fed.

Tel: 4510 - 8800 / Fax: 4510 - 8888

Alta Italia - La Pampa
(02302) 15 601989 / alejandrotoselli@altaitalialp.com.ar

de ALEjAndRO TOsELLI

Venta  de reproductores P. Hereford 
y Angus Negro PP, PR y PC.

Venta de EMBRIONES de ambas razas

Guía de cabañas
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CABAÑA

de Acede s.A.
"AnTAREs"

ACEdE s.A.
Adm: J. Salguero 2567, piso 1º "A" (1425) Bs. As.

Tel/Fax: (011) 4804-6394 o 4801-3485
e-mail: acede@arnet.com.ar

Estancias Laguna del Monte y La Inés
Laguna del Monte (FGSM) (6100) Córdoba

Tel/Fax: (03382) 427941 - lagunadelmonte@lacesira.com.ar

CABAÑA

POLLED 
HEREFORD

SAN ANDRÉS Y SAN JORGE S.A.

HEREFORD

SAN ANDRÉS Y SAN JORGE

GRAL. PINTO - BUENOS AIRES
“LA PORTEÑA”“LA PORTEÑA”

CABAÑA

SAN ANDRÉS Y SAN JORGE S.A.
Adm: PArAguAy 1359  P.1º - (1057) Bs. As. - Tel/fAx: 4812-1424 / 4813-4117

POLLED 
HEREFORD

"Las Tranqueras"
Horacio La Valle y Marta Vila Moret de La Valle

Silvio Ruggieri 3052, 1425 Capital, Tel. 4802-9843
Gral. Belgrano, Buenos Aires, Tel. (02243) 452819

e-mail: tranqueras@ba.net 

Para publicar en estas páginas, 
comuníquese al

(011) 4325-7753 ó 4326-5801
o por mail a info@hereford.org.ar
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