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Agradecemos a todos los productores
que una vez mas nos acompanaron en nuestros remates
de Chascomus, Miramar y San Cristobal.
Y a todos aquellos que con sus compras particulares,
también confian en el Hereford de Bellamar.
Esperando verlos nuevamente el proximo ano, los saludamos

afectuosamente deseandoles un muy buen 2017.

BELLAMAR ESTANCIAS S.A. Lavalle 310 Piso 5° - Bs. As. - .,;"# "'"%‘
Tel.: (011) 4312-7324 - ffoster@bellamar.com.ar - www.bellamar.com.ar . @ .
BELLAMAR Emilio Ortiz: Tel.: (02266) 433408 ﬂ"-u. b“#

Cel.: (011) 15-6169-6328 - bellamar@bellamar.com.ar



ny g parmggl poF Qs Gariiiaie Artaori Heh
gk ot el 1 -/'.{Jll. b IJ};?'-F_

o LA LA VPRI i § g

NUEVO CHEVROLET S10 HIGH COUNTRY / FIND

i b2

i
i
i

N e Y e
Sk | :!'_. r._.f-lj-\..ﬂ_’[_ Tk

ol 8 i

g W o el e}
A S T
Ry ey

.:. .'.'_--, _. :‘. I : s ".I__EI o 4 : .
it s stk s




EL CAMPO
TIENE UNA
NUEVA MIRADA.

Una propuesta integral con toda la informacién que
necesitas: los protagonistas del sector, sus andlisis, los
nuevos emprendimientos, las innovaciones y las
historias que tenés gue saber para que tu campo esté
integrado al mundo.

Todos los dias en lanacion.com.ar
v los sdbadoes con tu diario.

(N s, N
Expoagro DEL CAMPO
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El valor de la genética
en rodeos comerical

Criadores de distintas razas
contaron cémo introdujeron
reproductores con evaluaciones
objetivas y aprovecharon sus
cualidades para producir mas
carne de calidad.
por el Ing. Agr. Jorge Collinet
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Mercado del

semen bovino

La comercializaciéon de semen
bovino para razas carniceras en

Argentina, crecié un 250% en
los ultimos 15 afos.

Por Ing. Mariano Etcheverry
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asado ya mas de medio afio del cambio de gobierno y
entrados en un tiempo de institucionalidad en términos
politicos, es hora de no mirar atras, dejar las recrimina-
ciones a un lado y poner el pais a trabajar con visién de futuro.

Siempre hemos hablado de la inclusion de la Argentina en un
mundo cada vez mas globalizado, eso, si bien es tarea de gober-
nantes, sin el comprometido apoyo de las fuerzas empresarias
no son mas que buenas intenciones.

Incluir al pais en el mundo significa colocar nuestros productos
con calidad, precio y previsibilidad, y para ello hay que ser com-
petitivos.

La recuperacion del stock ganadero ya es un hecho confirmado,
tanto por la disminucion de la faena de hembras, como por el fuerte
entusiasmo en las compras de hembras para reproduccion.

Los programas activos de genética de la AACH apuntan a lograr mas
terneros por rodeo a partir de reproductores mas fértiles, hembras mas
precoces y novillos mas pesados en menor tiempo. Todo esto, suma-
do al correcto manejo sanitario y alimentario existente, hara sin duda
que nuestras exportaciones de carnes sean nuevamente valoradas y
apreciadas en el mundo.

Desde la Asociacion pondremos como siempre todo nuestro esfuerzo
y posibilidades.

Alejandro C. de La Tour d’Auvergne
Presidente

HEREFORD
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por el Ing. Agronomo Jorge Collinet

El valor de la genética
en rodeos comerciales.

Experiencias y expectativas

i bien todos coincidieron en que es una herramien-

ta que permite bajar costos y maximizar precios,

nos parecio bueno destacar el testimonio del Ing.

Agrénomo Jorge Collinet consultor privado y Director

Criadores de distintas razas de nuestra Asociacién con campo en Necochea, sobre
la importancia del uso de la buena genética en los plan-
contaron en la Jornada del teos ganaderos, explicando como introdujo la genética
Foro de Genética Bovina Hereford en su rodeo comercial, mejorando el negocio y

; . . obteniendo mayor beneficio econémico.

como introdujeron repro- Collinet siempre eligié criar Hereford, por su manse-
ductores con evaluaciones dumbre, fertilidad, rusticidad y productividad. Pero cuan-
do empez6 la crisis de la ganaderia -hace 10 afios- con-
taba con 300 vientres base Hereford y en lugar de optar

sus cualidades para pro- -como algunos otros- por salir del negocio, se decidi6 a

objetivas y aprovecharon

. < . invertir. Fue asi como se acercé a la Asociacién Argentina
ducir mas carne de calidad. 9

10 =HEREFORD Afio LXXXI



Programas

/ Puro Registrado Hereford.

/Vientres Pampa Seleccionados.

/Programa Evaluacién Genética.
/ Programa Cruzamientos.

/Carnes Hereford.

Identificar los mejores
productos y darles valor agregado.

Mejorar el negocio!!!

/ Programa de Certificacion.

/Programa Toros Jévenes.

Criadores de Hereford y de todos los
programas que le ofrecieron le atrapd
el de Puro Registrado porque, segun
nos cuenta, su planteo era sencillo,
con poca infraestructura y personal,
y no estaba dispuesto a agrandar
sus costos fijos. Queria expandirse,
armar un plantel para tener su propia
reposicion y algunos reproductores, y
alquilar otro campo para trasladar el
rodeo comercial.

Con esa vision, Collinet se inicid
en el programa de mejoramiento de
vientres generales. “Vino un inspec-
tor de la Asociacion y seleccioné las

vaquillonas que calificaban como
VIP. Ademas, empecé a comprar
terneras y vaquillonas prefadas puro
registradas en remates. Luego, con el
tiempo, pude incorporar vientres de
esa calidad de produccion propia”,
pormenorizoé.

Al principio, el productor decidio
utilizar semen de toros de pedigree
pero luego optd por dar servicio con
toros superiores S/, algo que el pro-
grama admite. Esos ejemplares son
elegidos por la Asociaciéon mediante
evaluaciones genéticas, entre los to-
ros Puro Registrado que las cabafas
marcan y luego llevan a remate.

“Por cierto, no era caro inseminar,
pero no tenia estructura para ello.
Ademas, con el toro superior no me
puedo equivocar, si la cabafia marca
100 toros Puro Registrado, el progra-
ma sélo permite marcar 10 superiores
(S/). En cierta manera la Asociacion

trabaja para mi. Y luego, como clien-
te, puedo elegir lo que me gusta, por
ejemplo, una buena pigmentacion, un
frame moderado. Lo fundamental, es
que son ejemplares que permiten una
mejora genética importante”, aseguro.

Por otro lado, salié ese campo que
Collinet buscaba para alquilar y llevo
ahi su rodeo comercial. “Empecé a
entorar las vaquillonas a los 15 meses
con lineas genéticas de bajo peso al
nacer, siempre dentro de la raza, y
logré mayor peso al destete y mas
ingresos por la venta de mis terneros.
Ademas, tengo mejores madres que
en el rodeo original; es una ganancia
patrimonial, no financiera, pero si
algun dia hay que venderlas valen
mas”, advirtio.

Después, el criador avanzé al ciclo
completo y actualmente termina ani-
males de 360 a 420 kg, que rinden el
59% promedio al gancho.

Ciclo completo:

HEREFORD



“Los compradores ya conocen mi calidad y ni vie-
nen a revisarlos, hacemos la operacion por teléfonoy
consigo los precios de venta mas altos del mercado”,
contd. Y concluyd: “como la genética mejora el valor,
es una estrategia de precios. Por otro lado una manera
de bajar costos es aumentar la produccion. La gené-
tica incide en los indices de procreo, la eficiencia de
conversion y el peso final, por lo tanto la genética es
también una estrategia de costos. En sintesis, es una
herramienta directamente vinculada con el bolsillo”.

La genética mejora la calidad y por lo tanto el valor
de la produccion.

La Genética también es una estrategia de precios.

La genética incide en la carga, peso de venta
e indices de procreo.

La Genética también es una estrategia de costos.

Haciendo cuentas sobre el diferencial entre comprar
un toro sin informacién y otro con cualidades proba-
das, mediante DEP, asegurd que mas alla de ser una
tecnologia sencilla, aplicable a planteos de diferentes
escalas, la genética es la herramienta mas barata para
producir mayor cantidad de carne de calidad.

12 =HEREFORD
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LAS MEJORES OPCIONES EN POLLED HEREFORD
ESTAN EN CIALE ALTA

- Allwe X5 Alaboma Capitdn - TE M B L OR -Guaicos X1804 Alabama-Federal-T/E-

|- wiag
- 'f"v,,g
" T
Aeee 13
L TR i
i Y W e e e
- L -

e Gavilan X Comandante

AgroMacion ; f..r_-\‘ MECFD Eﬂlicia Ll | Frucampﬁ |

0810-222 CIALE (24253) | www,ciale.com | info@ciale.com




2 - Por qué invertir en ganaderia en la Argentina?
Faena - Produccion - Consumo - Exportacion

Afo Faena Produccion Prom.faena  Poblacion  Consumo Int. Consumo Exportacion
N° cabezas Toneladas Kg/cabeza  N° habitante Toneladas Kg./hab. Toneladas % /s/produccion
1920-39 6.145.524  1.398.429 229 10.044.375 788.286 77 610.143 44%
1960-69 10.836.300 2.259.500 209 20.533.302 1.682.700 82 576.800 25%
2000-09 13.578.500 2.934.900 216 38.378.560 2.451.792 64 483.108 10%
2010-15 12.012.024 2.664.595 222 41.351.822 2.439.758 59 224.837 8%
1.91 4.12
Ganaderia acorralada Piso - Techo --------- Techo - Piso
Proyectado a 4 anos
2020 13.043.478 3.000.000 230 45.000.000 2.700.000 60.0 300.000 10.0%
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“Los compradores ya conocen mi calidad y ni vienen a
revisarlos, hacemos la operacién por teléfono y consigo
los precios de venta mas altos del mercado”, conté. Y
concluyé: “como la genética mejora el valor, es una es-
trategia de precios. Por otro lado una manera de bajar
costos es aumentar la produccion. La genética incide
en los indices de procreo, la eficiencia de conversién
y el peso final, por lo tanto la genética es también una
estrategia de costos. En sintesis, es una herramienta
directamente vinculada con el bolsillo”.

Haciendo cuentas sobre el diferencial entre comprar
un toro sin informacion y otro con cualidades probadas,
mediante DEP, asegurd que mas alla de ser una tecnolo-
gia sencilla, aplicable a planteos de diferentes escalas,
la genética es la herramienta mas barata para producir
mayor cantidad de carne de calidad.

Luego se refirié a las expectativas sobre la ganaderia en
la Argentina. Analizd el cuadro diciendo que si uno mira la
historia de 90 afios en la Argentina, mientras la produccion
casi se duplica, la poblacion se cuadriplicé. O sea que
el aumento del ritmo de la produccién no siguio al de la
poblacién. Como productor mira el mercado y cree que
ese el principal tema estructural.

HEREFORD

Todo esto se produjo en un concepto de ganaderia
acorralada por la agricultura, en la que de 20 millones de
hectareas de soja, podria haber 2 millones de hectareas
que son lomas de los campos de cria, las que sostenian el
sistema ganadero. Era la alimentacién para las reservas de
invierno o para las vaquillonas de segunda paricion, etc.,
y eso desaparecio.

Dejamos de hacer carne y se destiné para la produc-
cién de soja, que exportamos al otro lado del mundo,
para que otros produzcan carne. Asi se refirié a la
ganaderia acorralada que no nos permiti6 un mayor
volumen de produccion de carne y al mismo tiempo
mantener el 62% de ternero logrado, todo un desafio.
También se refirié al cambio de paradigma de formacién
de precios, afirmando que hasta hace poco tiempo,
como otros productos de exportacion, el piso lo fija el
mercado interno y el techo la exportacién. En cambio,
si se reduce mucho el volumen a exportar, el techo lo
fija el mercado interno y el piso la exportacion. De ahi
que en los ultimos afos tuvimos mejores precios en el
mercado doméstico que de exportacion, algo inédito en
la historia de la ganaderia argentina.

Afio LXXXI



Haciendo una proyeccién para el

2020, considerando 45 millones de

habitantes, con un consumo per capita

de 60 kg, necesitariamos 2.7 millones

de toneladas para consumo doméstico,

y si agregamos un volumen de 300

mil de toneladas para exportacion,

tendriamos que estar en cuatro afios

en una produccion de 3 millones de

toneladas. Entonces, desde su punto

de vista como productor, su opinién

del mercado interno fue:

El mercado
interno se
lleva el
92% de la

produccion.

[

El consumo

esta 20 kg.

por debajo

del histérico
(hoy: 54 kg/hab.,
el historico es
74 Kg/hab.).

I
El mercado
interno esta
insatisfecho,
con precios
firmes.

La proyeccion
para 2020 es
que con 60 kilos/
hab., no alcanza
la produccion
actual.

Respecto del mercado externo, opina
que, ademas de nuestro mercado de ca-
lidad, hay una aceleracion de la transicién
dietaria hacia el consumo masivo de carnes
(China y en general Asia - Pacifico). Esta
cambiando la matriz alimentaria del mundo
no solamente por el tema de la soja (la estan
llevando para hacer proteinas) sino de todas
las carnes.

No dudé al afirmar como dato impor-
tante que la “Carne Argentina” es una
marca reconocida, y es sin duda la mejor
carne del mundo y si queremos vender,
podemos hacerlo.

De manera simple, afirmé que con un
mercado interno insatisfecho y un mercado
externo con demanda creciente de pro-
teinas de calidad, las expectativas sobre
los precios de venta en el futuro, son muy
buenas. @

N° 668
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1302 Exposicion

de Ganaderia,
Agricultura e Industria
Internacional
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omo desde 1866, una nueva edicién de la Exposi-

cion de Ganaderia, Agricultura e Industria, se realizé

en el predio de Palermo del 16 al 31 de Julio, con
una importante presencia de autoridades nacionales, pro-
vinciales y legisladores.

Una muestra con algunas particularidades dignas de des-
tacar en este afio tan especial donde nuestro pais celebra
el Bicentenario de la Independencia, la Sociedad Rural
cumple 150 afios de su fundacion y 130 la Exposicion
Rural, en la que se respird un nuevo entusiasmo de los
productores agropecuarios que difunde y contagia a todas
regiones del territorio nacional..

Mas de 120.000 m? fueron destinados para que la Expo-
sicion se desarrollara en toda su plenitud. Conté con los
mejores exponentes de las distintas razas de animales
de nuestro pais y las Ultimas tendencias en agricultura,
genética, maquinaria y desarrollo tecnolégico en cultivo y
variadas propuestas de entretenimiento con un nivel récord
de asistencia de publico, ratificando el atractivo e interés
que el sector despierta sobre todo el ser argentino.

Sin duda, en esta ocasion el hecho politico relevante fue la
presencia del Presidente de la Nacion, Ing. Mauricio Macri,
después de 15 afios de ausencias, y el explicito apoyo a
la actividad agropecuaria en la politica del gobierno. Con
un palco oficial y tribunas repletas, tras las estrofas del
Himno Nacional, que entond la fanfarria de Granaderos Alto
Peruq, tomo la palabra el Presidente de la Sociedad Rural
Argentina, Luis Miguel Etchevehere, quien dio la bienveni-
da a los asistentes y destacd al conjunto de pioneros con
visién de futuro que crearon la entidad hace 150 afios. A
su turno, el Presidente de la Nacion sefalé la importancia
que tiene el campo para el pais y afirmo que “el campo

HEREFORD = 17
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es mucho mas que lo que puede producir,
es mucho mas que los impuestos que puede
pagar, es nuestra historia, nuestro emblema
y es un claro ejemplo de solidaridad”

Particularmente para Hereford fue una edicién espe-
cial, en la que tanto la calidad racial como la unifor-
midad fueron superiores y eso responde al trabajo de
seleccion de las cabafas priorizando criterios produc-
tivos. Reproductores que no son mas que la punta del
iceberg de nuestra genética, y sus hijos seran los res-

HEREFORD

ponsables de poner sus genes en nuestros rodeos. A
su vez, la raza crecié un 10% respecto del afo pasado
en animales presentados, que brillaron durante los 16
dias que durd la muestra. Nuestro reconocimiento a
todos ellos pues forman parte muy importante en la
difusién y promocién de nuestra querida raza Hereford.

Los dias miércoles 27 y jueves 28, los 120 reproducto-
res Hereford y Polled Hereford salieron a jura, bajo la
atenta mirada del Jurado de Clasificacién Ing. Emilio
Ortiz, secundado por sus secretarios Sr. Juan Cruz Ala-
zard, Ing. Hernando Grandolini, e Ing. Emilio Ortiz (h).

Tanto las ventas, como el 1 Remate de Hembras
Puras Registradas, el stand, Concurso de Jurados
y lanzamiento del Ateneo Juvenil, entre otros temas,
merecen un capitulo aparte que iremos desarrollando
a través de nuestras paginas. @

Afio LXXXI
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HIJA DE SALADILLO

Con los antecedentes de su origen, avalados con notables
nimeros propios, ya estd en produccion un espectacular toro.

Seguramente se convertird en el elegido de los criadores
y productores de toros puros registrados.

CABANAY CENTRO
BIOTECNOLOGICO SANTA RITA
DEP 04 - 1B 179 #3 3B 31 - 0§ 15 18 Ruta 205, Km. 224
EXA 1% - 28% 26% 7% 5% 0% - A% 2% 18% 1% CC. N 10 (7260) Saladilio
PROMEDIO 02 01 17 172 268 28§ 23 101 05 088 014 003 Te¥Fax: (02344) 480258 /459000
e Cel: (02345) 15-657478

Semen disponible en Centro Biotecnologico Santa Rita santarita@estandadonroberto.com.ar
www.estanciasdonroberto.com.ar
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92 Jornada de Actualizacion en

“GENETICA E INDUSTRIA CARNICERA:
DOS PUNTAS DEL MISMO NEGOCIO”

| Foro Argentino de Ge-

nética Bovina (FAGB)

quiso sumarse a los
festejos del 150° aniversario
de la muestra, brindando un
ambito ideal de debate, dadas
las nuevas condiciones que se avizoran para la actividad
ganadera, que tiene como eje conductor generar un espa-
cio de contacto entre la produccién primaria y la industria.

Asi fue como el viernes 22 de julio en el Salén Rojo, llevé a
cabo su 9° Jornada de Actualizacién, en esta ocasién bajo
el marco especifico de la reunion “Carnes para la Argenti-
nay el Mundo”, de manera de actuar como interlocutor y
referente entre todos los actores del negocio -Produccién,
Industria y Gobierno-, generando conciencia sobre los
aportes positivos del uso de genética evaluada y de las
biotecnologias reproductivas sobre la calidad de carnes.

Se contd con la presencia de excelentes expositores que
representaron los distintos eslabones de la cadena 'y que

HEREFORD

apuntaron a la utilizacién de la
genética como herramienta para
mejorar la calidad de la carne y au-
mentar la productividad, regresar
a los mercados y generar divisas.

Con un perfil diferente y abarcador, se encontraron
elementos comunes para trabajar. La Industria frigorifica
contando cual es el producto de calidad que necesita,
el Gobierno (INTA, Agroindustria) proponiendo sistemas
de tipificacion para que sea reconocida -y pagada- la
calidad, y los genetistas detallando que se esta haciendo
y sobre todo qué se viene en breve en el sector.

El Foro, actuando como nexo entre investigadores y
ganaderos y difundir la importancia de usar genética
evaluada para ganar eficiencia e incrementar la produc-
cién de carne de calidad, presenté a productores de
diferentes razas que expusieron sus casos, coincidiendo
en que se trata de una herramienta que permite bajar
costos y maximizar precios”.

Afio LXXXI



Hubo tres exposiciones de la industria (Exportacion,
consumo interno y supermercadismo) apuntando a la
calidad de carne requerida, mientras que dos Asocia-
ciones de Criadores expusieron sobre sus programas
de promocion en materia de calidad de carnes y vision
sobre los nuevos mercados. En ese marco Ignacio
Harris, Técnico en Carnes y responsable del Programa
Argentine Hereford Beef ® que lleva adelante nuestra
Asociacion remarcé la importancia de la genética en la
calidad de carne, dando un pantallazo general de los
programas que la Asociacion lleva adelante para lograr
este objetivo. Sin duda las condiciones natas de la raza
como su fertilidad, facilidad de parto, longevidad en
produccién, rusticidad, su alta eficiencia bioloégica en la
conversion de alimentos, y por sobre todo su indiscuti-
da mansedumbre, ha demostrado con creces que sus
novillos puros o sus cruzas, lideran en calidad de carne.

A su turno, dos destacados genetistas argentinos (INTA
/ UBA) responsables de los programas de mejoramiento
genético de varias Asociaciones, y una especialista del
INIA (Uruguay), resumieron lo que se esta haciendo hoy
y que vendra a corto plazo con el estudio del ADN y la
Seleccion Genomica.

La jornada fue cerrada por un panel compuesto por
Rodrigo Troncoso (Subsecretario de Ganaderia de la
Nacién), Amadeo Nicora (Presidente del INTA), Jor-
ge Torelli (Vicepresidente del IPCVA), David Lacroze
(Coordinador de la Mesa de Carnes) y Martin Garcia
Fernandez (Presidente del FAGB), quienes plantearon
el desafio de vender carne de mejor calidad a través
de la aplicacion de herramientas como la genética,
la mejora de la tipificacion de las reses y politicas de
estado a largo plazo. @

N° 668
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CONCURSO
DE JURADOS

na jura en una Exposicién es un hecho im-

portante. Implica clasificar los reproductores

presentes, expresa el criterio del jurado
en la evaluacion de los mismos y generalmente
ordena las ventas. Asi fue como 65 concursantes,
deseosos por aprender, se dieron cita en la pista
auxiliar el domingo 31, para participar del tradicio-
nal Concurso de Jurados Hereford.

HEREFORD

En nombre de la Asociacion Argentina Criadores de
Hereford queremos agradecer muy especialmente:
® A todos los que estuvieron y participaron del
Concurso de Jurados Hereford.

e A las Cabafias que prestaron animales para
realizar la jura: Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A,,
Est. Los Ceibos S.A., Terra Garba S.A.C.A.lL.y F.,
Est. y Cabafa La Centella S.A., Don Benjamin S.A.,
Las Tranqueras de H. y M. Vila Moret de La Valle,
Antiguas Estancias Don Roberto S.A., La Cassina
S.A. y a sus cabafieros los cuales realizaron un
excelente trabajo.

e Al jurado Ing. Hernando Grandolini por su gran
desempeiio, al Comisario de la muestra Marcos
Grasso y al Subcomisario Joaquin Hoven. (1]
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CATEGORIA SENIOR (mas de 21 aiios)

CATEGORIA MENORES (de hasta 13 afios)

CATEGORIA JUVENILES (14 a 20 afios)

N° 668
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Ateneo Juvenil

HEREFORD

esuelta a estimular el interés y entusiasmo

de la juventud por la raza, la Asociacién

cuenta a partir de ahora con su Ateneo Ju-
venil Hereford, integrado por un nutrido grupo de
jévenes, allegados a la raza y abierto a interesa-
dos en general, que a la vez de colaborar con las
distintas actividades de la entidad, les resulta una
util e instructiva experiencia que se desarrolla en
un ambito de sana y alegre camaraderia.

HEREFORD

Ellunes 27 en el Salén Azul, del predio de Palermo,
se llevo a cabo el lanzamiento oficial del ateneo, en
el convencimiento que el futuro les demanda ser
participes de diferentes acciones desde el lugar
que les toque trabajar.

A continuacién, Juan Bullo describié a los presen-
tes en una didactica presentacion, las actividades
de la Asociacion en todos los aspectos y lo relacio-
nado con la difusion, promocién y caracteristicas
de la raza. @

Si tenés entre 17 y 30 anos, querés sumarte o

saber mas acerca de las actividades del Ateneo,

podes comunicarte a través de

Correo: ateneo@hereford.org.ar
Facebook: Ateneo Hereford
Instagram: @ateneohereford

Afio LXXXI
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Concurso fotografico
“ENFOQUE HEREFORD”

Entre otras varias actividades,
para Palermo el Ateneo Juvenil
Hereford bajo el lema “Enfoque
Hereford”, realizé un concurso
fotografico bajo dos categorias
propuestas: Hereford a Campo y
Hereford en Palermo 2016, al que
se presentaron mas de 25 postu-
lantes y 100 fotos a concurso.

1° Puesto . Cat. Palermo 2016

El jurado estuvo integrado por Tiziana Prada y Ale-
jandra Alvarez, profesionales en la materia y Marcos
Grasso y Joaquin Hoven por la Asociacion.
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at. a Campo

10 puestO -G

2° Puesto - cat. Palermo 2016

Resultados
CATEGORIA “FOTOS EN PALERMO 2016” CATEGORIA “FOTOS A CAMPO”

N 668 HEREFORD = 29
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Stand HEREFORD

Premian a la Asociacion
de Criadores de Hereford
en la Rural.

Con la presencia del Presidente y Vice de la So-
ciedad Rural Argentina, Luis Miguel Etchevehere
y Daniel Pelegrina, respectivamente, se realizd
la entrega de Premios a los Mejores Stands de
las Asociaciones de Criadores, en el marco de la
megamuestra agroempresaria Palermo 2016, que
consagro segundo al presentado por la Asociacion
Argentina Criadores de Hereford.

La entrega de este tipo de distinciones, por parte
de los organizadores de la Exposicién Rural forma
parte de una tradicién de la SRA y sus muestras
anuales, que premian no solo la genética de avan-
zada que presentan las distintas razas y especies
ganaderas con presencia en la muestra anual,
sino también con el fin de reconocer y valorar el
esfuerzo que los cabafieros y criadores hacen para
estar presentes.

HEREFORD

Una vez mas los visitantes a la muestra en La Ru-
ral pudieron adquirir la amplia gama de varietales
Hereford en botella: Malbec, Cabernet Sauvignon,
Sauvignon Blanc, Blanco Dulce y los tradicionales
Blanco y Tinto, ademas del innovador sistema
“Wine Dispenser”; envase que permite el consumo
por copa.

Afio LXXXI



Como es habitual también se pusieron a la venta
articulos de promocién Hereford, con nuevos y
variados productos que se llevaron la atencién de
todo el publico que pasoé por el galpén.
Asimismo visito el Stand Cristian Airaudo, platero
y orfebre, quien durante todo el transcurso del
dia nos deleit6 con su dificil y maravilloso arte del
cincelado.

La novedad fue el cartel “Hereford. Bien Pampa.
Bien Nuestro”, en el que los mas pequefios y los
no tanto, se fotografiaron junto a una vaca y su
ternero. @

N° 668
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1¢" Remate de Vientres

SELECCIONADOS
HEREFORD PR

n el marco de la 1302 Exposicion de Gana-
deria, Agricultura e Industria, Internacional,
el viernes 23 de julio -en la pista auxiliar- se
realizo el 1er. Remate de Vientres Seleccionados
Hereford Puro Registrado, en el que 94 vacas y
vaquillonas Puras Registradas con cria y garantia
de preinez salieron a venta, en un dia muy agra-
dable y con mucha gente que colmé las tribunas.

HEREFORD

Alejandro de La Tour, con la presencia del Presiden-
te de la S.R.A., agradeci6 a las cabafias el apoyo
brindado a través de la presencia de sus animales,
pues se traté de una ocasién muy especial en la
que nuestros Puros Registrados llegaron a Palermo,
mostrando su genética, que tan bien nos ha repre-
sentado durante tantos afios.

La llusion de Agro Seiseme S.R.L. — Bellamar de
Bellamar Estancias S.A. — Jotabé de Calenes S.A.-
La Fe de Llavallol Hnos. S.A. — El Centinela de Est.
El Centinela S.R.L. — Los Ceibos de Est. Los Ceibos
S.A. - Santo Domingo de Est. y Cab. Santo Domingo
S.C.A. - Huaca Curu de Estab. Agropecuario San
Jorge S.A. - Las Malvinas de Las Malvinas S.C.A. —
Los Primos de Don Juancito S.R.L. - La Persistencia
de Terra Garba S.A.C.A.l.y F. y Vivorata de Vivorata
Est. Agric. Ganadera S.A.

Afio LXXXI



Detalle Promedio
5 Vacas PH PR c/cria y prefi. $ 42.000
5 Vacas PH PR c/cria $17.700

84 Vaqgs. PH PR prenadas $ 19.964

Bajo el martillo de Gervasio Saenz Valiente de
la Firma Saenz Valiente Bullrich y Cia. S.A., en
poco mas de 15 minutos se vendié la totali-
dad de los animales expuestos a muy buenos
valores y promedios. (1)

Maximo
$ 42.000
$17.700
$ 30.000

Minimo

$ 42.000
$17.700
CREX o)

N° 668
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Pena de
CABANEROS

Elecciéon Mejor Cabanero.

El miércoles 20 de julio, en el marco de una pefia
folklérica, la Asociacion Argentina Criadores de
Hereford agasajé al personal de las cabafias
que trabaja sin descanso para lograr que la pre-
paracion y la presentacion de los reproductores
alcance el nivel de excelencia que, afio tras afio,
caracteriza la muestra.

Alejandro de La Tour, dio una afectuosa bienveni-
daalos presentes y les agradecié profundamente
su compromiso y constante colaboracion para
con la raza.

Ademas de compartir un muy grato momento,
Sergio Esteban de “Santa Rita” de Antiguas
Estancias Don Roberto S.A., resulté elegido
por voto de sus pares como Mejor Cabaiiero.
Muy feliz y emocionado recibié el presente que
le otorg6 la Asociacion y el cuchillo ofrecido por
Est. Los Ceibos S.A. de Leandro y Marcos Grasso.
Cerr6 el evento un show folklérico, en el que
muchos demostraron sus cualidades de eximios
bailarines.

34 =HEREFORD
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Chalecos promocionales

Como es habitual, en la Exposicion de Palermo el
personal de cabafa que saca los animales a la pista
de jura, no puede exhibir ningun distintivo que permita
la identificacion de la cabana, o la procedencia de los
mismos. Por ello la Asociacion consideré oportuno
aprovechar la pista de Palermo -una valiosa vidriera
para que las cabanas, en una sanay util competencia,
evalien y comparen los niveles logrados a través de
sus planes de mejoramiento genético- para lanzar su
Chaleco Hereford.

De esta manera todos los palafreneros que ingresaron
a pista lucieron un util y elegante chaleco, en lugar de
la pechera utilizada en los ultimos ainos, engalanan-
do la jura y compartiendo el interés de la Asociacion
en contribuir a mejorar el negocio de sus criadores,
defender sus intereses y promover las virtudes de la
raza, ampliando las fronteras de su difusién a lo largo
y a lo ancho de nuestro pais.

HEREFORD = 35
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La Asociacion Argentina Criadores de Hereford y todos sus criadores
agradecen muy especialmente a la Sociedad Rural Argentina por
el enorme éxito de la 130? Exposicion de Ganaderia Agricultura e
Industria, Internacional y a todo su equipo que hizo posible poner en
marcha tan importante muestra.

HEREFORD =
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VEREDICTOS
HEMBRAS HEREFORD

CAMPEONATOVAQUILLONA MAYOR PRENADA

509 09/06/2014 X4850 1° (o] - La Valle Horacio y Marta Vila Moret
-TRANQUERAS X4850 GOOD GITANA T/E 0,86 12,20 129 707 [

PN1.9 37% PD19.9 30% PA33.7 29% PF36.7 28% LM 8.0 10%

CAMPEON HEMBRA / Campeon Vaquillona Mayor Prefiada

Expositor: La Valle Horacio y Marta Vila Moret
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GRAN CAMPEON MACHO / Campedn Dos Afios Mayor

\
1S

Expositor: La Valle Horacio y Marta Vila Moret

GRAN CAMPEON HEMBRA / Campedn Vaca con garantia de prefiez

Expositor: Los Lazos S.A.
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BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO CE PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg) (cm)
CAMPEONATO TERNERO MENOR

510 23/11/2015 X1347 1° - - Hernandez Fernando
-SAN EDMUNDO 1347 NANCUL II 0,84 4,10 103 241 245 @ ------
512 22/09/2015 X91 1° - - Ests. y Cab. La Centella S.A.
-TIGRA X91 FEDERAL PAYA T/E 1,44 6,60 120 476 305  -----—-
513 16/09/2015 X603 2° - Castillo Fernando Juan
-CAMILO VICKINGO X603 T/E 1,51 12,70 505 345  -----—-
515 04/09/2015 X481 3° - Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.
-NUTRIAS X481 LEGO ESTADISTA 1,15 8,40 117 407 31,5  -----—-
516 24/08/2015 X5525 1° (o] La Valle Horacio y Marta Vila Moret
-TRANQUERAS X5525 LG MINISTRO T/E 1,35 12,70 121 487 345  -----—-
521 03/08/2015 X1280 2° R.C. Garruchos S.A.
-MURMULLOS OLVIDO X1280-T/E- 1,31 7,40 124 500 L I —
517 12/08/2015 X546 3° 3*M Cia. La Legua S A. - Cominagro Ganadera S.A.
-MIRASIERRA RANCHERO X546 T/E 1,40 11,40 22 520 355 @ ------
522 02/08/2015 X2071 4° - Antiguas Estancias Don Roberto S.A.
-GUAICOS X2071 OLVIDO-VENCEDOR-T/E 1,53 11,40 126 580 [
520 03/08/2015 X71 5° - - Ests. y Cab. La Centella S.A.
-TIGRA X71 FEDERAL PAYA T/E 1,01 7,10 121 395 355  -----—-

BOX 516: Campeo6n Ternero Menor BOX 521: Reservado Campedn Ternero Menor
de La Valle Horacio y Marta Vila Moret de de Garruchos S.A.

40 =HEREFORD Afio LXXXI



\\\

NN

AR SR G
Y
kULU

N L\\\ L\

BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO CE PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg) (cm)
CAMPEONATO TERNERO MAYOR

523 13/07/2015 X123 1° R.C. - Estab. La Juanita S.R.L.

-LOSCASTANOS X123 TOTO T/E 1,53 10,40 130 612 39,5 -
PN 1.0 23% PD16.6 19% PA26.2 19% PF29.4 17% LM2.9 11%

525 07/07/2015 X119 2° 3*M Estab. La Juanita S.R.L.

-LOSCASTANOS X119 TOTO T/E 1,44 11,70 129 585 38 @ -
PN -0.3 40% PD18.0 32% PA27.9 31% PF33.5 31% LM5.4 18%

524 12/07/2015 X3052 3° - Terra Garba S.A.C.A.Ly.F.

-LA PIEDRA 2421 FEDERAL BEATO T/E =~ 1,38 4,80 131 558 37 -
PN 2.2 33% PD20.9 27% PA35.6 27% PF39.6 24% LM2.4 19%

527 20/06/2015 X5493 1° - - La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X5493 FD FLAMENCO T/E 1,29 8,90 124 550 42 -
PN 2.0 39% PD23.5 32% PA36.4 31% PF38.6 28% LM3.2 19%

526 29/06/2015 X1264 2° - Garruchos S.A.

-MURMULLOS CALAFATE X1264 -T/E- 1,44 7,10 129 596 335 -
PN1.9 18% PD17.4 23% PA25.9 21% PF27.4 18% LM®6.5 13%

528 09/06/2015 X3044 3° - Terra Garba S.A.C.A.Ly.F.

-LA PIEDRA 0X2065 MUSTANG BAILEY T/E 1,40 10,40 131 610 36,5  ------
PN 2.6 35% PD29.8 29% PA51.4 27% PF51.4 25% LM1.3 12%

536 08/04/2015 X5439 1° C - La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X5439 FD FARMER T/E 1,25 10,70 127 626 40 -
PN 2.3 28% PD 23.3 25% PA36.5 25% PF38.3 23% LM3.2 19%

538 04/04/2015 X65 2° - - Ests. y Cab. La Centella S.A.

-TIGRA X65 T/E 1,13 16,00 125 573 36,5 65.000
PN 1.9 20% PD20.8 19% PA32.4 20% PF37.5 17% LM2.4 17%

537 05/04/2015 X4595 3° - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4595 GRAN BIFE WINCH- T/E- 1,22 7,40 125 618 39 -
PN1.5 37% PD23.8 30% PA39.3 29% PF45.4 26% LM6.2 18%

534 14/04/2015 X2864 4° - - Bianciotti Hnos. y Cia.

-LA RUBIA MUSTANG T/E 1,12 7,10 128 559 35 -
PN1.5 16% PD16.1 14% PA26.4 15% PF28.9 14% LM4.2 14%

532 25/04/2015 X4565 5° - - Caldenes S.A.

-JOTABE X4565 BADAJO 64 1,16 10,40 129 562 38,5  ------
PN 2.8 25% PD19.6 29% PA29.4 27% PF31.1 23% LM5.2 15%

BOX 536: Campeon Ternero Mayor
de La Valle Horacio y Marta Vila Moret.

N° 668

BOX 523: Reservado Campedn Ternero Mayor

de Establecimiento La Juanita S.R.L.
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BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO CE PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg) (cm)
CAMPEONATO JUNIOR

539 22/03/2015 X5411 _1° R.C. La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X5411 LA LENATERO T/E 1,35 11,40 133 694 38,5  --—----
PN 2.3 37% PD25.7 29% PA36.3 27% PF37.2 25% LM4.9 11%

541 12/03/2015 X4545 2° 3*M - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4545 INVASOR FANATICO T/E 1,24 14,00 8 38,5
PN 2.5 37% PD23.0 29% PA38.5 27% PF38.7 25% LMUO0.8 16%

540 12/03/2015 X559 3° - - Castillo Fernando Juan

-CAMILO FEDERAL X559 FACON 1,35 7,60 710 40  45.000
PN1.9 37% PD18.5 30% PA30.3 29% PF32.4 26% LM5.9 19%

542 06/03/2015 X3014 4° - - Terra Garba S.A.C.A.Ly.F.

-LA PIEDRA 0X2065 MUSTANG TONY T/E 1,34 8,60 130 715 39 -eeee-
PN 2.4 35% PD28.7 28%  PA49.8 27%  PF50.0 25% LM 1.3 12%

546 22/12/2014 X61 1° (o] - Ests. y Cab. La Centella S.A.

-TIGRA X61 INVASOR FAMILIA T/E 1,22 12,70 132 744 40,5 95.000
PN 2.1 26% PD 20.8 27% PA32.3 27% PF32.9 24% LM1.4 18%

BOX 546: Campe6n Junior
de Estancias y Cabana La Centella S.A

CAMPEONATO DOS ANOS MENOR

BOX 539: Reservado Campedn Junior
de La Valle Horacio y Marta Vila Moret

549 07/11/2014 X831 1°

14,70

Garciarena Juan Manuel

-DOMINANTE PUMA X831 0,97 133 643 375 -
PN 2.0 29% PD20.5 20% PA30.8 22% PF38.0 22% LM2.1 5%

548 07/11/2014 X243 2° - - Corti Maderna Ignacio

-VERANADA X 243 TIGRE FEDERAL 3 1,27 11,90 830 42,5 90.000
PN 1.5 30% PD20.2 23% PA32.9 23% PF38.4 23% LM2.9 8%

14°Cat (12 Sub.)

553 01/10/2014 X4429 1° - - Caldenes S.A.

-JOTABE X4429 BALIZA61 1,23 25,70 134 851 40,5  ------
PN1.1 25% PD15.1 22% PA18.2 22% PF23.5 19% LM5.3 17%

550 27/10/2014 X241 2° - - Corti Maderna Ignacio

-VERANADA X 241 TIGRE FEDERAL 2 1,26 13,70 133 838 39,5 90.000
PN 2.0 30% PD 20.3 23% PA32.2 23% PF34.7 23% LM2.9 8%

552 01/10/2014 X539 3° - Castillo Fernando Juan

-CAMILO ABOUT TIME X539 T/E 1 21 10,20 834 38 185.000
PN 1.2 32% PD22.9 24% PA33.5 25% PF39.1 22% LM7.5 17%

551 14/10/2014 X4435 4°
-JOTABE X4435 BAILARIN 77

1,23
PN 2.1 20%

16,50
PD 17.2 19%

Caldenes S.A.

134
PA26.9 19%  PF28.5 16%

834 38,5 70.000
LM 7.7 13%

42 =HEREFORD
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BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO CE PRECIO

ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg) (cm)

560 15/09/2014 X1959 1° 3*M - Antiguas Estancias Don Roberto S.A.

-GUAICOS X1959 GRAN BIFE-GAVILAN-T 1,36 18,80 136 956 40,5  -—----
PN 2.0 40% PD 26.4 33% PA44.2 32% PF48.1 32% LM5.9 18%

555 22/09/2014 X1218 2° - - Garruchos S.A.

-GARRUCHOS ABSOLUTO X1218-T/E- T/ 1,24 20,10 137 870 42 -
PN 1.0 40% PD22.2 32% PA35.5 32% PF42.5 32% LM2.4 12%

558 18/09/2014 X49 3° - - Gualdesi Hnos. S.R.L.

-ATIGUE FESTEJADO SOL TITAN X49-T/ 1,24 21,10 138 871 42 -
PN 2.3 35% PD23.5 29% PA35.9 30% PF40.1 27% LM5.6 11%

556 19/09/2014 X61 4° - - Serranias de Lolen S.A.

-LOLEN X61 ILESO T/E 1,30 18,80 141 912 42,5 -
PN 3.7 36% PD28.8 28% PA48.8 30% PF51.3 25% LMG6.2 6%

557 19/09/2014 X4437 5° - - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4437 SAFARI SNOOPY 1,34 15,50 143 941 39 -
PN 2.0 38% PD 30.5 26% PA47.4 27% PF51.4 28% LM8.2 11%

566 02/09/2014 X333 1° R.C. - Estab. Los Ceibos S.A.

-LAUREADOS 238 A.TIME X333 1,20 13,50 132 863 40 155.000
PN 1.3 34% PD21.8 29% PA34.5 28% PF43.2 28% LM7.3 17%

562 11/09/2014 X472 2° - La Cassina S.A.

-CASSINA X472 ZORRO JUAN 22 20,10 135 866 40 -
PN 4.4 34% PD27.4 22% PA44.4 21% PF43.7 19% LM4.1 7%

564 04/09/2014 X2787 3° - - Py A Ferrero S.C. - Rusconi C.- Algan G.-Girona M.

-MARIA LUCIA OLVIDO 2787 1,16 10,70 140 834 40 -
PN 1.5 25% PD21.2 27% PA30.8 25% PF38.1 23% LM4.2 12%

563 09/09/2014 X57 4° - - Serranias de Lolen S.A.

-LOLEN X57 IMPERIO T/E 1,18 8,60 142 839 40  50.000
PN 2.6 37% PD 22.1 30%  PA42.6 32%  PF46.3 28% LM5.4 10%

571 09/08/2014 X2962 1° C R.G.C. Terra Garba S.A.C.A.l.y.F.

-LA PIEDRA 2581 MUSTANG BLANK T/E 1,25 19,80 139 931 385  -—----
PN 2.3 33% PD22.5 26% PA39.7 25% PF38.6 25% LM2.0 10%

570 10/08/2014 X4395 2° - - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4395 SAFAR DANUBIOI-T/E- 1,24 22,60 140 918 39 -
PN 2.0 35% PD23.1 29% PA37.1 28% PF39.0 28% LM5.9 11%

568 28/08/2014 X815 3°
-DOMINANTE PUMA X815

1,16
PN 2.6 34%

10,90
PD 21.9 25%

Garciarena Juan Manuel

136
PA36.2 25% PF41.1 26%

843 39
LM1.7 7%

BOX 571: Campedn Dos Anos Menor y Rdo. Gran Campedn

de Terra Garba S.A.C.A.l.y F.

N° 668

BOX 566 - Reservado Campedn Dos Afios Menor

de Establecimiento Los Ceibos S.A.

HEREFORD = 43
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BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO  G.CAMPEONATO EXPOSITOR ALTURA PESO CE PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg) (cm)

CAMPEONATO DOS ANOS MAYOR

572 18/07/2014 X4403 1° - - Caldenes S.A.

-JOTABE X4403 BADAJO 51 1,19 21,80 138 911 41 145.000
PN 2.4 23% PD19.8 20% PA32.0 20% PF34.9 17% LM4.7 14%

573  16/07/2014 X178 2° - - La Nata S.A.

-NATA 178 ROBLE LADY 99 1,27 34,00 145 973 37  50.000
PN 2.5 32% PD21.6 24% PA33.6 24% PF33.9 24% LM3.0 14%

574 12/06/2014 X5337 1° - La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X5337 FD FUNDADOR T/E 1 16 22,60 136 933 42,5 -
PN 2.3 28% PD 23.3 25% PA36.5 25% PF38.3 23% LM3.2 19%

575 08/06/2014 X4357 2° - - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4357 FAROLITO BATUQUE-T 1,19 21,10 140 959 4
PN 2.7 38% PD23.3 30% PA33.6 28% PF36.0 25% LM2.9 13%

577 12/05/2014 X5327 1° C G.C. La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X5327 SIR FIGURON-T/E- 1,24 14,20 140 1.029 46,5 200.000
PN 2.0 37% PD23.4 29% PA43.6 27% PF42.9 25% LM7.5 14%

580 02/05/2014 X494 2° 3*M - Cia. La Legua S.A. - Ramoén Alias

-MIRASIERRA RECLUTA X494 1,13 25,90 137 954 375 -
PN 2.0 20% PD17.5 18% PA32.1 16% PF34.2 16% LM5.0 7%

579 03/05/2014 X91 3° - - Estab. La Juanita S.R.L.

-LOSCASTANOS X91 RANCHERO 1,22 23,10 143 1.028 38 -
PN 2.1 30% PD17.6 25% PA27.6 23% PF25.4 23% LM4.1 7%

585 08/04/2014 X403 1° R.C. 3*M Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.

-NUTRIAS X403 ATORRANTE DANUBIO-T/E 1,21 18,30 138 1.046 41 -
PN 2.7 40% PD 20.3 33% PA34.4 35% PF34.6 32% LM2.6 21%

583 11/04/2014 X407 2° - - Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.

-NUTRIAS X407 OLVIDO DALTON-T/E 1,21 29,50 145 1.049 42,5 60.000

PN 2.9 39% PD23.9 33% PA37.7 34% PF43.1 31% LM4.1 13%

BOX 577: Campeon Dos Ahos Mayor y Gran Campeoén BOX 585: Reservado Campeodn Dos Aios Mayor y 3% Mejor Macho

de La Valle Horacio y Marta Vila Moret. de Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.

WWW.HEREFORD.ORG.AR
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BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO CE PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (k8) (em)
CAMPEONATO SENIOR
588 02/12/2013 X791 1° (o] - Garciarena Juan M. - Est. Ferro S.R.L.
-DOMINANTE TACUARI X791-T/E- T/E 1,00 16,50 142 1.002 435 -
PN2.5 25% PD18.4 21% PA31.4 21% PF34.8 20% LM4.7 9%

591 01/10/2013 X2738 2° P. y A.Ferrero S.C.-La SaudadeS.A.-Martinez Ferrer |.-JH DiazS.A.-S.LLoret P.

-MARIA LUCIA GLOBAL 2738-T/E- 1,03 24,10 139 1.095 42,5 50.000
PN 0.8 36% PD21.7 30% PA36.0 30% PF44.1 29% LM#6.3 16%

589 01/12/2013 X4199 3° - - Caldenes S.A.

-JOTABE X4199 BAILARIN 49 1,02 11,90 143 1.022 40 -

PN 1.5 22% PD16.1 27% PA23.5 27% PF26.8 27% LM5.9 15%

597 03/08/2013 X4125 1° R.C. - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4125 MUSTANG BATAVIA-T/E- 1,04 11,90 145 1.166 445  ---—--
PN 1.8 32% PD22.0 26% PA40.8 26% PF37.2 26% LM1.1 14%

593 17/09/2013 X5215 2° 3°M - La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X5215 FD FITIPALDI-T/E- 1,07 28,40 145 1.150 42,5 140.000
PN 2.4 40% PD24.3 31% PA37.9 30% PF39.6 27% LM3.2 19%

596 12/08/2013 X1625 3° - Antiguas Estancias Don Roberto S.A.

-GUAICOS X1625 ABOUT T-TERREMOTO- T/E 1,04 35,60 141 1.1568 42 70.000
PN1.7 41% PD21.4 35% PA33.8 36% PF37.1 34% LM8.5 21%

595 26/08/2013 X1480 4° - - Sagarzazu Juan Carlos

-ROSEGUI 709 TCRI VIC X1480-T/E- 1,02 20,30 142 1.122 455 70.000
PN 2.0 37% PD21.2 30% PA36.5 29% PF38.0 28% LM 4.0 13%

594 03/09/2013 X293 5° - - Estab. Los Ceibos S.A.

-LAUREADOS 2405 A.TIME X293 1,01 12,20 140 1.100 40 85.000

PN 0.7 31% PD19.4 27% PA29.8 25% PF37.7 23% LM6.5 18%

BOX 588: Campebdn Senior BOX 597: Reservado Campedn Senior

de J.M. Garciarena y Est. Ferro S.R.L. de Don Benjamin S.A.

46 =HEREFORD Afio LXXXI



SR - E e v e AT TR S T 0l o) . h '
o SSAUE R R N VR S PN L

TNYATIGU

CONTACTO: Walter Gualdesi / CEL. 2932 615817
MAIL: waltergualdesi@hotmail.com / TEL. OFICINA: 02932 432162
FACEBOOK: Cabana Atigue Angus y Polled Hereford



A

N PALERMO 2016

HEMBRAS POLLED HEREFORD

BOX F.NAC PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg)

CAMPEONATO TERNERA MENOR

599 05/12/2015 X567 1° - - Cia. La Legua S A. - Ramén Alias

-MIRASIERRA OLVIDO X567 VIC K T/E -0,18 8,10 10 321 e
600 15/11/2015 X94 2° - - Ests.y Cab. La Centella S.A.

-TIGRA X94 FEDERAL PAYA T/E 1,17 6,60 112 330 000000 ——eee-
603 21/09/2015 X2995 1° Cc - Terra Garba S.A.C.A.Ly.F.

-LA PIEDRA 2779 FAROLITA MARINA T/E 1,20 6,40 121 405 000 -
605 06/09/2015 X590 2° - - Castillo Fernando Juan

-CAMILA CAMILA FAROLITO X590 T/E 1,15 8,40 118 406 000 -
602 22/09/2015 X86 3° - - Ests. y Cab. La Centella S.A.

-TIGRA X86 MUSTANG X14 T/E 1,17 7,10 119 392 0 -
607 04/09/2015 X588 4° - - Castillo Fernando Juan

-CAMILA SIR WILLIAMS X588 T/E 1,05 8,10 115 376 -
606 05/09/2015 X364 5° - - Estab. Los Ceibos S.A.

-LAUREADOS 274 LEGO X364 1,14 10,40 116 403 25.000
604 13/09/2015 X82 1°M - - Ests. y Cab. La Centella S.A.

-TIGRA X82 FEDERAL PAYA T/E 1,01 8,10 114 3583 -
615 01/08/2015 X5032 1° R.C. - La Valle Horacio y Marta Vila Moret
-TRANQUERAS X5032 PU PIBA T/E 1,09 10,70 121 426 000 -
612 07/08/2015 X4802 2° 3*M - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4802 LONCO OMBU 1,14 12,40 120 437 -
608 12/08/2015 X476 3° - - Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.

-NUTRIAS X476 TOTO ENFOCADA 1,28 13,50 123 478 0 -
613 03/08/2015 X72 4° - - Ests. y Cab. La Centella S.A.

-TIGRA X72 FEDERAL PAYA T/E 1,06 9,10 119 413 -
609 12/08/2015 X485 5° - - La Cassina S.A.

-CASSINA X495 FAROLITO JALAL 1,08 6,60 120 B e
610 09/08/2015 X14 1°M - - Lagrange Lucas - Managro S.R.L.

LUCQ X14 TORMENTA T/E 1,13 6,40 118 430 0000 e

BOX 603: Campedn Ternera Menor BOX 615 Reservado Campedn Ternera Menor
de Terra Garba S.A.C.A.lL.y.F. de La Valle Horacio y Marta Vila Moret
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BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg)
CAMPEONATO TERNERA MAYOR

618 11/06/2015 X2043 1° R.C. - Antiguas Estancias Don Roberto S.A.

-GUAICOS X2043 KUN-VENCEDOR-T/E 1,06 13,50 122 470 -
PN 3.9 36% PD 28.6 28% PA44.4 26% PFA45.4 24% 1LM6.8 9%

617 26/06/2015 X167 2° - - La Nata S.A.

-NATA X167 AB TIME NIAGARA 0499 T/E 1,09 11,40 121 464 0 -
PN 1.4 32% PD21.6 27% PA32.0 25% PF39.2 23% LM 8.4 18%

620 04/06/2015 X2949 3° - - Terra Garba S.A.C.A.Ly.F.

-LA PIEDRA 2066 FEDERAL AGOSTINA T/E 1,12 14,50 127 503 0 -
PN 1.5 36% PD19.4 29% PA32.3 28% PF38.3 26% LM#6.2 18%

622 29/05/2015 X4756 1° 3*M - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4756 LAGARTO KENO-T/E- 1,22 11,20 123 550 @ -
PN 1.8 32% PD22.4 24% PA35.2 23% PF35.2 23% LM6.0 13%

628 07/04/2015 X4980 1° C - La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X4980 FD FILIGRANA T/E 0,99 14,00 126 506 0000 -
PN 2.3 28% PD 23.3 25% PA36.5 25% PF38.3 23% LM3.2 19%

627 12/04/2015 X2877 2° - - Bianciotti Hnos. y Cia.

-LA RUBIA CONQUISTADORA B20 T/E 0,91 10,70 124 463 0 -
PN 1.7 10% PD18.4 10% PA31.1 10% PF35.0 10% LM1.0 8%

623 24/04/2015 X3814 3° - - Caldenes S.A.

-JOTABE X3814 BAILARINA 88 0,91 15,20 121 451 70.000
PN 2.1 24% PD17.7 28% PA25.5 26% PF25.3 23% LM#6.2 16%

BOX 628: Campedn Ternera Mayor
de La Valle Horacio y Marta Vila Moret

BOX 618: Reservado Campedn Ternera Mayor

de Antiguas Estancias Don Roberto S.A.

N° 668
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BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg)

CAMPEONATO VAQUILLONA MENOR

631 15/03/2015 X4946 1° R.C. - La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X4946 GOOD FINLANDESA 0,94 10,70 126 502 @ -
PN 2.0 37% PD 25.7 30% PA39.2 27% PF45.1 24% LM9.1 9%

629 27/03/2015 X62 2° 3*M - Ests. y Cab. La Centella S.A.

-TIGRA X62 T/E 0,95 11,20 123 495 70.000
PN 2.2 25% PD24.1 29% PA41.0 30% PF41.1 26% LM6.1 11%

633 03/03/2015 X2929 3° - - Terra Garba S.A.C.A.L.y.F.

-LA PIEDRA 0X2065 MUSTANG DUSTY T/E 1,00 16,50 131 545 -
PN 1.9 32% PD25.2 27% PA45.0 25% PF45.9 24% LM1.3 12%

634 03/02/2015 X1239 1° - - Garruchos S.A.

-MURMULLOS STOCKER X1239-T/E 0,90 13,70 129 518 -
PN 1.7 25% PD18.0 29% PA23.5 30% PF25.1 28% LM3.9 15%

635 02/02/2015 X3746 2° - - Caldenes S.A.

-JOTABE X3746 BAILARINA 82 0,89 18,80 128 514 55.000
PN 2.0 25% PD16.1 30% PA24.9 27% PF24.3 24% LM7.8 15%

636 08/01/2015 X215 1° (o] - Doble G del Litoral S.A.

-GALA X215 LUCAS X3038 1,04 11,90 128 623 0 -
PN 0.7 29% PD16.1 17% PA27.5 18% PF32.3 16% LM2.4 8%

637 05/01/2015 X54 2° - - Gualdesi Hnos. S.R.L.

-ATIGUE OLVIDO GALLEGA X54-T/E- 0,87 9,10 134 530 @ -

PN 2.0 25% PD22.7 28% PA35.2 29% PF41.1 26% LM2.9 10%

BOX 636: Campedn Vaquillona Menor BOX 631: Reservado Campeodn Vaquillona Menor

de Doble G de Litoral S.A. de La Valle Horacio y Marta Vila Moret

CAMPEONATO VAQUILLONA MEDIA

639 10/10/2014 X4620 1° - - Don Benjamin S.A.

BENJAMIN X4620 BOMBON FANATICO 1,01 23,60 133 692 0 -
PN 0.7 25% PD19.9 20% PA25.9 17% PF33.8 17% LM3.2 10%

640 01/10/2014 X5 2° - - Lourdes Lalor S.R.L.

IRLANDESA X5 BERNY 0,63 11,20 121 451 40.000

PN 1.1 23% PD16.9 20% PA25.2 18% PF28.8 19% LM5.2 10%
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BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg)

CAMPEONATO VAQUILLONA MEDIA

643 09/09/2014 X72 1° 3*M - Lauckner Nestor Raul - Estab. Los Ceibos S.A.

-LAUCK X72 RIGOBERTA T/E 0,98 18,80 130 708 80.000
PN % PD % PA % PF % LM %

642 20/09/2014 X42 2° - - Gualdesi Hnos. S.R.L.

-ATIGUE TACUARI PEPONA X42-T/E- 0,85 13,50 130 611 -
PN 2.4 37% PD20.1 31% PA30.9 32% PF33.0 28% LM2.9 9%

644 09/09/2014 X4582 3° - - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4582 GATILLO GRAN BIFE 0,86 21,30 131 626 00000 -
PN 2.2 34% PD24.3 27% PA44.9 27% PF52.3 27% LM5.7 10%

646 02/09/2014 X1469 4° - - Sagarzazu Juan Carlos

-ROSEGUI 851 TCRI JNCH X1469 0,89 14,70 134 654 35.000
PN1.9 37% PD15.8 29% PA24.6 29% PF30.0 29% LM3.9 11%

650 15/08/2014 X4890 1° (] 3°M La Valle Horacio y Marta Vila Moret - Ramoén Alias

-TRANQUERAS X4890 GOOD BUENA T/E 0,98 20,30 135 728 -
PN 1.8 25% PD 20.0 22% PA33.8 22% PF37.1 20% LM8.0 10%

653 02/08/2014 X1906 2° R.C. - Antiguas Estancias Don Roberto S.A.

-GUAICOS X1906 OLVIDO-SURE¥O-T/E- 1,00 26,90 136 761 100.000
PN 1.8 39% PD27.1 32% PA39.9 32% PF49.6 31% LM4.0 12%

651 07/08/2014 X2887 3° - - P.y A. Ferrero S.C. - Terra Garba S.A.C.A.Ly.F.

-LA PIEDRA 2661 VIKINGA PALOMA T/E 0,97 19,60 132 728 -
PN 1.5 36% PD24.3 29% PA38.0 29% PF43.0 28% LM9.6 16%

652 02/08/2014 X316 4° - - Estab. Los Ceibos S.A.

-LAUREADOS 2405 A.TIME 316 0,87 16,00 127 664 70.000
PN 1.1 36% PD19.9 29% PA32.7 29% PF42.5 28% LM®6.5 18%

647 29/08/2014 X438 5° - - Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.

-NUTRIAS X438 G&P DOGMATICA 0,94 36,60 128 690 -
PN 2.9 38% PD 22.0 28% PA36.1 26% PF40.8 23% LM7.4 9%

649 23/08/2014 X1177 1°M - - Garruchos S.A. - Villa Tivoli S.A.

-GARRUCHOS BRUJA X1177-T/E- 1,01 12,20 136 745 -

PN 2.0 25% PD20.9 23% PA39.2 22% PF37.5 21% LM1.5 15%

BOX 650: Campeon Vaquillona Media y 3°" Mejor Hembra BOX 653: Reservado Campedn Vaquillona Media

de La Valle Horacio, Marta Vila Moret y Ramon Alias de Antiguas Estancias Don Roberto S.A.

N° 668 HEREFORD = 51



\
U\ L,

N nr LY B n-'u!i\HU,A A@ NoX 53

\\\ \\ DR 1\\ \\\\

BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO G.CAMPEONATO  EXPOSITOR ALTURA PESO PRECIO
ADV (Kg) G.D. (mm) (cm) (kg)

CAMPEONATO VAQUILLONA MAYOR

656 10/07/2014 X4494 1° C R.G.C. Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4494 FEDERAL DELIV-T/E- 1,04 17,50 134 812 -
PN 2.1 38% PD23.2 32% PA37.1 31% PF38.8 28% LM2.9 21%

657 15/06/2014 X4858 2° - - La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X4858 GOOD NENAT/E 0,87 14,70 137 706 000 -
PN 1.8 25% PD 20.0 22% PA33.8 22% PF37.1 20% LM8.0 10%

660 20/04/2014 X1796 1° R.C. - Antiguas Estancias Don Roberto S.A.

-GUAICOS X1796 GUAICOS X1085-FEDER 0,90 20,30 137 7w e
PN 3.3 35% PD21.6 27% PA36.7 28% PF40.8 28% LM7.2 10%

659 09/05/2014 X4840 2° 3*M - La Valle Horacio y Marta Vila Moret - Ramoén Alias

-TRANQUERAS X4840 FD FRIOLENTA T/E 0,85 18,50 132 723 -
PN 2.2 39% PD22.5 32% PA35.5 32% PF37.3 31% LM3.2 19%

662 12/04/2014 X4448 3° - - Don Benjamin S.A.

-BENJAMIN X4448 FEDERAL DELIV-T/E- 0,87 16,30 133 760 0 -
PN 2.4 39% PD22.1 33% PA35.7 32% PF35.9 31% LM2.9 21%

658 11/05/2014 X1801 4° - - Antiguas Estancias Don Roberto S.A.

-GUAICOS X1801 GENIOL—BASIC T/E- 0,85 19,80 133 723 e

PN 3.3 39% PD25.3 30% PA42.2 30% PF44.8 30% LM5.9 12%

BOX 656: Campeodn Vaquillona Mayor BOX 660: Reservado Campedn Vaquillona Mayor

y Rdo. Gran Campe6n Hembra de Antiguas Estancias Don Roberto S.A.
de Don Benjamin S.A.

CAMPEONATO VACA CON GARANTIA DE PRENEZ

665 06/08/2013 X72 1° C G.C. Los Lazos S.A.

-VOLCAN MAINLINE X72-T/E- 0,80 22,60 137 900 0 -
PN 1.3 36% PD23.0 30% PA32.4 30% PF35.2 29% LM7.8 19%

664 18/09/2013 X4728  2° - - La Valle Horacio y Marta Vila Moret

-TRANQUERAS X4728 MUNEQUITA-T/E- 0,69 27,40 135 751 -
PN 1.5 35% PD21.2 23% PA36.4 23% PF36.3 22% LM2.2 9%

666 04/08/2013 X1607 3° - - Hernandez Fernando

-GUAICOS X1607 TITAN-SATANAS-T/E- 0,60 15,20 132 693 0 -
PN 1.1 39% PD21.5 31% PA26.9 30% PF31.3 30% LM2.5 11%

667 17/06/2013 X400 1° 3*M - Est. y Cab. Santo Domingo S.C.A.

-NUTRIAS X400 SIR W CORISTA-T/E- 0,69 25,10 135 815 -

PN 2.0 37% PD23.9 30% PA428 28% PF45.8 25% LM6.8 10%
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BOX F.NAC RP PREMIO CAMPEONATO
ADV (Kg)
668 09/03/2013 X4636 1° R.C.

-TRANQUERAS X4636 GRAN ENFERMERA-T/E0,65
PN 1.7 37%

G.CAMPEONATO
G.D. (mm)

22,10
PD 20.2 30%

EXPOSITOR ALTURA PESO PRECIO
(cm) (kg)
La Valle Horacio y Marta Vila Moret
90.000

136 841
PA33.4 29% PF37.0 27% LM4.0 19%

BOX 665: Campeon Vaca c/gtia de prenez

y Gran Campeén Hembra
de Los Lazos S.A.

BOX 668: Reservado Vaca c/gtia de prefiez
de La Valle Horacio y Marta Vila Moret

CAMPEONATO VACA CON CRIiA AL PIE

670 31/07/2013 X145 1° C

Doble G del Litoral S.A.

-GALA X145 PUM X23-T/E- 0,73 26,20 139 86 e
PN 2.3 20% PD23.5 18% PA38.4 18% PF38.0 18% LM3.7 9%

669 28/09/2013 X161 2° R.C. - Doble G del Litoral S.A.

-GALA X161 SIR WILLIAM X21-T/E- 0,69 16,00 131 746 0000 -
PN1.4 19% PD22.2 17% PA38.5 17% PF40.8 15% LM5.7 9%

BOX 670: Campeodn Vaca con cria al pie

de Doble G del Litoral S.A.

BOX 669: Reservado Campedn Vaca con cria al pie
de Doble G del Litoral S.A.
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Estas empresas nos ayudaron a hacerlo posible.
Nuestro agradecimiento especial a todas ellas.

A

LA NACION Galicia Rural

HEREFORD IPCVQ@ sitin

Argentina
PURO GUSTO ARGENTINO

L _E

CHEVROLET

Biogénesis Bago o

Sud
2 m—D,

<

o

% Cia de Tierras
Sud Argentino S.A.

BISCAYART

FORRAIJERAS

L A FITTE
0% SILAJES

. sSilajes. corm

VIiA PUBLICA
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"DON BENJAVIY

‘@' gSTANClsy c;&l)aANA GO
- , ANTO DOMIN
Estancia Lolen ‘) dc DE LA TOUR

Hereford - Angus

"LAS TRANQUERAS"
Horacio La Valle y Marta Vila Moret de La Valle BEI.I.AMAR

*ANTARES” !
de ACEDE S.A. CABARNA JOTABE

Cabafia @ CALDENES

“LA RESOLANA”

%@%Wm LOS CEIBOS

DE MARTIN E. BISCAYART
PERGAMINO

Agradecer también a los Centros de Inseminacién cuyos paquetes de semen fueron subastando durante el
transcurso de la noche, con una mencién especial a Publicidad Norte por la realizacion del catalogo.
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Hereford
VENTAS

de la Raza

El dia jueves luego de la jura de ma-
chos, se realizé al vareo de los repro- £
ductores que saldrian a venta, bajo el

martillo de Fernando y Gervasio Saenz

Valiente, en la Noche Hereford, que dio

comienzo a las 20.30 hs. en el Restau-

rante Central con la participacion de -
mas de 500 asistentes.

. Una fiesta en la que tuvimos la opor-
tunidad de reencontrarnos con cria-
dores de diferentes lugares del pais y
del exterior, autoridades de entidades y
sociedades rurales, socios, asesores y
representantes de diversos medios de
difusion, para compartir una noche en-
tre amigos, agasajar al Jurado de Cla-
sificacidon y a los expositores de esta
130° Exposicion de Palermo.

Cada nuevo Palermo es renovar nues-
tro entusiasmo y compromiso con la
cria de Hereford, pero también signifi-
ca para nosotros un gran esfuerzo por
lo que agradecemos a todos los que lo
hicieron posible.
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Agradecemos muy especialmente a quie-
nes nos acomparnaron como Patrocinantes
y Auspiciantes ya que con su presencia y
apoyo jerarquizan nuestra actividad en su
maximo exponencial y a toda la ganaderia
en su conjunto

VENTAS

Detalle Promedio Maximo Minimo

15 Machos PP PH $104.000 $200.000 $40.000
1 Ternero PP $65.000 $65.000 $65.000
7 (1/2)Hembras PP PH $72.000 $70.000 (50%) $35.000
1 Ternera PH PP $70.000 $70.000 $70.000
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PREMIO AL GRAN CAMPEON MACHO DE CAB. LAS TRANQUERAS DE HORACIO LA VALLE Y MARTA V.M.
(de izg. a der.) Marta Vila Moret de La Valle, Ramén Arregui, Raul Meori (Pte. BCR), Maria Beatriz Giraudo (Ministerio
Agroindustria), Horacio La Valle, Alejandro de La Tour (Pte. AACH) y Luis Miguel Etchevehere (Pte. SRA), entregan sus
correspondientes premios a los ganadores.

El Dr. Jorge Dillon, Presidente del SENASA; hace entrega el Alex Gampbell, Subsecretario de Gobierno y Asuntos Mu-
premio al Rdo. Gran Campeoén Macho a Carlos Reyes Terra- n|C|.paIes de la Pcia. de Bs.As. entrega el premio al Tercer
busi de Cab. La Persistencia de Terra Garba S.A.CA.l y F. Mejor Macho a nuestro Tesorero, Carlos A. de La Tour de

Cab. Santo Domingo.

Emilio Ortiz,
jurado de
clasificacién
entrega
recuerdos a
sus Secreta-
rios de pista,
Emilio Ortiz (h),
Juan Cruz
Alazard y
Hernando
Grandolini.

HEREFORD



g |
CABANA EL VOLCAN DE LOS LAZOS S.A. RECIBEN LOS PREMIOS OTORGADOS A LA GRAN CAMPEON HEMBRA.
(de izg. a der.) Juan Pablo Curone (Los Lazos), Nicolas Pino (Vicepresidente SRA), Agustin Bergés (La Nacién), Marcelo

Mc Grech (Bco. Galicia), Federico Boglione (Los Lazos), Daniel Pelegrina (Vicepresidente SRA), Emilio Ortiz (Vicepresidente
AACH), Juan José Grigera Naon (IPCVA), Carlos Curone (Los Lazos) y Alejandro Costa Irigoyen (Pte. SCHU)

Milagros Bretti y Gabriel Romero de Cab. Santo Tomas de la Sierra de Don Benjamin S.A., reciben
de manos de Leonardo Sarquis, Ministro de Agroindustria de la Pcia. de Buenos Aires, el premio a la
Reservada Gran Campeén Hembra de Palermo.

Mariano Irisarri y Juan José
Grigera Naon entregan a Horacio
La Valle el premio a la Campeona
Hembra Astada.
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Ramoén Alias de Cab. El Retorno junto a
Marta V.M. de Las Tranqueras, reciben de
manos de Carlos A. de La Tour el premio

por la Tercer Mejor Hembra.

Nuestro Presidente, Alejandro C. de La Tour, entrega al
Ing. Emilio Ortiz, un recuerdo por su excelente labor
como Jurado de Clasificacion.

Marta La Valle recibe el premio al Gran Campedn Marcos Grasso, Comisario de la Raza, recibe de manos
Ternera y Ternero de manos de Rodrigo Troncoso, de Alejandro C. de La Tour, un recuerdo por su labor
Subsecretario de Ganaderia de la Nacion. y compromiso con la raza.
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1" PREMIO PURO DE PEDIGREE
-NIAGARA- P. HEREFORD
Reciben: Ignacio Asueta y Hernan
Eggs de Cabana Tres Colonias de
Tres Colonias S.A. Entrega: Esteban
Luciano Louge.

2¢%° PREMIO PURO DE PEDIGREE
-NIAGARA- P. HEREFORD

Recibe: Carlos Hansen de Cabafa Santa Rita
de Antiguas Estancias Don Roberto S.A.
Entrega: Horacio La Valle.

1e"PREMIO PURO DE PEDIGREE 2¢%° PREMIO PURO DE PEDIGREE
-NIAGARA SUR- P. HEREFORD -NIAGARA SUR- P. HEREFORD
Recibe: Juan Carlos Sagarzazu de Cabafa Jotace. Recibe: Julian Gonzalo de Cabafia Rio Pico.
Entrega: Alfredo Gusman, Presidente de Angus. Entrega: Oscar Luchessi, Presidente de la Camara

de Productores de Carne Vacuna.
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1" PREMIO PURO REGISTRADO P. HEREFORD 2% PREMIO PURO REGISTRADO P. HEREFORD

Recibe: Roque Cassini de Cabafa La Cassina Recibe: Julieta Romero de Cabafa La Invernada
de La Cassina S.A. Entrega: Emilio Ortiz Entrega: Francisco Lugano, Vicepresidente de AACREA
1¢"PREMIO PURO REGISTRADO SUR - P. HEREFORD 2%° PREMIO PURO REGISTRADO SUR - P. HEREFORD
Reciben: Nicolas y Ernesto Ayling de Cabafia Media Luna. Recibe: Marcos Baltuska
de Est. Media Luna S.R.L. Entrega: Hernan Alonso, Ministro de Cabana Santa Elena de Aldo Baltuska.
de Produccién de la Pcia. del Chubut. Entrega: Guillermo Facht
1e PREMIO ANIMALES JOVENES 2% PREMIO ANIMALES JOVENES
Recibe: Ramén Arregui de Cabafia Las Tranqueras Recibe: Carlos Reyes Terrabusi de Cabafa La
de Horacio La Valle y Marta Vila Moret. Persistencia de Terra Garba S.A.C.A.l.y F.
Entregan: Gabriel Romero y Gustavo Teddi Entrega: Martin Biscayart.
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PREMIOS PARTICULARES

PREMIO FUNDADORES CERRO DE LA CRUZ
(al mejor lote de tres hijos de un mismo padre,

sin distincion de sexo)

Cabanfa Las Tranqueras de Horacio La Valle

y Marta Vila Moret. Entrega: Gertrudis Bunge.

PREMIO CABANA CENTENARIA
(Al mejor conjunto de macho y hembra de un mismo expositor)
Cabana Las Tranqueras de Horacio La Valle
y Marta Vila Moret - Entrega: Jacques Gilotaux.

PREMIO MEJOR EXPOSITOR DE PALERMO
Cabana Las Tranqueras de Horacio La Valle
y Marta Vila Moret - Entrega: Alejandro C. de La Tour.

PREMIO

CARNE HEREFORD S.A.
(Al mayor proveedor de
Cuota Hilton)

Cabafia La Portefia de San
Andrés y San Jorge S.A.
Entrega: Maximo Ayerza.
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PREMIO DOS HERMANAS

PREMIO CABANA LAS TRANQUERAS (Mejor termero que se disputara entre los cam-
(Mejor temera que se disputara entre las categorias peonatos Temero Menor y Mayor)
de los campeonatos Temera Menor y Mayor) Cabaria Las Tranqueras de Horacio La Valle
Cabaria Las Tranqueras de Horacio La Valle y Marta Vila Moret

y Marta Vila Moret Entrega: Horacio La Valle.

PREMIO OJEA RULLAN
Y ASOCIADOS

(A la Cabafha de mejor
actuacion de la exposicion)
Cabafa Las Tranqueras
de Horacio La Valle y

| Marta Vila Moret.
Entrega: Ricardo Reilly
Arrarte. (Pte. Aru)

N° 668

PREMIO

DON BENJAMIN
(Campeodn Vaca

con cria al pie)

Cabana La Cercana

de Doble G del Litoral.
Entrega: Milagros Bretti.
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PREMIO NOVEL

(Mejor macho o hembra presentado por expositor Novél, nacidos en el pais, criado por expositor y con prefijo).
Ignacio Corti Maderna (h) y Lourdes Lalor - Entregan: Leandro Grasso y José Bonica Henderson.

PREMIO FERNANDO
FONDOVILA

(Al cabanero del Gran Campedn
Macho).

Carlos Bruno de Cabana Las
Tranqueras.

Un momento emotivo se vivio en

la entrega de este premio, al subir
al escenario la esposa e hijo del
querido Fernando, Silvina e Ignacio
Fondovila muy emocionados por

el gran aplauso recibido por el que
seguramente, Fer esa noche desde
algun lugar y con una sonrisa, dijo
gracias a todos los presentes.
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PREMIO NOUGUES.

(Al Campeodn Junior)
Cabarna La Centella de Est.
y Cab. La Centella S.A.

Quinta generacion de gente de campo,
Esteban J. Nougués, con motivo de celebrar
medio siglo de la fundacién de su cabafa
“EL CARMEN DE HERRERA VEGAS” (1966 —
2016), acompafnado por parte de su humero-
sa familia, entregé este premio en recuerdo y
honor a su pasion por el Hereford. Vaya nues-
tro agradecimiento por los afios dedicados al
fortalecimiento de la raza y su Asociacion.

PREMIO SAN JUAN

DE LEONARDO PEREYRA

(Al mejor conjunto de dos machos

y dos hembras de un mismo expositor)
Cabafa Las Tranqueras de Horacio
La Valle y Marta Vila Moret

Entrega: Emilio Pereyra Iraola.

N° 668
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I Por Ing. Mariano Etcheverry

Mercado del

La comercializacion de semen bovino
para razas carniceras en Argentina,
crecio un 250% en los iltimos 15 aiios. En
2015 se comercializaron 2.444.855 dosis
en el mercado interno y se exportaron
622.489 dosis.

rgentina tiene un stock bovino de aproxi-
madamente 51 millones de cabezas de
las cuales unas 27 millones son vacas y
vaquillonas de cria.

En el afo 2015 se comercializaron unos 6,5
millones de dosis de semen de las cuales unos
5,9 millones fueron al mercado interno (42%
razas de carne y 58% razas lecheras) y 600.000
dosis se exportaron. Casi la totalidad de las
dosis exportadas fueron de razas de carne.

Si bien no existe una estadistica oficial de
comercializacion de semen bovino, la informa-
cién es aportada por CABIA (Camara Argen-

tina de Biotecnologia de la Reproduccion e

inseminacion Artificial), que desde el afio 2001
produce estadisticas a través de sus miem-
bros y que aproximadamente representa entre
un 70y 80% del mercado formal de Argentina.
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En los ultimos 15 afios la comercializacion de se-
men en el pais tuvo un crecimiento general de 174%
y en particular para razas carniceras de un 250%,
producido en gran medida por el aumento en la uti-
lizacién de la técnica de inseminacién a tiempo fijo
(IATF) (Tabla 1), que simplifica y facilita la utilizacién
de esta biotecnologia.

De ese porcentaje, que es altamente representativo

de la comercializacién total, el 58% corresponde a
semen de razas lecheras y un 42% arazas carniceras.
Recordemos que la aplicacion de la inseminacién
artificial en razas lecheras es muy superior a lo que
ocurre en cria.

En la participacion segun el origen del semen, se
ve claramente que en razas de carne es mayoritaria-
mente semen nacional (89%), cosa que se invierte
en razas lecheras donde el semen importado (73%)
tiene mayor participacion. (Grafico 1).
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Mercado del semen bovino

Como se puede ver en la Tabla 1 y grafico 2, el
crecimiento en la comercializacion en razas de carne
ha sido constante, salvo por la caida del afio 2009,
debido a la gran sequia sufrida en esa época, afec-
tando el estado corporal de las animales.

La participacion, segun grupos genéticos, muestra
un liderazgo de razas britanicas con 53,6%, seguidas
por razas sintéticas con el 43,3% y completando en
menor medida las razas cebuinas, continentales y
africanas.

Hacia principios de la década pasada comienza a
tener importancia el uso de semen sexado en nuestro
pais. Mas alla de los primeros afios donde hubo algun
interés en semen de razas de carne, luego decayé.
Si, hubo un aumento importante en el uso de semen
sexado en razas lecheras, por razones obvias en el
interés por hembras en esa actividad. (Tabla 2). El uso
actual va de la mano del incremento en el interés por
toros jovenes testeados gendmicamente y de alto
valor genético en razas lecheras.

Tabla2

Las importaciones de semen bovino han trepado
hasta 3.254.759 dosis en 2015, impulsadas en gran
medida por el semen lechero, que representa gran
parte de estas operaciones. Los mayores proveedo-
res, segun datos de la Aduana Argentina, son EE.UU.
y Canad4, sumando un 85% del total, seguidos lejos,
por Francia, Nueva Zelanda, Reino Unido, Italia y
otros. (Grafico 3 y tabla 3).

78

HEREFORD

Afio LXXXI



Las exportaciones de nuestro pais se incrementaron
considerablemente (600% desde 2003), tomando
impulso después de la devaluacién del 2001 debido
a la mayor competitividad de los precios y la mejora
sanitaria de nuestro rodeo nacional. En el afio 2015
se alcanza un valor cercano a los US$ 2 millones y
casi 650.000 dosis. Los destinos fueron: Brasil con
el 57%, seguido por Paraguay con 33%, y Uruguay
8,5%. El Mercosur sigue siendo el mayor demandante
de nuestra genética. (Tabla 4 y Grafico 4).

Desde hace afios se viene trabajando en forma
conjunta entre privados y Estado para la apertura
de nuevos mercados para la genética bovina. Esto
ha conducido a tener hoy abiertos la mayoria de
los paises de Sudamérica, algunos paises de la
Unién Europea para embriones y otros nichos para
nuestra genética. En la Tabla 5 se ve el listado
publicado por SENASA en su pagina Web, de los
paises que tienen negociado un protocolo sanitario

con Argentina.
>
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Mercado del semen bovino

Como comentarios, tenemos
que decir que con Chile existe
un protocolo sanitario nego-
ciado para semen y embriones
bovinos pero no estéa operativo,

y a la espera de una visita del
servicio sanitario Chileno (SAG).
También se espera una visita
del servicio sanitario Chino (AQ-
SIQ) para rehabilitar Centros
de IAy TE, ya que han vencido
los plazos de las habilitaciones
originales. Otros mercados como
Marruecos, Pakistan y Venezuela
deben confirmar aceptacion de
condiciones ofrecidas por Argen-
tina luego de los focos de Estoma-
titis vesicular ocurridos en nuestro
pais en 2015.

Si ampliamos nuestra vision,
vemos que la comercializacion de
semen bovino en el mercado mun-
dial ha crecido significativamente en
los Ultimos afos. Si bien no hay una
informacién periddica y confiable,
se estima que el comercio mundial
fue de alrededor de 20 millones de
dosis en el afio 1998, pasando a
38 millones de dosis en 2006 por
U$S 250 millones, para trepar a
50 millones de dosis por U$S 370
millones en 2011y U$S 420 millones
en 2014 (Fuente: Naciones Unidas).
De este total, EE.UU. y Canada
suman el 65% y la UE 30%, viendo
con esto quienes son los jugadores
importantes en el comercio mundial
de semen.
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Dentro de los paises importadores,
EE.UU. es el Nro 1, siendo aproxima-
damente el 90% de sus importaciones
desde Canada. Brasil ocupa el 2do
lugar y como habiamos visto antes es
el principal destino de la exportaciones
Argentinas, aunque solo representan
el 7% del total importado por Brasil,
lo cual muestra que se podria cre-
cer fuertemente en este mercado.
También vemos que varios paises
europeos son grandes importadores
/ exportadores de semen, debido en
parte al gran intercambio de genética
bovina dentro de la UE. (Tabla 6)
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Uno de los grandes desafios de Ar-

gentina es poder aumentar su partici-
pacion en el comercio internacional de
genética bovina. Para poder competir
eficientemente en este mercado, de-
beriamos analizar mejor la situacion de
nuestro pais y sus posibilidades. Para
esto veamos en una matriz FODA
(Fortalezas, Oportunidades, Debili-
dades y Amenazas), cuales son los
factores que debemos aprovechar o
corregir para maximizar resultados.

Dentro de las FORTALEZAS y como
pilar fundamental, debemos explotar al
maximo el reconocimiento mundial de
Argentina como un pais ganadero por
excelencia y muy especialmente como
productor de carne. En segundo lugar,
la oferta genética es de primer nivel y
producto de muchos afios de incorpo-
racion de la mejor genética disponible,
seleccion y mejoramiento de nuestros
rodeos. La tecnologia y know how de
nuestros técnicos y Centros de IA no
tiene nada que envidiar a los paises
lideres en el comercio mundial.

Los precios, si podemos mantener
una politica econdmica estable, pue-
den ser muy competitivos. (Tabla 7).
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Mercado del semen bovino

Las OPORTUNIDADES que deberia-
mos aprovechar, tienen que ver con
situaciones que hacen del comercio
de genética bovina, algo con demanda
creciente debido a la necesidad mun-
dial de mejorar sus producciones.

También los diferentes paises y en
especial aquellos en vias de desarrollo
necesitan aumentar la produccion de
alimentos para sus poblaciones y la
genética es una herramienta accesible
y econdmica para lograrlo.

Los bloques regionales posibilitan
condiciones favorables para miembros
intrabloque como el caso del Merco-
sur (aranceles, protocolos sanitarios,
impuestos, etc). Por Ultimo, la globali-
zacion del mercado mundial de gené-
tica nos abre las puertas para poder
competir en mercados inpensados hace
algunos afos.

Pero también debemos tener muy en
cuenta nuestras DEBILIDADES para
tratar de corregirlas y no empantanarnos
antes de salir a competir internacional-
mente.

Primero debemos poner un ojo
en la situacién sanitaria del pais. Si
bien hemos dado varios pasos hacia
adelante en el tema Fiebre Aftosa,
hoy, nuestra condicion de “libre con
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vacunacion” nos complica el acceso a
varios mercados (EE.UU., México, UE,
Australia, Nueva Zelanda, etc). Si bien
no existe un impedimento sanitario, y
segun recomendaciones de la OIE se
puede comerciar libremente semen y
embriones desde un pais con nuestra
situacién sanitaria, muchos paises utili-
zan esto como excusa para aplicar una
barrera para arancelaria encubierta.

Las barreras internas (politicas y
burocraticas) también atentan contra
nuestra eficiencia como exportadores.
Solo basta mencionar exigencias con
poco sentido y burocraticas que, a
veces, diferentes organismos como
SENASA, ex ONCCA, comercio in-
terior, etc., aplican sin objetivo claro
y muchas veces encareciendo los
procesos.

Es por ello que debemos poner
gran esfuerzo en mejorar la relacion
publico-privada que otros paises com-
petidores hacen funcionar muy bien en
beneficio mutuo.

Se debe mejorar la informacion
respaldatoria de la genética a exportar
(DEP), hoy solo algunas razas disponen
de la informacion oficial a través de
programas de evaluacién genéticay el
estudio de genoma.

Otro punto a mejorar es la promo-
cion sectorial, hoy se hace a través
de esfuerzos individuales aislados y
con resultados variables. Los paises
lideres tienen estrategias sectoriales y
asistencia estatal.

Las politicas econémicas también
influyen de forma importante, depen-
diendo del momento. Por ejemplo, si
el tipo de cambio se mantiene bajo
de forma artificial, como ha sucedido
en los ultimos afnos, afecta de forma
directa y negativa en las exportaciones.

Si miramos las AMENAZAS que nos
esperan en el mercado internacional,
debemos prepararnos para contrarres-
tarlas y ver el mejor camino a seguir.

Las Barreras No Arancelarias (BNAs),
que pueden ser técnicas, sanitarias u
operativas, son usadas por algunos
paises para dificultar el acceso de de-
terminados productos a sus mercados.
El ejemplo que citamos antes sobre
la Aftosa es un caso que sufrimos en
forma directa, aunque también existen
otras que pueden complicar el acceso
a mercados (exigencias zootécnicas,
aduaneras, etc.).

La competencia en el mercado
internacional nos hace chocar con la
realidad, al ver que algunos paises son
mas eficientes que nosotros y quizas se
pierden oportunidades por no estar a la
altura de las circunstancias.

Los bloques regionales y la globa-
lizacién del mercado que habiamos
mencionado como oportunidades, se
nos pueden volver en contra y como
una amenaza, si queremos competir
en un blogue no siendo miembros (Ej.:
NAFTA, UE) y la posibilidad de encon-
trarnos con muchos competidores en
un mercado sobre ofertado (tabla 7).

>

Afio LXXXI



CABANAS ADHERIDAS AL PEG

Don Manuel M, ‘ Don Riquin 4 ‘ Media Luna B~
San Maron 6 ‘ Santa Elena X

Genética patagonica, ganadora en todas las pistas
RESULTADOS 2016

VIEDMA
Rdo. Gran Campedn Macho PR (San Maron)
Lote Rdo. Gran Campeon Macho PR (San Mardn)
Lote Gran Campeon Hembra PR (Santa Elena)

GRAL CONESA
Rdo. Gran Campeén Macho PP (San Mardn)
Lote Gran Campedon Macho PP (San Marén)
Gran Campeon Macho PR (San Maron)

SARMIENTO
Gran Campedn Macho PP (Media Luna)

Lote Rdo. Gran Campeon Macho PP (Santa Elena)
Gran Campeon Hembra PP (Media Luna)
Gran Campeon Macho PR (San Maron)

Rdo. Gran Campedn Macho PR (Don Riguin)
Lote Gran Campedon Macho PR (San Marén)
Lote Rdo. Gran Campeén Macho PR (Don Riquin)
Lote Gran Campedn Hembra PR (Media Luna)
Lote Rdo. Gran Campeon Hembra PR (Media Luna)

ESQUEL
Rdo. Gran Campeén Macho PP (Media Luna)
Rdo. Gran Campeon Macho PR (San Maran)
Lote Rdo. Gran Campeén Macho PR (San Marén)
Lote Rdo. Gran Campedn Hembra PR (Don Manuel)
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Mercado del semen bovino

Conclusiones

> Las estadisticas son el reflejo de la actividad y nos
muestran los cambios en la evolucién del sector.

> Las biotecnologias de la reproduccion y en especial
la inseminacién artificial (IA) son poderosas herra-
mientas para la difusion de la genética superior con
el consiguiente mejoramiento genético.

> En Argentina y el mundo se viene dando un creci-
miento del uso de la inseminacion artificial, en gran
medida por la adopcion de métodos de IA a tiempo
fijo (IATF).

> Este crecimiento esta directamente influenciado por

cuestiones econdmicas y climaticas.

> Argentina importa mayoritariamente semen de razas
lecheras y exporta semen de razas carniceras casi
en su totalidad.

> La comercializacion de semen sexado en Argentina ha
crecido en forma exponencial impulsada fundamental-
mente por semen de razas lecheras y en especial de toros
jévenes genémicos.

> El mercado internacional esta dominado por EEUU, Ca-
nada y paises de la UE.

> La exportacion de semen bovino de Argentina ha crecido
en forma considerable, pero si maximizamos nuestras
fortalezas y corregimos o minimizamos nuestras debili-
dades, estaremos en mejores condiciones para competir
eficazmente en el mercado internacional, contrarrestando
las amenazas y aprovechando las oportunidades que se
nos puedan presentar. @
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importancia

de utilizar DEP mejoradas con la genomica
en la Seleccion de Bovinos de Carne.
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n la actualidad, las DEP estan

ampliamente aceptadas por la

industria y son utilizadas con
frecuencia por los productores para
tomar decisiones de criay de compra.
Han ido ganando aceptacion general
porque explican de manera efectiva
las diferencias genéticas entre distin-
tos individuos que han sido evalua-
dos. El nivel de confianza de la DEP
de un animal especifico se describe
de manera numérica por un valor
denominado “Precisién”. Los valo-
res de precision en USA son niveles
relativos entre 0 y 1, que representan
la cantidad de informacién utilizada

Traducido por Inés Vitalini

Por Bob Weaber, Phd, Profesor adjunto y
especialista en cria de la Universidad del

Estado de Kansas y Matthew L. Spangler,
Profesor ajunto y especialista en genética
de bovinos de carne de la Universidad de
Nebraska-Lincoln.

para calcular la DEP. Un animal con
valores de precisién cerca del cero
tienen pocos datos disponibles en la
evaluacién, mientras que un animal
con una precision de 0,99 tiene una
gran cantidad de informacion (proge-
nie) evaluada.

La tasa de cambio genético que se
puede lograr en un sistema de selec-
cién de bovinos de carne esta limi-
tada por ciertos factores. Entre ellos
se encuentra la intensidad (cuantos
animales tenemos que seleccionar
0 cuan minuciosos podemos ser), la
cantidad de variacion genética del/



los rasgo/s de interés y finalmente la
precisién de las predicciones genéti-
cas que utilizamos en la seleccion. El
resultado de estos tres valores dividi-
dos por los intervalos generacionales
(edad promedio de los padres cuando
nace la proxima generacion) resultan
en la tasa esperada de cambio gené-
tico logrado por afo. En la industria
de la carne los productores tienen la
capacidad de cambiar cada uno de
estos factores, en alguna medida,
salvo la variacién genética.

La intensidad de seleccion puede
modificarse a través de la utilizacion
de la IA o tal vez con la compra de
genética de elite. El intervalo gene-
racional puede manipularse con un
descarte mas rapido del rodeo de
vacas o de los toros. La disminucién

abrupta del intervalo generacional
puede tener consecuencias econémi-
cas negativas para el negocio, como
consecuencia de la pérdida de capital
por la venta de vacas jovenes que aun
no han depreciado completamente
su valor. La mayor oportunidad de
cambiar la tasa de progreso genético
en la industria de la carne es a través
del mejoramiento de las precisiones
de las predicciones genéticas sobre
las cuales los productores basan en

gran parte sus decisiones de selec-

cion y en consecuencia disminuyendo
el intervalo generacional, ya que toros
mas jévenes pueden utilizarse con
mayor confianza.

El mejoramiento que se ha logrado
sobre las precisiones de las DEP se
han basado en la recoleccién de
registros de fenotipo directamente
sobre el rasgo de interés o sobre
rasgos indicadores. Los esquemas de
recoleccién de datos varian en gran
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El valor y la importancia

de utilizar DEP mejoradas con la genomica

en la Seleccion de Bovinos de Carne.

medida, dependiendo del rasgo y
la edad del animal al momento de
la toma del mismo. Para los rasgos
como estabilidad o duracion de la vida
productiva, la evaluacion de la hija de
un toro por lo general se completa
mucho después de que el toro ha sido
retirado de la produccién. Para otros
rasgos como peso de carcasa, nivel
de marmoéreo y area de ojo de bife, el
animal debe ser faenado o se deben
tomar datos por ultrasonido como indi-
cadores del rasgo. Todos los datos de
fenotipo conllevan gastos de recolec-

cion y procesamiento. Para lograr altos
niveles de precision se debe incluir
en la evaluacién muchisima cantidad
de datos de progenie de primera y/o
segunda generacion.

El tiempo es todo.

Los valores de precisién de los toros
comprados por productores comercia-
les, como toros de un afio seran bajos.
En la mayoria de los casos, los datos
de performance del toro en cuestién
para los rasgos que se han observado

antes del dia de la venta, se incluiran
en las predicciones genéticas ademas
de lainformacion de pedigree. Para los
rasgos maternos tales como prefiez
de la vaquillona, estabilidad y leche
materna, aln no se han producido
hijas entonces solo se podran contar
con DEP por estimacion de pedigree
que tiene la precisién mas baja. A fin
de mejorar la precision de las DEP de
toros de un afio se necesita otra fuente
de informacion.

La informacién gendmica, en la
forma de Polimorfismos Nucleétidos
Simples (SNP) siempre ha sido la gran
promesa para aumentar la precision de
las Diferencias Esperadas en la Proge-
nie (DEP). Esta promesa finalmente es
una realidad para aquellas razas que
han incorporado esta informacion en
sus cdlculos de DEP. Para aquellas ra-
zas que no lo han hecho, la informacién
genomica para rasgos complejos (los
que estan controlados por varios ge-
nes), esta disponible para productores
en un contexto aislado y se publica de
manera separada de las DEP.
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Una de las ventajas fundamentales
de los predictores genémicos (es decir
de los Valores de Cria Moleculares -
MVB) es que esta informacion se puede
generar en la vida temprana del animal
y en consecuencia permite aumentar
la precision de las DEP especialmente
de animales jovenes, que aun no han
producido progenie. Lo ideal es que
los datos de MVB sean utilizados para
influenciar las DEP de los animales jo-
venes antes de que se tome cualquier
decision de seleccién (performance
basada en el descarte) en el nivel de
cria. Las tendencias genéticas de cria
y el flujo genético subsiguiente a los
productores comerciales sélo se mejo-
raran si los criadores utilizan realmente
las DEP mejoradas con la gendmica
para tomar decisiones de seleccion
para animales que retendran como
reproductores y ofreceran a la venta a
productores comerciales.

Realizar el genotipo de un grupo de
animales inmediatamente antes de
que salgan a venta, luego de que se ha
completado la seleccién, no colabora

en nada para mejorar la genética de la
poblacion: solo refuerza a la comer-
cializacion y le permite tomar mejores
decisiones de seleccion dentro de un
subgrupo altamente seleccionado que
se ofrecera a la venta.

El beneficio de la inclusién de predic-
ciones genodmicas dentro de las estima-
ciones de las DEP es proporcional a la
cantidad de variacion genética explica-
da por el predictor genémico (Thallman
et al, 2009). En la ganaderia al dia de
hoy, muchas razas han elaborado DEP
asistidos por marcadores, incluyendo
Brangus, Angus, Hereford, Angus Co-
lorado, Limousin, Gelbvieh, Charolais,
Simmental y Santa Gertrudis y otras
estan en proceso de elaboracién.

Aplicacion.

La pregunta que generalmente se
hacen los productores es ¢funciona?
Es fundamental entender que esta
no es una pregunta valida ya que la
respuesta verdadera no es binaria (es
decir si 0 no). La pregunta importante

para hacerse es “¢cuan bien funciona?”
y la respuesta a esa pregunta esta
relacionada a cuanta de esa variacion
genética puede explicar la prueba de
marcadores. La magnitud de los bene-
ficios dependera de la proporcion de
la variacidn genética (%GV) explicada
por un panel dado de marcadores,
donde la %GV es igual a la casilla de
correlacion genética multiplicado por
100. La Tabla 1 muestra la relaciéon que
existe entre las correlaciones genéticas
(precisién verdadera), %GV y precision
de la Federacion de Mejoramiento de
Carne Bovina (BIF). La precision BIF
es la estandar para todas las razas de
bovinos de carne de USA.
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de utilizar DEP mejoradas con la genomica

en la Seleccion de Bovinos de Carne.

r (true accuracy % GV BIF
0.1 1 0.005
0.2 4 0.020
0.3 9 0.046
04 16 0.083
0.5 25 0.132
0.6 36 0.200
0.7 49 0.286

Tabla 1. La Tabla 1 muestra la relaciéon que
existe entre las correlaciones genéticas
(precisién verdadera), %GV y precision de
la Federacion de Mejoramiento de Carne
Bovina (BIF). >

La combinacién de fuentes de in-
formacion de DEP moleculares y tra-
dicionales tiene el potencial de permitir
una mayor precision y una mayor tasa
de cambio genético. El aumento en la
tasa de cambio genético puede ocurrir
por el aumento de las precisiones de
las DEP (y consecuente precision de
la seleccion) y por la disminucién del
intervalo generacional. Esta disminu-
cion del intervalo generacional medio
puede ocurrir especialmente para toros
padres que son utilizados con mayor
frecuencia en edades mas tempranas,
dado el aumento en la confianza de
su superioridad genética como conse-
cuencia del agregado de informacién
genomica.

El grafico 1 ilustra el beneficio de
incluir MVB en las DEP (o Valores

W2 =HEREFORD

Precision Niveles de Heredabilidad
r BIF h?2(0.1) h2(0.3) h?(0.5)

0.1 0.01 1 1 1
0.2 0.02 2 1 1
0.3 0.05 4 2 1 Tabla 2. Cantidad aproxi-
0.4 0.08 8 3 2 mada de progenie necesa-
0.5 0.13 13 5 3 ria para alcanzar los niveles
0.6 0.2 22 7 4 de precision (verdaderos (1)
0.7 0.29 38 12 7 y estandar BIF) para tres
0.8 0.4 70 22 13 heredabilidades (h)
0.9 0.56 167 53 30

0.999 0.99 3800 1225 700

Estimados de Cria EBVs, que es el
doble del valor de una DEP) sobre la
precisiéon (en la escala BIF) cuando
el MBV explica el 40 por ciento de la
variacién genética (GV), que es sinéni-
mo con el valor R2 de 0,4. La porcion
mas oscura de las barras muestran
la precisién de las DEP antes de la
inclusion de informacién gendémica
y la porciéon mas clara muestra el

aumento en la precision luego de la
inclusion de la informacién de MVB en
el calculo de las DEP. A medida que el
%GV aumenta, aumenta la precision
de la DEP. Ademas, los animales que
tienen precisiones mas bajas se ven
mas beneficiados por la inclusion de
informacion gendmicay los beneficios
disminuyen a medida que aumenta la
precision de las DEP. >
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Grafico 1. Aumento de la precision integrando la infor-

maciéon gendémica que explica el 40% de la variacion

genética en los Valores Estimados de Cria. (EBV).

Sin perijuicio de los %GV que se
supusieron, los beneficios de incluir
informacién genémica en las DEP
se disipan cuando la precision de
la DEP se encuentraentre 0,6 y 0,7.

Por el otro lado, cuando el %GV
es 40, un animal con precisién 0

(cero) puede superar una pre-
cision de 0,2 solo con la infor-
macién gendmica. Esto seria
comparable con tener aproxima-
damente 4 hijos para un rasgo
altamente heredable o de 7 hijos
para un rasgo de heredabilidad
moderada. (Tabla 2).

CONCLUSIONES

La gendémica y las DEP mejoradas por
la genémica o asistidas por marcadores
correspondientes se han convertido en
una realidad. Las predicciones genémicas
dentro de una raza basada en genotipos de
50 K reales o imputados, han demostrado
sumar precision, especialmente a toros j6-
venes, para varios rasgos. El empujén que
nos hara avanzar sera la adopcion de esta
tecnologia por parte de criadores y pro-
ductores comerciales de bovinos de carne.
Ademas, la metodologia relacionada con el
uso de esta tecnologia en el cruzamiento o
animales de razas sintéticas es realmente
necesaria. El eje para la adopcion por parte
de los compradores de toros comerciales
sera que vean el valor del aumento de las
precisiones de las DEP y en consecuencia
paguen por ello. Aun existe la necesidad de
recolectar y registrar de manera rutinaria
la informacion fenotipica por parte de los
criadores. Los productores comerciales
deben saber que las DEP y los valores de
indices econémicos son la moneda corrien-
te de la seleccidén de bovinos de carne. La
tecnologia genoémica solo fortalece esas
herramientas, no las reemplaza.
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Cruzamiento para

Por Bob Weaber
Universidad de Missouri.
Traducido por Inés Vitalini.

producciones comerciales

de bovinos de carne

El mejoramiento de la posicion econémica del campo es un proceso
en marcha para muchos productores comerciales de cria.

e puede mejorar la rentabilidad

aumentado el volumen de la

produccién (es decir, los kilos

de terneros que se venden) y/o el
valor de los productos que se venden
(mejorando la calidad). La reduccion
de los costos de produccion y el
equilibrio de los precios también
pueden ayudar. Cada vez mas pro-
ductores confirman el hecho de que un sistema de
cruzamiento estructurado los ayuda a alcanzar un
aumento en la productividad y a reducir los costos
de produccién. Las diferencias halladas en los
precios, popularidad y percepciones de utilidad
de algunas razas y color del animal han motivado
a los productores a que se alejen de sistemas de
cruzamiento correctos. El objetivo principal de este
articulo es ilustrar la importancia econémica que
posee el cruzamiento.

HEREFORD

¢Por qué cruzar?

El uso del cruzamiento ofrece dos ventajas distinti-
vas e importantes en comparacion con el uso de una
raza unica. Primero, los animales cruzados poseen
heterosis, o vigor hibrido. Segundo, los animales
cruzados combinan las virtudes de las razas proge-
nitoras. El término “complementariedad de la raza”
generalmente se utiliza para describir combinaciones
de razas que producen animales altamente deseables
para un amplio rango de rasgos.
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kg. Los terneros F1 (primera cruza) que surgen de
este servicio tienen un peso promedio al destete de
248 kg. El porcentaje de heterosis es del 4% (0,04)
0 (248-238)/238. Este porcentaje se calcula como la
diferencia entre el promedio de la progenie y el pro-
medio de los padres de raza pura dividido el promedio
de los padres de raza pura.

Cada vez mas productores confirman el hecho
de que un sistema de cruzamiento estructurado

los ayuda a alcanzar un aumento en la produc- .
v P La heterosis es el resultado del aumento de la

tividad y a reducir los costos de produccion. heterocigosidad del mapa genético de un animal
cruza y se refiere al estado en el cual el animal
posee dos formas distintas de un gen. Se cree que
la heterosis es el resultado de la dominancia de un
geny larecuperacion de la depresion producida por
el inbreeding (dos animales que estan relacionados
entre si) de las razas puras. Por lo tanto, la heterosis
depende de que el animal tenga dos copias distin-
tas de un mismo gen vy el nivel de heterocigosidad
depende de las copias de genes que herede al azar
de sus padres. Por lo general, los animales que son
cruzas de razas que no tienen relacion, como Angus
y Brahman, presentan mayores niveles de heterosis,
debido a la mayor heterocigosidad, en comparacion
con las cruzas de razas que son genéticamente
mas similares tales como las cruzas logradas entre

Angus y Hereford. >

¢Qué es la heterosis?

La heterosis se refiere a la superioridad del animal
cruzado en relacién con el promedio de sus padres
de raza pura. Generalmente se informa como un
porcentaje del mejoramiento del rasgo de interés. Por
ejemplo, toros de raza A, que tienen un peso promedio
de destete de 250 kg. se cruzan con vacas de raza
B, que tiene un peso promedio de destete de 227
kg. Por lo tanto, el promedio de peso al destete de
los padres de raza pura es de (250+227)/2 = 238.50
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producciones comerciales Rasgo el e
de bovinos de carne g 32 ¥
Supervivencia al destete, % 1,4 1,9
Peso al Nacer, kilos 1,7 2,4
Peso al Destete, kilos 16,3 3,9
Por lo general, la heterosis genera: aes0ld) .Aﬁ(?’ lf”os = 29,1 38
) ] ) Ganancia diaria de peso, Kg./dia 0,08 2,6
-Un mayor mejoramiento en los rasgos de baja
heredabilidad (Tabla 1). Tabla 2. Unidades individuales y porcentaje
-Mejoramientos moderados debido a la heterosis de heterosis por rasgo.
se pueden observar en los rasgos moderadamente Unidades de Porcentaje
heredables. Rasgo heterosis (%)
-Una baja o ausencia de heterosis en los rasgos Tasa de paricion, % 35 3,7
altamente heredables. Supervivencia al destete, % 0,8 1,5
La heredabilidad es la proporcién de la variacion Peso al Nacer, kilos 1,6 1,8
observable de un rasgo entre animales, que se obtiene Peso aI.Destetie, kilos 18,0 3.9
con la genética que se trasmite entre generacionesy la Longevidad, afios 1,36 162
variacion que se observa en el fenotipo del animal, el Productividad de por vida
resultado de la genética y efectos medioambientales. Cantidad de terneros 0.97 17,0
Peso acumulado al Destete, kg. 600 25,3

Los rasgos tales como reproduccion y longevidad tie-

nen baja heredabilidad. Estos rasgos responden muy Tabla 3. Unidades maternales y porcentaje

lentamente a la seleccién dado que la gran proporcion de heterosis por rasgo.

de variacion observada en ellos se debe a factores

medioambientales y efectos genéticos no sumatorios, ¢Por qué es tan importante

y un pequefio porcentaje se debe a la suma de dife- tener vacas cruza?

rencias genéticas. La heterosis generada a través del
cruzamiento puede mejorar de manera significativa la

La produccién de terneros cruza produce ventajas

performance de un animal respecto de los rasgos de tanto en la heterosis como en la combinacion de rasgos

baja heredabilidad. El cruzamiento ha demostrado ser deseables de dos o mas razas. Sin embargo, los mayo-

un método eficiente para mejorar la eficiencia repro- res beneficios econdmicos del cruzamiento que pueden

ductiva y la productividad en bovinos de carne. obtener los productores comerciales provienen de las
vacas cruzadas. La heterosis materna mejora el medio

ambiente que una vaca provee para su ternero como

Rasgo Heredabilidad | Nivel de Heterosis . . .
. asimismo la performance reproductiva, longevidad y
Cargasa/producto terminado . durabilidad de la vaca. El mejoramiento del medioam-
Medidas del esqueleto Alta Bajo (0 a 5%)

) iente maternal i maternal nav
D0 66 &l el biente maternal, o capacidad maternal, que una vaca

o provee a su ternero se manifiesta en la supervivencia
Tasa de Crecimiento

del ternero al destete y aumenta el peso al destete. Las
Peso al Nacer

vacas cruzas muestran mejoramientos en las tasas de

Peso al Destete Mediana Medio (5 a 10%)

Peso al Afio paricién cerca de un 4% y un aumento en la longevidad
Produccion de leche de mas de un afio como consecuencia de los efectos
Habilidad materna de la heterosis. La heterosis produce un aumento en la
Reproduccion productividad en vida de la vaca de aproximadamente
Sanidad Baja Alto (10 a 30%) un ternero y 272 kilos de peso al destete de sus hijos.

Longevidad de la vaca
Prod. de la vaca en general

Tabla 1. Sintesis de heredabilidad y nivel de heterosis
por tipo de rasgo. (Adaptado de Kress y MacNell 1999).
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El cruzamiento puede tener efectos positivos sobre
el balance final de un campo no solo por aumentar
la calidad y pago bruto del peso de los terneros, sino
también por aumentar la durabilidad y productividad
de la vaca de cria.
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¢Como puedo aprovechar el poder
de la complementariedad de razas?

La complementariedad de razas es el efecto de
combinar razas que poseen distintas virtudes. Cuando
se considera el cruzamiento desde el punto de vista
de la producciéon de hembras de reemplazo, se puede
seleccionar razas que tengan rasgos maternales com-
plementarios de modo tal que las hembras resultantes
se adecuen lo mejor posible a su medioambiente de
produccién. Los servicios que tienen como objetivo
la produccién de terneros de venta deben centrarse
en complementar los rasgos de las vacas y ajustar la
performance de los terneros (rasgos de crecimiento
y carcasa) al mercado.

Existe una gran cantidad de informacion que des-
cribe las competencias principales (tipo biolégico) de
varias de las razas que se utilizan cominmente en la
actualidad. Los rasgos generalmente se combinan en
grupos tales como maternales/reproduccion, creci-
miento y carcasa. Cuando se seleccionan animales
para un sistema de cruzamiento, la raza es lo primero
que se debera tener en cuenta. Las razas que se
incluyan en dicho programa dependeran de varios fac-
tores incluyendo la composicion de razas que posee
el rodeo de vacas en ese momento, medioambiente

de forraje y produccion, el sistema de desarrollo de
hembras de reemplazo y el mercado de terneros al
que apunta el programa.Todos estos factores ayudan
a determinar laimportancia relativa de los rasgos para
cada fase de produccién. Si se aplica un sistema de
cruzamiento, no hay que caer en la concepcién de
que ya no se necesitara seleccionar y comprar toros
0 semen de buena calidad para su rodeo. La hetero-
sis no puede vencer el ingreso de genética de mala
calidad. La calidad de la progenie de un sistema de
cruzamiento esta limitada por la calidad de los padres
que la produce. A la inversa, no se debe creer que la
seleccion de toros o semen de extrema alta calidad
0 que la seleccién de la raza correcta van a hacer
resaltar las ventajas de un sistema de cruzamiento
efectivo. El cruzamiento y la seleccion de toros son
complementarios y deben utilizarse conjuntamente
para construir un sistema de servicio 6ptimo en ro-
deos comerciales (Bullok and Anderson, 2004).
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producciones comerciales

de bovinos de carne

% de Heterosis Tamaiio
Tipo de sistema % de terneros Ventaja mantenida minimo  Cantidad
rodeo comerciali-
de vacas zados (%) (b) (%) (c) de rodeo  de razas
Rotacion de 2 razas Rotacion A*B 100 100 16 67 2 50 2
Rotacion de 3 razas Rotacion A*B*C 100 100 20 86 3 75 3
Rotacion A*B 50 33 2
Rotacidn 2 razas/toro terminal Tx (A*B) 50 67 1
Total 100 100 21 90 3 100 3
Cruza terminal con
hembras de raza pura (d) Tx (A) 100 100 8,5 0 1 Cualquiera 2
Cruza terminal con hembras
F1 compradas Tx (A*B) 100 100 24 100 Cualquiera 3
Rotacidn de toros Rotacion A*B 100 100 12 50 Cualquiera 2
cada 4 afos Rotacion A*B*C 100 100 16 67 Cualquiera 3
2 razas 100 100 12 50 Cualquiera 2
Razas mixtas 3 razas 100 100 15 63 Cualquiera 3
4 razas 100 100 17 75 Cualquiera 4
A*BxA*B 100 100 12 50 Cualquiera 2
Rotacion de toros F1 sin relacién A*BxA*C 100 100 16 67 Cualquiera 3
A*BcC*D 100 100 19 83 Cualquiera 4
Tabla 4. Sintesis de sistemas de cruzamiento por nimero de ventajas y otros factores (a).
(a) Adaptado de Ritchie et al. / (b) Medido en aumento de porcentaje en kilos de ternero destetado por vaca expuesta /
(c) Relativo al F1 con heterosis 100% / (d) Gregory and Cundiff, 1980
HEREFORD Afio LXXXI
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Cruzamiento para
producciones comerciales

de bovinos de carne

éCuales son las claves
para lograr programas

de cruzamiento exitosos?

Varios de los desafios que se han
asociado con los sistemas de cruza-
miento en el pasado son el resultado
de la aplicacion indisciplinada de los
sistemas. Teniendo esto en cuenta,
se debe tener precaucién con la
seleccion de un sistema de servicio
que se adecue a la cantidad de mano
de obra y experiencia con la que se
cuenta, para aplicar de manera co-
rrecta el programa. Los sistemas de
cruzamiento varian en complejidad
desde programas muy simples, tales
como el uso de genética hibrida, que
es tan sencilla como la cria de unaraza
pura, hasta sistemas de cruzamiento
rotativos elaborados con cuatro o mas
razas intervinientes. La gran clave
del éxito es elaborar a conciencia un
plan y luego atenerse al mismo. Hay
que asegurarse de establecer metas
alcanzables. La disciplina es esencial.

Sistemas de cruzamiento.

Los sistemas de cruzamiento prac-
ticos que se aplican en rodeos comer-
ciales varian considerablemente entre
rodeos. Varios factores determinan
la practicidad y efectividad de los
sistemas de cruzamiento para cada
operacion. Estos factores incluyen el
tamanfo del rodeo, mercado al que se
apunta, razas existentes en el rodeo,
nivel de experiencia en el manejo, per-
sonal disponible, sistema de pastoreo,
instalaciones de manejo y la cantidad
de pasturas de cria disponibles. Cabe
destacar que en algunos casos la can-
tidad de pasturas de cria necesarias
se pueden reducir a través del uso de
la inseminacién artificial.

Entre las consideraciones adiciona-
les se pueden incluir las decisiones de
operacion de compra de hembras de
reemplazo o seleccién y cria de las
mismas a partir del rodeo propio. La

compra de hembras de reemplazo con
buena sanidad y bien desarrolladas
de razas mixtas apropiadas puede
ser la forma mas rapida y simple para
los criadores, especialmente para los
pequefios, de maximizar la heterosis
maternal en el rodeo de vacas. Sin
importar el sistema de cruzamiento
elegido, se necesita un plan a largo
plazo y compromiso para obtener el
maximo beneficio del cruzamiento. Es-
tos sistemas se sintetizan en la Tabla
4 por su ventaja productiva medida en
porcentajes de kilos de ternero deste-
tado por vaca expuesta. Ademas, la
tabla incluye la cantidad esperada de
heterosis retenida, la cantidad minima
de pasturas de cria que se necesitan,
si se necesitan comprar reemplazos, el
tamafio minimo del rodeo para que el
sistema se aplique de manera eficiente
y la cantidad de razas implicadas. @
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Por Heather Smith Thomas
Extraido de la revista “Hereford World”
Enero 2015

Traducido por Inés Vitalini

Cuando la vaca reconoce al ternero por el olor.

INSTINTO MATERNAL

> Consejos para ayudar
en el proceso del vinculo LAS HORMONAS SON CLAVE.
El proceso del vinculo es una mezcla

A veces nos encontramos con vacas o vaquillonas compleja de comportamiento induci-
do por hormonas y comportamiento

que no quieren criar a sus terneros recién nacidos. Las aprendido. Las vacas maduras que

madres mas reacias cambian de parecer en aproxima- ya han tenido terneros son mas aptas
B . i para criar rapidamente a sus terneros

damente un dia y son buenas madres a partir de ahi. . .
que las vaquillonas de primera pa-

Algunas pocas parecen tener un déficit hormonal y a ricién. La experiencia es parte de la

, ion: las v mas viejas tienden
pesar de que se las convence para que crien a sus ter- ecuacion: las vacas mas viejas tiende

a ser madres mas consistentes con

neros este afio, son nuevamente reacias en la proxima mas instinto maternal que las vaqui-
paricién. La mayoria mejora con el tiempo, pero algunas llonas, pero solo una pequefa parte.

son tan obstinadas como la primera vez.
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El Dr. Joseph Stookey, médico
veterinario, dice que las hormonas
inician y conducen la mayoria de lo
que percibimos como comportamiento
maternal. “Algunas vacas, especial-
mente las vacas viejas, se interesan en
cualquier ternero recién nacido hasta
una semana antes de que paran ellas
mismas. Su motor hormonal ya co-
menzo6 a funcionar, esas hormonas ya
estan alcanzando el nivel que las hace
receptivas a cualquier ternero nuevo”.

“En el otro extremo, estan las vacas
que no tienen el perfil hormonal correc-
to o los niveles correctos y rechazan
a su ternero. Vemos esto con mas fre-
cuencia en las vaquillonas de primera
paricién o en algunas de las vacas a las
que se asisten los partos, o aquellas a
las que se les realiza una cesarea. Si
cuesta trabajo sacarle el ternero o si
sufre mucho trauma, es probable que
esté menos interesada por el ternero
recién nacido. Existen otras hormonas
que anulan el sistema completo, cau-
sadas por el estrés, dolor y algunas de

las drogas que se utilizan durante la

cesarea.” Agregé Stookey.

Los cambios en los niveles de pro-
gesterona y estrdégeno inician el pro-
ceso del nacimiento, pero el aumento
de los niveles de oxitocina es el que
dispara el comportamiento maternal.
La oxitocina se libera en el cerebro
durante el nacimiento. Su presencia
en el bulbo olfatorio del cerebro ayuda
a explicar el rol que cumple el olor en
el proceso de vinculacién, cuando la
vaca reconoce al ternero por el olor.”
La estimulacién del cuello uterino es

crucial para que se disparen las hor-
monas. Su liberacién esta causada por
el estiramiento y estimulacién del cue-
llo uterino y canal de parto. La estimu-
lacion del cuello uterino, la dilatacion
gradual del mismo a medida que las
patas del ternero empujan con cada
contraccion uterina y el paso subsi-
guiente del ternero por el cuello uterino
es uno de los principales disparadores
de la liberacion de oxitocina.
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D Instinto Maternal

Consejos para ayudar
en el proceso del vinculo

“Con la cesarea no hay mucha
estimulacién del cuello uterino, ya
que el ternero no pasa por ahi. Esta
podria ser una causa por la que la
vaca tarda en aceptar al ternero”.

Las vaquillonas de primer servicio
producen menos oxitocina que las
vacas que ya han tenido terneros
y el hecho de tener un menor nivel
de esta hormona puede ser la razén
por la cual las vaquillonas son me-
nos maternales y mas propensas a
rechazar o abandonar a sus terneros.

“Parir parece ser el mejor sistema
y permite la liberacién de la mayor
cantidad de oxitocina con partos
subsiguientes”. “Las vaquillonas tie-
nen menos experiencia que las vacas

y también tienen menos niveles de
liberacion de oxitocina en el cerebro
durante la paricién.”

VAQUILLONAS INSEGURAS
SOBRE LA MATERNIDAD.

A veces al principio una vaquillona
puede verse confundida o indiferente
hacia su ternero. Puede ser que se
quede echada luego de que el ter-
nero haya nacido sin molestarse por
levantarse. Una vez que se levanta
parece sorprendida de ver a ese ex-
trafia criatura nueva que se bambolea
cerca suyo. Puede ser que camine
hacia otro lado, ignorandolo o tal vez
lo patee cuando se levante e inten-
te tambalearse hacia ella. Algunas

vaquillonas atacan a los terneros si

intentan levantarse.

Si se tiene que sacar al ternero de
una vaquillona, este procedimiento
podra interrumpir el proceso de vin-
culacién. Si se saca al ternero recién
nacido con frio y lo lleva a un lugar
mas calido para secarlo antes de
que la madre tenga la oportunidad
de lamerlo y olerlo, esta intervencién
también puede alterar el vinculo
apropiado. “Una técnica que ayuda
a facilitar la respuesta materna es
untar los fluidos de nacimiento por
el hocico y lengua de la madre, luego
de un parto con asistencia.”

Tookey dice que esto parece dar
un salto para el comienzo de la res-
puesta maternal. El simple hecho
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de mover al recién nacido frente a

la madre tal vez no sea suficiente
estimulo para que comience el com-
portamiento maternal, especialmente
para algunas vaquillonas primerizas.
Volcar alimento sobre el ternero re-
cién nacido puede incitar a algunas
madres reacias a que se acerquen
al ternero y que eventualmente en-
tren en contacto con los fluidos de
nacimiento al momento que comen
el alimento. Cualquier atractivo que
pueda estimular a la vaca para que
lama al ternero es valido”.

En algunos casos, alguna vaquillo-
na no tendrd mucha leche al principio.
Luego, a medida que le baja mas
leche se volvera mas interesada en
su ternero. Si puede ayudar a que el

ternero mama de la vaquillona indife-
rente una o dos veces, por lo general
ella decidira que le gusta. Debera
retenerla para que amamante y que
no salga corriendo y patee al terne-
ro. “Si puede estimular la mamada
algunas veces ayudando a la vaca en
esta accion, la hormona sale a flote y
mejora el comportamiento maternal.”

Agregé Stookey. “La oxitocina
puede cambiar la agresién de la

vaquillona, su rechazo o miedo a
interés e instinto maternal.

VAQUILLONAS QUE SE
OPONEN FUERTEMENTE
A LA MATERNIDAD.

Si una vaquillona no acepta a su
ternero nuevo o lo ataca deliberada-
mente, necesita evitar que lastime
o mate al ternero. Si se encuentra
en un corral tal vez lo tire contra el
alambrado. En el campo abierto tal
vez se canse de hocicarlo, golpearlo
y se ira.

Algunas veces los nuevos instintos
de la madre primeriza le dicen que
eso es algo importante y que debe
intentarlo, pero no esta segura de
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D Instinto Maternal

Consejos para ayudar
en el proceso del vinculo

como hacerlo. Lo olfatea y comienza
a mugir si se mueve o intenta levan-
tarse. Tal vez lo empuje para que se
caiga si intenta levantarse. Esta en la
lucha, lista para proteger a este nue-
vo ternero de cualquier cosa, pero
esta confundida y concentra toda
esa agresion en él. Sin embargo, por
lo general si uno se mantiene fuera
de vista, y solo controla la situacion,
la vaquillona lo resolvera. Un indicio
que indica que sera buena madre
es cuando lame frenéticamente al
ternero y le muge incluso mientras lo
empuja. Necesita un poco de tiempo
para transmitir la actitud maternal en
la direccién correcta, alentandolo
hacia la ubre el lugar de golpearlo
con el hocico tan fuerte que no se
pueda levantar.

Por el contrario, si una vaquillona
no lame a su ternero y solo lo empuja
con su cabeza, habra que intervenir.
Si solo lo ignora, salvo cuando se
mueve y luego lo empuja, existe una
gran probabilidad de que no acepte
al ternero. Algunas veces, luego de
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que el ternero mama, la vaquillona
agresiva se tranquiliza y comienza
a cuidarlo, pero llegar hasta este
punto podra requerir varias ma-
madas con supervision, con un
ternero seguro en un area abierta
entre otras madres lactantes, para
que no pueda herirlo hasta que
cambie de parecer.

TRUCO DEL PERRO.

Algunas veces, si una vaca no
cuida a su ternero, se podran
disparar sus instintos maternales
y cambiar su parecer trayendo a
un perro al corral o su cercania.
La urgencia por proteger al ternero
de los depredadores es tan fuerte
que este truco por lo general hara
que la vaca se ponga nerviosa y
enojada con el perro y pensara
en el ternero y lo querra proteger.
Este truco podra ayudar a que de-
sarrolle un interés por el ternero y
comience a cuidarlo.

CONTROLAR A LA MADRE.
Si una vaca o vaquillona se niega
a cuidar a su ternero, mantenga a
la par en corrales separados que
estén contiguos, por algunos dias
para que no pueda lastimarlo. Si no
tiene corrales separados, coloque
un panel en la esquina para que el
ternero tenga un refugio cerrado.
Coléquelo con la madre dos o
tres veces por dia para que mame
hasta que se resigne y lo acepte.
Hasta la vaquillona mas testaru-
da puede criar a su ternero si se
persiste, a pesar de que dicha
aceptacion podra llevar entre dos o
tres semanas de mamada supervi-
sada. Si se le da un poco de alfalfa
para que coma al momento de la
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lactancia, la vaquillona se quedara
relativamente quieta para que el
ternero pueda mamar. Si sigue
agresiva intentando golpear con
su cabeza al ternero, contrélela
durante la lactancia. Una columna
de sujecién o mochera funciona
si esta dentro o cerca del corral.
Le podra dar un poco de pasto o
grano mientras esta controlada o
poéngale un cabresto y atela. Si solo
se le da de comer al momento de
la lactancia, sera mas probable que
se concentre en la comida mientras
que el ternero mama y tenga me-
nos intencion de atacarlo.

Por lo general luego de un par de
dias de esta supervision, incluso
la vaquillona mas testaruda dejara
al ternero mamar y ya no tendra
que atarla. Igualmente debera
supervisar la mamada por uno o
dos dias mas, pero no intentara
lastimar al ternero cada vez. Even-
tualmente vera senales de que lo
esta tolerando. La vera parada
cerca del refugio y se sentird a
gusto estando cerca en lugar de
estar del otro lado del corral ig-
norandolo. Una vez que comienza
a mostrar un cambio de corazén,
mugiéndole al ternero en su refu-
gio, lamiéndolo un poco mientas
mama o preocupandose cuando
vuelven a colocarlo en su refugio,
por lo general ya es seguro dejarlos
juntos. Obsérvelos por un tiempo
para asegurarse de que no lastime
al ternero. Incluso si lo intenta y los
debiera separar nuevamente, solo
es cuestiéon de tiempo el hecho de
aceptarlo. Una vez que comienza
a cambiar de parecer, sabra que
puede criar al ternero. @
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NOTI

Los beneficios de la autogestion
para el movimiento de animales.

Implica un ahorro sustancial
de tiempo y se puede aplicar
a todas las especies animales.
El productor puede realizar sus
movimientos a cualquier hora,
sin necesidad de dirigirse a las
oficinas del Organismo.

El sistema de autogestiéon del
Servicio Nacional de Sanidad y
Calidad Agroalimentaria (Senasa)
permite tramitar los documentos
de transito electrénico (DT-€) de
todas las especies a través del
Sistema Integrado de Gestion
de Sanidad Animal (SIGSA). El
productor puede realizar sus
movimientos a cualquier hora,
sin necesidad de dirigirse a las
oficinas del Organismo.

Para operar sus tramites de esta
forma, el productor debe mante-

ner actualizada su inscripcion en

el Registro Nacional Sanitario de
Productores Agropecuarios (Renspa),
poseer una clave fiscal y disponer de
una cuenta corriente o caja de ahorro
(CBU) para efectuar el pago de los
aranceles.

Para iniciar la habilitaciéon de este ser-
vicio, debe adherir su CBU a través de
la pagina Web de la AFIP con su clave
fiscal. Luego dirigirse a “Administrador
de Relaciones de Clave Fiscal”, bus-
car “Adherir Servicios”, seleccionar
“Senasa”, ir a “Servicios Interactivos”
y seguir a “SIGAD”. Para continuar el
tramite es necesario cargar e imprimir el
Formulario de Adhesion a Pago Directo.

El productor tendra que presentar el
formulario de adhesion y la constancia
de CBU de la caja de ahorro o cuenta
corriente debidamente certificada por
la entidad bancaria en la oficina local
donde opera habitualmente, en el
Centro Regional o en la Sede Central.

Pasadas 72 hs. de esta presentacion,
una vez que constate en la Web de la
AFIP en el SIGAD o le notifiquen via
e-mail que su cuenta fue aprobada,
tendra que dirigirse a la oficina donde
emite sus DT-e para solicitar la habili-
tacion en el sistema.

Por ultimo, debera firmar la de-
claracién jurada de adhesion a la
autogestion. Una vez finalizados
estos pasos, debera adherir el
SIGSA a los servicios interactivos
de su Clave Fiscal para poder
operar con el sistema de manera
facil, rapida y desde su casa.

El servicio cuenta con una mesa
de ayuda del SIGSA de lunes a
viernesde 8 a 17 hs., ala que pue-
den comunicarse via telefénica
al 4121-5374/5436 y una guardia
los fines de semana, desde un
teléfono moévil disponible para
urgencias o inconvenientes con
el sistema: (011) 154-041-3614
de 8a20 hs.

“Esta es otra de las herramien-
tas de modernizacién que el
Senasa ofrece a los usuarios y/o
productores, que proporcionan
agilidad, comodidad y seguridad
a las transacciones ganaderas”,
asegurd Marcelo Ballerio, Director
de Control de Gestion y Programas
Especiales del Senasa.

Para consultas sobre la adhesién a
SIGAD, puede comunicarse al (011)
4121-5475 / 5087, por SIGSA al (011)
4121-5415 /5252 o via e-mail: hacela-
facil@senasa.gob.ar

Ademas, ingresando a la pagina Web
del Senasa (www.senasa.gob.ar/dt-e)
podra encontrar mas informacién y un
video instructivo sobre como adherirse
al sistema. @
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2017 /SEMANA HEREFORD

CAMPEON DEL MUNDO

“Semana Hereford: campedn del mundo”
Forth Worth / Texas, USA - Del 27 de enero al 3 de febrero

para mayor informacion: info@thecattlemarket.net

B DICIEMBRE 2016, DEL 1 AL 7

Clasificacion de la competencia “Hereford, campedn
del mundo” en www.HerefordBreeder.net
Jurados: José Bonica (Uruguay) — Glenn Trout
(Australia) — Einar y Miranda Lysell (Suecia) — Mark
McClintock (USA).

M VIERNES 27 DE ENERO DE 2017
Llegada de los jurados y delegados
al aeropuerto DFW

Tarde: evento social en Coopers BBQ
Noche en FW Stockyards.

B SABADO 28 DE ENERO 2017

Exposicién comercial de vaquillonas Hereford
Cocktail en la Asociacion Hereford de Texas (Jar-
dines botanicos)

Noche en FW Stockyards

B DOMINGO 29 DE ENERO 2017

12 pm: Venta de Vaquillonas Hereford
comerciales (FWSSR)

2.45 pm presentacién del Campedén del Mundo,
presentado por FW Mayor Betsy Price

3.00 pm: venta de Hereford seleccionado

Cena en Texas Polled Hereford

Noche en FW Stockyards

B LUNES 30 DE ENERO 2017

Exposicién Nacional Hereford de USA (FWSSR)
Cena en River Ranch organizada

por FW Mayor Betsy Price

Noche en FW Stockyards

B MARTES 31 DE ENERO 2017

Seminario en TCU Ranch Management.

Andlisis de 8 jurados con estudiantes sobre 8 te-
mas (genética, manejo de rodeo, nutricién, sanidad
animal, comercializacién, presupuestos y registros,
manejo del suelo y pasturas, capital humano).
Almuerzo en TCU Ranch Management.

Cena en Backstage Club y FWSSR Rodeo

Noche en FW Stockyards

B MIERCOLES 1 DE FEBRERO 2017
Mafana: Dudley Brothers, visita de rodeos
Tarde: Rocking Chair Ranch, San Angelo
Visita de rodeo

Noche en San Angelo

W JUEVES 2 DE FEBRERO 2017
GKB Cattle Co. Visita de rodeo
Demostracién de recortes, imagenes
Noche en Athens

B VIERNES 3 DE FEBRERO 2017
Mahfana: Iron Lake Ranch

visita rodeo

Tarde: Glaze Herefords - visita rodeo
Noche en FW Stockyards

B SABADO 4 DE FEBRERO 2017

Mafiana: Venta de campeones Junior en FWSSR
Tarde: Partida de los jurados y delegados
desde el aeropuerto DFW
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Banco Galicia:

MAS BENEFICIOS PARA
CRIADORES DE HEREFORD.

Tarjeta Galicia Rural - Hereford fue creada para que

usted pueda financiar la compra de todos los produc-

tos, insumos y servicios para el campo, cubriendo

ampliamente su ciclo productivo agricola o ganadero.
El objetivo es ofrecer herramientas financieras de ex-
celenciay las mejores condiciones para la financiacién
en las compras de reproductores, genética bovina e
insumos agropecuarios.

VENTAJAS Y BENEFICIOS
DE LA TARJETA GALICIA RURAL

Adecuar el pago minimo a su ciclo productivo y optar por el
porcentaje y periodo mas conveniente para abonarlo.

Realizar pagos parciales, sin necesidad de esperar al ven-
cimiento.

Obtener plazos y tasas preferenciales en sus compras a
través de acuerdos especiales.

Acceder a financiacién a cosecha con las mejores tasas y
€n pesos.

Visualizar toda la informacién de su Tarjeta de forma online
a través de Office Banking Disfrutar de la comodidad de
pagar sus servicios y otras prestaciones a través del Débito
automatico en su Tarjeta. Contar con una extensa red de
comercios adheridos.

Costos de emisidon y renovacioén bonificados, cuenta corriente
bonificada por 6 meses para nuevos clientes, y ofertas espe-
ciales en remates auspiciados y en empresas proveedoras
de productos y servicios relacionadas a la raza Hereford
(beneficio especial AACH)

Ademas, a todos aquellos socios que adhieran su Tarjeta
Galicia Rural - Hereford, la Asociacién les brindard un des-
cuento exclusivo del 15% sobre la cuota anual societaria.
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Tenga en cuenta que a través de
las compras que realice con la
Tarjeta Galicia Rural - HEREFORD,
contribuye con el financiamiento

de las distintas actividades de la
Asociacion, sin incremento alguno
para el portador de la tarjeta.

Los socios de la AACH que ya posean la
Tarjeta Galicia Rural pueden ser incluidos
en el “Grupo de afinidad HEREFORD”,
simplemente completando un formulario
que podra solicitar a info@hereford.org.ar
Aquellos socios que no poseen Tarje-
ta Galicia Rural y estén interesados en ese
u otro producto ofrecido por el Banco Gali-
cia deberan acercarse a la sucursal Galicia
que les resulte conveniente e indicar que
es asociado de la AACH o enviar un email
con su CUIT y datos de contacto
info@hereford.org.ar, [(ElCRNE
desde el Banco se comuniquen con usted.

Confiando en vuestra pronta adhesiéonala
TARJETA GALICIA RURAL - HEREFORD,
quedamos a su disposicion para toda
consulta.
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[ ] Segunda Jura Fenotipica

Il Prueba Pastoril
Genética Pampeana.

| pasado 3 de julio, se realiz6 la segunda
jura fenotipica de la Il Prueba Pastoril
Genética Pampeana en la Estacién Expe-
rimental INTA Anguil, “Ing. Agr. Guillermo
Covas”, con la participacion de cabafas
pampeanas de las razas Hereford y Angus, ac-
tuando como Jurado el Sr. Edgardo Macagno.

El manejo diario del rodeo lo realiza el
personal de Ganaderia de la Estacién Ex-
perimental, ademas de una Comision de la
Prueba y un Veterinario Asesor que realizan
recorridas perioddicas para verificar el estado
general de los animales. Por otra parte, los
técnicos del INTA realizan diferentes trabajos
sobre los animales para mantenerlos en el
mejor estado.

La 3?2 y ultima evaluacion se realizara en el
mes de Septiembre y posteriormente los toros
evaluados saldran a venta en un remate de Re-
productores a cargo de la Consignataria Vicar
Ganadera S.A. en la Localidad de Victorica, La
Pampa, en el mes de Noviembre. @
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Cobertura geografica
estratégica en la principal
zona agropecuaria del pais

Nuestros diarios
-con trayectoriade
décadas- cubren la
principal zona
agropecuaria del pais.
Las poblaciones
bonaerenses estan
directa o indirectamente
vinculadas al campo.
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rta de un abuelo a su nieto.

Recomendaciones que un criador considera utiles
transmitir a su nieto para que mantenga el alto nombre
conseguido por su ganado Hereford. Abril, 1961.

Diego querido:

Sostener el alto nivel y el nombre de nuestro ganado, recaera automaticamente sobre tus hombros,
en otras palabras, estaras obligado a seguir el rumbo trazado por tu abuelo y tu padre. Deseo ahora
hacerte unas cuantas recomendaciones, producto de mis largas observaciones y del estudio, las que
creo, sabras apreciar.

Sin lugar a ninguna duda heredaras un excelente plantel de vacas de cria. Consérvalo y mejéralo,
buscando siempre uniformidad en individualidad y color y que sean excelentes en su pedigree,
respaldadas por una linea de antecesores de magnifica calidad.

Con esta base, debes ser muy precavido en la busqueda de los toros para tu plantel, sean del propio
o de otro. Deben ser “compatibles™ y como primer paso considera el “tipo™. Si éste es satisfactorio,
obsérvalo echdndote al suelo para notar como se para en sus patas y qué cardcter manifiesta, si conforma
con el ideal que te has forjado en ese aspecto, mirale los pies que deban ser anchos y suaves, las patas
traseras amplias y llenas en el hombro, y no pases por alto la importancia que tiene la cabeza, pues es la
que acumula méas puntos en la tabla de cualidades, debiendo ser de tamafio que armonice perfectamente
con el del cuerpo: debe ser ancha y llena en la parte superior, con 0jos vivos, las ventanas de la nariz
ampliay en su punta tener un leve tinte rosado. El cuello debe tener una linea uniforme de la garganta
al pecho, el que debe ser ancho y redondo, sin puntas y que no se extienda hasta muy cerca de las patas.

Otras lineas de cuerpo.

Pasemos a otras partes del cuerpo. El tronco profundo y grueso de linea superior horizontal firme y
llena. Costillas arqueadas, largas y bien cubiertas en formas solidas sin dejar afinamientos, con ancas
largas a nivel con el lomo, cuartos convexos y musculosos. La linea inferior simétrica con la superior,
con flancos llenos y profundos. Patas cortas perpendiculares, bien separadas, de huesos fuertes. El cuero
cubierto de pelo sedoso y largo, parejo en su tono en todo el cuerpo. Como resultado de un armonioso
conjunto de cualidades, el animal deber ser desenvuelto en el andar, con desplazamientos equilibrados,
destacando la vigorosa condicion de la raza.

Utilizar toda la tecnologia a disposicion y la informacion objetiva que permita seleccionar con mas
criterio.

Conserva tu reputacion.

Aun cuando tendrdas muchas dificultades, nunca ceses en tus esfuerzos para producir animales
uniformes de méritos sobresalientes, y para estar perfectamente seguro de tu reputacién, nunca
transfieras un animal, si no es para consumo, del que no tengas seguridad que esta tan bueno como
para ser usado en tu propio plantel. Recuerda que tu prestigio de criador es tu mejor bandera y que
cada vez que transfieras una “alimaria” haces un agujero en tu buen nombre. Que tu lema sea: “No
cantidad, pero si calidad”.

Concurre a todas las principales exposiciones que puedas y observa con ojo critico la labor del
Jjurado. Nota si difieres con él, pero nunca digas a otros que estuvo equivocado; di simplemente: “no
estoy de acuerdo con las distinciones acordadas” y trata luego de poder observarlos bien de cerca lo
que te permitird comprobar en que ti y no el juez, estabas equivocado.

Ten siempre presente en tu fuero interno, como meta, que debes dejar este mundo mejor de como lo

hallaste.
Tu abuelo, Diego.
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Carne 100%
de Raza

Tenemos el agrado de invitarlo a usted a
que conozea nuestros locales. Creamos
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LAS TRANQUERAS

de Horacio La Valle y Marta Vila Moret de

1° de julio de 2016
Soc. Rural de Junin - Bs. As.
FIRMA MARTILLERA: Cia. Consignataria Paz Hnos. S.R.L.

Detalle Promedio Maximo Minimo
3 Toros PH PP $48.667 $53.000 $40.000
21 Toros PH PR $37.048 $46.000 $33.000

(_5 BELLAMAR
de Bellamar Estancias S.A.
04 de agosto de 2016

Chascomus - Bs. As.
FIRMA MARTILLERA: Colombo y Magliano S.A.

Detalle Promedio Maximo Minimo
58 Toros PH PR $35.855 $47.000 $30.000
2 TorosPHPRS/ $50.000 $49.500 $49.750

LA CAUTIVA
de MariayAbel Callaba S.H.

5 de agosto de 2016
Curuzu Cuatia, Ctes.
FIRMA MARTILLERA: Colombo y Magliano S.A.

Detalle Promedio Maximo Minimo
30 Toros PH PR $42.800 $56.000 $37.000
16 Vg PH Prefiadas $14.600 $14.600 $14.600
9 Vacas Prefiadas $15.000 $15.000 $15.000
@. LA CASSINA LA PELADA
de La Cassina S.A.
23 de junio de 2016 de Terra Garba S.A.C.A.L.yF.
Laguna Alsina - Guamini - Bs. As. 11 de agosto de 2016
FIRMA MARTILLERA: Daniel Biocca Castelli, Bs.As.
Detalle Promedio Méximo Minimo  FIRMA MARTILLERA: Saenz Valiente Bullrich y Cia. S.A.
3 ToroPHPR $30.000 $30.000 $30.000 Detalle Promedio Méximo Minimo
2 Vaq.PHPRC/Cria. $20.000 $20.000 $20.000 _11 TorosPHPP $61.455 $87.000 $40.000
2 Vaq.PHPRC/Gtia.Prefiez  $20.000 $20.000 $20.000 _72 TorosPHPR $37.402  $51.000 $33.000
12 Vacas Cut PH PR C/Gtia. Prefiez$ 15.000 $15.000 $15.000 _1 Vaq.PHPPC/cria $35.000 $35.000 $35.000
4 5Tras. PH PP $91.556$110,000(50%) $ 62.000
40 Vaq. PH PR c/gtia $19.500 $20.000 $19.000
70 Vaq PH PR ¢/cria $20.040 $22.000 $19.000
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EL RINCON
de Aldo Rubén Biscardi

il

LAS TRANQUERAS

de Horacio La Valle y Marta Vila Moret de

19 de agosto de 2016
General Belgrano - Bs. As.
FIRMA MARTILLERA: Lalor S.A.

12 de agosto de 2016 Detalle Promedio Maximo Minimo
Bolivar - Bs. As. 14 Toros PH PP $74.642 $120.000 $50.000
FIRMA MARTILLERA: Ferias del Centro S.R.L. 26 Toros PHPR $49.083 $ 64.000 $35.000
y Héctor H. Andrade 8 Toros S/ $59.375 $ 71.000 $42.000
Detalle Promedio Maximo Minimo 10 Vaq PH PP preﬁ. $ 73.400 $ 160.000 $ 40.000
50 Toros PH PR $35.550 $42.000 $29.000 11 Terneras PH PP $ 88.381 $240.000 (50%) $ 30.000
3 TorosPHPRS/ $41.667 $45.000 $40.000
32 Vaq. PH PR C/Gtia. Prefiez $19.875 $22.000 $18.000
N TR | sAN RAFAEL
H LOS MURMULLOS de Esta. Ganaderos Perazzo S.A.
20 de agosto de 2016
arruchos S.A.
do G Sociedad Rural de Curuzu Cuatia
12 de agosto de 2016 FIRMA MARTILLERA: lldarraz Hnos. S.A.
El Encuentro, Gral. Belgrano, Bs.As. Detalle Promedio Maximo Minimo
FIRMA MARTILLERA: Saenz Valiente Bullrich y Cia. S.A. 12 Toros PH PP $58.083 $79.000 $42.000
Detalle Promedio  Méximo  Minimo 28 Toros PH $44.219  $63.000 $40.000
5 Vaquillonas PH PP Prefiadas  $40.000 $40.000 $40.000
/Z/l LA MARIANA
‘ de Arnoldo Schwerdtfeger
RUSTICOS DEL OESTE g
20 de agosto de 2016
18 de agosto de 2016 Brandsen - Bs.As.
LUGAR: Mercedes - Bs. As. FIRMA MARTILLERA: Pedro Noel Irey S.R.L.
FIRMA MARTILLERA: Madelan S.A. _ - - Detalle Promedio Maximo Minimo
Detalle Promedio — Maximo— ~ Minimo 94 Toros PH PR $35.771  $42.000 $32.000
1 Toro PHPP $ 36.000 $ 36.000 $ 36.000 4 Toros S/ $ 41.500 $ 50.000 $ 36.000
15 Toros PH PR $ 29.200 $ 33.000 $ 25.000 28 vaq_ PH PR $ 16.357 $ 19.000 $ 15.000
10 Vaq. PH PR Prefiadas $14.750 $15.000 $14.500 54 vacas PH PR Preiadas $18521  $20.500 $15.500
5 Vac.PHPR C/Servicio $12.000 $12.000 $12.000
(\\/\
LOS CEIBOS
TRES COLONIAS tj de Establecimiento Los Ceibos S.A.
de Tres Colonias S.A. 24 de agosto de 2016
18 de agosto de 2016 Gardey - Tandil - Bs. As.
Ruta Nac. 130 - Km 19 - Villa Elisa, E.R. FIRMA MARTILLERA: Ledesma y Arana S.R.L.
FIRMA MARTILLERA: Colombo y Magliano S.A. Detalle Promedio Méximo Minimo
Detalle Promedio Méaximo Minimo 4 Toros PH PP $45.750 $58.000 $40.000
7 Toros PH PP $49.000 $80.000 $37.000 24 Toros PH PR $43.041 $67.000 $33.000
30 Toros PHPR $32.883 $36.000 $30.000 4 Toros S/ $61.000 $75.000 $45.000
37 Hembras PH PR C/Cria. $17.554 $18.200 $17.200 5Vaq. PH PP ¢/cria o preii. $38.400 $50.000 $30.000
53 Hembras PH PR/Preii. $16.023 $17.000 $14.400 31 Vacas PH Generales $12.345 $12.500 $12.200
59 Hembras PH Grals. Prefiadas  $ 15.025 $15.400 $ 14.500
387 Terneros Grals. $5.515 $5.800 $5.180
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BELLAMAR

Q

31 de Agosto de 2016
Miramar - Bs.As.

de Bellamar Estancias S.A.

JOTABE

:E de Caldenes S.A.

2 de Septiembre de 2016
Canada Seca - Bs. As.
FIRMA MARTILLERA Remate propio

FIRMA MARTILLERA: Remate Propio
Detalle Promedio Maximo Minimo
56 Toros PH PR $37.866  $52.000 $35.000
12 Toros S/ $48.000 $60.000 $35.000
6 Vaq. PH PR ¢/cria $24.000 $24.000 $24.000
59 Vaq. PH PR preii. $18.933  $20.000 $17.000
30 Terneras $14.467  $14.700 $14.000
@_ LA CASSINA
de La Cassina S.A.
1° de Septiembre de 2016
9 de Julio - Bs.As.
FIRMA MARTILLERA Melicura S.A.
Detalle Promedio Maximo Minimo
14 Toros PH PR $39.800 $45.000 $35.000

CATALOGO ON LINE

~

No deje de enviarnos en formato .pdf el catalogo de su
Remate Auspiciado para ser incluido en nuestra pagina
Web, sin costo alguno. De esta manera da posibilidad
a los interesados, de acceder a la informacion de los
animales que saldran a venta con anterioridad al dia
de remate. Una manera simple y agil de llegar a sus
clientes, a través de la pagina de la Asociacion Argen-

tina Criadores de Hereford

Detalle Promedio Maximo Minimo
8 Toros PH PP $53.875 $81.000 $40.000
67 Toros PH PR $33.515 $42.000 $30.000
11 Toros PHPR S/ $36.250 $40.000 $33.000
6 Vaq. PH PP $41.000 $65.000 $24.000
6 Vag. PH PR Selec.Primavera $27.000 $30.000 $24.000
4 Vaq. PH PR selec. C/Cria $26.500 $33.000 $24.000
24 Vaq. PH PR C/Cria $29.083 $31.000 $28.000
117 Vaq. PH PR Paricion Primavera $25.312 $26.500 $24.000
372 Vaq. PH PR IA (Otoiio) $19.667 $24.000 $15.000
58 Vag. RG IA (Otoiio) $16.379 $16.500 $16.00

G|
de G. N.y N. Werthein S.A.

3 de Septiembre de 2016

La Gloria - La Pampa

FIRMA MARTILLERA: Néstor Hugo Fuentes

Detalle Promedio Maximo Minimo
13 Toros PH PR $42.077 $60.000 $31.000

& SANTA PAULA
de Juan Manuel Garciarena

3 de Septiembre de 2016
Villa Iris - Puan - Bs. As.

FIRMA MARTILLERA: Gustavo Teddi S.A.

Detalle Promedio Maximo Minimo
6 Toros PH PP $57.167 $67.000 $48.000
22 Toros PH PR $33.977 $42.500 $30.000

13 Vaq. PH PR ¢/cria $23.061 $24.600 $21.600
26Vaq. PHPR $17.700 $19.400 $16.100
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ACUNA 0SCAR
Don Manuel PR
AGROCIAM S.A.
La Mara PP
. AGROPECUARIA LAS NAZARENAS S.C.
(.4
La Esperanza PR
AGROP. LOS CERRITOS S.A.
a Los Cerritos PR
AGROQUEQUEN S.A.
m La Adelina y El Encuentro PR
AGRO-SEISEME S.R.L.
@ La llusion PP / PR
E AIASSA, MARIA VIRGINIA Y MARIA JULIA
La Yunta PP
j ALVAREZ, HUGO
A 22 de Septiembre PR
ANTIGUAS EST. DON ROBERTO S.A.
Q Santa Rita PP /PR
ARIGOS, ALFREDQ M.
Taturi PR
f ASOC. COOP. CHACRA EXPERIMENTAL BARROW
L™= Chacra Exp. Int. de Barrow PR
. | ASOC. MONJES CISTERCIENCES
i Los Angeles PP /PR
& AYERDI, FRANCISCO JOSE
> ] Lucas Norte PP /PR
BALTUSKA, ALDO JORGE
@ Santa Elena PR
BELTRAN HNOS. S.A.
ﬁ El Palenque PP /PR
BELLAMAR ESTANCIAS S.A.
a Bellamar PP / PR
.~ BERWYN, ARTURO KENNETH
“@| El Parque PP /PR
ﬂ BIANCIOTTI HNOS. Y CiA. S.A.
| LaRubia PP
BISCARDI, ALDO RUBEN
E El Rincén PR
r BISCAYART, MARTIN
a La Marca PP/ PR
@ BLANCO ERNESTO Y HORACIO S.H.
La Julia
E CABANA AZUL-CO SR.L.
Azul-Co PR
CABANA EL RASTEADOR
El Rasteador PP/PR
CABANA SAN MARON S.R.L.
El Valle PP /PR
CALDENES S.A.
Jotabe PP/ PR

122=HEREFORD

CAMPAGRO S.A.
Tuyuti PP /PR
CAMPO CARPINCHORI DE GOYANES S.H.
Campo Carpinchori PP /PR
=] CANTARELLI PEREZ BUSTOS, RICARDO
R’ La Argentina PP
CASTILLO, FERNANDO JUAN
La Camila
(77 CHIOTTI JOSE ALBERTO
| La Euge PR
CiA. ANGLO CORDOBA DE TIERRAS S.A.
Las Pencas PP /PR
CiA. DE TIERRAS SUD ARGENTINO S.A.
Santa Marta PP /PR
@ CiA. LALEGUA SA.
La Lequa PP /PR
COMINAGRO GANADERA S.A.
Rancho Grande PP /PR
i CORTI MADERNA IGNACIO
CN Veranada Catriel PP
6 COSUFI S.A.
LY | La Catalina PP /PR
E DOBLE G DEL LITORAL S.A.
L__| LaCercanay La Victoria PP
ﬁ DON BENJAMIN S.A.
] Santo Tomas de la Sierra PP /PR
6 DROMEDARIO S.A.CAF.
L~ ] Vasco Viejo PR
m EMP. PAT. EST. Y CAB. LA ILUSION S.A.
L") La liusion PP
EST. AGROPECUARIO SAN JORGE S.A.
@ San Juan PP /PR
ESTABLECIMIENTOS GANADEROS PERAZZ0 S.A.
m San Rafael PP
ESTABLECIMIENTO LA JUANITA S.R.L.
@ Itati PP
-~ ESTABLECIMIENTO LOS CEIBOS S.A.
7| Los Ceibos PP /PR
c | ESTANARS.A.
(2| |as Cortaderas PR
Ec ESTANCIA EL CENTINELA S.R.L.
m El Centinela PR
ESTANCIA LA COLORADA S.R.L.
La Colorada PR
ESTANCIA MEDIA LUNA S.R.L.
@ Media Luna PR
ESTANCIA TORO MUERTO S.A.
@ Toro Muerto PR
ESTANCIAS Y CABANA LA CENTELLA S.A.
2C )
La Tigra PP
Ao LXXXI



ESTANCIAS Y CABANA LAS LILAS S.A.

E Las Lilas PP /PR
ESTANCIA Y CABANA SANTO DOMINGO S.C.A.
'”] Santo Domingo PP /PR
= GANADERA ESQUEL S.AR.ILYF
LI Rio Frio PR
[s> | GARCIARENA, JUAN MANUEL
Eal Santa Paula PP /PR
ﬁ GARRUCHOS S.A.
=~ Los Murmullos PP /PR
GIL, JORGE RICARDO
Maria Pilar PP /PR
6 GONZALO, JULIAN
L— Rio Pico PR
E GONZALO, PAULA CANDIDA
L=1 El Chalet PR
g GOYAIKE S.AA.CILYF
L=~ 1 San Joaquin PP
a GREGORIO, NUMO Y NOEL WERTHEIN S.A.
L"| LaPaz PP
GUALDESI HNOS. S.R.L.
Lomas del Chaiiar PP
GUALICO S.A.
Gualico PR
E INVERDAN S.A.
L] Santa Maria PP
? LA ARMONIA LTDA. S.A.
L~ | La Armonia PP
E LA CASSINA S.A.
L] La Cassina PP /PR
| LA GLORIA AGROPECUARIA S.C.A.
La Gloria PR
LA MATILDE S.R.L.
La Matilde PR
@ LA NATA S.A.
L] La Nata PP
R LA PRIMAVERA AGROPECUARIA S.R.L.
L] LaPrimavera PR
6 LA VALLE HORACIO Y MARTA VILA MORET DE
L~ Las Tranqueras PP /PR
[ = | LALOR, ALBERTO J.R.
[~ San Alberto PR
g LANAMERICA CIiA. C. e .S.A.
L~ 1 La Retranca PP
@D LAS MALVINAS S.C.A.
L— " Las Malvinas PR
E LATETE S.C.A.
=~ | El Tata PR
LORDA HNOS. S.C.
El Mangrullo PP /PR
N° 668

LOURDES LALOR S.R.L.
C La Irlandesa PP
LOS CEDROS DE BOUSQUET FYA. S.H.
Los Cedros PR
LOS LAZOS S.A.
El Volcan PP
LOS TILOS S.C.A.
Don Albino PR
LUMBRERAS S.A.
Don José PR
e MARCELO Y DIEGO GROSSO S.A.
L Don Luis PP /PR
?8 MARIA Y ABEL CALLABA S.H.
L~ La Cautiva PR
E MENEGHELLQ, LUDOVICO ANTONIO
LI Tio Negro PP
@ MIGUENS, PAULA PEREYRA IRAOLA DE
LI Los Planteles PP
NANO, HUGO DANIEL
L— Don Napoledn PR
ﬁ MUNDET, SERGIO ANIBAL
L] Don Riquin PR
OTAMENDI Y CIA. S.R.L.
Laguna del Toro Pp
OTERO, CRISTENSEN ALEJANDRO
Don Alejo PR
g PEDRO Y ALEJANDRO FERRERO S.H.
L— Maria Lucia PP
PEREYRA IRAOLA, ANA
San Simon PR
v_J PEREYRA IRAOLA, CLARA
i Renancd PP /PR
PEREYRA S.AA.L.
Quemu Quemu PP
ROMERO, JULIETA
La Invernada PP /PR
ROSSO, FABIAN
Don Pancho PR
SAGARZAZU, JUAN CARLOS
)
“U| Jotace PP
7 SAN ANDRES Y SAN JORGE S.A.
m La Portefia PP /PR
SAUCHANCHIK JOSE ALBERTO
El Pampa PR
SCHVINDT ROQUE
Najawa PR
M SCHWERDTFEGER, ARNOLDO
La Mariana PR
SERRANIAS DE LOLEN S.A.
Lolen PP
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SIGNOAGRO S.A.

Don Avelino PP
SUC. DE SPIAZZI RUMELIO TRUMIL S.A.
Maivarepa PP T Los Moros PP
TERRA GARBA S.A.CAILYFE URRUTI, GUILLERMO
Persistencia PP /PR C san Jorge PP
TEZANOS PINTO, ELENA PEREYRA IRAOLA DE VIANA E HIJOS S.C.
El Cencerro PR Quelacinta PR
TOLEDO, ALFREDO MAURICIO \7|CENTE LUIS HUMBERTO
| La Paulina PP Los Pinos PR
g TOSELLI, ALEJANDRO VILLA MARIA S.C.
El Pampa PP/PR m Villa Maria PP/PR
TRES COLONIAS S.A. VILLANUEVA, ENRIQUE OSCAR
&P Tres Colonias PP ]"é‘ Hue - Calmeyen il

ADHIERASE AL PEG

Evaluacion Panamericana
PROXIMO CIERRE DE DATOS

1° DE NOVIEMBRE DE 2016

Indefectiblemente el plazo para la entrega de todas las pesadas
o medidas realizadas sobre sus animales, sera hasta esta fecha.
Caso contrario, no sera posible incluir los mismos en la evaluacion
correspondiente Recuerde las edades exigidas para cada una de
las pesadas.

Las planillas podran ser enviadas en formato Excel via E-mail, o
bien por correo de acuerdo a las normas establecidas, no acep-
tandose ninguna otra manera de ingreso

Estos datos seran enviados al ABRI, quien devolvera los resultados
de la Evaluacién en el mes de enero.

RECUERDE que para participar en las Exposiciones de Otofio,
Palermo y Nacional los animales deben contar con sus respec-
tivas DEP.

En caso de necesitar las planillas correspondientes o informacion
sobre los datos requeridos, comuniquese con nuestra operadora,
Srta. Josefina Bullo (peg@hereford.org.ar / 011-4802-1019 de
9.30 a 13.30 horas).

La Asociacién Argentina Criadores de
Hereford es asesorada por las Dras. Maria
Calafé y Sol Masgoret en todo lo referen-
te al Programa de Evaluacion Genética
(PEG) de laraza. Asimismo su operadora
la Srta. Josefina Bullo, esta capacitada
para resolver los problemas de ingreso,
procesamiento y envio de datos.

Su pregunta nos enriquece, consultenos
y le ayudaremos a resolver su inquietud.

peg@hereford.org.ar

124=HEREFORD

Afio LXXXI



Ya se encuentran publicados en nuestro Programa Peg On
Line, los resultados de la Evaluacién Genética Panameri-
cana correspondiente a la corrida de Junio 2016, enviados
por la Unidad Ejecutora de la Evaluaciéon Genética, el
Agricultural Business Research Institute (ABRI).

Este tipo de evaluacion internacional se ve posibilitada no
solo gracias a la gran transferencia de material genético
entre los paises participantes, sino también al sélido
equipo de trabajo conformado por las Asociaciones de
Criadores de Hereford que forman parte de ella, junto
con el staff del ABRI y el AGBU y el desarrollo de nuevos
modelos estadisticos y programas de software.

Ademas se encontrara en nuestro Programa Peg On Line,
y acceder a su genealogia, produccion y datos genéticos
de todos los animales Hereford utilizados en la Argentina
e incluidos en la misma.

EVALUACION PANAM
HEREFORD

Promedios de los animales ARGENTINOS nacidos en los ultimos 5 afios incluidos en la Evaluacién PanAm:

(ka) (kg) (em) (cm3 (mm) (%)
+3,3 +12,5 +0,6

FDP FPI PN PD PA PF
(%) (%) (ko) (ka) (kg) (ka)
+0,5 0,0 +1,7 +19,4 +30,0 +32,9

Formas de acceder a la informacion:

*A través de nuestro sitio web.

eMediante el siguiente link: http://www.hereford.org.ar/
web/programa-de-evaluacion-genetica/peg-online

oY si estd adherido al PEG®, ingresando con su numero
de usuario y clave puede acceder al Reporte Individual
de su rodeo.

La calidad de informacién de nuestra base de datos y
el alto nivel de conexion, demuestra que la Asociacion
Argentina Criadores de Hereford cumple hoy con los mas
exigentes estandares internacionales, necesarios para
integrar la PanAm. Asi es posible observar sus resulta-
dos, permitiendo posicionar competitivamente nuestros
animales a nivel mundial, posibilitando que todos los
criadores tengan acceso a reproductores argentinos con
informacion objetiva que los caracterice.

LM L&C CE AOB GD Gl

+0,99 0,00 +0,07

N° 668
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¢Como pagar
las cuotas sociales?

Para su comodidad la Asociacion Argentina Criadores de Hereford
prevé distintas modalidades para el pago de sus cuotas sociales,
de modo que pueda elegir la que le resulte mejor y mas facil.
Recuerde que al mantener sus cuentas al dia, no sélo colabora
con las tareas de la Asociacion sino que se beneficia con todos los
servicios que ella le ofrece.

 DEBITO DIRECTO
Con soélo comunicarse al 11 4802-1019, acercarse a nuestras ofici-
nas o enviamos por fax sus datos personales y nimero de tarjeta. .

* BANCO GALICIA // FRANCES

Podra realizar el pago en cualquiera de sus sucursales a través
de interdepdsitos o transferencias a las cuentas corrientes que
la Asociacién posee en esos bancos, teniendo que enviarnos en
estos casos, la copia de la boleta de depdsito por fax o por mail
para confeccionar el recibo respectivo

e PERSONALMENTE
En nuestras oficinas de 9.30 a 16.30 horas.

e POR CORREO POSTAL

Con cheque a la orden de: Asociacion Argentina Criadores de He-
reford / No a la orden.

Tenga en cuenta son cuatro cuotas trimestrales, a ser canceladas
dentro del primer mes de cada trimestre. Si en ese lapso nota que no
recibido el estado de cuenta, no dude en solicitarlo al Dto. Contable
llamando al 11 4802 1019 o enviando un mail a

administracion@hereford.org.ar

Estamos para ayudarlo.
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Asamblea General
Ordinaria N° 87

El pasado 1° de agosto la Asociacion Argentina
Criadores de Hereford realizd en su sede la
Asamblea General Ordinaria correspondiente al
Ejercicio cerrado el 30 de diciembre de 2015,
en cuyo transcurso ademas de aprobarse la
Memoria, Balance general y demas documentos
societarios se recordd a los socios fallecidos.

Al finalizar la misma, el Presidente agradecio
la presencia de todos los socios que con su
participacion y comentarios enriquecen la labor
de la Asociacion.

Hereford en la web.

Si Ud. es socio de nuestra entidad y desea agre-
gar el link de su cabafa, envienos la autorizacion
y direccion del sitio a peg@hereford.org.ar junto
con la marca de su cabafna. La misma figurara en
Links de interés.

Sefior Socio:

Necesitamos su direccion de E-mail para ser
mas rapidos en la informacion enviada, pudien-
do mantenerlo informado en temas de interés
comun y fundamentalmente bajar costos.

Por favor recuerde enviarla indicando su nombre
o numero de asociado a: info@hereford.org.ar
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Jornada
Técnicq en
LOBERIA.

Del 8 al 11 de junio se realizd la
edicion 2016 de Agroactiva en la
localidad de Monje, Santa Fe. Re-
productores machos y hembras de
JB de Caldenes S.A., El Terrufio del
Ing. Adrian Barrau y Gran Ancona
del Ing. Jorge Tano-

ni estuvieron en los

palenques y corrales

para que el publico los

viera y consultara sus

inquietudes.

En la carpa del IPC-

VA, el dia jueves, tuvo

lugar una Mesa Re-

donda de Ganaderia,

en la que hubo unrico

intercambio sobre la

actualidad ganadera y el promisorio
futuro que se avizora. Participaron el
Presidente del Instituto, Ulises “Chi-
to” Forte, el Secretario de Ganaderia
de Santa Fe, Carlos Corvalan, el
Secretario de Agricultura de Santa
Fe y socio de nuestra entidad Ing.
Adrian Barrau, autoridades de An-
gus y Braford, acompanados por
Ignacio Harris en representacion de
nuestra entidad.

N° 668

El jueves 30 de junio y de acuerdo con lo
anunciado, los Ing. Emilio Ortiz y Hernando
Grandolini disertaron en la Escuela Agrotéc-
nica N°1 de Loberia sobre Seleccion Animal
en Rodeos Hereford, que fue seguida con
gran interés por los alumnos que cursan el
ultimo afo.

A su vez participaron Magdalena Grasso
y Pablo Vitullo, en representacion del Ate-
neo Hereford, para presentar los objetivos
del mismo, informarlos de las actividades
previstas y convocar a los alumnos a que
se incorporen.

El viernes la firma consignataria
AFA, bajo el martillo de Ricardo
Charles vendio la totalidad de los
reproductores presentados con
buenos valores, luego de la en-
trega de recuerdos en nombre de

la Asociacion a Hugo Fernandez,
alma mater del sector Ganaderia de
Agroactiva por el esfuerzo, trabajo
y organizacion, al igual que a los
propietarios de las tres cabafas
participantes.

La camioneta Institucional tuvo su
punto de encuentro Hereford muy
visitado y con gran interés.

= SeMNhasa

BRUCELOSIS
Identificacion.

A partir de la Resolucion 11/2015, el SENASA
obliga a los Laboratorios de Red a informar
los resultados de los andlisis de Brucelosis
exclusivamente con los nimeros (completos)
que aparecen en las caravanas oficiales. Al
respecto hemos recibido varios comentarios
de cabaneros que no pueden completar sus
certificados, ya que disponen solo de la infor-
macion del RP de los animales inscriptos en
las Asociaciones de Criadores.

Ante esta situacion, por entender la proble-
matica, con rapidez y excelente disposicion
por parte de los funcionarios del SENASA
para encontrar una soluciéon al problema, se
permitird que por el lapso de un afio a partir
del 28/6/2016 se siga informando y emitiendo
certificados solo con el RP de los reproducto-
res. Durante este tiempo las cabafas podran
ir registrando los numeros de caravana oficial
correspondiente a dichos RP para su posterior
incorporacion al sistema general.

En nuestra pagina www.hereford.org.ar podra
acceder a la Resolucion 16/2016 que se ha
enviado a las delegaciones del SENASA, reco-
mendando imprimirla para ser presentada ante
un eventual desconocimiento de la misma.
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FONTANA & CIA. S A.

Bmé. Mitre 692 / Tel./Fax: (02266) 422014 / 422015
Balcarce - Email: fontanaO@infovia.com.ar

Remates generales - Remates de Reproductores
Negocios particulares
Liquidaciones - Administraciones
Compra - Venta y arrendamientos de campos
Tasaciones campos y haciendas.

Sucesores de Brivio y Cia. S.R.L.

@olombo yHMagliano § A.

REMATES - COMISIONES
FERIA HEREFORD

Av. de Mayo 580 - Ciudad de Buenos Aires
Tel: (011) 4334-9511/2/3/5/6/7/9
telfax: (011) 4343-3618
cym@colomboymagliano.com.ar
TANDIL

www.colomboymagliano.com.ar Sarmiento 998 Tel/Fax: (0249) 4423065 / 4428201
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de CAMPAGRO S.A.
Venta de Reproductores Hereford

y Polled Hereford de Pedigree
y Puro Registrado AACH

Tel/fax administracion: (03382) 428-616
Zona Rural, La Cesira, Provincia de Cérdoba, Argentina.
www.ctuyuti.com.ar - ctuyuti@campagro.com.ar

2006 Y 2007 Y

\NVERN4o

>
Y 4. 2008 T 2010 (!7

2013

CABANA "LA INVERNADA"

de Julieta Romero

R

I Bt

Hereford y Polled Hereford Puro Registrado
Cabana libre de Tuberculosis y Brucelosis

en Bs. As.: Ugarteche 2828, piso 5° B. Campo: 02326-492063
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de COSUFI S.A.

G La caratiN

Y = ® A

Corrientes 316, p.9° (1314) Bs. As. - Tel.4394-2191 / 2216
Est. Diego de Alvear - Tel.(03382) 493126 / (02354) 491090

VENTA PERMANENTE DE REPRODUCTORES

__CABANA

MARIA LUCIA

de FERRERO
J Desde 1921 /
VENTA PERMANENTE O
DE REPRODUCTORES _/1_
(2594)- Leones - Cérdoba
Tel/Fax Oficina: 03472-483126
Cel. 03472-15551287

administracion@marialuciadeferrero.com.ar a'L
www.marialuciadeferrero.com

EXPOSICIONES.

W /L
"E 5%

2P,

Cabana L. as L.ilas

Hereford y Polled Hereford

CABANA LAS LILAS
(6077) Pasteur,
Buenos Aires
Tel/Fax:(02355)492018

ESTANCIAS Y CABANA
LAS LILAS S.A.
A.M. de Justo 550, p.2° (1107) CABA
Tel. 4315-1010 Fax: 4315-4417
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ANTIGUAS ESTANCIAS DON ROBERTO
SOCIEDAD ANONIMA

CABANA SANTA RITA
Z "Centro Biotecnologico”

HEREFORD Y POLLED HEREFORD

Transplantes embrionarios - Inseminacion Artificial
Trabajos p/terceros - Fertilizacion in vitro
Venta de Embriones y Semen

Cabafa: Estancia Santa Rita, ruta 205 Km 224 (C.C. N°10)
(7260) Saladillo - Bs. As. - Tel.: (02344) 480258/480266
e-mail: santarita@rcc.com.ar

\/ 7T \V
VILLA MARIA S.C.

VENTA PERMANENTE
DE REPRODUCTORES
POLLED HEREFORD

EDUARDO CASTEX - LA PAMPA
TEL.: 02334-452540 / 453607
Av. Independencia 1710 - C.P. 6380

3

a’L Ing. Emilio Ortiz

Cel: 011-15-61696328
o eortiz@bellamar.com.ar

DE BELLAMAR ESTANCIAS S.A.

BELLAMAR

L C.C. 75 - MIRAMAR
(7607) Buenos Aires - Tel: (02266) 493408
Admin.: Lavalle 310 - 5° Piso (1047) Capital

Tel: 4312-7324 | bellamar@bellamar.com.ar

= N

92 _Los MEsTizos S.A.

Venta permanente de reproductores
Hereford y Polled Hereford
Puros de Pedigree y Puros Registrados AACH
a'b Cabafia en la Prov. de Entre Rios
Declarada libre de Brucelosis y Tuberculosis

Adm.: Hipdlito Yrigoyen 66 P.1° Of. 12
(1640) Martinez - Bs. As. Tel. / Fax: 4793-0876 / 9546
e-mail: mestizos@hotmail.com.ar

Cabana Los Primos

DON JUANCITOsrL

VENTA PERMANENTE
DE REPRODUCTORES
Chacabuco 368, Col6n, Entre Rios

Tel: (03447) 425-329 / Cel: (03447) 15-431-404
losprimos@donjuancito.com.ar
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MAIVAREPA

del Dr. RUMELIO B. SPIAZZ]

Polled Hereford
de Pedigree y P. Registrados
Concurre anualmente con sus productos a las exposiciones de Palermo,
Federal, La Paz, Villaguay, Concordia y Gualeguaych(

enla Pcia. de Entre Riosy a C. Cuatia, Mercedes, Paso de los Libresy
Virasoro en la Pcia de Corrientes.

Venta Permanente de Reproductores
Puros de Pedigree y P. Registrados

Calle Dr. Silva 302 « (2826) « Urdinarrain « Entre Rios
Telefax: 03446-480067

 ESTANCIA y CABANA S/ .‘/?

J SANTO DOMINGO

de DELATOUR 3% 7es

VENTA PERMANENTE DE REPRODUCTORES

Administracion
Alejando de La Tour (h)
Tel. (011) 4816.8584,/8586
Libertad 1056 5°C Cap. Fed.
ale_delatour@inducosa.com.ar

Estancia Santo Domingo
Oscar Zufriategui
Tel: (011) 15.3833.5947
Loberia, Buenos Aires
santodomingo@anylink.com.ar
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" Las Tranqueras"

Horacio La Valle y Marta Vila Moret de La Valle
Silvio Ruggieri 3052, 1425 Capital, Tel. 4802-9843
Gral. Belgrano, Buenos Aires, Tel. (02243) 452819

e-mail: tranqueras@ba.net

= Y

ESTANCIAS ¥ CABANA

LA CASSINA

Calidad de raza Superior
Venta permanente de reproductores
Polled Hereford de Pedrigee y Puros Registrados

Oficinas:
25 de mayo 596, p.5° (C1002ABL) Cap. Fed.
Tel: 4510 - 8800 / Fax: 4510 - 8888

CABANA

EL PAMPA

Venta de reproductores P. Hereford
y Angus Negro PP, PRy PC.

Venta de EMBRIONES de ambas razas

Alta Italia - La Pampa
(02302) 15 601989 / alejandrotoselli@altaitalialp.com.ar
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CABANA

a "ANTARES"

de Acede S.A.
ACEDE S.A.

? Adm: J. Salguero 2567, piso 12"A" (1425) Bs. As. V
A Tel/Fax: (011) 4804-6394 0 4801-3485
e-mail: acede@arnet.com.ar
Estancias Laguna Del Monte y La Inés
Laguna del Monte (FGSM) (6100) Cérdoba.
Tel/Fax: (03382) 427941 lagunadelmonte@Ilacesira.com.ar

r ! rI O rU

_L l—lrl
R

SAN ANDRES Y SAN JORGE 5.

Apm: Paracuay 1359 p.1°- (1 057) Bs. As. - TeL/Fax: 4812-1424 / 4813-4117

=HEREFORD=

Para publicar en estas pdginas,
comuniquese al
(011) 4802-1019
0 por mail a info@hereford.org.ar

EL JARRILLAL

AMNELO-NEUQUEN

AHORAEN LAZONA LIBRE:
GENETICA DE EXPORTACION

venta permanente de reproductores

Centenario - Neugquén (8309)
0259-4881056 int15
ernastobartuschi@ladeliciosa-sa.com.ar

CABANA
" JOTABE
DE CALDENES S.A.
Venta /p\ef""‘m,
Permanente de

At

Reproductores

a”b 9? y Semen

Tel. (03382) 427508
Fax. (03382) 494099
CANADA SECA - BS.AS.

Q e gt
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Pedigree y Puro Registrado

Hereford, la raza consolidada en todos los ambientes de nuestro pais.

Con Reproductores de Pedigree y Puro Registrado, sumados a la Evaluacion
Genética Hereford, usted obtendrd confiabilidad y precisién en los resultados buscados.

FERTILIDAD - HABILIDAD MATERNA - MANSEDUMBRE - LONGEVIDAD

La ventaja de lo predecible

bH a
ASOCIACION ARGENTINA %" PEG
CRIADORES DE HEREFORD HEREFORD

www.hereford.org.ar




——— GESTANDO

RESULTADOS

2016

EL FUTURO DE SU PRODU_CCIéN
SE GESTA EN LA PRENEZ

Maximice los resultados utilizando un plan sanitario productivo y preventivo.

Consulte con su médico veterinario.

La evolucion de la salud animal Biogénesis Bago




(FEDERAL X ATO DELI X452)

(INVASOR X VATAVIA) R (ALABAMA X EMILIO)

Pub.Norte/A.Staricco

ELEGIDO (POWER PLAY x DELIV.) PUNTANO (BENJAMIN x MAINLINE.) AVISPADO (CREDITO X LIDER)

KAMBA (SARGENTO X PANTERA) SUCESOR (CONDOR X CREDITO)

SARANDI (8ruJo X cLASICA)

Nuestras MADRES DONANTES,
fruto de una exigente evalua-
cion de su fenotipo, dep’s, y

sobre todo, de su capacidad
de produccion.

La Legua: Tel: (02922) 465604 // (02923)15 57 0121
Buenos Aires: Tel: (011) 4394-4004 // lalegua@laleguasa.com.ar

Gerencia Comercial: Daniel Eduardo Talamo: dtalamo@Ilaleguasa.com.ar - Tel (02923) 15 435592

0810-999-3875 - www.laleguasa.com.ar



